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1 개요

가. 시장 전망

 2020년 카타르 경제성장률, 2%대 성장 전망

⚬호조 요인 : 생산, 투자, 소비 부문 성장

- LNG 증산, 제조업 육성, 현지화 정책 추진 등으로 생산 부문 활성화 전망 

- 외국인 투자법 완화(100% 외국인 투자 허용), 경제자유구역(Free Zone) 조성 등으로 투자 유치 

확대 전망

- 2022년 카타르 월드컵 및 국가비전 2030 추진에 따른 꾸준한 인구유입으로 안정적인 소비시장 

유지 예상

⚬불안 요인 : 카타르 단교사태 장기화, 세제 개편 우려

- 장기화된 카타르 단교사태로 수입선 다각화 및 현지화 정책 추진을 통해 극복 중에 있으나 여전히 

비즈니스 불안 요인으로 산재

- 2019년 특별소비세 도입 시행과 국세청(General Tax Authority) 신설 등 세제 개편으로, 그간 

도입이 미뤄져 온 부가가치세(VAT) 제도 시행 가능성 존재

나. 주요 경제지표

주 요 지 표 단   위 2014년 2015년 2016년 2017년 2018년 2019년 2020년

인        구 백만 명 2.5 2.6 2.7 2.7 2.8 2.8 2.9
명목 GDP 십억 달러 206 162 152 167 192 193 204

1인당 명목GDP 달러 93,050 66,350 57,970 62,830 70,780 70,290 73,920
실질성장률 % 4.0 3.7 2.1 1.6 1.5 2.0 2.8
실  업  률 % 0.4 0.4 0.7 0.6 0.6 0.5 0.5

소비자물가상승률 % 3.4 1.8 2.7 0.4 0.2 0.1 3.7
재정수지(GDP대비) % 12.3 1.3 -9.2 -6.6 2.3 3 3.4

총수출 백만 달러 126,702 77,294 57,309 67,498 81,571 37,593(상) -
(對韓 수출) 백만 달러 25,723 16,475 10,081 11,267 16,294 10,052 -

총수입 백만 달러 31,145 28,496 31,934 30,766 31,696 14,610(상) -
(對韓 수입) 백만 달러 904 674 536 436 526 278 -
무 역 수 지 백만 달러 95,557 48,798 25,375 36,732 49,875 22,983상) -
경 상 수 지 십억 달러 49.4 13.8 -8.3 6.4 1.8 8.9 8.4
환율(고정) QAR/US$ 3.64 3.64 3.64 3.64 3.64 3.64 3.64

해외직접투자 백만 달러 6,748 4,023 7,902 1,695 3,523 - -
외국인직접투자 백만 달러 1,040 1,071 774 986 -2,186 - -

주 : 2019년은 추정치, 2020년은 전망치, (상) 상반기 누계, 대한(對韓) 수출입 규모는 2019년 9월 누계 기준   
자료 : IMF, EIU, UNCTAD, PSA, KITA 
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2 2020년 주요 이슈 및 전망

◦ LNG 증산 프로젝트와 운반선 추가 도입 본격화

◦ 투자환경 개선에 따른 외국인 투자진출 증가

◦ 현지화 정책 및 제조업 육성에 따른 ‘Made in Qatar’ 시장 확대 

◦ TASMU 추진 및 5G 상용화에 따른 ICT 분야 성장

◦ 신재생･친환경 에너지 사용 확대 

가. LNG 증산 프로젝트와 운반선 추가 도입 본격화  

 북부가스전 LNG 증산 프로젝트(North Field Expansion, NFE) 추진

⚬2019년 11월 카타르 국영기업 QP(Qatar Petroleum)는 북부가스전 LNG 생산규모를 2027년

까지 64% 확대하는 증산 계획 발표*(現 연간 7.7백만 톤 → 2027년 1.26억 톤)  

- 기존 발표된 NFE 프로젝트 공사규모는 총 3개 패키지(최대 230억 달러 추정)로 구성되며, 

2020년 초 LNG 트레인 및 관련 육상설비 시공을 위한 EPC 시공사 선정 예정

- 가스전 증산과 함께 세계 최대 가스 수출국으로서의 입지를 굳건히 하면서, 플랜트 참여기회 

발생 및 관련 기자재 수요 증가 전망  
* LNG 증산 계획 발표  : (2017년 7월) 3개 액화 트레인 증설, 연 7.7백만 톤에서 1억 톤까지 증산  →  (2018년 

9월) 총 4개  액화  트레인 증설, 연 1.1억 톤까지 증산 → (2019년 11월) 총 6개  액화 트레인 증설, 
1.26억 톤까지 증산 

프로젝트 주요 내용

구분 주요 내용

패키지 Ⅰ(100-200억 달러) 4개 LNG 액화 트레인 추가(*현 14개 보유)

패키지 Ⅱ(10억 달러) LNG 저장 탱크, 수출용 2개 LNG 접안 및 선적 시설

패키지 Ⅲ(5억 달러)
기존 설비와 파이프라인 연결, 제어실, 유틸리티 및 관련 인프라 시설, 

부산물 처리시설 등

주 : 2019년 11월 추가 증산 계획 발표에 따라 패키지 추가 및 변경 예상 

자료 : 발주처 면담 및 Meed Projects 

 LNG 운반선 도입 계획 

⚬LNG 증산에 따른 운반선 발주 계획으로 해운 및 조선 산업 규모 대폭 확대 전망 

- 카타르가스(Qatargas)는 LNG 증산계획에 따라 앞으로 60척(2억 달러/척, 약 120억 달러 규모)의 

LNG 운반선을 발주하고 향후 10년간 100여 척까지 확보 예정
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- 우리 조선 3사(대우, 삼성, 현대)는 과거 카타르가 발주한 54척(125억 달러)의 LNG 운반선 

수주 경험을 보유하고 있어 이번 LNG 운반선 도입 계획에도 우리기업의 추가 수주 유망   

카타르 LNG 운반선 보유 현황

선박 구분 운송능력(천m3) 2019년(척)

전통 방식(Conventional) 135~152 24

Q-Flex 210~217 35

Q-Max 263~266 14

FSRU(부유식 저장 재기화 설비) 138 1

자료 : Nakilat

나. 투자환경 개선에 따른 외국인 투자진출 증가    

 외국인 투자법 개정

⚬외국인투자자 지분을 최대 100%까지 허용하는 외국인 투자법 개정법률 발표 

- 통상산업부(MoCI)는 ‘외국인 투자법(Law No. 13 of 2000, Regulation of the Investment 

of Non-Qatari Capital in the Economic Activity)’을 개정하는 Law No. 1 of 2019 발표, 

2019년 1월 8일부로 시행

- 개정 이후 모든 경제 분야에 대해 관련 부처의 승인을 받는 경우 100% 지분 투자가 가능해졌으나, 

아직 하위 시행규정이 미비하여 해당 법률 개정에 따른 투자사례는 없음  

- 통상산업부는 조속히 세부 규정을 마련할 계획으로, 구체적인 규정이 마련된 이후 외국인 투자 

유입이 본격적으로 확대될 전망  

 경제자유구역(Free Zone) 조성 

⚬100% 외국인 지분으로 입주 가능한 경제자유구역, 2020년 초 부분 완공 예정 

- 경제자유구역청(Qatar Free Zones Authority, QFZA)은 하마드 항 인근 움알하울(Um 

Alhoul)과 하마드국제공항 인근의 라스부폰타스(Ras Bufontas) 두 개 지역에 경제자유구역 

조성 중  

- 법인세 및 수입관세 면제 및 저렴한 유틸리티 비용 등 다양한 투자인센티브 제공을 통해 외국인 

투자 적극 유치 희망
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경제자유구역 조감도

움알하울(Um Alhoul) 라스부폰타스 (Ras Bufontas) 

▶ 위치(규모) : 하마드 항구 근교(34km²)

▶ 중점유치분야 : 해양산업, 식음료, 건설기자재, 금속가공 및 

기계, 석유화학, 물류 

▶ 위치(규모) : 하마드 공항 근교(4.01km²)

▶ 중점유치분야 : 보건의료, 자동차, 항공우주산업, 물류, 

첨단기술, 비즈니스 서비스

투자인센티브 및 강점

① 100% 외국인 지분 허용

② 20년간 법인세 면제 

③ 수입관세 면제  

④ 자유로운 영어 구사 환경(아랍어, 영어 통용)

⑤ 다양한 인재풀(저임금 단순노무~전문직)

⑥ 저렴한 유틸리티 비용(산업용 전기 4센트/Khw, 산업용 수도 

1.48달러/㎥, 휘발유 48센트/리터) 

⑦ 편리한 물류환경(1일 운항 여객기 230건, 화물기 29건, 

해운직항노선 15개 

자료 : 카타르경제자유구역청(QFZA)

다. 현지화 정책 및 제조업 육성에 따른 ‘Made in Qatar’ 시장 확대

 에너지 분야 현지화 정책 ‘타우틴(TAWTEEN)’ 프로그램

⚬타우틴 프로그램 도입에 따른 현지화 요건 강화 

- 카타르 에너지 분야 프로젝트에 참가하는 해외기업에 현지조달, 생산, 서비스 활용정도 등 현지

진출 조건을 부가함으로써 제조업 기반 확대 및 공급망 육성을 목표로 하는 현지화 프로그램

- ① 현지 재화 및 서비스의 활용 정도를 나타내는 ICV(In-Country Value) 정책 도입, ② 

현지화가 유망한 6개 분야 100대 투자기회 제공, ③ 에너지 분야 공급자 육성(Supplier 

Development) 프로그램 지원이라는 세 가지 프로그램으로 구성 

- 특히, ICV 도입은 카타르의 재화나 서비스를 활용하지 않는 해외기업에는  입찰 참가 시 진입

장벽으로 작용 예상 
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타우틴 주요 내용

프로그램 내용

ICV

(In-Country Value)

∙ QP를 포함한 15개 에너지 기업에서 발주하는 에너지 분야 조달 입찰에 '현지 재화 및 서비스 

활용 정도'를 나타내는 ICV 점수 제출을 의무화하고, 계약 선정기준으로  활용

∙ 타우틴 참가 에너지 기업이 발주하는 조달 입찰에 적용되며, 2020년 연중 ICV 의무화 예정

투자기회

∙ 현지화 정책을 조기에 정착시키기 위해 타우틴에서 6개  분야* 100대 유망 투자기회를 자체적

으로 선정
   * 화학 및 금속,  엔지니어링 서비스, MRO(소모성 자재 및 유지보수), 디지털 기술, Light Equipment 

(산업기자재류), Subsurface(해양 플랜트 관련 기자재 및 서비스) 

∙ 2019년 4월 해당 유망분야 투자 희망자를 모집, 2020년까지 1분기 최종 투자자를 선정해 기업 

부지선정 및 정부승인 절차 진행 예정

자료 : 타우틴 

 제조업 육성 정책 

⚬제조업 전략(Manufacturing Strategy) 추진   

- 카타르국가비전(QNV 2030)에 따른 분야별 전략 중 하나로 통상산업부(Ministry of Commerce 

and Industry, MoCI)에서 수립 및 추진

- 전략산업으로 석유화학, 플라스틱, 금속(알루미늄 포함), 식품 및 식음료, 의약품 등을 선정하고, 

외국인 투자 유치, 중소기업 지원, 프로젝트 자금 지원, 수출기반 확대를 업계 지원 요소로 선정 

⚬제조업 GDP 규모는 2018년 전년 대비 22% 성장

- 2018년 제조업 산업 규모는 전년 대비 22% 증가한 176억 달러로, 전체 GDP의 9% 차지

- 제조업체 수는 2018년 기준 1,408개로 대부분 석유화학 및 경공업 분야에 편중

- 2014년 촉발된 국제적인 유가하락의 여파로 석유화학 제조업도 침체돼 2015~2016년 제조업 

분야는 마이너스 성장 기록

카타르 제조업 시장 규모
(단위 : 백만 달러, %, 개)

구   분 2014년 2015년 2016년 2017년 2018년

총 GDP 중 제조업 비중 10 9 8 9 9

제조업 GDP 규모 20,916 14,420 12,861 14,501 17,634

증감률 3 △31 △11 13 22

전체 제조기업 수 

(가동 공장 수)
-

1,080

(683)

1,173

(707)

1,335

(756)

1,408

(795)

주 : 가동 공장 수 이외의 제조기업은 제조업 라이선스를 발급받아 가동을 준비 중인 기업

자료 : 카타르중앙은행(QCB), 통상산업부(MoCI) 

⚬다양한 제조업 성장요인으로 지속 성장세 기록 전망

- 제조업은 ⓛ 국가비전 2030에 기반한 제조업 전략 추진, ② 주변국의 카타르에 대한 단교 및 

봉쇄조치* ③ 에너지 분야 현지화 정책 ‘타우틴(TAWTEEN)’ 도입, ④ 경제자유구역청(Qatar 

Free Zones Authority, QFZA) 설립, ⑤ 외국인 투자법(FDI Law) 개정 등 복합적인 요인으로 

성장 기반 마련 중
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카타르 단교사태 요약

(발단) 2017년 6월 5일, 카타르가 이란 및 무슬림형제단을 옹호하며, 테러단체를 지원한다는 명목으로 사우디아라비아, 

UAE, 바레인, 이집트 등 인근국가에서 카타르와 국교 단절 선언 

(영향) UAE 및 사우디아라비아와 국경 폐쇄(육해공 이동 차단), 카타르 내 자국 외교관 소환, 자국 내 카타르 외교관 

추방 등 조치 시행으로 단교 초기 국민경제에 직접적 영향 발생(신선 식료품 조달 및 일부 산업기자재 수입 애로)

(장기화) 단교 주도국이 제시한 국교 복원을 위한 선결조건(알자지라 방송국 폐쇄, 이란 내 대사관 철수 등)을 모두 

거절함에 따라 카타르 단교사태는 장기화 국면

라. TASMU 추진 및 5G 상용화에 따른 ICT 분야 성장  

 국가 디지털화 프로그램, 타스무(TASMU, Smart Qatar Program) 추진

⚬교통통신부(MoTC)는 2016년 ICT 분야 성장 전략의 하나로 정보통신기술을 활용해 국가 디지털화를 

추진하는 TASMU 추진   

- 해당 프로그램을 통해 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠 분야에 2022년까지 60억 리얄(16억 

달러) 규모의 예산 투입 예정 

⚬타스무는 주요 유망 프로젝트로 스마트 택시, 커넥티드 자동차(V2V), 스포츠 IoT 인프라, IoT 

기반 디지털 헬스케어 등을 선정  

- 2019년 13개 분야* 프로젝트를 발표해 입찰을 마감했으며, 향후 약 70여개 이상의 프로젝트 

추가 발표 예정
* Intelligent Road Signage, Virtual Consultation, Road to Vehicle Communication, Digital Travel Guide, 

Mobile Clinic(Healthcare) 등 13개

 

타스무 전략 분야

자료 : TASMU 
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 5G 서비스 상용화 및 서비스 확대 추진

⚬중동지역 최초 5G 도입국으로, 2018년 5월 상용망 구축 발표 

- 2019년 5월 샤오미 5G 스마트폰 단말기 개통으로 본격적인 5G 상용 서비스 개시, 2019년 

9월 100여개 이상의 인구밀집지역 및 주요 상업지역에서 5G 서비스 제공

⚬2022년 월드컵, 국경일 대규모 행사 대비 5G 활용 사업개발 본격화 예상  

- 카타르는 2020년 말까지 인구밀집 지역, 2022년 월드컵 경기장, 경기장과 연결된 도로망에 

5G 네트워크 구축 완료 예정

- 5G 상용망 도입 이후 각종 시범 서비스* 추진 중으로, 월드컵 개최 및 국경일 행사 등에 대비한 

5G 활용 사업 본격 추진 예상 

 

주요 시범 서비스 추진 사례

(Vodafone Qatar, 2019년 3월) 중동 지역 최초 5G 홀로그램 전화 시연  

(Ooredoo, 2019년 5월) 5G 무인드론택시(시속 130km로 이동 가능), 5G 버스(버스 이동 중 최대 

2.6Gbps 속도로 5G 서비스 이용), 5G 하우스보트(버퍼링 없이 8K VR 게임 체험이 가능한 보트) 

(Ooredoo 2019년 5월) 국왕컵(Amir Cup) 축구대회 결승전 개최 기념 5G 커넥티드 

앰뷸런스(응급상황에서 원격 진료 제공), 5G 가상 경기장(VR 기술을 활용해 경기장 모습을 원격으로 중계) 

(Vodafone Qatar, 2019년 6월) 독일 E-스포츠 업체 ESL과 공동 주체로 국제 5G 게임 토너먼트 개최

자료 : Ooredoo, Vodafone Qatar, 현지언론발표 등 

마. 신재생･친환경 에너지 사용 확대 

 알 카르사(Al Kharsaah) 태양광 발전소 건설 프로젝트 

⚬카타르 최초 태양광 발전소 추진 

- 사업은 BOOT(건설, 소유, 운영, 이전) 방식으로 운영하며, 상업운전을 시작하는 2020년 12월

(잠정)부터 25년간 전력구매계약(Power Purchase Agreement, PPA) 체결 후 최종적인 

소유권은 카타르수전력청(Kahramaa)으로 이전 예정

- 카타르수전력청은 2019년 12월 경 시공사 선정 예정으로, 프로젝트 진출기회 및 관련 기자재 

납품기회 발생 전망
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프로젝트 주요 정보

￮ 발주처 : 카타르수전력청(Kahramaa) 

￮ 설비용량 : 최대 800 MW 

￮ 사업방식 : BOOT(Build, Own, Operate, Transfer), 25년간 전력구매계약(PPA)  

￮ 사업비 : 약 8억 달러 

￮ 추진경과 : (2018년 5월) 사전입찰참가자격 PQ 심사 공고, *2018년 9월) PQ 통과업체 발표, (2019년 1월) 

개발사 선정 입찰 공고, (2019년 7월) 입찰서 제출* 마감, (2019년 12월) 시공사 선정 

 * 입찰서 제출 업체 : (한국) 한전, (일본) 미쯔비시, 마루베니, (중국) 파워차이나, 진코솔라, (프랑스) 토탈, 엔지

자료 : 카타르수전력청, 현지언론발표, Meed Projects 등(2019년 9월 확인 기준) 

 에너지 효율화 정책 ‘타르시드(Tarsheed)’

⚬카타르수전력청(Kahramaa)에서 추진하는 에너지 절약 및 효율화 프로그램 

- 2012년부터 2017년까지 1단계 수행 이후 2단계(2018~2022년) 진행 중 

- 기술･수요관리, 시민사회 참여, 규정 및 제도, 대체에너지라는 네 가지 분야로  나누어 에너지 

절약 및 효율화를 위한 이행계획을 수립

- 분야별 이행계획에 따른 에너지 효율제품 수출 및 기술 협력 수요 발생 전망 

Tarsheed 분야별 이행 계획

기술‧ 수요관리

￮ 절약형 수도꼭지 보급‧설치

￮ 에너지절약시스템(EMS) 시행

￮ 에너지 다소비 업종 감시 강화

￮ 에너지효율화 기기 사용 촉진을 위한 인센티브 제공

시민사회 참여

￮ Tarsheed 프로그램 유공자 시상 및 홍보

￮ 모든 분야에 Tarsheed 프로그램 교육훈련

￮ 에너지 절약 및 효율화 전시회 개최

￮ 건물 에너지 절약 촉진

￮ 그린카(전기차) 보급을 위한 충전소 보급 확대

규정 및 제도

￮ 규제이행 및 준수 확인을 위한 건물허가절차 강화

￮ 에너지절약 규정 이행 모니터링 및 제도 강화

￮ 가전제품에 최소 에너지성능표준(MEPS) 등 라벨링

￮ 에너지 관리 및 효율화를 위한 소비자 교육

대체에너지

￮ 모범학교에 재생에너지 기술 적용

￮ 태양광 패널 및 태양광 난방기 기준 설정

￮ 스마트그리드 테스트베드 프로젝트

￮ 수전력청 시설에 재생에너지 기술 적용

￮ 태양광 패널 가로등 설치비율 10%까지 확대

 

자료 : 카타르수전력청
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1 정치･경제･산업･정책 환경

￮ (정치) 인근국과의 외교단절 극복을 위해 개혁적이고 개방적인 대내외 정책 추진 

￮ (경제) 2020년 2%대 성장 전망으로 순조로운 거시경제 환경 유지 

￮ (산업) 세계 1위 천연가스 수출국, 에너지 산업이 국가 제1의 산업 

￮ (정책) 경제 다각화의 빠른 성취를 위해 적극적인 대외 개방 정책 시행  

가. 정치 환경

 카타르 단교사태 극복과 국내 정세 및 경제 안정화 

⚬카타르 단교사태 개요 

- 2017년 6월 5일 카타르가 이란 및 무슬림 형제단을 옹호하며, 테러단체를 지원한다는 이유로 

사우디아라비아, UAE, 바레인, 이집트 등에서 카타르와 국교단절* 선언 

- 단교 주도국(UAE, 사우디 등)으로 부터의 수입은 2016년 카타르 전체 수입의 15%를 차지

했으며, 단교에 따른 영향으로 낙농품 및 일부 산업기자재 수입에 일시적인 애로를 겪음  

- 카타르는 단교 주도국이 제시한 국교 복원을 위한 선결 조건(알자지라 방송국 폐쇄, 이란 내 

대사관 철수 등)을 모두 거절함에 따라 카타르 단교사태는 장기화 국면 
* UAE 및 사우디아라비아와 국경 폐쇄(육해공 이동 차단), 카타르 내 자국 외교관 소환, 자국 내 카타르 

외교관 추방 등 조치 시행 

⚬단교 극복과 국내정세 및 경제 안정화

- 단교 직후 식품 및 음료 분야에서 최대 6%에 달하는 물가상승률을 기록했으나, 정부 및 민간 

주도의 식품분야 제조업 유치와 수입선 다변화로 음료분야 물가상승률은 단교 발생 1년 후부터 

안정세 진입 

- 단교는 국가경제 및 외교적으로 일시적인 어려움을 초래했으나, 국민 정서 통합, 제조업 육성, 

수입선 다변화, 식량 자급화 등 국민 단결과 경제 성장의 계기가 됨

2020 국별 진출전략 카타르

Ⅱ. 비즈니스 환경 분석
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(좌) 카타르 물가상승률 추이, (우) 외환보유고 변화

(단위 : %, 십억 달러)

 

자료 : 카타르중앙은행(QCB)

 개혁적이고 개방적인 대내외 정책 추진

⚬국왕(Amir)을 국가원수로 하는 세습군주국

- 타밈 국왕(H.H. Tamim bin Hamad Al Thani)은 2013년 GCC 및 세계 군주제 국가 중 최초로 

가장 젊은 나이인 33세에 국왕 즉위

- 아버지인 하마드 국왕(Sheikh Hamad bin Khalif Al Thani) 재임 당시 수립한 카타르 국가

비전 2030(Qatar National Vision 2030)을 토대로 주요 정책 추진 

⚬국제행사 유치를 통한 국제적 위상 제고 

- 2006년 도하 아시안게임 개최를 시작으로 중대형 국제 스포츠 행사 및 포럼 등 유치를 통해 

국제적 위상 제고 추진 

- 2010년에는 중동지역 최초로 2022 FIFA 월드컵 개최지로 선정, 경기장 건설 및 인프라 개선 

프로젝트 진행 중

⚬활발한 대외정치 행보로 외교관계 다각화

- 카타르 단교사태 발생 이후 적극적인 대외정치 행보를 통해 주요 교역국뿐만 아니라 비주류 

교역국과의 외교관계도 견고히 하는 중  

나. 경제 환경 

 순조로운 거시경제 환경 유지 

⚬ IMF는 카타르의 2020년 경제성장률을 2.8%로 전망 

- 2022년 월드컵 준비 및 국가비전 2030의 순조로운 이행을 위한 각종 건설 인프라 프로젝트 

등 비-에너지 분야 프로젝트가 경제성장을 견인 

- LNG 증산계획에 따른 플랜트 건설 등 프로젝트 추진으로 에너지 분야 성장이 더해져 2%대 

성장 전망  
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경제성장률 전망

(단위 : %)

구분 2016년 2017년 2018년 2019년 2020년

경제성장률 2.1 1.6 1.5 2.0 2.8

에너지 -0.9 -0.7 -1.1 0.4 1.8

비-에너지 5.3 3.8 5.3 4.6 4.3  

자료 : IMF 

⚬경상수지 흑자 기조 유지 전망 

- 2016년 저유가의 여파로 당시 경상수지는 83억에 달하는 적자를 기록했으나 이후 유가 회복세에 

따라 경상수지 흑자 유지 중

- 2020년에는 459억 달러 규모의 무역수지가 전망되는 가운데 84억 달러의 경상수지 흑자 기록 

전망 

경상수지 동향

(단위 : 십억 달러)

구분 2016년 2017년 2018년 2019년 2020년

경상수지 -8.3 6.4 18.0 8.9 8.4

무역수지 25.4 36.7 51.3 46.2 45.9

서비스수지 -16.4 -13.7 -14.1 -16.1 -18.7

소득수지 -1.1 -0.4 -1.7 -3.1 0.3

이전수지 -16.2 -16.2 -17.5 -18.1 -19.0

자료 : IMF 

⚬대(對)카타르 외국인 투자 진출 환경 적극 조성  

- 모든 산업분야에 대해 100% 외국인투자자 지분을 허용하는 외국인 투자법 개정과 경제자유구역 

조성, 에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN), 외국인 부동산  소유 허가 지역 확대 등 

비즈니스 친화적 환경 조성으로 외국인투자 진출

다. 산업 환경

 산업 구조 

⚬에너지 산업이 국가경제의 근간 구성 

- 세계 1위 LNG 수출국인 카타르는 에너지 산업이 국가 제1의 산업으로, 2018년 기준 전체 

GDP의 36% 차지 

- 카타르 국가비전 2030의 이행 및 월드컵 개최와 관련한 각종 인프라 개발 프로젝트 진행에 따라 

건설업은 전체 GDP의 15% 차지    
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- 정부 주도의 제조업 육성 및 현지화 정책 추진 등 영향으로 제조업은 전체 GDP의 9%를 차지

했으며, 전년 대비 22% 성장  

  자료 : 카타르중앙은행(QCB), 2018년 통계 기준   

 에너지 산업(천연가스 및 원유) 

⚬ (천연가스) 세계 1위 천연가스 수출국이자, 러시아, 이란에 이은 세계 3위 천연가스 보유국 

- 세계 천연가스 매장량의 13%를 점유하고 있으며, 연간 1,755억m3의 천연가스를 생산하는 세계 

5위 생산국

- 14개의 액화트레인을 통해 연간 7,700만 톤 규모의 액화천연가스(LNG)를 생산하고 있으며, 

생산된 LNG는 동북아(한국, 중국, 일본), 동남아(인도, 방글라데시, 태국), 유럽(영국, 스페인, 

벨기에,  프랑스 등)으로 공급 

⚬ (원유) 총 9개 유전에 252억 배럴 규모의 원유 매장량 보유  

- 현재 187.9만 배럴 규모의 일일 생산량을 유지할 경우, 앞으로 약 36년간 생산 가능

2018년 카타르 에너지자원 매장량 및 생산량

구분
매장량 생산량 

규모 점유 세계순위 규모 점유 세계순위

천연가스 24.9조 m3 12.9% 3 1,755억 m3//연 4.5% 5

원유 252억 배럴 1.5% 14 187.9만 배럴/일 2.0% 14

자료 : BP

 건설업

⚬정부 주도 프로젝트가 건설 시장 견인 

- 2022년 카타르 월드컵 개최 및 카타르 국가비전 2030의 순조로운 이행을 위해 2019년 정부 

프로젝트 예산은 전체 재정지출의 43%에 해당하는 246억 달러로 편성
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- 생활 및 비즈니스 환경 개선을 위한 인프라 및 교통 분야 예산은 재정지출의 24%에 해당하는 

136억 달러로 편성

- 지속되는 인구 유입에 따라 부족한 의료 및 교육시설을 보충하기 위한 예산은 전체 재정지출의 

20%를 차지하는 115억 달러로 편성

･ (월드컵 관련 프로젝트) 카타르는 2022년까지 FIFA에서 요구하는 최소 객실 수 6만 호실 

요건을 충족해야 하며(2019년 2분기 기준 27,000객실), 8개 월드컵 경기장 건설 필요

(2019년 12월 기준 3개 완공) 

･ (상업 및 거주용) 월드컵 유치 및 대규모 인프라 프로젝트의 진행으로 인구는 지난 2009년 

부터 2019년까지 연평균 5% 성장, 인구증가와 함께 주거 및 상업용 건물 건축 수요 동반

･ (교통 및 물류 인프라) 편리한 교통 환경 구축을 위해 지하철 개통 공사 및 다수의 도로 교통 

공사가 진행되고 있으며, 물류 수요 증가에 대비하기 위해 항만 및 공항, 물류 부지 확장 진행 중

･ (발전･담수) 부족한 수자원으로 인해 대부분의 물은 담수화 시설을 통해 공급하고, 카타르 

수전력청이 발주한 2,400MW급 발전소와 하루 1억 3천만 갤런의 물을 생산할 담수시설을 

합친 복합발전소 프로젝트(Facility D)를 삼성물산이 수주해 2019년 완공, 동 프로젝트와 

유사한 규모의 Facility E 프로젝트가 2021년 상업 운전을 목표로 입찰 추진 중에 있으며, 

투자비용은 약 20억 달러로 전망

 
카타르 건설 인프라 시장 규모

(단위 : 십억 달러, %)

  구분 2019년 2020년 2021년 2022년 2023년

건설시장규모(전망치) 33 37 42 46 50

성장률 11.8 10.9 9.6 8.7 4.6

주 : 상기 시장 규모는 교통, 에너지 및 수전력, 주거 및 비주거용 시설 프로젝트를 포함하는 전망치  

자료 : BMI

 농수산업 

⚬농수산업 규모 

- 2018년 기준 3억 4천 만 달러로 카타르 전체 GDP(1,925억 달러) 차지 비중은 1% 미만

- 척박한 토지 및 기후적 요인 등으로 인해 농수산업이 크게 발달하지 않았으나, 카타르 단교사태 

발생 이후 식량안보 확보 중요성이 화두로 떠오르면서 지난 5년간 연평균 7% 성장 기록

카타르 농수산업 시장 규모
(단위 : 백만 달러, %)

구 분 2014년 2015년 2016년 2017년 2018년

GDP 규모 242 261 279 310 336

증감률 10 8 7 12 9

자료 : 카타르중앙은행(QCB) 
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⚬주요 생산품목

- 청예사료, 곡식류(곡물 수입 후 현지 가공), 대추야자 및 과일류, 육류, 유제품 등으로 구성 

2017년 농수산 분야 주요 생산품목

구분 품목 생산량(톤)

사료 청예사료(Green Fodder) 534,515

채소 채소 55,579

낙농품
우유･치즈･요거트 등 56,146

계란 5,753

대추야자 및 과일류
대추야자 28,096

과일 879

육류
가금류 15,206

소고기･양고기 등 육류 전반 9,599

수산품 생선  15,358

곡식류

보리(Barley) 593

밀가루(Wheat) 16

기타 곡물 758

합계 722,508

주 : 2019년 9월 확인 최신 자료 

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority)

⚬농수산식품 수입 동향

- 2018년 HS코드 01~22에 해당하는 농수산식품 수입금액은 332억 달러로 전년 대비 2% 증가

농수산식품 수입 동향(HS 코드 01~22)

(단위 : 백만 달러, %) 

2014년 2015년 2016년 2017년  2018년
CAGR

금액 증감 금액 증감 금액 증감 금액 증감 금액 증감

2,950 17 3,198 8 3,117 △3  3,246 4 3,321 2 2

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority)

 도소매업 

⚬2016년 도소매업 기업 수는 9,685개를 기록, 연 평균 2% 증가 

- 식료품 판매업이 2,054개로 전체의 21%를 점유하면서 가장 높은 점유율을 기록했고, 다음으로 

직물류 판매업이 1,518개로 2위(16%), 건설 및 산업기자재 판매업이 1,128개로 3위(12%)를 

기록 
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도소매업 기업 수 추이

구분 2012년 2013년 2014년 2015년 2016년

도소매업

(자동차 관련업)
524 545 510 559 565

도매업

(자동차 관련업 외)
1,119 1,238 934 920 863

소매업

(자동차 관련업 외)
7,114 7,103 7,304 8,428 8,257

합계 8,757개 8,886개 8,748개 9,651개 9,685개

주 : 자동차 관련업(신차 및 중고차 판매업, 부품 판매업), 2019년 9월 확인 기준 최신 자료

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority) 

 정보통신(ICT) 산업 

⚬카타르 IT 산업의 GDP 비중은 전체의 1.2% 수준  

- 2022년 월드컵 개최 준비에 따라 외국인 인구 유입이 지속되는 가운데, 건설, 금융, 의료 등 

비에너지 분야 성장과 함께 2019년 IT 시장 규모는 전년 대비 8% 성장 전망

- 국가 디지털화 프로그램 타스무(TASMU) 추진, 전자정부 서비스 확대, 5G 상용화 등과 함께 

정보통신 산업은 성장세 기록 중   

카타르 IT 산업 전망

(단위 : 백만 달러)

구분 2016년 2017년 2018년 2019년(f) 2020년(f)

IT 시장 규모 1,973 2,034 2,193 2,359 2,534

GDP 비중(%) 1.3 1.2 1.1 1.2 1.2

주 : (f)전망치

자료 : BMI 

⚬세계 순위권 안에 드는 무선통신망 이용 환경 보유 

- 카타르의 모바일 속도는 세계 3위, 인터넷 속도*는 GCC 2위 기록(2019년 7월 기준)

- 미국 Ookla(Speedtest)에 따르면 카타르의 모바일 속도는 한국, 호주에 이어 세계 3위를 기록

했으며, 인터넷 속도는 GCC 국가 중 2위(세계 39위) 
* [모바일 속도] 한국(1위, 97.44Mbps), 호주(2위, 63.34Mbps), 카타르(3위, 61.72Mbps), UAE(4위, 61.24Mbps)

[인터넷 속도] 싱가포르(1위, 191.93Mbps), 한국(2위, 156.18Mbps), UAE(27위, 83.74Mbps), 카타르
(39위, 65.12Mbps)  
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라. 정책･규제 환경

 주요 정책 

⚬카타르 국가비전 2030(Qatar National Vision 2030, QNV)  

- 2008년 발표된 ‘카타르 국가비전 2030’은 지속적인 발전을 통해 2030년까지 자국을 높은 삶의 

질이 보장되는 선진국으로 전환시키기 위한 ‘카타르 국가비전 2030’ 발표

- 국가비전 2030은 4개의 발전 중점 추진 분야(인적자원, 사회, 경제, 환경)와  방향성 제시하며, 

국가발전전략(National Development Strategy)을 5년마다 수립해 QNV 2030의 4대 목표 

달성을 위한 세부 전략을 추진 

 

카타르국가비전(Qatar National Vision 2030) 운영구조

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority)  

⚬국가발전전략 2018~2022(2nd National Development Strategy 2018~2022) 

- 정부는 국가비전을 토대로 5년마다 국가발전전략(National Development Strategy, NDS)을 

수립해 구체적인 실현을 추진하고 있으며, 2018년 제2차 국가발전전략 발표

국가발전전략 주요 도전과제

중점 추진사항 주요 도전 과제

제도적 발전 
및 재정 관리

정부 및 공공기관의 효율성, 효과성, 가치 창출, 책임성, 투명성 및 시민의 사회 참여 증진에 초첨을 
두고 정부 조직의 역량 강화 추진

경제적 
번영 지속

재활용 자원 및 재생에너지 사용 증대/수자원 관리강화/스마트 물류 구축 등 경제 인프라 개발, 경제 
다변화 및 민간 분야 생산성 제고, 천연자원의 최적 활용 및 지속 가능성 유지

인력개발 지속
아동/여성의 건강증진, 정신 건강 및 만성 질환 케어, 질병 예방 및 보건 의료 서비스 제공 등 포괄적･
통합적 건강시스템 구축, 교육 훈련의 질 향상, 효율적･헌신적인 노동력 확보

건강한 
사회 발전

효율적이고 지속가능한 사회복지 체계 구축, 교통안전 확보 등 사회 안보 및 공공의 안전 도모, 문화 
유성 및 스포츠에서의 탁월성 증진, 개발협력을 위한 글로벌 파트너십 구축

환경을 보호하는 
지속가능 발전

쓰레기 배출 감소 및 재활용 확대를 통한 환경오염 감소, 그린벨트 조성을 통해 기후변화 대응환경 
조성, 생물 다양성 보존 환경 조성, 지속가능한 환경을 위한 각종 관행 촉진
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 규제 환경

⚬외국인 투자법(FDI Law) 개정 

- 카타르 통상산업부(MoCI)는 ‘외국인 투자법(Law No. 13 of 2000, Regulation of the Investment 

of Non-Qatari Capital in the Economic Activity)’을 개정하는 Law No. 1 of 2019를 발표, 

2019년 1월 8일부로 시행

- 해당 법은 해외자본의 유치와 모든 상업 활동 분야의 발전, 카타르의 중장기 국가발전 전략인 

‘카타르국가 비전 2030(Qatar National Vision 2030)’에 따른 산업 다각화 성취를 목표로 함

Law No. 1 of 2019 주요 내용

과거 개정

▶ 법 : Law No. 13 of 2000 

▶ 주요내용 

- 외국인투자자는 최대 49%까지 지분 소유 가능. 다만, 

내각의 결정에 따라, 최대 49%에서 100%까지의 지분 

소유 가능(허가 분야 : 농업, 산업, 보건의료, 교육, 관광, 

천연자원의 개발, 에너지 및 채굴, 컨설팅 및 기술 

서비스, 정보기술, 문화, 스포츠, 엔터테인먼트)   
- 외국인투자자는 내각의 허가를 받은 경우를 제외하고 

금융(Banking), 보험 분야에 투자할 수 없음

- 외국인투자자는 상업 에이전시 및 부동산 거래업에 

관여할 수 없음 

- 외국인투자자는 카타르 주식거래소(Qatar Exchange) 

상장기업 지분의 25%를 초과 소유할 수 없음 

▶ 법 : Law No. 1 of 2019(Law No. 13 of 2000 을 개정) 

▶ 주요내용

- 외국인투자자는 모든 경제 분야에 최대 100% 지분 

소유 가능하며, 세부사항은 동 개정법에서 명시하고 

있는 바에 따름

- 49% 이상의 지분을 희망하는 외국인투자자는 신청서를 

제출해야 하며, 관련 부서는 15일 내 신청서를 검토

함. 15일 내 승인여부에 대해 공지 받지 못할 경우 승인 

거절로 간주할 수 있음. 승인이 거절된 경우, 15일 내 

장관에게 재심사를 요청할 수 있음. 장관은 30일 내 

해당내용을 재심사하며, 승인여부에 대해 공지 받지 

못할 경우 최종 거절로 간주할 수 있음 

- (a) 외국인투자자는 내각의 승인을 받지 않는 이상 금융

(Banking), 보험 분야에 투자할 수 없음 (b) 상업 

에이전시에 투자할 수 없음 (c) 기타 내각이 정하는 

분야에 투자할 수 없음 

- 외국인투자자는 통상산업부(MoCI) 허가에 따라, 카타르 

주식거래소(Qatar Exchange) 상장기업 지분의 49%

까지 소유 가능

- 산업 분야 외국인투자자의 회사 설립에 필요한 기계류 

및 장비 수입에 대한 관세 면제 
- 카타르 시장에서 조달이 불가능한 원자재 및 반제품

(Semi-manufactured Items) 수입에 대한 관세 면제 

주 : 해당 개정법률은 아랍어로만 공표돼있으며, 공식으로 발표한 영문안은 부재함. 아랍어 개정법률을 무역관에서 임의로 번역한 자료로 추후 

정부에서 공식적으로 게시할 영문본과 일부 해석이 상이할 수 있음.

자료 : 카타르법령포털 알미잔(Al Meezan), Ernst&Young Qatar, 주요 일간지(Gulf Times, Peninsula, Qatar Tribune)

⚬걸프 지역 최초 외국인 영주권(Permanent Residency) 부여 

- 외국인은 고용주(스폰서)를 통해 거주허가(Residency Permit)를 발급받아 특정 기간 동안 

거주하며, 갱신을 통해 추가적인 기간 동안 거주가 가능했음  

- 인근국의 봉쇄조치에 따른 고립을 타개하고 외국인 유입을 늘리고자 2018년 9월 ‘외국인 영주권에 

관한 법(Law No. 10 of 2018)’을 발표, 걸프 지역 최초로 외국인에게 영주권 부여를 시작 
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- 영주권은 ‘영주권 부여 위원회(Committee for Granting Permanent Residency Permit)’가 

관장하며, 자격요건을 갖춘 외국인은 영주권(Permanent Residency Permit)이라고 적혀있는 

신분증을 받게 됨

 

영주권 취득 조건

① 카타르 외 국가에서 출생한 경우, 20년 이상 합법적으로 카타르에 거주한 자. 카타르에서 출생한 경우, 10년 이상 

거주한 자. 해외체류기간은 1년에 60일을 넘지 않으며, 해외체류기간은 총 거주 기간에서 제외함. 영주권을 신청한 

후 한번에 6개월 이상 해외에 체류할 경우, 내무부장관은 영주권 신청자의 자격을 박탈시킬 수 있음

② 신청자는 본인과 직계 가족의 생계를 책임질 수 있는 적절한 소득수준을 가지고 있어야 함. 내각은 신청자의 최소 

임금과 예외 사례를 정함 

③ 신청자는 좋은 대외 평판을 가지고 있어야 하며, 갱생할 수 없는 불명예스러운 위법행위를 범한 적이 없어야 함 

④ 신청자는 아랍어에 충분한 이해를 가지고 있어야 함

⚬외국인 부동산 소유 및 99년 사용가능한 지역 선정 

- 2019년 3월 정부는 ‘외국인 부동산 투자법(Law No. 16 of 2018 on the regulation of 

non-Qatari ownership and use of real estate)’에 따라 외국인이 영구적으로 소유할 수 

있는 10개 부동산 투자 지역과 99년간 사용할 수 있는 지역을 발표

 

외국인 부동산 투자 가능지역

⚬ 영구소유 가능한 지역(Freehold Ownership)

 - West bay, The Pearl, Al Khor Resort, Rawdat Al Jahaniyah, Al Qassar, Al Dafna, Oaniza, Al 

Wasail, Al Khraij, Jabal Theyleeb

￮ 99년간 사용 가능한 지역(Use of Real Estate for 99 years) 

 - Msheireb, Fereej Abdelazia, Doha Al Jadeed, New Al Ghanim, Al Refaa and Old Al Hitmi, Salata, 

Fereej Bin Mahmoud(Area 22), Fereej Bin Mahmoud(Area 23), Rawdat Al Khail, Mansoura and 

Fereej Bin Dirham, Najma, Umm Ghuwailina, Al Khulaifat, Al Sadd, Al Mirqab Al Jadeed and 

Fereej Al Nasr, Doha International Airport Area. 

 * 외국인 범위 : 개인, 외국회사, 외국 부동산 투자펀드(국내외 무관)

⚬외국인 투자자에 대한 거주허가(Residency Permit, RP) 부여

- 같은 해 9월 국왕은 ‘외국인 투자법(Law No. 1 of 2019)’에 따른 외국인 투자자와 ‘외국인 

부동산 투자법(Law No. 16 of 2018)’에 따른 외국인 부동산 투자자에 대해 현지인 스폰서 없이 

5년간(연장 가능) 사용 가능한 거주허가(RP)를 발급받을 수 있도록 하는 ‘외국인의 입국, 출국, 

거주에 관한 법(Decree Law No. 23 of 2019 Regulating Entry, Exit and Residence of 

Expats)’ 발표 
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2 시장 분석

가. 시장 특성 및 전략적 가치 

 중동아프리카(MENA), 유럽, 아시아 지역에 대한 높은 접근성 

⚬편리한 해상교역 환경 

- 2016년 개항한 카타르의 최대 상업항 하마드 항(Hamad Port)은 중동지역 해상교역의 27% 

점유하고 있으며, 오만, 인도, 파키스탄, 한국* 등 15개 이상의 직항 항로 운영 

- 2025년까지 계획된 하마드 항 확장 프로젝트(연간 물동량 현 200만 TEU→2025년 750만 

TEU)**를 통해 무역규모 성장에 대응하고 역내 재수출 허브로 도약 추진 
* 현대상선은 2018년 1월 한국-카타르 간 정기 기항 서비스인 KME(Korea Middle East Express)를 개설

** 2018년 주요국 연간 항만 물동량 : 중국 상해항(세계 1위, 420만 TEU), 한국 부산항(세계 6위, 216만 
TEU), UAE 제벨알리항(세계 10위, 150만 TEU), 오만 살랄라항(세계 46위, 400만 TEU) 등 

⚬여객 및 물류용 항공 노선 확대

- 국영항공사인 카타르항공은 2019년 기준 160개 이상의 취항지 운영 

- 단교에 따른 최단거리 항로 이용 불가에도 불구, 항공기 이용객은 9% 증가(2016년 2,665만 명 

→ 2018년 2,916만 명), 화물물동량은 25% 증가(2016년 176만 톤 → 2018년 220만 톤)

- 2019년 3월 GCC 국가 중 최초로 28개 EU 회원국과 항공협정(EU-Qatar Comprehensive 

Air Transport Agreement) 체결로 양자 간 무제한 노선 운항이 가능해져 유럽지역 항공 

접근성 개선

 작지만 다양한 인구가 상존하는 복잡한 시장

⚬2019년 8월 기준 인구 267만 명, 전체 인구의 92%가 외국인으로 구성

- 주요 인프라 사업 수행을 위한 노동력의 부족으로, 필요 인력을 해외인력으로 충당하고 있으며, 

대부분의 외국인 인구*는 건설현장 노동자 및 단순 노무직으로 구성

- 구매력평가(PPP)기준 1인당 GDP는 2018년 약 13만 달러로 높은 구매력 보유(한국 4만 1천 

달러)

- 시장규모는 작으나 지속적인 인구유입과 함께 다양한 인구 구성을 보이고 있음에 따라, 타깃 

시장 세분화 전략을 통한 진출을 필요로 하는 시장 
* 인구구성 : 인도 65만(25%), 아랍 52만(20%), 네팔 36만(14%), 필리핀 26만(10%), 방글라데시 15만

(7%) 등
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 편리한 비즈니스 환경 

⚬세계경제포럼(WEF)의 2018년 글로벌경쟁력지수(Global Competitiveness Index) 평가에서 세계 

140개국 중 30위 선정(한국 15위, 아랍에미리트 27위, 사우디 39위)

- 상위권을 기록한 주요 평가항목으로는 ICT 환경(9위), 인프라(30위), 거시경제환경 안정성

(40위), 외국기업에 대한 개방성(25위), 금융시스템(34위) 등이 있음 

나. 교역

 수출입 동향 

⚬천연가스, 원유 등 에너지 자원 수출로 높은 무역수지 흑자 보유

- 2017년부터 이어진 점진적인 유가회복에 따라 2018년 수출은 전년 대비 25%증가한 843만 

달러를 기록하면서 510만 달러에 달하는 무역흑자 기록

- 2019년 상반기 수출은 상반기 유가가 전년 동기 대비 다소 하락세를 보임에 따라 7% 감소한 

376만 달러 기록 

카타르 수출입 동향

(단위 : 백만 달러, %)

구분 2015년 2016년 2017년 2018년 2019년(상반기)

수출 77,294 57,309 67,498 84,289 37,593

증감 △39 △26 18 25 △7

수입 28,496 31,934 30,766 33,307 14,610

증감 △9 12 △4 8 △8

무역수지 48,798 25,375 36,732 50,982 22,983

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority), 2019년 9월 확인 기준 

 주요 수입 품목

⚬주요 수입품목은 항공기 및 관련부품, 전자제품, 의약품 등으로 구성  

- 국영항공사인 카타르항공의 지속적인 사업 확장으로 항공기 도입이 지속되는 가운데, 항공기 

및 관련 부품은 전체 수입의 9% 이상 차지

- 각종 인프라 개발 프로젝트 진행 및 인구증가와 함께 승용차 및 자동차 부품의 수입은 전체 

수입 시장의 6% 이상 차지  

- 이 외 대부분의 수입품목은 각종 산업기자재, 전자제품, 의약품 등으로 구성 
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2018년 카타르의 상위 10개 수입품목

(단위 : 백만 달러, %)

순위 HS4 수입품목 금액 비중

총계 31,696 100

1 8802 항공기 1,394 4

2 8703 승용차 1,235 4

3 8411 가스터빈 960 3

4 8803 항공기 부품 791 2

5 8517 전화기 570 2

6 8407 자동차 부품 520 2

7 2601 철  광 505 2

8 3004 의약품 464 1

9 7113 귀금속 421 1

10 2818 인조 커런덤 383 1

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority), 2019년 9월 확인 기준    

⚬천연가스, 원유 등 에너지자원의 수출이 전체 수출의 77% 차지

- 나머지 23%는 대부분 휘발유 및 등유, 에틸렌, 질소비료 등 석유화학 제품과  알루미늄, 철강

제품 등으로 구성 

2018년 카타르의 상위 10개 수출품목

(단위 : 백만 달러, %)

순위 HS4 수출품목 2018년 비중

총계 84,289 100

1 2711 천연가스 51,816 61

2 2709 원  유 13,810 16

3 2710 휘발유, 등유 6,886 8

4 3901 에틸렌 2,609 3

5 3102 비  료 1,476 2

6 7601 알루미늄괴 1,363 2

7 8904 예인선 530 1

8 2909 에테르 467 1

9 7214 철  근 399 0

10 8803 항공기 부품 395 0

 

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority), 2019년 9월 확인 기준 
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⚬주요 교역국은 일본, 한국, 중국, 인도, 미국 등으로 구성 

2018년 주요 교역국
 (단위 : 백만 달러)

순위 주요 수출국 수출액 (비중) 주요 수입국 수입액 (비중)

1 일본 14,643 (18%) 미국 6,159 (19%)
2 한국 14,630 (18%) 중국 3,916 (12%)
3 인도 10,064 (12%) 인도 1,990 (6%)
4 중국 9,460 (12%) 독일 1,951 (6%)
5 싱가폴 6,682 (8%) 영국 1,810 (6%)
6 태국 3,143 (4%) (13위) 한국 588 (2%)

주 : 수출액 통계는 FOB 기준, 수입액 통계는 CIF 기준 

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority) 

다. 투자

 외국인투자 유치 동향 

⚬2018년 외국인투자 유치 규모는 339억 달러 기록

- 주요 투자국은 유럽연합, 미국, 아시아 국가 등으로 구성 

FDI 유입 동향
(단위 : 십억 달러, %)

구분
2017년 2018년

금액 점유율 금액 점유율

유럽연합 10.4 29 10.2 30
미국 8.2 23 8.0 24

아시아(GCC제외) 1.8 5 2.5 7
기타 15.1 43 13.2 39
합계 35.5 100 33.9 100

주 : FDI Stock 기준 

자료 : PSA(Planning and Statistics Authority) 

⚬주요 투자 유치 분야는 제조업으로 195억 달러 유치

- 이 외 에너지 분야에 103억 달러, 금융서비스 분야에 36억 달러 유치

주요 유치 분야
(단위 : 십억 달러, %)

구분
2017년 2018년

금액 점유율 금액 점유율

제조업 20.8 59 19.5 57
에너지(가스, 오일) 10.4 29 10.3 30

금융서비스 3.5 10 3.6 11
기타 0.7 2 0.6 2
합계 35.5 100 33.9 100

주 : FDI Stock 기준 

자료: PSA(Planning and Statistics Authority) 
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라. 프로젝트

 정부 프로젝트 예산 

⚬2019년 프로젝트 예산은 전체 재정지출 568억 달러 중 43%에 해당하는 246억 달러로 편성

- 정부의 중장기 국가 발전 전략과 함께 인프라 및 교통 분야 예산은 재정지출의 24%에 해당하는 

136억 달러 규모로 편성 

- 지속되는 인구유입에 따라 부족한 의료 및 교육시설을 보충하기 위해 재정지출의 20%에 해당

하는 115억 달러 예산 할당

2019년 정부 프로젝트 예산

구분
예산

(억 달러)
재정지출 
비중(%)

내용

인프라 90.7 16
￮ 도로, 하수처리 시설, 수전력 등 관련 프로젝트로 구성 

- Al Bustan Highway, Al Rayyan/Dukhan Road,North Road, Wakra Expressway, 
Wakrah Bypass, Expansion in water and electricity networks 등

교통 45.1 8
￮ 도하 메트로, 공항 등 관련 프로젝트로 구성

- 도하메트로(33억 달러 할당), 루사일 경전철, 대중교통, 하마드 국제공항 확장 등

의료 62.4 11
￮ 의료시설 신설 및 확장 프로젝트로 구성

- 하마드의료법인 시설 확장, 국립연구소(National Laboratories) 설립, 5개 헬스
센터 설립(South of Wakrah, Al Mashaf, Al Saad, Al Khor, Ein Khaled) 등

교육 52.7 9
￮ 교육시설 신설 및 확장 프로젝트로 구성

- 카타르대학(QU) 약대･공대, 커뮤니티 컬리지 확장 등

자료 : 재무부(Ministry of Finance) 

 발주 예정 프로젝트

⚬2020~2021년 중 발주되는 주요 프로젝트로는 신도시 개발, 공항 확장 프로젝트, 도로 네트워크 

개선 프로젝트 등으로 구성  

발주 예정 프로젝트

  프로젝트명
 규모

(백만 달러) 
예정시기

교통통신부(MoTC) – Sharq Crossing 8,000 2020년 4월

카타르레일(QRAIL) – Doha Metro: Phase 2 : Blue line Turnneling Works 3,000 2021년 12월

국방부(MoD) – Al Udeid Air Base Expansion 1,800 2020년 4월

하마드국제공항(HIA) - Concourse D and E 1,700   2020년 7월

루사일개발회사(LREDC) – Lusail Development : Lusail Plaza Towers Package I 800 2020년 2월

루사일개발회사(LREDC) – Lusail Development : Lusail Plaza Towers Package II 800 2020년 3월

카타라문화마을(KATARA) – Phase 4 (Mixed use development) 720 2020년 8월

공공사업청(Ashghal) – Expressway Program : North Road   : Al-Zubara Road Phase 4 604 2020년 8월

공공사업청(Ashghal) – Umm Salal Mohammed Road Phase – 2 535 2020년 8월

주 : 상기 프로젝트는 시장 상황에 따라 취소 또는 연기될 수 있음(2019년 11월 확인 기준)

자료 : Meed Projects 
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3 한국과의 경제 교류 및 주요 경협 의제

가. 교역

 한-카타르 교역동향 

⚬2019년 9월 누계 기준 양국 간 교역액은 103억 달러 기록  

- 신규 대형 프로젝트 발주 감소는 수입 수요 감소로 이어져 대(對)한국 수입도 감소세 기록

⚬한국은 카타르의 13위 수입 대상국이자 2위 수출 대상국 

양국 간 교역규모

(단위 : 백만 달러, %) 

구분
2015년 2016년 2017년 2018년 2019년 9월

금액 증감 금액 증감 금액 증감 금액 증감 금액 증감

수출 674 -25.5 536 -20.5 435 -18.7 526 20.9 278 -35.6

수입 -16,475 -36.0 -10,081 -38.8 -11,267 11.8 -16,299 44.7 10,052 -14.3

교역규모 17,149 -35.6 10,617 -38.1 11,702 10.2 16,825 43.8 10,330 -15.0

무역수지 -15,801 -36.3 -9,545 -39.6 -10,832 13.4 -15,773 45.6 -9,774 -13.5

자료 : 한국무역협회(KITA), 2019년 11월 확인 기준  

 주요 수출입 품목

⚬ (수출) 2019년 대(對)카타르 수출은 2억 7,800만 달러로 전년 대비 35.6% 감소

- 카타르의 전체 수입 규모 감소(전년 동기 대비 9%) 및 건설 인프라 분야 대규모프로젝트 발주 

감소로 수출 규모 감소에 영향 

- 주요 수출 품목은 자동차, 전력용기기, 건설광산기계, 영상기기, 석유제품 등으로 구성 

⚬ (수입) 2019년 대(對)카타르 수입은 약 100억 달러로 전년 대비 14.3% 감소

- 대(對)카타르 전체 수입의 83%를 차지하는 천연가스 및 원유의 도입 물량 감소(2018년 9월 

1,992만 톤 → 2019년 9월 1,714만 톤)에 따른 영향으로 전체 수입 금액도 감소

- 주요 수입 품목은 천연가스, 원유, 석유제품, 알루미늄, 질소비료 등으로 구성  
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2019년(9월 누계) 한-카타르 수출입 품목

(단위 : 백만 달러, %) 

순위
대(對)카타르 수출 

순위
대(對)카타르 수입

코드 품목명 금액 비중 증감 코드 품목명 금액 비중 증감

1 741 자동차 42 15.1 23.5 1 134 천연가스 5,434 54.1 -1.0

2 841 전력용기기 35 12.6 -71.8 2 131 원유 2,924 29.1 -21.1

3 725 건설광산기계 17 6.1 -44.6 3 133 석유 제품 1,327 13.2 -38.7

4 821 영상기기 14 5.0 191.3 4 621 알루미늄 138 1.4 15.3

5 133 석유 제품 14 5.0 -13.2 5 231 질소비료 47 0.5 21.2

6 746
선박해양

구조물 및 부품
12 4.3 81.4 6 746

선박해양

구조물 및 부품
44 0.4

4,550,9

59.4

7 214 합성수지 12 4.3 -29.8 7 135 LPG 34 0.3 -70.6

8 835 건전지 및 축전지 10 3.6 -10.6 8 228 정밀화학원료 27 0.3 32.8

9 320 고무제품 10 3.6 26.1 9 214 합성수지 23 0.2 6.7

10 611 형강 9 3.2 -49.9 10 622 동제품 16 0.2 -9.5

기   타 103 37.2 - 기  타 38 0.4 -

합   계 278 100.0 -35.6 합  계 10,052 100.0 -14.3

자료 : 한국무역협회(KITA)

 수출 성공 사례  

2018년 3월 KOTRA 도하무역관은 슈퍼마켓 운영 및 주요 유통망에 소비재 제품을 납품하는 A사에서 한국산 곽티슈 

수입 의뢰를 받아 한국의 곽티슈 생산업체 B사를 바이어에게 소개시켜 줌. KOTRA 도하무역관은 원활한 교신에 애로가 

있던 바이어와 국내기업의 사이에서 견적 전달, 샘플 요청, 가격 협상 등을 지원 함. 4개월의 교신 기간 동안 가격협상 

등 바이어의 수많은 요구사항(한국산 로고 반영, 제품 브랜드 영문화 및 아랍어 반영 등)을 대응하는데 애로가 있었으나, 

꾸준한 논의 끝에 14,000달러 규모의 첫 오더가 성사됨. 바이어는 자체적으로 운영하는 슈퍼마켓뿐만 아니라 대형 유통

망인 Monoprix에 제품을 진열했고, 2019년 상반기 다시 14,000달러 규모의 두 번째 오더를 통해 국내기업은 재수출에 

성공했으며, 꾸준한 비즈니스 관계 유지가 전망되고 있음. 바이어의 인콰이어리를 처음 받았을 당시 270만 명에 불과한 

작은 시장규모와 현지에 이미 곽티슈 생산 업체가 있어 경쟁력을 확보할 수 있을지에 의문이 있었지만, 국내기업의 적극

적인 가격협상 의지와 요구사항을 수렴하려는 협조적인 태도를 첫 수출 및 재수출 성공 요인으로 꼽고 있음

나. 프로젝트 

⚬카타르는 한국의 7대 프로젝트 수주 시장

- 1976년 정우개발의 카타르 제철소 공사 진출을 시작으로 2019년까지 총 243억 달러 규모

(총 112개 업체, 164건)의 프로젝트 수주 

- 2015년에서 2019년 기간에는 산업설비(발전소, 파이프라인, 정유시설), 토목(도로, 하수도, 

항만), 건축(병원, 상업시설) 분야에서 활발히 수주 
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세부 공종별 프로젝트 수주 현황
(단위 : 천 달러)

구분 건축 토목 산업설비 전기통신 용역

총계 727,400 1,455,512 1,856,765 212,987 24,281

2019(10월) 8,965 - 2,925 - -

2018 132,476 65,500 36,269 2,288 -

2017 98,496 1,088,705 7,139 210,699 24,281

2016 269,756 191,898 5,324

2015 217,727 109,409 1,805,108 -

자료 : 해외건설종합정보서비스

다. 주요 경제협력 의제

한-카타르 10대 경협 의제

분야 협력 내용


건설

① 인프라 개발 프로젝트 

   - 도로, 공항, 항만, 발전소, 메트로, 의료시설 건설 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

② 2022년 카타르 월드컵 기반시설 

   - 경기장, 숙박시설 등 기반기설 건설 프로젝트 참여 및 기자재 공급 


에너지

① North Field Expansion (LNG 증산) 프로젝트 

   - 연 7.7백만 톤 → 2024년 1.1억 톤 증산 계획에 따른 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

② 태양광 발전 프로젝트 협력

   - 알 카르사(Al Kharsaah) 태양광 플랜트 건설 관련 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

③  에너지 효율화 정책 타르시드(Tarsheed)    

   - 그린카, 스마트그리드, 그린빌딩 등 사업제안을 통한 에너지 효율화 수요 대응


정보통신

(ICT)

① 국가 디지털화 프로그램 타스무(TASMU, Smart Qatar Program) 

   - 교통, 물류, 환경, 보건의료, 스포츠 등 5대 분야 사업제안 및 프로젝트 참여

② 5G 서비스 콘텐츠 및 솔루션 

   - 5G 활용 콘텐츠 및 솔루션 시범사업 추진, 현지화 서비스 개발 협력(아랍어 전환 및 이슬람문화 적용 등)  


제조업

① 에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN)

   - 에너지 분야 입찰 현지화 요건 ICV(In-Country Value) 대응 

② ‘Made in Qatar’ 확산을 위한 제조분야 현지화(Localization)

   - 현지 제조사 생산설비 도입, 합작투자(JV), R&D 수요 대응 


조선

① LNG 증산에 따른 선박 60척 도입 수요 

   - 프로젝트 참여(조선 3사 위주 수주활동)

② 기존 보유 LNG선 유지보수 수요

   - 유지보수 서비스 공급계약 및 조선기자재 납품(중소 조선사 수주활동) 


농업

① 식량자급률 확대를 위한 식량안보(Food Security) 정책 

   - 농산품 수출 및 생산성 향상 관련 스마트팜 기술 제안 


보안/치안

① 2022년 카타르 월드컵 대비 보안･치안 확보  

   - 보안제품 및 기자재 공급, 치안 교육 및 인력교류, 치안시설 설립 협력


보건의료

① Qatar National Vision 2030에 따른 국가 보건의료전략(National Health Strategy)  

   - 병원진출, 환자송출, 의료인력 교류, 장애지원협력(보조공학기기) 


소비재

① 한류를 활용한 문화교류 협력

   - 한류 콘텐츠 및 소비재 제품(K-뷰티, 패션, 가전 등) 수출 
□10

교육

① E-learning 및 교육기자재 협력 

   - 아랍어 및 현지 문화 적용한 E-Learning 콘텐츠 및 교육기자재 수출 

 : 상세 내용은 카타르 K-패키지 참고
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1 SWOT 분석 및 전략도출

<카타르 시장 SWOT 분석>

O T

∙ 국제유가에 좌우되는 에너지 의존 경제
∙ 단교에 따른 국경 봉쇄로 최단거리 물류 네트워크 

활용 불가  
∙ 여전히 보편적인 외국인 투자자 스폰서 제도

(외국인 49% 지분 제한)로 경영 주도권 확보 및 
기업철수 애로

∙ 세계 시장 인지도가 부족한 ‘Made in Qatar’ 

∙ 천연가스･석유 수출로 축적한 정부 및 
국영기업의 탄탄한 자본력

∙ 정부주도의 경제 다각화(QNV 2030) 추진에 
따른 안정적인 투자환경 유지

∙ 저렴한 생산경비(수도･전기･연료)

∙ 다양한 인재풀(저임금 단순 노동자~고급전문직)

∙ 2022 카타르 월드컵 개최 대비 인프라 프로젝트 
지속  

∙ LNG 증산 계획에 따른 플랜트 시장 활기 

∙ 외국인 투자법 개정(100% 외투허용) 및 
경제자유구역 조성  

∙ 카타르 단교 이후 정부 및 민간주도의 적극적인 
제조업 활성화 추진 

∙ 카타르 단교사태 장기화 및 이란 제재 강화 등 
역내 정치적 긴장 지속∙ 에너지 분야 입찰 시 ICV(In-Country Value) 
의무화로 현지화 비율 확대 및 경쟁 불가피∙ 국세청 신설 및 특별소비세 도입으로 추가 세제 
개편 가능성 존재  ∙ 2022 카타르 월드컵 이후 중대형 인프라
프로젝트 발주 감소 우려  

S W
강 점 (Strength) 약 점 (Weakness)

기 회 (Opportunity) 위 협 (Threat)

                             
전략방향 세부전략 진출전략

SO 전략

(역량 확대)

∙ 정부 발주 프로젝트 시장 진출기회 모색  

∙ 전문분야(플랜트, 조선, IT, 신재생에너지) 공략

경제다각화 

수요 활용

ST 전략

(강점 활용)

∙ 제조업 육성정책 활용 유망 진출분야 발굴 

∙ 저렴한 생산경비 활용한 진출 비용 최소화 
설비 수출, 합작투자, R&D 

WO 전략

(기회 포착)

∙ 카타르 월드컵 대비 인프라 프로젝트 막바지 기회 포착 

∙ 외국인 투자법 개정 활용 현지진출 확대

IT, 방산 수출 및

플랜트 분야 진출

WT 전략

(위협 대응)

∙ 국교단절 이후 생겨난 소비재‧산업재 분야 틈새시장 발굴

∙ 현지 구매 확대 및 합작투자 등을 통한 경쟁력 확보 

뷰티, 의료, 농식품,

산업기자재 수출

2020 국별 진출전략 카타르
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2 주요 이슈･산업별 진출전략

2020년 진출전략

주요이슈 주요 이슈･산업별 진출전략

단교사태

장기화

(Blockade)

 단교사태 장기화로 발생한 틈새시장 발굴

 - 단교 발생에 따른 교역루트 다변화 대응 

 - 유망품목(뷰티, 의료, 농식품, 산업기자재) 적극 마케팅

현지화

(Localization)

 Made in Qatar, Make with Korea

 - 현지 제조사 협력수요(JV, 설비도입, 기술협력) 발굴 

 - 현지화 유망분야 분야 발굴과 투자진출 및 수출   

 -  에너지 분야 현지화 요건(In-Country Value, ICV) 의무화 대응 

에너지 

기반 다각화

(Energy

Diversification)

 LNG 증산 및 신재생･친환경 에너지 활용 확대 움직임 대응

 - (LNG 증산) 플랜트 프로젝트 참여 및 기자재 수출 기회 모색, 

LNG 운반선 도입 및 기존 선박 유지보수 수요 대응

 - (친환경 에너지) 태양광 플랜트 프로젝트 참여 및 기자재 수출기

회 모색, 에너지 효율 정책(Tarsheed)에 따른 유망분야 발굴  

디지털화

(Digitalization)

 국가 디지털화 정책 및 5G 서비스 확대 등 ICT 협력 수요 발굴

 - 국가 디지털화 정책(TASMU)으로 발생하는 정부 주도 ICT 분야  

   프로젝트(스마트 시티, 스마트 헬스케어 등) 참여 

 - 5G 상용화에 따른 콘텐츠 개발 및 R&D 수요 발굴

                   

지속가능한

경제 환경 조성

위기를 기회로 전환하는 새로운 발상과

현지 트렌드에 발맞춘 진출 기회 타깃팅
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2-1. 단교사태 장기화 및 현지화(Localization) 수요 대응  

시장여건 및 전략적 가치

￮ 카타르 단교사태 발생 이후 외부 충격에도 살아남을 수 있는 경제 체제로의 전환 추진  

  - 산업구조 다각화, 수입선 다변화, 제조 국산화를 위한 범국가적 노력 경주 

￮ 에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN) 도입에 따른 시장 여건 변화 

  - 현지화 정도를 나타내는 ICV(In-Country Value)제출 의무화 및 유망 진출분야 대응을 통한 경쟁력 확보 필요 

 주요 이슈 및 트렌드 

⚬카타르 단교사태 장기화 

- 2017년 6월 사우디, UAE 등 인근국은 카타르가 자국 내 반정부 활동을 선동하고 테러단체를 

지원한다는 이유로 카타르와 단교 선언(국경봉쇄 및 자국민 철수 등 조치) 

- 상기 4개국은 카타르 정부에 13개 요구사항(대(對)이란 외교관계 축소, 터키 군기지 건설 중단, 

무슬림 형제단 지원 중단, 알자지라 방송국 폐쇄 등)을 제시했으나, 카타르의 미수용으로 단교

사태 장기화 돌입 

- 단교사태 초기에는 UAE, 사우디에서 수입해오던 식료품 및 산업기자재에 대해 일시적인 수급

애로가 있었으나 즉각적인 대체수입노선 구축으로 수급문제는 안정화 

- 단교 이후 농식품 분야를 시작으로 빠르게 자급률을 높여가고 있으며, 정부 및 민간주도의 제

조업 육성을 통해 대외 의존도를 낮춰갈 계획 

⚬에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN) 추진

- QP를 포함한 15개 에너지 분야 기업이 발주하는 프로젝트에 현지화 정도를 나타내는 ICV 

(In-Country Value) 점수 제출 의무화

- ICV는 ICV Scorecard(전년도 회계장부를 기반으로 현지화 정도 평가), ICV Plan(중장기 계약 시 

제출하는 현지화 달성 계획)로 구분되며, ICV Plan은 매년 갱신 필요 

- ICV 점수는 현지 제품 및 서비스 구매, 현지인력 교육지출 등 항목을 기업의 총매출로 나누어 

산정

- 높은 ICV 점수가 계약을 보장하는 것은 아니며, 기술 및 가격심사와 같이 하나의 평가항목으로 

작용 

- 가격 및 품질 수준이 동일한 제품･서비스의 경우, 해외 진출기업보다는 현지화 정도가 높은 국내

기업의 수주 경쟁력이 높아지게 됨 
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ICV 점수 산정방식

자료 : TAWTEEN 

 진출전략 및 유망품목

⚬진출전략 

- 단교로 발생한 교역루트 다변화를 활용한 유망품목 적극 마케팅 

- 제조 설비구입, 제조업 합작진출, R&D 및 인력교육 등 현지 제조사 수요 대응 

- 에너지 분야 입찰 프로젝트 참가기업의 경우 ICV 주요 평가항목 관련 지출비용 관리 및 현지

기업과 파트너링 추진을 통해 ICV 현지화 비율 확대 제고 

⚬유망품목

- (제조업) 금속, 플라스틱, 식음료, 의료소모품 분야 생산 기계류, 원자재 및 중간재 

- (수출) 화장품, 의료기기 및 소모품, 농식품, 산업기자재

2-2. LNG 증산 프로젝트 및 친환경에너지 사용 확대 계획 대응

시장여건 및 전략적 가치

￮ (LNG) LNG 증산 계획에 따른 프로젝트 수주 및 플랜트 기자재 납품기회 발생     

   - 증산 계획에 맞춰 LNG 선박 추가 발주를 계획 중으로 조선분야 진출 모색 가능

￮ (친환경에너지) 정부 주도의 태양광 플랜트 프로젝트 및 에너지 절약 및 효율화 프로그램인 타르시드(Tarsheed) 추

진으로 친환경에너지 기반 확대 중  
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 주요 이슈 및 트렌드

⚬LNG 증산(North Field Expansion) 프로젝트

- QP(Qatar Petroleum)는 북부가스전(North Field) LNG 증산(現 7.7백만 톤 → 2027년 

1.26억 톤)을 계획 중으로, 2020년 초 4개의 LNG 트레인 및 관련 육상 설비를 포함한 

EPC(Engineering, Procurement&Construction) 기업 선정 예정 

- LNG 증산 계획과 함께 수출 물량 확대 대비를 위한 LNG 선박 60척 주문 추진 중으로, 신규 

선박과 함께 기존 보유 선박에 대한 조선 기자재 및 유지보수 서비스 수요 발생

⚬신재생･친환경에너지 활용 확대

- 알카르사(Al Kharsaah) 지역 내 8억 달러 규모의 카타르 최초 태양광 발전소 건설 프로젝트 

추진에 따라, 프로젝트 진출 및 기자재 납품기회 발생 

- 카타르수전력청(Kahramaa)에서 추진하는 에너지 절약 및 효율화 프로그램 타르시드(Tarsheed)를 

통해 친환경에너지 활용 확대 전망 

 진출전략 및 유망품목

⚬진출전략 

- LNG 증산 및 태양광 발전소 프로젝트 발주동향 파악을 통해 중대형 프로젝트 수주 추진  

- 주요 발주처 벤더 등록을 통한 플랜트 및 에너지 효율 기자재 납품기회 모색 

⚬유망품목 

- (LNG 증산) 에어필터, 가스필터, 가스켓, 단열재, 밸브 및 파이프, 플랜지

- (LNG 선박) 선박용 엔진, 파이프, 피팅, 밸브, 센서 등  

- (친환경에너지) 태양광 패널 및 발전소 관련 기자재, 전기차 충전기, 에너지 효율 제품(LED 

조명, ESS 등), 스마트 그리드 등 

2-3. 디지털화(Digitalization)에 따른 ICT 분야 협력 수요 대응 

시장여건 및 전략적 가치

￮ 국가 디지털화 프로그램 타스무(TASMU) 주도의 ICT 프로젝트 발주 

  - 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠 분야 ICT 프로젝트 참여 및 협력 기회 발생 

￮ 통신 인프라 분야 적극 투자로 세계 순위권 안에 드는 모바일 통신환경 보유

  - 모바일 속도 세계 3위, 인터넷 속도 GCC 국가 중 2위 국가로, 2018년 5월에는 5G 상용망을 구축해 세계 5G 

선도국으로 부상 
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 주요 이슈 및 트렌드

⚬국가 디지털화 프로그램, 타스무(TASMU, Smart Qatar Program) 

- 교통통신부(MoTC)는 2016년 ICT 분야 성장 전략의 하나로 정보통신기술을 활용해 국가 디지

털화를 추진하는 TASMU 추진    

- 타스무는 주요 유망 프로젝트로 스마트 택시, 커넥티드 자동차(V2V), 스포츠 IoT 인프라, IoT 

기반 디지털 헬스케어 등을 선정  

- 2019년 상반기 중 13개 분야* 프로젝트를 발표해 입찰을 마감했으며, 향후 약 70여개 이상의 

프로젝트 추가 발표 예정
* Intelligent Road Signage, Virtual Consultation, Road to Vehicle Communication, Digital Travel Guide, 

Mobile Clinic(Healthcare) 등 13개 

⚬중동 지역 최초 5G 네트워크 도입국 

- 2022년 월드컵 및 국경일 대규모 행사 대비 5G 활용 사업개발 본격화 예상  

- 카타르는 중동지역 최초 5G 도입국 중 하나로, 2020년 말까지 인구밀집 지역, 2022년 월드컵 

경기장, 경기장과  연결된 도로망에 5G 네트워크 구축 완료 예정

- 월드컵 개최 및 국경일 행사 등에 대비한 5G 활용 사업 본격 추진 예상

 진출전략 및 유망분야 

⚬진출전략 

- (타스무) 타스무에서 발표하는 프로젝트 발주 동향 파악을 통해 우리기업의 기술 및 ICT 관련 

기자재 수출 추진 

- (5G) 하드웨어는 구축돼 있으나 소프트웨어 및 콘텐츠류 개발은 미흡함에 따라, 우리나라의 

세계 최초 5G 상용화를 활용, 5G 서비스 관련 기술 및 콘텐츠 판매, 현지화 서비스 개발 등 

장기적 관점에서 양국 협력분야 발굴 

⚬유망분야  

- (타스무) 지능형 교통체계 등 스마트 교통 기술, 디지털 건강진단 등 스마트 헬스케어, 커넥티드 

물류센터 등 스마트 물류, 스포츠 분야 스마트 기술

- (5G 콘텐츠 및 서비스) IoT, eSports, eRemote Health, 자율주행 등 5G 관련 서비스 및 콘텐츠 

한국 소싱 협력, 홀로그램 쇼, 드론 쇼 등
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3 한-카타르 경제협력을 통한 진출전략

2020년 진출전략

분야 경제협력을 통한 진출전략

Sustainable 

Qatar

 산업다각화 지원을 통한 지속가능한 경제 체제 구축 협력 

 - 산업 다각화 추진에 따른 에너지 자원 개발･건설 인프라 분야 

프로젝트 및 물품조달수요 대응  

Made in Qatar
 현지 제조 및 생산 수요 관련 기술협력 및 인력 교류

 - 자급자족 경제로의 전환을 위한 제조업 확대 움직임 대응 

Smart Qatar

 ICT 산업 고도화 및 월드컵 대비 보안․치안 분야 협력

 - ICT 분야 우리 선진기술(스마트시티, 5G) 진출 협력 및 2022년 

카타르 월드컵 대비 보안‧치안분야 수요 대응

Healthy Qatar

 교육 및 의료 인프라 선진화를 위한 건강한 사회 기반 조성 협력

 - QNV 2030에 따른 건강한 인구 및 노동시장 조성을 위해 교육 

및 보건의료분야 협력 수요 개발 

                   

협력 

유망분야

공략 

우리기업의 강점 분야에 집중해 경쟁우위 선점  
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3-1. 산업다각화 지원을 통한 지속가능한 경제체제 구축 협력 

산업여건 및 전략적 가치

￮ 정부는 산업다각화 추진을 통해 전통적 에너지 기반(천연가스)을 공고히 하고 비-에너지 산업을 함께 육성해 지속

가능한 경제 체제 구축을 희망

  - 북부가스전 증산과 함께 신재생 및 친환경 에너지 발전원 확대, 건설 인프라 프로젝트 진행 중

 주요 이슈 및 트렌드

⚬카타르는 한국의 7대 프로젝트 수주 시장

- 1976년 정우개발의 카타르 제철소 공사 진출을 시작으로 2019년까지 총 243억  달러 규모(총 

112개 업체, 164건)의 프로젝트 수주 

- 2015년에서 2019년 사이 산업설비(발전소, 파이프라인, 정유시설), 분야이며, 다음으로 토목

(도로, 하수도, 항만), 건축(병원, 상업시설) 분야에서 활발한 수주 활동을 이어나가는 중

⚬전통적 에너지 기반(천연가스) 강화 비-에너지 분야 성장 진행   

- 북부가스전 LNG 증산(現 7.7백만 톤 → 2027년 1.26억 톤) 프로젝트 및 LNG 선박 발주 계획

- 알카르사(Al Kharsaah) 지역 내 태양광 플랜트 프로젝트 추진 및 에너지 효율화 정책 타르시드

(Tarsheed) 추진 등에 따른 신재생･친환경에너지 시장 확대   

- QNV 2030 및 2022년 카타르 월드컵 개최에 대비해 도로 네트워크 개선, 항만, 공항 등 물류

환경 확대 등 각종 인프라 프로젝트 진행 

 협력방안 

⚬프로젝트 수요 대응을 위한 정부 간 경협의제 유지 및 사절단 파견  

- 카타르의 주요 에너지 자원 수출 대상국으로서, 양국 고위급 전략회의 등 우리기업의 프로젝트 

수주 지원을 위해 정부 간 경협 채널 협력의제로 활용 

- 발주처 및 주요 벤더, 플랜트 기자재 수입업체 초청한 비즈니스 상담회 개최를 통해 우리기업의 

관련 기자재 수출 및 진출기반 마련  

3-2. 현지 제조 및 생산수요 관련 기술협력 및 인력교류 

산업여건 및 전략적 가치

￮ 카타르 단교사태 발생 이후 자급자족 경제 체제 구축을 위한 제조업 육성 및 식량안보 확보 움직임 확대

￮ 국가발전전략(NDS 2018~2022)에 따른 제조업 전략 추진 및 각종 정부 주도의 지원 프로젝트를 통해 현지 제조 

및 생산 환경 개선 진행 중  
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 주요 이슈 및 트렌드 

⚬다양한 제조업 성장 요인에 따라 2019년 제조업 GDP 규모는 전년 대비 22% 성장

- 제조업 시장은 ⓛ 국가비전 2030에 따른 제조업 전략 추진, ② 주변국의 카타르에 대한 단교 

및 봉쇄조치로 발생한 수급애로 경험 ③ 에너지 분야 현지화 정책 ‘타우틴(TAWTEEN)’ 도입, 

④ 경제자유구역청(Qatar Free Zones Authority, QFZA) 설립, ⑤ 외국인 투자법(FDI Law) 

개정 등 복합적인 요인으로 성장 기반 마련 중

 협력방안 

⚬합작투자 진출(JV) 

- 현지 사업경험이 풍부하고 유관기관 네트워크를 활용할 수 있는 현지 파트너를 발굴해 공장 

진출 추진 

⚬생산설비 수출설비 

- 최종 사용자인 현지 제조사를 대상으로 생산시설 확장수요 파악 및 신규 진출 제조사 대상 설비 

도입수요 파악 

⚬기술 및 인력교육 협력

- 현지 업체들은 제조업 분야에 진출할 투자 여력은 보유하고 있으나, 생산시설을 가동하고 

관리하는 기술 노하우가 부족해 협력 수요가 높은 편

- 카타르 제조사의 생산 차질 최소화를 위해 A/S 적시 제공하고, 설비 가동 및 생산과 관련한 

인력교육 제공을 통한 협력 추진 가능  

3-3. ICT 산업 고도화 및 월드컵 대비 보안․치안 분야 협력 

산업여건 및 전략적 가치

￮ 국가 디지털화 프로그램 타스무(TASMU, Smart Qatar Program) 추진 및 국영통신사의 적극적인 5G 통신망 구축

으로 ICT 분야 고도화 진행 중  

￮ 카타르 단교사태 및 2022년 카타르 월드컵 개최에 대비해 보안 및 치안분야 수요 발생 

 주요 이슈 및 트렌드 

⚬정부 주도의 ICT 분야 고도화 추진에 따라 외부 협력 수요 발생 

- 카타르 교통통신부(MoTC)는 국가 디지털화 프로그램인 타스무(TASMU, Smart Qatar 

Program)을 추진 중으로 해당 프로그램을 통해 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠 분야에 

2022년까지 60억 리얄(16억 달러) 규모 예산 투입 예정
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- 국영통신사 우리두(Ooredoo)는 중동지역 최초로 5G 상용망을 발표한 국가  중 하나로 2020년 

말까지 인구밀집 지역, 월드컵 경기장, 경기장과 연결된 도로망에 5G 네트워크 구축 완료 예정 

⚬단교사태 및 2022년 카타르 월드컵 개최 대비 보안･치안 분야 수요 대응 

- 단교사태 장기화에 대한 외부불안 불식을 위해 사이버 보안, 대(對)테러, 시설보안 분야 관심 고조

- 특수군사훈련장, 시위진압차량, 사이버 보안 시스템 등 보안 분야 수요 발생

- 2022 월드컵 관련, 중동지역 최초의 대형 행사를 앞두고 CCTV, 출입관리시스템, 대(對)테러 

보안 등 기자재 및 서비스 수요 발생 

 협력방안 

⚬ ICT 산업 고도화 대응 

- (국가 디지털화 프로그램) 타스무는 향후 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠  분야에 70여개 

프로젝트 발주 예정으로 프로젝트 발주에 상시 대응

- (5G) 주재국 정보통신 관련 정부 부처 및 통신사와 5G 소프트웨어 및 콘텐츠 제안 또는 R&D 

협력 등을 통해 현지 5G 생태계 진출 추진 

⚬보안･치안 분야 수요 대응

- (전시회 참가) 정보통신기술 전시회 QITCOM, 건설기자재 전시회 Project Qatar, 방산･보안 

전시회 2020 참가 또는 참관을 통해 사이버 보안, CCTV, 출입통제시스템, 대(對)테러 제품 

등 보안 기자재 관련 협력수요 발굴 

- (프로젝트 참가) 알우데이드(Al Udeid) 공군기지 확장 계획 등 군훈련시설 프로젝트 및 기자재 

입찰 정보 수집을 통해 우리기업 진출 기회 모색

3-4. 교육 및 의료 인프라 선진화를 위한 건강한 사회 기반 조성 협력 

산업여건 및 전략적 가치

￮ 카타르는 국가비전 2030의 4대 중점 발전 추진 분야 중 인력개발(Human Develoment) 목표를 통해 건강한 인구 

및 노동시장 형성을 희망 

   - 꾸준한 인구 증가 속도에 대비해 교육 및 의료 인프라는 아직 미약한 수준으로 정부 주도의 투자 진행 중

 주요 이슈 및 트렌드 

⚬인구 증가 및 신규 학교 설립에 따른 교육 기자재 협력 수요 증대  

- 2019년 정부 예산의 9.3%의 해당하는 530억 달러를 교육예산으로 편성해 신규 학교 설립 및 

기존 시설 개선에 지출 예정 
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- 인구의 90%가 외국인으로 구성돼 국제 학생이 다수를 구성하는 가운데, 다수의 학교에서 영국 

및 미국 등 해외 학제를 따르고 있으며, 교구류 및 교육용 기자재도 대다수 해외에서 도입하는 편  

 

⚬ (보건의료) 인구 증가 및 해외 의료기술 및 서비스, 기자재 협력 수요 증대

- 2019년 9월 기준 카타르 인구는 274만 명으로 지난 10년간 연평균 5% 증가

- 의료 수요 대비 의료시설 수는 저조한 편으로 해외 의료기술 및 서비스 수요 존재(해외의료관광 

및 병원유치 등) 

- 정부는 2019년 재정지출의 11%를 차지하는 62억 달러를 보건의료 분야 예산으로 편성하고, 

대부분을 의료시설 확장에 투입함에 따라 의료기기 및 기자재 수출기회 발생    

 협력방안 

⚬ (교육) 현지 교육부 및 교육 분야 기업과 협력을 통한 E-Learning 및 교육 기자재 진출 추진  

- 아랍어 및 현지 문화 등을 적용한 E-Learning 콘텐츠 및 교육 기자재 제안을 통한 적극적 진출 

모색 

⚬ (보건의료) 양국 간 의료기술 콘퍼런스 개최를 통한 보건의료 분야 협력기반 마련 

- 2019년 1월 ‘한-카타르 헬스케어 심포지엄’을 통해 한국 보건복지부 및 카타르 공공보건부

(MoPH) 관계자, 양국 의료기관 의료인이 참석해 양국의 최신 의료기술 및 치료경험을 공유 

- 심포지엄 등 양국 간 의료기술을 공유할 수 있는 콘퍼런스 개최를 통해 의료 분야 기업이 진출

할 수 있는 협력기반 마련 
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4 진출 시 유의사항

독점 바이어의 주문량 미충족 불분명한 수입 규정

▪ (현황) 현지 바이어들은 독점 거래를 선호하는 편이나, 

바이어의 사업 능력 부족 또는 변화된 시장 상황으로 

인해 계약 물량을 주문하지 않아, 거래가 유망한 

다른 바이어를 찾더라도 수출하지 못하는 상황 발생 

가능 

▪ (대응전략) 구체적인 계약조항 마련 

☞ 일정 기간 내 특정 주문수량을 충족하지 않을 경우 

독점 거래는 파기된다는 조항 등의 요건을 계약서에 

미리 명시해 미주문에 따른 리스크에 대비 필요

하며, 바이어의 사업 이력 및 초기 6개월∼1년 주문량 

등을 토대로 독점 거래 적합성에 대해 검토 필요 

▪ (현황) 대부분의 품목에 대해 외부로 공개되고 있는 명시된 규정이 

부족한 편이고, 서면   규정이 있더라도 규제 기관 등에서 규정을  

명확히 따르지 않는 경우가 있고, 세관 직원의 기분 등 상황에 

따라 상이한 기준 적용 가능

▪ (대응전략) 수입자를 통한 규정 확인

☞ 수입 규정은 현지에 소재한 수입자가 파악해야 하며, 규정이 

있더라도 상황에 따라 달리 적용될 수 있어 수입자가 유관기

관을 방문해 요건 파악 필요한데, 수입 당사자가 아닌 경우, 

구체적인 정보를 제공하지 않는 경우가 있음

객관적인 신용정보 파악 불가 대금결제 의무불이행 및 계약 취소

▪ (현황) 카타르는 상장기업(총 41개 사)이  아닌 이상 

기업 재무제표 공개가 의무가 없어 바이어의 신용도나 

사업규모 파악에 애로

▪ (대응전략) 충분한 논의 및 대면 면담을 통한 신뢰 

형성, 사업 이력 관련 증빙 요청

☞ 카타르 기업에 재무제표를 요청해 볼 수 있으나, 

공유하지 않는 경우가 많으나, 사업 이력과 관련

한 증빙자료를 요청하는 대안이 있으며, 충분한 

사전논의 및 대면 면담을 통해 신뢰를 형성하는 

노력이 필요

▪ (현황) 정부 발주 프로젝트의 자금 유동성(Cash Flow) 문제, 단순 

변심, 신뢰 관계 악용과 같은 배경으로 대금결제 불이행 및 계약 

취소 사례 발생 가능 

▪ (대응전략) T/T 거래 시 충분한 선불 송금 요청 또는 L/C 거래 

활용  

☞ 대금결제가 충분히 이루어지지 않은 상태에서 바이어에게 

물건을 전달하지 않아야 하며, 신뢰 관계가 있어도 추후 리스크를 

감당할 수 없다면 가장 안전한 거래 방법을 택하는 것이 바람직 
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첨부 1 수출유망품목(상품)

플랜트기자재 HS Code 8481 수입관세율(%) 5%

밸브류

수입액(’18/US$천) 280,793 대한수입액(’18/US$천) 5,367

선정사유
∙ LNG 증산 프로젝트, 발전담수 시설 프로젝트 Facility E 등 다수 플랜트 프

로젝트가 진행   예정으로 플랜트 관련 기자재 수요 증가 예상  

시장동향
∙ 2018년 HS코드 8481에 해당하는 밸브류는 2억 8천만 달러 규모로 수입, 

전년 대비 0.4% 감소 

경쟁동향
∙ (1위, 5%), 미국(2위, 4%), 이탈리아(3위, 3%), 독일(4위, 3%), 영국(5위, 

2%), 한국(2%) 등 

진출방안

∙ QP(Qatar Petroleum), Qatargas 등 발주처 벤더 등록  

∙ 프로젝트 시공사 및 협력업체 대상 견적 제출

∙ 플랜트 기자재 수입 무역상 대상 마케팅  

플랜트기자재 HS Code 7307 수입관세율(%) 5%

엘보(Elbow), 

슬리브(Sleeve) 등 

연결구류

수입액(’18/US$천) 134,764 대한수입액(’18/US$천) 6,295

선정사유
∙ LNG 증산 프로젝트, 발전담수 시설 프로젝트 Facility E 등 다수 플랜트 프

로젝트가 진행 예정으로 플랜트 관련 기자재 수요 증가 예상  

시장동향
∙ 2018년 HS코드 7307에 해당하는 연결구류는 1억 3,500만 달러 규모로 

수입, 전년 대비 5% 증가  

경쟁동향
∙ 인도(1위, 16%), 독일(2위, 14%), 중국(3위, 11%), 이탈리아(4위, 10%), 

프랑스(5위, 8%), 한국 (10위, 5%) 등 

진출방안

∙ QP(Qatar Petroleum), Qatargas 등 발주처 벤더 등록 

∙ 프로젝트 시공사 및 협력업체 대상 견적 제출

∙ 플랜트 기자재 수입 무역상 대상 마케팅

건설 기자재 HS Code 7308 수입관세율(%) 5%

철강 구조물

 

수입액(’18/US$천) 365,598 대한수입액(’18/US$천) 4,190

선정사유
∙ 2022년 월드컵 개최 및 국가비전 2030에 따른 각종 인프라 프로젝트 진행

으로 철강구조물  수요 지속 발생 

시장동향
∙ 2018년 HS코드 7308에 해당하는 철강구조물은 3억 6,600만 달러 규모로 

수입, 전년 대비 9% 증가 

경쟁동향
∙ 중국(1위, 26%), 터키(2위, 21%), 이탈리아(3위, 12%), 인도(4위, 8%), 

독일(5위, 6%), 한국(13위, 1%) 등 

진출방안

∙ 공공사업청(Ashghal) 벤더 등록  

∙ 프로젝트 시공사 및 협력업체 대상 견적 제출

∙ 건설 기자재 수입 무역상 대상 마케팅 

건설 기자재 HS Code 8429 수입관세율(%) 5%

굴삭기, 셔블로더 등 건설 

중장비

수입액(’18/US$천) 123,235 대한수입액(’18/US$천) 40,802

선정사유
∙ 2022년 월드컵 개최 및 국가비전 2030에 따른 각종 인프라 프로젝트 진행

으로 건설 중장비 수요 지속 발생 

시장동향
∙ 2018년 HS코드 8429에 해당하는 건설 중장비는 1억 2,300만 달러 규모로 

수입, 전년 대비 24% 증가  
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경쟁동향
∙ 한국(1위, 33%), 중국(2위, 26%), 일본(3위, 18%), 인도(4위, 6%), 이탈

리아(5위, 3%) 등 

진출방안
∙ 프로젝트 시공사 및 협력업체 대상 견적 제출

∙ 건설 중장비 수입 무역상 대상 마케팅 

조선 기자재 HS Code 840810 수입관세율(%) 5%

선박 추진용 엔진

수입액(’18/US$천) 5,178 대한수입액(’18/US$천) 108

선정사유

∙ 현지 선사, 국영 수리조선소의 선박 유지보수 지속 

∙ LNG 증산에 따른 LNG 선박 60척 추가 도입 계획

∙ 한국 선박용 엔진 기업의 LNG 운반선 유지･보수 사업 수주(5년 장기계약 체결) 

시장동향
∙ 2018년 HS코드 840810에 해당하는 선박 추진용 엔진은 517만 달러 규

모로 수입, 전년 대비 

경쟁동향

∙ 독일(1위, 67%), 일본(2위, 13%), 미국(3위, 6%), 중국(4위, 6%), 프랑스

(5위, 2%), 한국(6위, 2%) 등
  * 2017년 대한 수입 규모 : 39만 달러(1위, 52%)

진츌방안 ∙ 선사 및 수리조선소 유지보수 계약 수주 추진

신재생･친환경 에너지 
관련 기자재

HS Code 850440 수입관세율(%) 5%

수입액(’18/US$천) 58,125 대한수입액(’18/US$천) 135

전기차 충전기

선정사유
∙ 에너지 효율화 정책 타르시드(Tarsheed) 추진에 따라, 2022년까지 전기차 

충전소 400개소 설치 계획

시장동향

∙ 2018년 전기차 충전기를 포함하는 HS코드 850440 제품군은 5,800만 달러 

규모로 수입,  전년 대비 6% 증가
  * 상기 코드는 전기차 충전기 외 다른 제품을 다수 포함

경쟁동향
∙ 중국(1위, 28%), 프랑스(2위, 8%), 미국(3위, 7%), 핀란드(4위, 6%), 

이탈리아(5위, 5%)

진츌방안
∙ 카타르수전력청(Kahramaa) 벤더 등록

∙ 타르시드 관련 전기차 충전소 설치 프로젝트 수요 적극 대응   
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첨부 2 수출유망품목(서비스)  

품목명 HS Code - 수입관세율(%) -

의료 서비스

선정사유
∙ 카타르 내 인구 증가 및 국가비전 2030에 따른 National Health Strategy 추진으로 

의료서비스  분야 수요 증대  

시장동향

∙ 한국 피부과가 2015년 진출해 운영 중 

∙ 카타르 현지인 및 아랍인들 사이에서 한국 의료서비스에 선호도가 높은 편(피부미용, 

줄기세포, 한방치료, 모발이식 등)

경쟁동향

∙ 보건소나 하마드국립병원 등 정부운영 병원은 대기 인원이 많은 편으로, 민간병원 수요 

발생 

∙ 터키, 필리핀, 독일 등에서 현지 병원 개원 등

진출방안
∙ 진출 유망 의료서비스 분야 선정 및 의료 분야 경험이 많은 에이전트 발굴을 통해 

진출 추진 

품목명 HS Code - 수입관세율(%) -

5G 컨텐츠

선정사유
∙ 카타르는 세계 5G 선도국 중 하나이자 중동지역 최초의 5G 도입국으로 2022년 

월드컵 개최 및 국경일 행사 등에 대비한 5G 콘텐츠 활용  수요 존재  

시장동향

∙ 5G 도입 초기 단계로 단말기 및 관련 서비스도 아직까지 제한적으로 제공되고 있으며, 

5G 인프라 확대 및 시범 서비스 추진을 통해 5G 서비스 기반 강화 진행 중

∙ 하드웨어는 구축됐으나 이를 활용할 수 있는 컨텐츠가 부족한 실정 

경쟁동향

∙ 국영통신사 우리두(Ooredoo)와 보다폰카타르(Vodafone Qatar) 두 개 통신사업자가 

5G 서비스 실시 중

∙ 주요 인프라 및 소프트웨어는 에릭슨(Ericsson), 화웨이(Huawei), 노키아(Nokia)에서 

제공 

진출방안

∙ 통신사 및 유관기관, ICT 분야 현지 기업과의 협력을 통한 서비스 개발

∙ 유망 콘텐츠 및 서비스 발굴, 아랍어 및 이슬람 문화를 적용한 현지화 등을 통해 인근 

MENA  지역으로 진출 확대  
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첨부 3 2020년도 KOTRA 주요 사업(잠정) 

연번 사업명 시기/장소

1 카타르 5G 로드쇼 2020년 상반기(잠정)/카타르

2 카타르 방산･보안 시장개척단 2020년 상반기(잠정)/카타르

3 카타르 플랜트 및 전력기자재 동반성장 시장개척단 2020년 상반기(잠정)/카타르

첨부 4 2020년도 주요 정치･경제 일정 및 유망 전시회 캘린더

 유망 전시회 캘린더 

주요 행사  일시(잠정)   비고   

AgriteQ 2020(농식품 전시회) 

www.agriteq.com
2020.3.17 ~ 21 DECC

Project Qatar(건축･건설기자재 전시회)

www.projectqatar.com
2020.4.7 ~ 9 DECC

Milipol Qatar 2020(보안･방산 전시회)

https://m-en.milipolqatar.com
2020.10.26 ~ 28 DECC

Hospitality Qatar 2020(호스피탈리티 전시회)

www.hospitalityqatar.qa
2020.11월 경 DECC

주 : 상기 전시회는 현지 사정에 의해 취소 또는 연기될 수 있음에 따라, 홈페이지를 통해 수시 확인 필요(2019년 11월 확인 기준) 
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부록 對카타르 K패키지(양국 간 상생협력방안)

Ⅰ. 한-카타르 상생협력 필요성과 미래비전

가. 카타르 협력 잠재력과 주요국 협력 현황

 카타르의 협력 잠재력 

⚬중동아프리카 및 아시아와 인접한 전략적 시장

- 터키, 이란, 인도, 이라크 등 주요 시장에 대한 높은 접근성(3,000km 반경 내 25개 주요국 

인접) 

- 2025년까지 계획된 하마드 항 확장 프로젝트(연간 물동량 현 200만 TEU → 2025년 750만 

TEU)**를 통해 무역규모 성장에 대응하고 역내 재수출 허브로 도약 추진 

- 단교에 따른 최단거리 교역루트 이용 불가에도 불구, 항공기 이용객은 9% 증가(2016년 2,665만 명 

→ 2018년 2,916만 명), 화물물동량은 25% 증가(2016년 176만 톤 → 2018년 220만 톤)
* 현대상선은 2018년 1월 한국-카타르 간 정기 기항 서비스인 KME(Korea Middle East Express) 개설

** 2018년 주요국 연간 항만물동량 : 중국 상해항(세계 1위, 420만 TEU), 한국 부산항(세계 6위, 216만 
TEU), UAE 제벨알리항(세계 10위, 150만 TEU), 오만 살랄라항(세계 46위, 400만 TEU) 등

⚬높은 수준의 경제 환경 보유      

- 에너지 자원 수출로 축적한 정부 및 국영 기업의 탄탄한 자본력을 바탕으로 세계 10위 수준의 

국부펀드 운영(운용규모 약 3,280만 달러), 신산업, 부동산 분야 등에 투자해 경제다각화 기여  

- 2018년 PPP 기준 1인당 GDP는 13만 달러로 세계 1위 수준의 높은 구매력 보유

- 2019년 스위스국제경영개발원(IMD)이 63개국을 대상으로 경제성과, 정부 효율성, 비즈니스 

효율성, 인프라를 기준으로 평가한 카타르의 국가경쟁력은 세계 14위로 전년 대비 4계단 상승

(한국 28위)

⚬적극적인 대외개방과 정책 기반 마련

- 정부는 기존의 ‘외국인 투자법’을 개정하는 Law No. 1 of 2019를 2019년 1월 8일부로 시행

하면서 과거 49%까지 제한이 있던 외국인투자자의 지분 제한 규정을 최대 100%까지 상향

- 같은 해 2018년 마련한 ‘외국인 부동산 투자법’에 따른 투자가능 지역을 2019년 발표, 외국인 

부동산 투자자는 특정 지역의 부동산 소유가 가능

- 적극적인 외국인투자 유치 정책에 따라 외국인 투자유치를 통한 빠른 경제 다각화 성취 추진 
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 주요국 협력 현황 

국명 주요 경제협력 진행사항

미국

▶ 2018년 카타르의 5위 교역국(72억 달러)으로 무역/투자･항공･군사･교육 분야 협력 활발

･ 카타르의 1위 수입대상국(62억 달러), 12위 수출대상국(11억 달러)  

･ 카타르항공은 미국 보잉(Boeing)사 여객기 87대, 화물기 19대 보유 중이며, 사업확장 계획에 따라 300여 대 

항공기의 순차적 도입 계획으로 미국 내 일자리 53만 개 창출 전망 

･ 2019년 대(對)카타르 투자 미국 기업 640개사(100% 지분 117개사), 대(對)미국 투자는 누적 기준 300억 

달러(부동산, 에너지, 금융 등) 

･ 2003년 알 우데이드 공군기지 내 중동 최대 미국 중부사령부 기지 유치 이후 2019년 1월 기지 확장 관련 

양해각서 체결 (現 미군 1만 명 및 국제연합군 주둔) 

･ 미국 유수대학 분교 유치를 통한 교육분야 협력 활발(조지타운, 카네기멜론, 텍사스A&M, 노스웨스턴, 버지니아

커먼웰스)   

중국

▶ 2018년 카타르의 4위 교역국(135억 달러)으로 무역/투자･건설･IT(5G) 분야 협력 활발

･ 카타르의 2위 수입대상국(39억 달러), 4위 수출대상국(96억 달러) 

･ 대(對)카타르 투자 중국 기업 195개사(100% 지분 14개사)

･ 카타르는 중국의 일대일로(一帶一路) 이니셔티브에 가장 먼저 참여한 국가 중 하나로,   다수의 양해각서를 

기반으로 카타르의 공항 및 항만 인프라 환경 개선에 영향 전망, 중국 일대일로뉴스네트워크(BRNN)는 

카타르 내 미디어 본사 설립 검토 중 

･ 화웨이(Huawei)는 카타르 2위 통신사 보다폰(Vodafone Qatar)의 5G 통신망 구축 협력 중

･ 카타르 메트로 프로젝트 및 2022년 카타르 월드컵 경기장 건설 프로젝트 등에 활발히 참여  

터키

▶ 2018년 카타르의 11위 교역국(24억 달러)으로 무역/투자･군사건설 분야 협력 활발 

･ 카타르의 8위 수입대상국(13억 달러), 13위 수출대상국(11억 달러) 

･ 카타르의 대(對)터키 투자규모는 약 200억 달러로, 농업, 관광, 부동산, 금융 분야  위주 투자, 터키 내 카

타르 기업은 제조 및 무역업을 포함해 약 150개 사 운영 중 

･ 단교사태 발생 이후 무역 및 군사분야 협력 강화를 통해 주요 우방국으로 재부상 

･ 2018년 대(對)터키 수입은 단교 전 대비 146% 증가, 합동군사훈련 실시 및 터키산 무기 수입 협정 추진

･ 카타르 공공사업청(Ashghal)은 현지 생산 건설기자재 제품 사용 확대를 목표로 하는 타힐(Ta’heel)이니셔

티브에 터키산 제품을 해외 생산 제품 중 유일한 사용 확대 권장 제품으로 허용 

나. 한-카타르 상생협력 미래비전 도출

카타르의 정책 및 시장 이슈를 포착하여
상호간 경제적 파급효과를 낼 수 있는 정부＋민간 차원의 협력사업 추진 필요

  * 카타르의 니즈와(수요 측면) 한국의 강점을 연결하여 상호 비전달성에 시너지를 낼 수 있는 방향
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 협력 수요 분야

카타르의 10대 협력 수요 분야

분야 협력 내용


건설

① 인프라 개발 프로젝트 

   - 도로, 공항, 항만, 발전소, 메트로, 의료시설 건설 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

② 2022년 카타르 월드컵 기반시설 

   - 경기장, 숙박시설 등 기반기설 건설 프로젝트 참여 및 기자재 공급 


에너지

① North Field Expansion (LNG 증산) 프로젝트 

   - 연 7.7백만 톤 → 2024년 1.1억 톤 증산 계획에 따른 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

② 태양광 발전 프로젝트 협력

   - 알 카르사(Al Kharsaah) 태양광 플랜트 건설 관련 프로젝트 참여 및 기자재 공급 

③  에너지 효율화 정책 타르시드(Tarsheed)    

   - 그린카, 스마트그리드, 그린빌딩 등 사업제안을 통한 에너지 효율화 수요 대응


정보통신

(ICT)

① 국가 디지털화 프로그램 타스무(TASMU, Smart Qatar Program) 

   - 교통, 물류, 환경, 보건의료, 스포츠 등 5대 분야 사업제안 및 프로젝트 참여

② 5G 서비스 콘텐츠 및 솔루션 

   - 5G 활용 콘텐츠 및 솔루션 시범사업 추진, 현지화 서비스 개발 협력(아랍어 전환 및 이슬람문화 적용 등)


제조업

① 에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN)

   - 에너지 분야 입찰 현지화 요건 ICV(In-Country Value) 대응 

② ‘Made in Qatar’ 확산을 위한 제조분야 현지화(Localization)

   - 현지 제조사 생산설비 도입, 합작투자(JV), R&D 수요 대응 


조선

① LNG 증산에 따른 선박 60척 도입 수요 

   - 프로젝트 참여(조선 3사 위주 수주활동)

② 기존 보유 LNG선 유지보수 수요

   - 유지보수 서비스 공급계약 및 조선기자재 납품(중소 조선사 수주활동) 


농업

① 식량자급률 확대를 위한 식량안보(Food Security) 정책 

   - 농산품 수출 및 생산성 향상 관련 스마트팜 기술 제안 


보안/치안

① 2022년 카타르 월드컵 대비 보안･치안 확보  

   - 보안제품 및 기자재 공급, 치안 교육 및 인력교류, 치안시설 설립 협력


보건의료

① Qatar National Vision 2030에 따른 국가 보건의료전략(National Health Strategy)  

   - 병원진출, 환자송출, 의료인력 교류, 장애지원협력(보조공학기기) 


소비재

① 한류를 활용한 문화교류 협력

   - 한류 콘텐츠 및 소비재 제품(K-뷰티, 패션, 가전 등) 수출 

□10

교육

① E-learning 및 교육기자재 협력 

   - 아랍어 및 현지 문화 적용한 E-Learning 콘텐츠 및 교육기자재 수출 
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카타르의 수요 대비 우리나라의 주요 역량

한국의 7대 프로젝트 수주 시장 세계 6대 제조 강국

- 1976년 정우개발의 카타르 제철소 건설공사로 최초 진출 이후 

누적 수주액은 약 228억 달러(112개사 진출, 523건 수주)

- 주요 진출분야는 플랜트(112억 달러), 토목(82억 달러), 

건축(24억 달러) 등 

- 2018년 수출 6천억 달러 달성, 중국 미국, 독일, 네덜란드, 

일본에 이은 세계 6대 제조강국

- 반도체 산업으로 세계시장 주도, 573개의 세계 일류기업 보유 

국가(2001년 대비 5배 성장) 

세계 ICT 시장 선도 세계 1위 조선 강국 

- 세계경제포럼(WEF) 발표 ICT 보급률 2년 연속 세계 1위 

차지

- 세계 최초 5G 기술 상용화 및 전세계 5G 가입자의 77%를 

차지하는 5G 선도국 

- 한국은 세계 LNG 선 발주량의 90% 이상 차지 카타르는 

한국 제 1의 LNG 도입국으로 전체 도입물량의 32% 차지 

- 과거 카타르 보유 LNG선 74척 중 66척은 한국에서 건조

의료기술･소비재 분야 한류 6차 산업으로 발전하는 농식품･외식 산업

- 세계적인 수준의 의료 기술로 외국인 의료 관광객 유치6배 

증가(2009년 연간 6만 명 → 2018년 38만 명) 

- 중동 지역 내 K-Pop, K-Drama, K-Beauty등 한류 콘텐츠 

인기로 소비재 시장 진출기반 보유 

- 2018년 농수산식품 수출은 93억 달러로 3년 연속 성장세 

기록 

- 첨단기술을 활용한 스마트팜 기술 개발과 다수의 국내외 비

즈니스 적용 사례로 해외 진출여력 보유 
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Ⅱ. 주체별 상생협력 과제와 실행방안 

가. [G2G] 

 정부 및 유관기관별 협력 

 양국 정부 간 협력채널을 경협 플랫폼으로 활용  

⚬매년 개최되는 고위급 전략회의를 통해 경협 의제를 적극적으로 개진

- 카타르의 정책 로드맵 및 경제개발 계획을 토대로 유망 분야별 경협 의제를 발굴해 적극 대응

 

한-카타르 고위급 전략협의회 개요

∘ 2012년 한-카타르 정상회담 시 장관급 협의체로서 한-카타르 고위급 전략협의회 설치 합의

∘ 개최 실적 : (1차) 2012년 10월 서울, (2차) 2014년 12월 서울, (3차) 2015년 12월 도하, (4차) 2016년 12월 

서울, (5차) 2019년 10월 도하 

∘ 5차 고위급 전략협의회 의제 : ① 에너지, ② 교역･투자, ③ 건설･인프라, ④ 농업, ⑤ 해양수산업, ⑥ 보건, 의료

⑦ 교육, ⑧ 4차 산업 대응, ⑨ 기타 등 9개 협력 분야 

주요 분야 및 기관별 협력 

주요분야 협력 내용 유관기관

건설･인프라
건설･인프라 로드맵 확보 및 프로젝트 발주 대응, 기자재/서비스 

진출 위한 벤더 등록 등 협력
공공사업청(Ashghal)

에너지 
에너지 로드맵 확보 및 프로젝트 발주 대응, 기자재/서비스 진출 

위한 벤더 등록 등 협력
QP(Qatar Petroleum)

조선
LNG선 확보 수요 및 기존 보유선박 유지보수 수요 확보, 

조선 기자재/서비스 벤더 등록 등 협력
나킬랏(Nakilat), 엔콤(N-KOM)

ICT
정부 ICT 로드맵 확보 및프로젝트 발주 대응, 기자재/서비스 진출 

위한 벤더 등록 등 협력
교통통신부(MoTC)

제조업
정부 제조업 로드맵 확보, ‘Made in Qatar’ 확산을 위한 현지화 

정책 추진 관련, 생산설비 수입 및 기술협업 수요 대응

타우틴(TAWTEEN), 

카타르개발은행(QDB) 

농수산업
정부 농수산업 분야 로드맵, 농업기업 지원 정책 및 농업 생산성 

증대 프로젝트(스마트팜, 기자재) 협력 
자치환경부(MME)

보안/치안 2022년 월드컵 개최 대비 보안 및 치안 환경, 보안 시설 조성 협력 내무부(MoI), 월드컵준비위(SC)

보건의료
정부 보건의료 로드맵 및 의료시설 확대 계획 확보, 의약품 및 화

장품 인증절차 수집, 의료시설 및 의료인 진출 협력 
공공보건부(MoPH)

교육
정부 교육시설 확대 계획 확보, E-Learning 및 

교육기자재 제안 
교육부(MEHE) 
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 인증 분야 협력

⚬소방안전제품 인증 협력 

- 카타르로 수입되는 소방안전제품은 내무부(Ministry of Interior) 산하 소방부서(General 

Directorate of Civil Defence)를 통해 사전 수입 및 판매허가 취득 필수

- 허가 신청은 카타르에 상업등록을 두고 있는 수입 에이전트가 진행하며, UL, FM 등과 같은 

국제인증서류(3rd Party Certificate)를 함께 제출 필요

- 카타르는 총 29개 국제인증기관의 인증서류만을 인정하고 있으며, 아직까지 한국 소방인증은 

명시적으로 인정되지 않고 있음 

- 건설 인프라 프로젝트 진행과 함께 소방안전설비가 모든 시설마다 필요함에 따라 수요는 높은 

편이나, 한국제품은 인증제도로 인한 비관세 장벽 보유  

- 인증기관 리스트 등재 추진을 통해 한국산 소방안전제품의 진출 지원 필요  

 

카타르 정부에서 인정하는 국제 인증기관 리스트(소방안전제품에 한정)

UL(미국/캐나다), FM(미국), 독일(VDS), LPCB-BRE(영국), BV(국제), DNV(노르웨이), IFC(영국), IMQ(이탈리

아), GL(독일), SGS(미국), BM TRADA(영국), EWCL(영국), Exova Waringtonfire(영국), CSIRO(호주), 

Intertek(국제), BSI(영국), MPA Dresden GMBH(독일), TUV SUD PSD Pte Ltd(싱가폴), TUV Rheinland 

Group(독일), ANPI/ANPICERT, BOSEC, CERTALARM, ANPI BE(벨기에), APPLUS+/LGAS(스페인), MPA 

IBMB Braunschweig(독일), MPA IBMB Braunschweig(독일), Thomas Bell Wright IC(UAE), EFECTIS(프랑

스), DEKRA(네덜란드), CNPP(프랑스), AFITI(스페인), Conformity Certification Services(UAE), TSE(터키) 

나. [B2G, B2B] 

 조선 협력 

 협력수요 배경  

⚬QP(Qatar Petroleum)의 LNG 증산 계획에 따라 LNG 선박 60척 도입 추진

- 양국은 2019년 1월 타밈 국왕 방한, 2019년 7월 이낙연 총리 방카, 2019년 10월 카타르에서 

열린 제5차 한-카타르 고위급 전략협의회 등을 통해 LNG 운반선 및 LNG 선박 운송사 선정에 

우리기업이 참여 기회 확대를 위한 협력 논의 

- 한국은 카타르의 2위 에너지 수출 대상국임과 동시에 과거 카타르 LNG   선박 57척 공급경험 

보유 중으로 수주 가능성 다대 

- 한편, 우리기업 STX 엔진은 2019년 7월 3천 900만 달러 규모의 카타르 LNG 운반선 유지보수 

사업 계약 체결, 카타르 LNG 선박 유지보수 서비스 5년 장기계약으로 진출한 최초 사례
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 협력 실행방안

⚬카타르 조선 해양 플랜트 시장 기회에 대한 이해 및 협력 기반 확대 

- (카타르 조선 해양 플랜트 협력 설명회 개최) 주요 조선사별 구매정책 및 벤더 등록 절차, 카타르 

현지화 정책 타우틴(TAWTEEN) 안내

- (양국 고위급 G2G 전략회의 시 협력 의제로 포함) 국가 경협의제로 모멘텀 지속 유지 추진  

⚬한-카 조선 해양플랜트 파트너링 연간 추진

- (2020년 상반기 카타르 조선사 및 벤더 초청 상담회) Nakilat 계열사인 N-KOM(Nakilat 

Keppel Offshore&Marine), NDSQ(Nakilat Damen Shipyards Qatar) 구매책임자 및 벤더 

초청 

- (2020년 하반기 한국 조선해양 플랜트 기자재 사절단) 국내 해양플랜트 기자재 기업으로 구성된 

무역/투자 사절단 파견으로 카타르 조선 산업 현황 청취 및 사이트 투어, 기자재 구매 및 합작

투자 관심기업 상담회 개최 

 ICT 협력(TASMU, 5G 대응)

 협력수요 배경  

⚬정부 주도의 국가 디지털화 프로그램(TASMU) 추진 

- 2019년 상반기 중 13개 분야* 프로젝트를 발표해 입찰을 마감했으며, 향후 약 70여개 이상의 

프로젝트 추가 발표 예정

- TASMU에서 추진 예정인 70여개 국가 디지털화 프로젝트 다수는 정보통신기술 접목이 필수이며, 

일부 프로젝트는 해외의 선진기술 도입 필요

- 해당 프로그램을 통해 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠 5대 분야에 향후 5년간 60억 리얄

(16억 달러) 규모의 예산 투입 예정 

⚬카타르는 중동지역 최초 5G 도입국으로, 하드웨어는 구축돼 있으나 소프트웨어 및 콘텐츠류 개발 

미흡 

- 5G 선도 기술을 보유한 한국 기업들이 하드웨어가 구축된 국가부터 적극 진출해 기술 수출시장 

선점 필요 

- 아랍어 및 이슬람 문화 등을 접목한 현지 특화 5G 서비스를 개발하고 테스트 할 수 있는 시장 

기반을 보유하고 있으며, 카타르의 지리･문화적 이점을 이용해 인근국으로 진출할 수 있는 

교두보로 활용 가능 



2020 국별 진출전략 카타르

52

 협업 실행방안 

⚬타스무(TASMU) 디지털화 프로젝트 발주 상시 대응 

- TASMU 관련 교통, 물류, 환경, 헬스케어, 스포츠 등 우리기업 참여 유망 분야 프로젝트 발주 시 

업계에 전파  

- 스마트시티 사절단 구성 및 ITS(지능형교통체계) 로드쇼 추진 등을 통해 우리기업의 타스무 

프로젝트 시장 참여 독려  

⚬5G 생태계를 구성하는 대중소 기업 융합형 동반진출 추진 

- 통신사, 제조사, 서비스･콘텐츠 기업 등 5G 관련 대･중소기업 컨소시엄 구성으로 타깃 시장 

상용화, 국제전시회 동반진출 지원

- 주재국 정보통신부처 및 통신사들과의 ‘5G 파트너십’ 구축

- 네트워크 장비의 경우 5G 구매 수요 연계한 R&D 및 GP 사업 추진

 제조업 협력 

 협력수요 배경 

⚬제조업 육성 정책, 타우틴(TAWTEEN) 등을 통해 현지화 비율 확대 및 자급자족 경제로의 전환 

추진 

- 에너지 분야 현지화 정책 타우틴(TAWTEEN)은 에너지 분야 입찰 참가 시 현지화 정도를 

나타내는 ICV(In-Country Value)를 2020년부터 의무화 추진

- 카타르 단교사태 이후 제조업 육성 정책을 통해 식량 자급화, 제조 국산화 등을 추진

- 현지 기업들은 제조업 분야에 투자할 자본력이나 부지 확보 여력은 충분하나, 사업을 실현할 

기술력과 운영노하우가 부족해 해외 기업과의 협업 필요 

 협업 실행방안

⚬카타르개발은행(QDB) 상시 협업 관계 구축    

- (‘Made in Qatar, Make with Korea’ 상시 협력) QDB 수출지원부서(Tasdeer) 및 현지화

(Localization) 부서와 협업을 통해 현지 제조기업의 제조기계, 원자재, JV 공장, 인력교류, 

R&D 등 협력 수요 발굴 
* QDB 주요지원 프로그램 : 수출지원 프로그램(수출자 대상 워크샵, 시장조사, 수출-수입자 매치메이킹 

등), 금융서비스 제공(고정자산 및 기계류에 대해 80% 융자, 간접대출 및 신용위험 분담 프로그램 운영)
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 보안･치안 분야협력 

 협력수요 배경 

⚬단교사태 장기화에 대한 외부불안 불식을 위해 사이버 보안, 대(對)테러, 시설 보안 등의 분야에 

관심 고조

- 특수군사훈련장, 시위진압차량, 사이버 보안 시스템 등 보안 분야 수요 발생

⚬2022년 카타르 월드컵 개최 대비 보안․치안분야 수요 대응

- 중동지역 최초의 대형행사를 앞두고 CCTV, 출입관리시스템, 대(對)테러 보안 등 기자재 및 서비스 

수요 발생 

 협력 실행방안

⚬현지 전시회 참가를 통한 정부 및 민간 협력 수요 발굴 

- (정보통신기술 전시회 QITCOM) 사이버 보안, CCTV, 출입통제시스템 등

- (건설기자재 전시회 Project Qatar) CCTV, 출입통제시스템 등 일반 보안 기자재

- (카타르 방산･보안 전시회 Milipol Qatar) 특수군사훈련장, 시위진압차량 등 대(對)테러 제품 

및 기술, 일반 보안기자재 등     

⚬정부 발주 프로젝트 입찰 참여를 통한 적극적 진출 추진 

- 알 우데이드(Al Udeid) 공군기지 확장 계획 등 군 훈련시설 프로젝트 및 기자재 입찰 정보 수집을 

통해 우리기업 진출 기회 모색

 건설 협력 

 협력수요 배경  

⚬카타르는 한국의 7대 프로젝트 수주시장

- 우리기업은 1976년 정우개발의 카타르 제철소 건설공사를 시작으로 플랜트, 토목, 건축 분야 

프로젝트 시장에서 활발히 참여 중 

- 2019년 5월 기준 총 15개 기업이 약 16억 달러 규모의 프로젝트 19건 수행

⚬신도시 개발, 공항 및 항만 확장 등 프로젝트 수요 대응 필요 

- 메트로, 고속도로, 월드컵 경기장 등 대규모 인프라 프로젝트는 대부분 발주되어 공사가 마무리 

단계에 있으나, 2019년 말~2021년 초 신도시 개발, 공항 및 항만 확장, 도로 네트워크 프로젝트 

발주가 건설 시장 활기를 주도할 전망 
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 협력 실행방안 

⚬건설 프로젝트 입찰 참여 및 벤더 등록을 통한 기자재 공급 등 카타르 측 수요에 대응

- 프로젝트 동향 수시 모니터링 및 대(對)업계 동향 조사를 통해 우리기업 참여 유망 프로젝트 

및 기자재 납품 입찰 정보 전파

- 공공사업청, 수전력청(Kahramaa), QP(Qatar Petroleum) 등 주요 발주처들은 자체 벤더로 

등록된 제품 위주로 사용함에 따라 공공 조달 시장을 타깃으로 하는 경우 벤더 등록을 통해 납품 

기회 모색

 에너지 협력(LNG, 신재생에너지) 

 협력수요 배경 

⚬ (LNG) 카타르는 연간 LNG 생산능력을 현재 7,700만 톤 수준에서 1.1억 톤으로 증산계획으로  

시설 확대를 위해 해외기업과의 협력 수요 발생  

- 한국은 카타르의 2위 수출대상국이며, 카타르는 한국의 제1의 LNG 공급국으로 2018년 전체 

도입물량 4,405만 톤 중 32%인 1,425만 톤을 카타르에서 도입

- 전통적인 에너지 수출 협력국으로서 LNG 증산 프로젝트와 관련해 우리기업의 프로젝트 EPC 

입찰 참여 및 기자재 납품 기회 발굴 필요  

프로젝트 주요 내용 

구분 주요 내용

패키지 Ⅰ(100-200억 달러) 4개 LNG 액화 트레인 추가(*현 14개 보유)

패키지 Ⅱ(10억 달러) LNG 저장 탱크, 수출용 2개 LNG 접안 및 선적 시설

패키지 Ⅲ(5억 달러)
기존 설비와 파이프라인 연결, 제어실, 유틸리티 및 관련 인프라 시설, 

부산물 처리시설 등

자료 : 발주처 면담 및 Meed Projects  

⚬ (신재생에너지) 태양광 발전소 프로젝트 및 에너지 효율화 정책 추진에 따른 협력 수요 발생 

- 사업비 8억 달러 규모(최대 800 MW 설비용량)의 카타르 최초 태양광 발전소 건설 추진으로 

우리 기업 컨소시엄 입찰 참여 기회 발생 

- 에너지 효율화 정책 타르시드(Tarsheed) 추진에 따라 에너지 효율제품 수출 및 기술협력 수요 

대응 필요 
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프로젝트 주요 정보

⚬ 발주처 : 카타르수전력청(Kahramaa) 

￮ 설비용량 : 최대 800 MW 

￮ 사업방식 : BOOT(Build, Own, Operate, Transfer), 2025년

￮ 사업비 : 약 8억 달러 

￮ 추진경과 : (2018년 5월) 사전입찰참가자격 PQ 심사 공고, *(2018년 9월) PQ 통과업체 발표, (2019년 1월) 개

발사 선정 입찰 공고, (2019년 7월) 입찰서 제출* 마감, (2019년 말) 시공사 선정 

 * 입찰서 제출 업체 : (한국)한전, (일본)미쓰비시, 마루베니, (중국)파워차이나, 진코솔라, (프랑스)토탈, 엔지

자료 : 카타르수전력청, 현지언론발표, Meed Projects 등(2019년 9월 확인 기준) 

 협력 실행방안  

⚬ (LNG) LNG 증산 프로젝트 대응 위한 플랜트 기자재 사절단 파견 및 정부 간 경협의제 유지

- 발주처 및 주요 벤더, 플랜트 기자재 수입업체 등 초청 비즈니스 상담회 개최

- 카타르의 주요 LNG 수출 대상국으로서, 양국 고위급 전략회의 등 정부 간 경협 채널의 협력

의제로 유지 

⚬ (신재생에너지) 태양광 기자재, 에너지 효율 기자재 수출 기회 모색

- 태양광 발전소 프로젝트 입찰 참여 및 기자재 수출을 위한 현지 파트너 발굴 및 벤더 등록 등  

수출 채널 적극 모색, 발주처 태양광 분야 콘퍼런스 초청 등을 통한 협력 채널 유지

- 전기차 및 충전소, 빌딩에너지 효율화 시스템, 에너지 효율 기자재 LED 조명, ESS) 등 수출 추진 

 농업 협력

 협력수요 배경

⚬카타르 단교사태 발생 이후 식량 안보 확보에 대한 관심 고조 

- 정부는 국가발전전략 2018~2022(National Development Strategy 2018~2022)에서 주요 

목표로 농업분야 생산성 증대 및 식량안보 확보를 선정 

- 향후 5년간 매년 약 1,900만 달러를 농업분야에 투자해 현지 기업 육성 및 자급률 확대를 

추진할 예정으로, 현지 농장 시설 확충, 농업 기술 및 기자재 수요 발생 전망 

 협력 실행방안 

⚬식량안보 전담부서 협력을 통한 기술 및 기자재 협력 제안

- 자치환경부 산하 식량안보 전담부서인 ‘Food Security Department’를 통해 정부 식량안보 

프로그램 및 프로젝트 정보 확보를 통해 우리기업의 스마트팜 등 농업기술과 농업 기자재 협력 

제안 
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 보건의료 협력 

 협력수요 배경

⚬인구 증가에 따라 해외 의료기술 및 서비스, 기자재 협력 수요 증대

- 2019년 9월 기준 카타르 인구는 274만 명으로 지난 10년간 연평균 5% 증가

- 의료 수요 대비 의료시설 수는 저조한 편으로 해외 의료기술 및 서비스 수요 존재(해외의료관광 

및 병원유치 등) 

- 정부는 2019년 재정지출의 11%를 차지하는 62억 달러를 보건의료 분야 예산으로 편성하고, 

대부분을 의료시설 확장에 투입함에 따라 의료기기 및 기자재 수출기회 발생  

 협력 실행방안 

⚬양국 간 의료기술 콘퍼런스 개최를 통한 협력기반 마련 

- 2019년 1월 ‘한-카타르 헬스케어 심포지엄’을 통해 한국 보건복지부 및 카타르 공공보건부

(MoPH) 관계자, 양국 의료기관 의료인이 참석해 양국의 최신 의료기술 및 치료경험을 공유 

- 심포지엄 등 양국 간 의료기술을 공유할 수 있는 콘퍼런스 개최를 통해 의료분야 기업이 진출

할 수 있는 협력기반 마련 

 교육 협력 

 협력수요 배경

⚬인구 증가 및 신규 학교 설립에 따른 교육 기자재 협력 수요 증대  

- 2019년 정부 예산의 9.3%의 해당하는 530억 달러를 교육예산으로 편성해 신규 학교 설립 및 

기존 시설 개선에 지출 예정 

- 인구의 90%가 외국인으로 구성돼 국제 학생이 다수를 구성하는 가운데, 다수의 학교에서 영국 

및 미국 등 해외 학제를 따르고 있으며, 교구류 및 교육용 기자재도 대다수 해외에서 도입하는 편

 협력 실행방안 

⚬현지 교육부 및 교육 분야 기업과 협력을 통한 E-Learning 및 교육 기자재 진출 추진  

- 아랍어 및 현지 문화 등을 적용한 E-Learning 콘텐츠 및 교육 기자재 제안을 통한 적극적 진출 

모색 

- 카타르의 학교는 교육 콘텐츠 및 기자재 등을 도입하기에 앞서 일부 시범 교실에 먼저 적용 

후 성과가 검증될 경우 다수 학교로 전파시키는 경우가 많음에 따라, 프로젝트성 사업 제안을 

통해 진출 기반을 마련하는 등 전략적 접근 방법 발굴 필요
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다. [국민] 

 소비재 협력 

 협력수요 배경 

⚬중동지역 한류 확대에 따른 한국산 소비재 관심 고조  

- 카타르를 포함한 중동지역 내 K-Beauty, K-Drama, K-Pop 등 한류 콘텐츠 인기 확대로 

한국산 소비재 시장 진출기회 증대  

 협력 실행방안 

⚬문화교류 협력을 통한 소비재 수출 기반 마련  

- 유명인사 및 인플루언서 등 한류 인사 활용한 문화교류행사를 통해 카타르 내 한국산 소비재 

제품 이미지 확산  

- 문화교류행사와 소비재 분야 사절단(K뷰티, K푸드 등)을 연계해 소비재 수출을 위한 적극적 

마케팅 추진 
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Ⅲ. 향후 對카타르 K패키지 실행체계(안)  

양국 비즈니스 협력을 위한 소통과 실행 채널로서의 역할 수행

 양국 정부･기업･시장과의 협력수요 수집 및 발굴  

 현지시장조사･사업제안서 제시를 통한 사업수행 예산확보

 사업수행과 후속지원으로 우리기업 카타르 시장 수출 및 진출 지원
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