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Ⅰ. 시장개황

  가. 전반적인 시장여건

     루마니아 경공업분야에는 약 8,000개 업체가 있으며, 이중 의류분야에만 약

4,650개 업체에 329,200명 정도의 노동자가 근무하고 있다.

     루마니아는 저임금과 유럽시장과 지리적인 인접성등으로 유럽업체들의 의류

임가공하청 생산기지로 발달하고 있지만, 대규모 자본 및 기술투자가 필요

한 섬유산업(섬유원료, 섬유사, 직물) 분야는 크게 낙후되어 있는 국가이다.

     이처럼 의류 봉제산업이 발달했음에도 불구하고 원료분야에서 수입수요가

많은 까닭은 루마니아의 왜곡된 산업구조 특성에서 비롯된다.

     첫번째로, 차우세크쿠 공산정권 말기인 1980년대에 중화학분야에 자원을 과

도하게 집중시킴으로써 국내에너지 자원이 고갈되고 오히려 에너지 및 자원

     낭비형 산업구조로 인해 에너지 및 원재료의 수입의존도가 높아졌다.

     둘째로, 사회주의체제가 붕괴된 1989년 이후에도 자금난으로 산업투자가 감

소함에 따라 현재 루마니아 산업설비의 대부분은 유럽평균대비 기술수준이

15-20년 뒤져 있다. 이에 따라 중동부, 발칸반도 유럽 어느 국가보다도 산업

간 효율적인 연관관계가 없다는 평가를 받고 있다.

     그러한 가운데 WTO, IMF등의 요구를 수용하여 최근 수년동안 시장개방화

가 크게 진전되어 대부분의 수입품이 관세를 제외한 수입규제없이 반입되고

있으며, 지하경제비중이 최고 40-50%로 추정되고 있어, 경제지표와는 달리

주종 산업인 섬유분야를 중심으로 틈새시장이 확대되고 있다.

     또한 의류산업은 근로자 월평균 총소득이 158불에 불과한 저임금과 비교적

온순한 노동문화, 유럽시장과의 지리적 인접성등으로 이태리, 프랑스, 독일

등 서유럽 의류업계의 주요 하청 생산기지가 되고 있어 폴리에스테르 및 니

트 직물등 의류 원부자재 수입이 크게 증가하고 있다.

     루마니아 섬유관련제품 수출은 2000년도 전체 수출액(104억불)의 1/4정도를

점하고 있으며 국내생산 섬유제품중 90%이상이 EU로 재수출되며 이들 대

부분은 임가공으로 생산되고 있다.
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     실제로 섬유 및 신발생산업체의 75%가 LOHN시스템 방식으로 운영되고 있

어, LOHN 방식에 의한 생산비중이 동유럽 국가중에서 가장 높은 상황이다.

     한편 1997년 1월이후 루마니아의 대.EU 의류 수출품목에 대한 수입관세 면

제에 이어, 1998년 1월이후에는 대.EU 섬유쿼타가 폐지됨에 따라, 섬유산업

생산기지로서의 루마니아의 활용가치가 더욱 높아지고 있다.

 나. 수요 및 생산동향

     루마니아 섬유제품 수입수요는 루마니아 자체 생산기반이 취약하고 품질 수

준이 뒤떨어지는 의류 원부자재에 집중되어 있고, 수출은 이를 임가공한 의

류부분품 및 완성품에 집중되어 있다.

     루마니아 의류산업은 서유럽업체의 임가공 하청생산기지로 발달함에 따라

어려운 국내 경제상황에도 불구하고 생산량은 매년 증가 추세에 있다.

<국별 대.EU 자체생산 및 LOHN 수출규모>

                                                    (단위 : 미화 백만불)

    =============================================================

        국 가    자체생산 수출규모    LOHN 수출규모

    =============================================================
              1998 1999         1998  1999
    =============================================================

      루마니아 416.7 690.3         914.4 1075.5

      폴란드 403.2 581.4 1073.7 1041.3

      헝가리 210.6 252.9  571.5    642.6

      불가리아 164.7 218.7  238.5    281.7

      체코 R. 212.4  74.7  180.0    358.2

      슬로바키아 155.7  86.4  201.6    297.0

      슬로베니아 115.2  86.4  215.1    257.4
    =============================================================
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<루마니아의 연도별 섬유제품 수출규모>

                                                    (단위 : 미화 백만불)
    =============================================================

        연 도      총수출액          LOHN 수출액

    =============================================================
        1989        1332         239
        1994        1523         601
        1996        2291        1319
        1997        2553        1637
        1998        2829        2000
        1999        2942        2182
    =============================================================
     자료원 : Ministry of Industry and Trade

<국내 자체생산 규모>

                                                          (단위 : 천s/m)
    ============================================================

         구  분            1997     1998        1999   2000
    ============================================================

      직물 (니트포함)     334,424     257,192     214,106      186,996
        - cotton type       212,740     172,168     147,234      131,757
        - woolen type       30,984       18,741      16,350      12,443
        - silk  type         51,581       37,006        na         na

        - flax, hemp등       17,659        8,519       6,520        na
     ========================================================================

   직물의 경우 최근 국내생산이 감소하는 추세에 있는데 이는 다음 두가지 요인

에 기인한다. 첫째는 비현대적 기술 및 노후화된 장비의 현대화에 많은 비용

이 소요되고 있기 때문이며, 둘째는 수출지향적 루마니아 의류산업은 원자재

도 고품질이 요구되고 있어 수입업체 또는 해외파트너가 원자재를 직접 공급

하는 경향이 강하기 때문이다.

   실제로 국내 방직 및 방적산업의 낙후와 품질문제로 임가공생산 수출의류에

사용되는 원단, 섬유사등의 대부분을 수입에 의존하고 있다. 그럼에도 불구하

고 의류생산 증가로 인해 직물수요도 증가할 것으로 전망된다.

   또한 루마니아는 동구권중에서 임가공봉제 생산기지로서 폴란드 다음가는 2위

국가이며 폴란드의 경제발전으로 인건비가 상승함에 따라 생산기지가 루마니

아/불가리아로 옮겨지고 있는 것도 직물수요 증가 요인이 되고 있다.
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 다. 수출.입 동향

<2000년도 수출규모 (FOB기준)>

                                             (단위 : 미화 백만불, %)
    =========================================================

        구  분        수출액   총수출 비중  전년대비 증가율

    =========================================================

       직물 의류           2505.6     24.2        114.0
    =========================================================

      폴리에스테트직물 1756.5 16.9        111.8

니트웨어 직물        545.4  5.3        120.1
    =========================================================

<2000년도 수입규모 (CIF기준)>

                                              (단위 : 미화 백만불, %)
    ==========================================================

      구  분              수입액    총수입 비중    전년대비 증가율

    ==========================================================

      직물 및 섬유제품     2131.1    16.3    110.0
    ==========================================================

<세부 품목별 수출입 실적>

l H.S.CODE 5407

        - 수입실적 (단위 : 천불 US$)
      =========================================================

         구 분     1997        1998          1999           2000
      =========================================================

       이탈리아   63949     90047(40.81)    109919(22.07)  112443(2.30)

       영국       15608     18130(16.16)    29028(60.11)    37380(28.77)

       독일       37768     45011(19.18)    34543(-23.26)   31632(-8.43)

       한국        3213      5083(58.20)    7694(51.37)     10543(37.03)

       프랑스      2194      5441(147.99)   5394(-0.86)      7858(45.68)

       일본        1278      1874(46.64)    5606(199.15)      737(-15.50)

       터어키      1371      2011(46.68)    2125(5.67)       4650(118.82)

       벨기에      4318      6108(41.45)    4577(-25.07)     4614(0.81)

       대만        1883      2599(38.02)    4409(69.64)      3234(-26.65)

       네덜란드    1442      1972(36.75)    1913(-2.99)      1927(0.73)
      ==========================================================

         계      148350      189072(27.45)  217763(15.17)  233454(7.21)
      =========================================================

        주)  (  )은 전년대비 증감율임
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         - 수출실적 (단위 : 천불 US$)
      ==========================================================

        구 분         1997      1998         1999          2000
      ==========================================================

        영국          534      502(-5.99)    657(30.88)     1087(65.45)

        독일          461      463(0.43)    1200(159.18)     892(-25.67)

        이탈리아      104      254(144.23)   869(242.13)     809(-6.90)

        오스트리아     -        38(-)        29(-23.68)     320(1003.45)

        프랑스        461      463(0.43)      51(-88.98)     129(152.94)

        벨기에        221      209(-5.43)     65(-68.90)      84(29.23)

        헝가리         92      186(102.17)    67(-63.98)      70(4.48)
      ==========================================================

          계         1903     2661(39.83)   4040(51.82)     4484(10.99)
      ==========================================================

l H.S.CODE 6001

         - 수입실적 (단위 : 천불 US$)
      =========================================================

         구 분     1997        1998         1999          2000
      =========================================================

       이탈리아    4939    7787(57.66)    8308(6.69)     9991(20.26)

       프랑스      2552    4063(59.21)    5726(0.93)   7685(34.21)

       영국        3147    2212(-29.71)    2778(25.59)    2178(-21.60)

       독일        1651    2286(38.46)    2305(0.83)     2080(-9.76)

       오스트리아    63     176(179.37)     380(115.91)   360(-5.26)

       네덜란드     670     346(-48.36)      55(-84.00)   295(432.88)

       벨기에       214     573(167.76)     850(48.34)    283(-66.71)

       터어키        28     449(1503.57)      3(-99.23)   166(4711.59)
      =========================================================

         계       13523    18114(33.95)    21125(16.62)   25067(18.66)
      =========================================================

        - 수출실적 (단위 : 천불 US$)
      =========================================================

         구 분     1997        1998         1999          2000
      =========================================================

       몰도바       -          -(-)         13(-)     245(1785)

       네덜란드     -          -(-)          -(-)          115(-)
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       프랑스       -         45(-)          51(13.33)      104(103.92)

       독일         -          9(-)          61(577.78)      19(-68.85)

       오스트리아   44         -(-)           5(-)           4(-20.00)
      =========================================================

          계       105        87(-17.14)     300(244.83)     600(100.00)
      =========================================================

l H.S.CODE 6002

         - 수입실적 (단위 : 천불 US$)
      =========================================================

         구 분     1997        1998         1999          2000
      =========================================================

       독  일     21214     23259(9.64)    26339(13.24)    24806(-5.82)

       이탈리아    8787     12389(40.99)   14364(15.94)    21487(49.59)

       네덜란드    3590      5750(60.17)    9562(66.30)     8398(-12.17)

       영  국      1003      6108(508.97)   9814(60.67)     5609(-42.85)

       터어키      1072       843(-21.36)   2351(178.88)    3508(49.21)

       벨기에       629       894(42.13)    1318(47.43)     2199(66.84)

       오스트리아    90       992(1002.22)  1074(8.27)      1717(59.87)

       프랑스       536      1581(194.96)   1324(-16.26)    1005(-24.09)

       한  국        -           -(-)         542(-)       652(20.30)
      =========================================================

        소 계     39925      58375(46.21)   73778(26.39)    78298(6.13)
      =========================================================

         - 수출실적 (단위 : 천불 US$)
      =========================================================

       구 분       1997        1998         1999          2000
      =========================================================

       독 일        79      212(168.35)    307(1.45)      647(110.75)

       이탈리아    239      272(13.81)     228(0.84)      351(53.95)

       폴란드        -        -(-)        409(-)        350(-14.43)

       영 국        13       45(246.15)    196(4.36)      249(27.04)

       벨기에       59        -(-)          26(-)          67(157.69)

       네덜란드     34       45(32.35)      39(0.87)       44(12.82)

       프랑스       -         -(-)        128(-)         16(-87.50)
      ==========================================================

         계        895      767(-14.30)   1643(2.14)     2134(29.88)
      ==========================================================
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   섬유 원자재의 경우 2000년도 총 수입량의 16.3%를 차지하였으며, 의류제품의

   생산량이 증가하는 추세인 만큼, 원자재 수입량도 증가할 것으로 예상된다.

Ⅱ. 시장동향

  가. 경쟁동향

      EU는 특히 섬유제품에 있어서 루마니아의 주요 거래국으로써 루마니아

수출.입 총액의 대부분을 차지하고 있다.

      

<대.EU 수출입>

                                                     (단위 : 미화 백만불)

 

     

      대.EU 의류 수출제품 원자재는 대부분 EEA 국가로부터 조달하고 있다. EU

이외의 주요 수출.입 대상국으로는 한국, 대만. 인도네시아등 아시아

국가이며, 고급직물은 주로 이탈리아, 프랑스, 스페인등에서 수입하고 있다.

      ☞ EEA : 폴란드, 헝가리, 체코, 슬로바키아, 불가리아, 루마니아, 라트비아,

               리투아니아, 에스토니아, 슬로베이아, 스위스, 터어키

  나. 가격동향

      2002년 1월 이후부터 발효예정인 EU, EFTA, CEFTA, 터어키간 자유무역

협정에 따라 직물류 수출.입에 대한 관세가 면제될 예정이어서 차후 가격

동향에 상당한 영향을 줄 것으로 예상된다.

      또한, 유럽지역 국가들은 지리적 인접성으로 운송비용이 최소화할 수 있는

반면에 한국을 포함한 아시아 국가들은 운송비용이 상대적으로 높아 이것

도 가격결정에 불리하게 작용하고 있다.

      그러나 바이어들과 접촉해 본 바에 의하면, 수입가격은 당분간 현재보다

 구 분 총액 대.EU    대. EU 비중

수 출 2,505 2,271       90.7%

수 입 2,131 1,796       84.3%
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크게 상승하지 않을 것으로 보인다.

    <루마니아 소매가 : 직수입시, 아래 2개사는 대표적 수입상품 판매점임)>

  - HS.CODE 5407

       . US$1,9-2.5/sq.m (Chahine Trading사)

       . US$1.5-2.5/sq.m (Elegant For Trading사)

     - HS.CODE 6001

       . US$2.5-4.8/sq.m (Chahine Trading사)

       . US$2/sq.m (Elegant For Trading사)

     - HS.CODE 6002

       . US$2-4.8/sq.m (Chahine Trading사)

       . US$2-4/sq.m (Elegant For Trading사)

  다. 유통구조

      직물 수입상들은 통상 유통망을 가지고 있지는 않으나, 물류창고의 경우

대부분 수도인 부카레스트에 집중되어 있다.

      부카레스트이외 물류창고지 주요 도시로는 부카레스트 인근도시인 클루즈

나포카, 이아쉬등을 들 수 있다.

      수입업자 뿐만 아니라 대부분 의류 제조업체가 1년에 2번 개최되는 섬유

전시회(전시회명칭 : Tinimtex)에 참여하고 있으며, 실제로 동 전시회를 통

하여 가장 많은 계약이 이루어 지고 있다.

Ⅲ. 시장진출방안

  가. 바이어 성향

 

     대부분 바이어들은 소재의 신축성 여부에 관심이 많으며, 다품종 및 다양한

칼러를 소량으로 구매하는 것을 선호하고 있다.

     바이어들이 주로 선호하는 색상은 라일락, 베이지, 카키색등이며 일반적인

원단의 경우 라일락, 황금색, 카키, 검정색을 선호하는 반면 얇은 인조가죽

원단은 밝은색 계열인 분홍색, 라일락 색상을 선호한다.
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     가장 수요가 많은 직물원단을 수출용과 내수용으로 구분하여 살펴보면,

수출용 의류제작 원단으로 가장 선호되는 것은 주로 인조합성수지인데,

“viscose-polyester (80%-20%), polyester-linen (80%-20%), viscose0nylon-

elastomer(75%-22%-3%), cotten-nylon(56%-44%), cotton-polyester (75%-25%) 등의

배합을 선호하고 있다.

     내수용 의류제작 원단은 대부분 85% synthetic fabrics, textured or not, printed

원단임. 이들 원단의 품질수준은 루마니아 일반인들의 낮은 구매력 때문에

가격위주 시장이며, 품질이 조악한 편이다.

     이러한 내수용 원단의 대부분은 루마니아 직물 수입 및 유통시장을 거의 장

악하고 있는 아랍 상인들을 통해서 공급되고 있다. 이들은 한국, 중국, 홍콩,

인도네시아등에서 대량으로 수입하며 경영난을 겪고 있거나 유행이 지난

원단을 보유하고 있는 아시아 메이커들로부터 재고 전문 및 땡처리는

루트를 갖고 있으며, 아울러 유럽전역에 퍼져 있는 아랍네트웍을 통해

뿌리고 있어 타수입상 대비 가격경쟁력을 보유하고 있다.

     이 때문에 루마니아 소매가격이 한국업체가 제시하는 부산 FOB 가격보다

낮은 경우도 간혹 발생하고 있다.

     한편 대부분 바이어들은 거래성약 추진시 가격조건을 가장 중요시하고 있으

며 한국을 비롯한 아시아국산의 경우 인근 유럽국가에 비해 운송비용 및 관

세등이 높아 이에대한 보상을 위해 가격인하를 요구하는 경향이 있다.

  나. 결제조건

      일반적으로 기업의 자금부족과 종전의 사회주의 체제하에서 보편화된 관행

으로 인해 외상거래를 요구하는 경우가 많다. 수입상은 물론 수출상의 경

우에도 자금부족으로 인한 생산의 어려움 때문에 30-50%의 선수금을 요구

하는 경우도 많다.

      또한 만성적인 외환부족, 고율의 이자율과 구사회주의 관습상 L/C 거래를

기피하고 대부분 외상 수입, Open account 거래를 선호한다. 많은 수입상의

경우 자금조달상의 어려움과 금융기관의 미발달로 인한 과다한 기간 소요,

L/C 개설을 위한 예치금 예치의무, 루마니아 은행에 대한 외국은행 및 수

출업체의 불신등으로 L/C 거래가 제한되어 있으며 소액거래는 대부분
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T/T(Telegraphic Transfer) 거래를 선호하고 있다.

      소액수입이 아닐 경우 L/C, T/T, 외상거래를 혼합하도록 요구하며 외상거

래 비중을 점차 높여 주도록 요구하는 것이 일반적이다. 그러나 경상거래

의 자유화, 외환규제 완화, 외국 금융기관 진출확대, 고금리 완화등으로 점

차 L/C거래가 확산되고 있다.

      실제로는 선적이전과 제품 도착이후로 나누어 지불하는 방법도 빈번하게

이루어지고 있다. 유럽국가와의 거래시 결제조건이 일반적으로 30일정도

외상거래가 주어지나, 한국과의 거래시에는 오랜 기간동안 루마니아 현지

파트너와의 신용도가 어느 정도 이루어진 후 외상거래를 타진하게 된다.

      과거 한국업체의 경우 대량구입시 외상거래가 이루어지는 경우도 있었으나

1997-2000년 경제 위기로 인하여 미지불되거나 지불연기 된 사례가 있었

음을 유의해야 한다.

  다. 상관습

      서유럽에서 한창 유행되던 의류 및 섬유제품이 루마니아에는 약 1년정도

늦게 수입되고 있으며, 수입물량의 대부분이 성수기인 연말에 이루어지고

있다.

      대다수 수입업체들이 다양한 종류의 제품을 소량주문하면서 딜리버리 기간

을 최소화해 줄 것을 요구하는 경향이 있다.

  라. 진출시 유의사항

     루마니아 수입업체의 경우 품질보다는 가격에 매우 민감한 편인데 현지에서

한국제품은 가격이 높은 것으로 알려져 있어 거래성사가 쉽지 않다는 것을

인지하여야 한다.

     루마니아내 많은 의류제조업체들은 의류 원부자재 자체 수입 노하우나 경

험, 능력이 없어 대형수입상, 도매상을 통해 간접 조달하는 경우가 많으며,

중동상인(특히 바레인상인)이 자체 네트웍과 경험, 자금력으로 아시아산 원

단 및 원부자재 수입시장의 대부분을 장악하고 있다는 점을 주목해야 한다.
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     또한 루마니아 업체들의 소액 물량의 수시 주문에 대해 능동적으로 신속하

하게 대응하여야 하며, L/C 거래보다는 T/T, DA, CAD 등 거래가 많다는

점을 사전에 알고 상담에 임하여야 한다.

     아울러 한국과의 원거리를 감안하여 하자물량을 사전 현장체크하거나 도착

물건을 반품하면 이미 생산 적기를 놓치기 때문에 한국 수출업체가 사전에

꼼꼼한 품질 하자관리를 통해 이러한 우려를 불식시켜 나가야 한다.

Ⅳ. 참고사항

  가. 수입관세 및 내국세

      루마니아와 EU, EFTA, CEFTA, 터어키간의 자유무역협정에 따라 2002년

부터 해당국들과 관세가 없어지게 될 예정이나, 현재의 품목별 수입관세는

다음과 같다.

      - HS.CODE 5407 (2001년 4월 현재)

-------------------------------------------------------------------------------------------------
        일반     EU     터키    EFTA    CEFTA    SGPT    P16(한국)
      -------------------------------------------------------------------------------------------------
         25       5       5         5         ex         -        15
      -------------------------------------------------------------------------------------------------

      -  HS.CODE 6001, 6002
      -------------------------------------------------------------------------------------------------
        일반     EU     터키     EFTA     CEFTA    SGPT   P16(한국)
      -------------------------------------------------------------------------------------------------
         25       5       5         5          ex          -      20
      -------------------------------------------------------------------------------------------------

    ※ 내국세 : 부가가치세 19%

  나. 수입관리(규제)

     모든 수입제품 또는 루마니아내에서 생산되는 제품에 관한 라벨 부착 규정

     (정부명령 785/1996)을 준수해야 하는데 주요 내용은 다음과 같으며, 이를

     제외한 특별한 수입규제 사항은 없다.

      - 외국어로 된 라벨 이외에 루마니아어로 반드시 라벨이 부착해야 함.

      - 라벨은 눈에 띄는 곳에 떨어지지 않도록 부착하여야 함.
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      - 수입업자는 이 규정에 대한 정보를 거래자에게 고지할 의무가 있음

      - 섬유원료 구성요소 표기에 “silk"라는 용어를 사용하면 않됨.

        * 섬유제품에 동일한 구성요소가 95%이상 사용되었을 경우 “100%”

          또는“pure"라는 용어 사용가능

      - 섬유제품에 다양한 혼합성분이 사용되었을 경우 각각 비율을 기재

        하여야 함

 다. 현지 유관기관/조합 및 관련 현지 전시회

   1) 현지 유관기관 및 조합

     ① ROMEXPO SA

       - 주소 :  B-dul Marasti, Nr. 65-67, Sector 1, Bucharest

       - 홈페이지 : www.ccir.ro/romexpo

       - 담당자 : PARIS MARIN

       - 전화 : +40.1.2243160, 2243168

       - 팩스 : +40.1.2240400, 2240402

       - E-mail: romexpo@ccir.ro

    ② FEPAIUS : 경공업 전문경영인 연합회

      - 주소 : 27-29, George Enescu St, Sector 1, Bucharest, Romania

      - 전화 : 40-1-310.0016, 340.4553

      - 팩스 : 40-1-310.0025

      - 담당자 : Mr. Aurelientiu POPESCU, General Director

   2) 관련 전시회 : TINIMTEX 2001

      ① 1차 전시회 개요

         - 장소 : Iasi

         - 기간 : 3월 8일 - 18일

         - 1999 박람회 자료

        . 참여업체 : 400개사

        . 방문객   : 10000명

        . 임대 공간 [m2]: 6000/ 9000

         - 주최 : Iasi 상공회의소

         - 주소 : B-dul Carol I, Nr. 4, Cod 6600, Iasi
         - 홈페이지 : www.cciasi.dntis.ro
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         - 담당자 : SUSANU MIHAI

         - 전화 : +40.32.112390

         - 팩스 : +40.32.112170

         - E-mail: cciais@mail.dntis.ro

      ② 2차 전시회 개요

         - 장소 : Neptun

         - 기간 : 9월 6일 - 11일

         - 박람회 참여 분야 : 섬유, 의류, 신발류, 가죽제품 등.
         - 주최  : Constanta 상공회의소

         - 주소 :  Str. Mircea cel Batran, Nr. 84, Bl. MF1, Mezanin,

                   Constanta

         - 홈페이지 : http://www.ccina.ro

         - 담당자 : JUGANARU DANUT

         - 전화 : +40.41.618348

         - 팩스 : +40.41.619454

- E-mail: office@ccina.ro

Ⅴ. 바이어 리스트

 1) 업체명 : SHIRAL TRADING IMPEX SRL

   ○ 연락처

      - 주소 : 26, Calea Victoriei, Bucharest, Romania

      - 전화 : 40-1-315.3751

      - 팩스 : 40-1-315.3702

      - 담당자  :  Mr. Mehdi JOHANI, General Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : 9.8백만불

   ○ 주 수입품목 : polyester fabrics (>85%), pile fabrics, lace,

                    special fabrics (with lurex yarns)

   ○ 주요 수입대상국 : 한국을 포함한 아시아 국가

   ○ 설립연도: 1994

   ○ 한국거래경험 유무 : 경험 있음.

   ○ 결재통화 : 미화(US$)
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   ○ 결제조건 : T/T (선적전 및 현지도착후 분할납부)

   ○ 거래시 중요사항 : 품질대비 가격 중요

   ○ 교신방법 : FAX

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       - 한국과 거래에 깊은 관심을 표명하고 있으며, 단지 제품가격이 적정할

          것을 요구하고 있음.

 2) 업체명 : CHAHINE TRADING SRL

   ○ 연락처

      - 주  소 : 24, Piata Sf. Vineri, Complex "Km.0", Sector3, Bucharest

      - 전  화 : 40-1- 312.5565

      - 팩  스 : 40-1- 312 5584

      - E-mail : chahinew@starnets.ro

      - 담당자 : Mr. Walid CHAHIN, General Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 및 도매상 (아랍계열 회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : 1백만불 (‘99년)

   ○ 주 수입품목 : polyester fabrics (>85%)-printed, polyester<85% + cotton,

                   silk, artificial+ synthetic fabrics

   ○ 주요 수입대상국 : 한국, 대만, 인도네시아. 이탈리아, 프랑스

   ○ 설립연도: 1994

   ○ 종업원수 : 6명

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 가장 중요

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

      - 부카레스트에 물류창고 보유

 3) 업체명 : SEOUL TRADING ROMANIA SRL

   ○ 연락처

      - 주소 : 16, Decebal Blvd, bl. S5, ground floor, sector3, Bucharest

      - 전화 : 40-1-327.3424,25
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      - 팩스 : 40-1-327.6512
      - E-mail: office@seoul-textile.ro

      - 담당자 : Mr. Hamid GHAVAMI, President

   ○ 기업유형 : 수입업체 (한국업체 에이젼트로도 활동중, 아랍계열 회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 1.7 million (1999)

   ○ 주 수입품목 : 100% polyester fabrics, rayon fabrics, acetate fabrics,
                   polynosic fabrics, acrylic fabrics (>85%), artificial fabrics (>85%)

   ○ 설립연도 : 1994

   ○ 종업원수 :  6명

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 :  T/T 또는 상황에 따라 조건 협의

   ○ 거래시 중요사항

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       - 현재 가격 및 품질 경쟁력을 보유한 신규 공급선을 찾고 있는 중임.

 4) 업체명 : J & R ENTERPRISES SRL

   ○ 연락처

      - 주소 : 25, Pache Protopopescu Blvd., distr. 2, Bucharest

      - 전화 : 40-1 -252 8200

      - 팩스 : 40-1 -252 9021/ 252 9023

      - E-mail: office@jaren.ro

      - 담당자 : Mr. Stelian SAVINUTA, General Director

   ○ 기업유형 : 의류제조업체 (시리아와 캐나다 합작회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 3.6million (1999)

   ○ 주 수입품목 : cotton 85%+artificial fabrics, polyester 85%+cotton fabrics,

                   artificial 85%+synthetic, artificial fabrics-printed,
                   pile fabric, polyester-viscose, elasticized fabrics.

   ○ 종업원수 : 58

   ○ 설립연도 : 1991

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제, 선적전/현지도착후 분할납부), L/C

   ○ 거래시 중요사항 : 가격
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   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

        - 최근 의류제조업체 5개사를 인수하여 주로 Lohn(임가공하청생산)

           방식으로 생산하고 있음.

  5) 업체명 : HUNTRA TEX SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 23, 1 Decembrie Blvd, Targu Mures, Mures county, Romania

      - 전 화 : 40-65-168701

      - 팩 스 : 40-1-2229982

      - E-mail: huntra@ines.ro

      - 담당자 : Mr. Mr. SHANDOR ACS, Commercial Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (루마니아 회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

       - 매출액 : US$   million (1999)

   ○ 주 수입품목 : >85% polyester fabrics, viscose, Lycra tricot, printed veil

   ○ 주요 수입대상국 : 헝가리, 이탈리아. 한국을 포함한 아시아 국가

   ○ 설립연도 : 1996

   ○ 결재통화 : 미화(US$), 독일마르크화(DM), EURO화

   ○ 결제조건 : T/T, L/C, 외상거래(루마니아 도착후 30일후 지불)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격, 딜리버리 기한준수

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       - 유럽업체들은 외상거래가 가능하며, 운송비용이 저렴하고 관세가 없어

         아시아국가들보다 유리하다고 표명함.

  6) 업체명 : A&B TRADING 2000 SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 23, Simion Stefan St, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-1-336.5848

      - 팩 스 : 40-1-336.5975

      - 담당자 : Mr. Al ATTAR, General Manager

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열), 직물 전문 수입상
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   ○ 주 수입품목 : polyester fabrics (100%, 85%, printed)

   ○ 주요 수입대상국 : EU국가

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 설립연도 : 1998

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : T/T, L/C

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 중요 (관세 및 운송비용 보상가능한 가격요망)

   ○ 교신방법 : Fax

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       - 한국으로부터 인조직물 원단 공급업체 물색중

  7) ELEGANT FOR TRADING SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 70, Unirii Blvd, sector 3, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-92-748559

      - 팩 스 : 40-1-313.4380

      - E-mail : raghad@fx.ro

      - 담당자 : Mr. SAAD M. RIDNA, Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열), 직물 전문 수입상

   ○ 주 수입품목 : polyester 및 인조 직물

   ○ 주요 수입대상국 : 아시아 국가

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 설립연도 : 1998

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 가장 중요

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

- 현지 직물공급업체중 가장 저렴한 가격으로 납품하고 있는 업체중의

하나로  알려져 있음.
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  8) 업체명 : GALAXY TEXTIL SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 64, Horea St, Cluj-Napoca, Cluj county, Romania

      - 전 화 : 40-64-131135

      - 팩 스 : 40-64-433624

      - 담당자 : Mr. Yasser BARAKAT, Managing Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열), 직물 전문 수입상

   ○ 주 수입품목 : 100% polyester fabrics, synthetic veil-printed,

                    PA+ cotton fabrics, Lycra tricot

   ○ 주요 수입대상국 : 인도네시아, 한국, 프랑스

   ○ 한국 거래경험 유무 : 있음

   ○ 설립연도 : 1991

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 가장 중요

   ○ 교신방법 : Fax

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       -  Cluj Napoca에 창고 보유

       - 소규모 도매상, 소규모 의류 제조업체를 주요 고객으로 하고 있으며

         서유럽에 물품 공급

       - 한국 섬유전시회 참가경험 있으며, 한국산 수입에 관심 매우 높음

  9) SHARBEK TEXTIL SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 6-8, Gabroveni St, Sector 3, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-1-314.3603

      - 팩 스 : 40-1-312.4759

      - E-mail : niky@bx.logicnet.ro

      - 담당자 : Mr. Maher SHARBEK, General Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열), 직물 전문 수입상

   ○ 주 수입품목 : PES veil, viscose, polynosic fabrics, stretch velvet,
                    Lycra tricot, organza

   ○ 주요 수입대상국 : 시리아, 한국, 두바이

   ○ 한국 거래경험 유무 : 있음.

   ○ 설립연도 : 1997
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   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격, 신뢰관계

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

       -  부카레스트에 2개(도,소매용), Iasi에 1개 창고 보유

       - 소규모 도매상, 소규모 의류 제조업체를 주요 고객으로 하고 있으며

         서유럽에 물품 공급

 10) TEXTIL IMPEX SRL

  ○ 연락처

     - 주 소 : 59, Unirii Blvd, sector 3, Bucharest, Romania

     - 전 화 : 40-1-320.7402

     - 팩 스 : 40-1-320.7413
     - E-mail: textil@fx.ro

     - 담당자 : Mr. Hussam SIRAWAN, General Director

   ○ 기업유형 : 수입업체 (아랍계열), 직물 전문 수입상

   ○ 주 수입품목 :  veil, silk, satin, cotton type fabrics, cotton+ viscose

             fabrics used for shirts, jersey; composition: 100% polyester,
             polyester+ cotton, polyester +Lycra, wool+ viscose

   ○ 주요 수입대상국 : 한국을 포함한 아시아 국가

   ○ 한국 거래경험 유무 : 있음.

   ○ 설립연도 : 1993

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T (가격인하전제)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 매우 중요

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항 : 한국과 거래에 관심이 많음.

 11) GEMI MODPRODEXIM SA

   ○ 연락처

      - 주 소 : 4, Splaiul Unirii St, sector 3, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-1-411.6681

      - 전화/Fax : 40-1-411.6667
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      - E-mail: gemi@fx.ro

      - 담당자 : Mr. Dan NICULESCU, Director

   ○ 기업유형 : 의류 제조업체 (순수 루마니아업체)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 2.6million (1999)

   ○ 주 수입품목 : artificial fabrics-printed, polyester >85%+cotton,

                   polyester +viscose, Lycra

   ○ 주요 수입대상국 : 한국을 포함한 아시아 국가 및 유럽국가

   ○ 한국 거래경험 유무 : 있음.

   ○ 종업원수 : 185

   ○ 설립연도 : 1994

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : L/C

   ○ 거래시 중요사항 : 공급물량, 품질대비 가격경쟁력 중요

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

        - 임가공하청 생산방식인 lohn 및 자체 생산 병행

 12) KYO 2000 SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 12, Pietei St, Calarasi, Calarasi county, Romania

      - 전 화 : 40-42-318538/ 312521/ 92-508329/ 94-495075

      - 팩 스 : 40-42-315928
      - Email : kyo@nexdns.nex.ro

      - 담당자 : Mrs. Eugenia COSTACHESCU, Managing Director

   ○ 기업유형 : 직물수입상, 의류 및 니트웨어 제조업체

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 0.8million (1999)

   ○ 주 수입품목 : 100% polyester-Rivera, koshibo, synthetic velvet, veil,

                    synthetic silk printed.

   ○ 주요 수입대상국 : 이태리, 프랑스, 중국, 인도, 파키스탄, 터어키

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 종업원수 : 135

   ○ 설립연도 : 1994
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   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T

   ○ 거래시 중요사항 : 가격 및 소량주문 수용여부, 직물 타입 및 색깔 중시

   ○ 교신방법 : E-mail

   ○ 사용언어 : 영어, 프랑스

   ○ 기타 참고사항

        - 직물 유통을 위한 2개 창고보유

        - 매월 1-2콘테이너 수입물량 조달 필요

 
13) QUATTRO STAGIONI

   ○ 연락처

      - 주 소 : 46, Republicii Blvd, Roman, Neamt county, Romania

      - 전 화 : 40-33-742820/ 721820

      - 팩 스 : 40-33-744528/ 232528

      - E-mail : quatstag@hs.ro

      - 담당자 : Mrs. Gabriela OANCEA, Managing Director

   ○ 기업유형 : 직물 전문수입업체 (이태리와 합작회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 0.6million (1999)

   ○ 주 수입품목 : waterproof nylon fabrics, tencel (coated, impregnated, simple),

                   67%PA-33% cotton fabrics, woolen fabrics, PNA jersey, viscose etc.

   ○ 주요 수입대상국 : 이태리

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 종업원수 : 12

   ○ 설립연도 : 1997

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : 외상거래, L/C(가격적정시)

   ○ 거래시 중요사항 : 가격 및 소량주문 수용여부, 직물 타입 및 색깔 중시

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어, 이태리어

   ○ 기타 참고사항

        - 300개사 이상의 의류 제조업체를 고정 고객으로 확보하고 있음.

        - 루마니아 북동지역에 물량 공급
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 14) MINATEX SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 9, Tunari St, Slatina, Olt county, Romania

      - 전 화 : 40-49-431147/ 432952

      - 팩 스 : 40-49-433074/ 432952

      - 담당자 : Mr. Ilie MARGARIT, Managing Director

   ○ 기업유형 : 의류 제조업체 (바지, 블라우스, 스커트, 군복)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 1.0million (1999)

   ○ 주 수입품목 : synthetic fabrics(100% nylon- waterproof fabrics, 100% polyester-

                   micro fabrics, 100 % polyester, by-stretch, 75% viscose-22 % nylon-
                   3% elastomer), 56% cotton+ 44% nylon, 75% cotton+25% polyester,
                   100% cotton fabrics, coate

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 종업원수 : 280

   ○ 설립연도 : 1991

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : L/C

   ○ 거래시 중요사항 : 가격 및 소량주문 수용여부, 직물 타입 및 색깔 중시

   ○ 교신방법 : Fax

   ○ 사용언어 : 불어, 영어 (통역필요)

   ○ 기타 참고사항

        -  다양한 품목에 대해 소량 주문을 수시로 함.

        -  Lohn(임가공하청생산) 및 자체 생산

 15) SILTEX-SPORTEX SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 3, Cojocari St, Braila, Braila county, Romania

      - 전 화 : 40-39-613378

      - 전화/Fax : 40-39-613985

      - 담당자 : Mrs. Silvia NANU, Director

   ○ 기업유형 : 의류 제조업체 (남성 및 여성의류, 스포츠웨어, 단 코트제외)
   ○ 주 수입품목 : 100% viscose fabrics (colors: light gray, light blue-gray, light olive,

                   printed and non- printed, with small prints- flowers and geometrical
                   figures), 80% viscose/ 20% polyester fabrics, 100% polyester fabrics,
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                   80% polyester/ linen 20% fabrics, 90% viscose/10% linen fabrics
                   (colors: light gray, light blue-gray, light olive, beige, white linen
                    type)

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 종업원수 : 100

   ○ 설립연도 : 1997

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : L/C, 외상거래

   ○ 거래시 중요사항 : 다양한 제품의 소량주문 수용여부

   ○ 교신방법 : Fax

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

        - 전량을 현지 내수시장에 공급

        - 직물원단은 ECOTEX 표준 100(현지지침)을 준수하여야 함.

 16) SAFA TEX

   ○ 연락처

      - 주 소 : 8, Gheorghe Sincai St, Sector 4, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-1-6759756

      - 전화/Fax: 40-1-3300378
      - E-mail : safatex@fx.ro

      - 담당자 : Mr. Abdul Isattar COCHAINWALA, Director
   ○ 기업유형 : 직물 전문수입업체 (아시안계열회사)

   ○ 연간 매출액 및 수입액

      - 매출액 : US$ 0.5million (1999)

   ○ 주 수입품목 : 100% PES, viscose, silk, woolen fabrics, woven terry fabrics

   ○ 주요 수입대상국 : 아시아국가

   ○ 한국 거래경험 유무 : 없음

   ○ 종업원수 : 3

   ○ 설립연도 : 1994

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T

   ○ 거래시 중요사항 : 가격이 가장 중요

   ○ 교신방법 :  Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어
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 17) MUSETTE EXIM SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : P-ta Alba Iulia, bl. 12, sector 3, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-1-327.1318

      - 팩 스 : 40-1-327.1319
      - E-mail: musette@pcnet.ro

      - 담당자 : Mrs. Cristina BATLAN, Director
   ○ 기업유형 : 직물 및 신발 수입업체

   ○ 주 수입품목 : viscose, silk, artificial fabrics, woolen fabrics

   ○ 주요 수입대상국 : 이태리(고품질), 한국을 포함한 아시아

   ○ 한국 거래경험 유무 : 있음

   ○ 설립연도 : 1993

   ○ 결재통화 : 미화(US$), EURO

   ○ 결제조건 : 외상거래, L/C

   ○ 거래시 중요사항 : 품질이 가장 중요, 가격 중요

   ○ 교신방법 : Fax 또는 E-mail

   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

        - 1,500여개 소규모 의류 생산업체를 위한 직물 공급업체 및 자체

          네트웍 보유

 18) ROMCRIN IMPEX SRL

   ○ 연락처

      - 주 소 : 11, Decebal Bldv, Sector 3, Bucharest, Romania

      - 전 화 : 40-92-312005

      - 팩 스 : 40-1-3239002

      - 담당자 : Mr. Mansour ZAREEY, General Manager
   ○ 기업유형 : 직물 전문 수입업체

   ○ 주 수입품목 : 100% polyester, >85% polyester, full rage of synthetic fabrics

   ○ 주요 수입대상국 : 한국을 포함한 아시아

   ○ 설립연도 : 1998

   ○ 결재통화 : 미화(US$)

   ○ 결제조건 : T/T

   ○ 거래시 중요사항 : 가격 중요

   ○ 교신방법 : Fax
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   ○ 사용언어 : 영어

   ○ 기타 참고사항

- 부카레스크에 물류창고 보유
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동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(2) 슬로베니아

제 2 편

슬로베니아 폴리에스테르 및 니트직물 조사보고

▣ 목 차

VI. 슬로베니아 섬유산업 개황

VII. 시장동향

VIII. 참고사항

IX. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 류블리아나무역관 장준상
            

ㅇ 연락처:

▷ 전화 : 386-1-5688208, 5688037

▷ 팩스 : 386-1-5687119

▷ 이메일 : koreatrade@s5.net

Ⅰ.  시장개황
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1991년 슬로베니아가 연방공화국으로 있었던 유고연방으로부터 독립한 이후 섬유

산업은 유고연방시장을 상실함에 따라 독립전보다 고용은 1/2정도 줄어들었고, 생

산량은 1/3정이상 감소한 것으로 추정하고 있다.

1999년 기준 약 3만4천명이 섬유 생산업계에 종사하고 있으며 제조업 총종사자의

15%를 차지하고 있다. 직물부문에는 1만5천명, 의류부분에는 1만9천명이 종사하

고 있다.

섬유제품 생산업계(기관, 기구 등 관련 업계 포함)는 1999년 현재 1,789개사이며

이중 10명 미만 업체가 1,563개사로 87%를 차지하는 영세성을 보이고 있다. 종업

원 100-499명 업체는 51개사, 500-999명 업체는 8개사이며 1,000명 이상되는 업체

는 3개사에 이른다

<종업원별 섬유업계 현황>

=============================================================

종업원수  10명미만 10-99명  100-199명  200-499명 500-999명 1000명이상

------------------------------------------------------------------------------------------------------

업체수     1,563     164       25         26         8         3
=============================================================

자료원 : 통계청

1999년 기준 의류생산을 보면 양말 및 스타킹이 5,871만 켤레, 작업복이 61만벌,

남자용 외의가 174만벌, 여성용 외의가 472만벌, 남성용 내의가 54만벌, 여성용

외의가 631만벌, 스포츠 의류가 207만벌이나 독립후 4년째인 1995년에 비해서는

각각 31%,  58%,  33%,  23%,  78%,  37%, 4%, 감소하였다.

1999년 섬유사 및 재봉사는 17,313톤으로 1995년에 비해  28% 감소하였다.

한편 직물 생산동향을 보면, 1999년 면을 제외한 천연 직물은 4백만M2 생산하였

으며 독립후 4년째인 1995년에 비해서는 38% 증가 추세를 보였다. 반면  면 직물

은 39백만M2을 생산하였으나 1995년에 비해서는 43% 감소하였다.  그러고 인조

직물(특수직물 포함)은 47백만M2을 생산하여 1995년에 비해 30% 감소하였다.

<슬로베니아 직물 생산동향>

=============================================================

    구분       단위         1995년  1996년  1997년  1998년   1999년

-------------------------------------------------------------------------------------------------------
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면이외 천연직물  천 KG     1,467    2,021     890     887    1,138

                 천M2      2,894    4,723    5,452   6,137    4,009

면직물           천 KG    10,145    8,982    9,374   9,520    9,313

                 천M2     68,620   38,059   40,120  41,891   39,077

인조 직물        천 KG     9,690    6,304    5,558   5,251    5,637

(특수직물 포함)  천M2      67,909  52,438   51,195   36,920   47,375
=========================================================================

자료원 : 통계청

1999년 현재 섬유제품 소매 업체는 1,351개, 도매 업체는 584개로 1996년대비 약

4배, 6배정도 늘어나 섬유제품 유통은 활발히 이루어지고 있음을 나타내고 있다.

슬로베니아 내수 시장은 인구 2백만명의 작은 시장이기 때문에 직물 의류 생산업

계들은 치열한 가격경쟁에 대응하고 우수한 품질과 디자인으로 패션 추세에 대응

함으로서 소규모 시장 특성에 대응하고 있으나 기업 효율성 제고, 경쟁력 제고,

기술개발 등 난관에 봉착하고 있어 침체를 벗어나지 못하고 있다. 지난해 12월

130개사 이상의 직물의류, 피혁 및 신발업계가 부실 경영난으로 금융거래가 중지

된 바 있어 심각한 위기에 처한 바 있다.

이러한 애로를 타개하고 섬유산업 육성 및 발전을 위한 세미나가 지난해 6월 7일

슬로베니아 제2의 도시 마리보(Maribor)에서 마리보 대학, 업계, 상공회의소 관계

자가 참가한 가운데 개최되었으며, 과학 및 기술 투자, 생산 현대화 및 고부가가

치 투자가 시급함을 지적하 바도 있다.

이중 직물생산은 원료 및 반제품을 수입하고 있으며 이들 업체 대부분도 직물 제

조 가공 등 전과정을 취급하는 것이 아니라 대부분 일부 공정만 다루고 있다. 총

생산  직물의 60%를 수출하고 있으며 나머지를 자국 봉제업체 등에게 공급하고

있다. 슬로베니아에는 인구 200만명의 내수시장 규모에 비해 상대적으로 많은 직

물 업체가 있기 때문에 이들 업계는 수출에 치중하고 있다. 따라서 이태리, 스페

인, 포르투갈, 스위스, 노르웨이, 폴란드, 발틱 국가 등 유럽 지역별 혹은 국가별

로 세일즈 업체(Sales Rpresentative)를 찾고 있다  예를 들면 IBI사는 90% 이상을

수출하고 있으며 따라서 유럽 시장에서 기업 지명도가 상당히 높은 수준에 와있

다.



30

약 25개 직물 생산 업체가 ISO 9000 품질  인증서를 획득했는데, 이는  예민한

소비자들의 기호를 만족시킬수 있는 더  좋은 품질의 제품을 생산하고 관리하기

위한 중요한 수단이 되고 있다.

슬로베니아 정부는 섬유산업(피혁 및 신발산업 포함)을 회복시키는 데 적어도 10

억 SIT(약 US$ 400만)이 소요될 것으로 추정하고 있다.

슬로베니아 직물 산업은 해외 수출용 생산 확대로 매년 10%내외 성장할 것으로

예상되지만 내수 시장은 작은 시장 규모로 인해 경쟁은 더욱 치열할 것으로 에상

된다.

한편 슬로베니아 섬유제품(주로 의류,직물)시장이 더욱 치열해지고 슬로베니아 노

임이 매우 높은 수준에 와 있기 때문에 다른 EU 업체와 마찬가지로 가격경쟁력

제고를 위해 저임국가인 보스니아 등 동구국가로 이전하는 추세를 보이고 있다.

Ⅱ. 시장동향

 가. 시장개황

   1) 생산동향

     가) 폴리에스테르 직물,

슬로베니아에는 SVILA사, IBI사, TEKSTINA사 등 주요 폴리에스테르 생산업체외

에도 소규모 업체를 합처 약 30개사 있으며 생산 규모는 내수 시장을 충족하고도

남아 수출에 큰 비중을 두고 있다. 이중 SVILA는 유럽내에서도 주요 직물 생산
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업체중 하나이며 슬로베니아에서 가장 큰 생산규모를 가지고 있는 천연, 인조 및

합섬직물 생산업체이다. SVILA는 연간 6백만M 정도를 생산하고 있으며, 이중

90%를 EU, 미국, 동구, 구유고연방국가(크로아티아, 보스니아, 유고슬라비아)에 수

출하고 있다. SVILA는  편직, 나염 및 염색 공정 설비를 완벽하게 갖추고 있기

때문에 수요에 신속하게 대처할 수 있는 강점을 가지고 있다.

SVILA사가 생산하는 직물 종류는 다음과 같으며 주로 재생 섬유사, 인조 및 천

연사, 천연 및 합성 섬유사를 원자재로 사용하고 있다.

 - 패션 나염 및 무지(Plain) 직물 : 여성 블라우스 및 가벼운 정장용 직물로 비스

코스 100%, 비스코스 폴리에스테르, 비스코스 린넨 및 면 합성직물을 생산하고

있음. 주로 패션 고급 의류용으로 쓰이고 있음.

 - 스포츠 레저용 직물 : 100% 나이론, 나이론 면, 나이론 비스코스, 나이론 린넨

및 면 합성 직물을 생산하고 있음.

SVILA사는 세계시장 진출 확대를 위해  ① 세계 패션 및 제품 개발 추세를 따르

고, ② 연간 2개의 혁신적인 나염 및 염색직물을 개발하고 마케팅을 강화하며 ③

시장 수요 변화에 능동적으로 신속히 대응하고 ④ 기술을 현대화하고 개발하며

⑤ 환경 친화적인 제품을 생산하고 ⑥ 인력 개발에도 투자하는 경영 전략을 추구

하고 있다.

TEKSTILNA TOVARNA PREBOLD사는 3가지 분야별로 제품을 생산하고 있는 데

첫째,  셔츠, 블라우스, 드레스, 정장, 바지 등 기성복 시장(기성복 봉제 업계)을

겨냥한 면직물, 비스코스 직물과 면 비스코스, 비스코스 폴리에스테르, 폴리에스

테르 면 등 합성직물을 생산하고 있다. 패션 추세에 맞게 디자인하고 자체적으로

나염 및 염색처리하며, 고객의 주문에 의거 생산하기도 한다.

둘째로는 주방용이나 장식용으로 쓰이는 가정용 직물 생산이다. 슬로베니아에서

는 PREBOLD에서 만든 주방용 직물이 대부분 가정에서 사용하고 있을 정도이다.

현재 400개의 디자인별로 생산되며 주로 유럽으로도 수출되고 있다. 마지막으로

는 스타킹 생산이다. Black Cat이라는 상표로 생산되며, 지명도 매우 높은 편이다.

제품 종류로는 일상용, 바디라인을 살려주고, 발 마사지 효과를 가지고 있는 기능

성 스타킹, 패션 스타킹 등 다양한 제품을 생산하고 있다.

IBI사는 장식용 자카드 직물(Decorative Jacquard fabrics) 생산 업체로 유럽시장에서

도 알려진 업체이다. 주로 실내 가구, 매트리스 장식용 등에 주로 사용되고 있다.
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동 사는 현대화된 시설과 기술, 공정을 갖추고 있으며, 최근 컴퓨터화된 첨단 스

핀닝 기계(브랜드 RIETER)를 도입하여 전반적으로 품질을 제고하였으며 생산 원

가는 낮추는 성과를 올렸다. 앞으로도 이러한 최신 첨단기계로의 대체 투자가 지

속적으로 이루어 질 것으로 전망하고 있다.

TEKSTINA사는 남성용 셔츠, 여성용 블라우스 100% 면직물, 여성용 가벼운 외의

용 100% 비스코스 직물, 투시선 차단 특수직물 등 합섬직물을 생산하고 있다. 종

업원은 436명이며 생산 직물의 70% 정도가 이태리, 독일, 크로아티아 대부분 유

럽지역으로 수출되고 있으며 내수 시장은 그다지 중요하게 생각하지 않고 있다.

한편 제복(군복, 경찰복 등) 및 작업복(우체국, 병원 등)용 직물도 생산하고 있는

데 수축과 주름 방지 처리가 된다.  TEKSTINA사는 TEX 100 표준을 따르고 있다.

동사는 섬유사(면사, 비스코스 섬유사, 폴리카튼 등 재생, 합성 섬유사)도 연간

1,500톤 생산하고 있는 데 생산의 50%는 자사 직물 생산용으로 쓰이고 있으며,

나머지 50%는  판매(수출 포함)되고 있다. 동사는 이태리 VAMATEX산 편직기

(108개 Shuttle loom) 설비외에도 염색, 나염, 표백, 드레싱, 머서라이징

(M,ercerizing), 브라싱(Brushing) 설비도 갖추고 있다.

l 주요 생산업체 :

회사명 : SVILA d.d.
Add : Ob Dravi 6, 2000 Maribor, Slovenia
Tel: +386-2-480-50-00
Fax: +386-2-471-14-62
Web site: www.svila.si
Email: info@svila.si

사장 : Liljana Kocbek

담당 : Mr. Liljana Kocbek

회사명 : IBI KRANJ d.d.
Add : Jelenceva 1, 4001 Kranj, Slovenia
Tel: +386-4-2801200
Fax: +386-4-2801201
Web site: www.ibikranj.com
Email: info@ibikranj.com

사장 : Franc Sirc

담당 is Mr. Anton Modic

회사명 : TEKSTINA d.d.
Add : Tovarniska 15, 5270 Ajdvoscina, Slovenia
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Tel: +386-5-369-20-00
Fax: +386-5-369-22-01
Web site: www.tektina.si
Email: nabava@tekstina.si

사장 : Anton kodric

담당 : Mr. Dusan Krecic

회사명 : TEKSTILNA TOVARNA PREBOLD d.d.
Add : Tovarniska7, 3312 Prebold, Sovenia
Tel: +386-3-7036-100
Fax: +386-3-7036-160
Web site: www.tt-prebold.si
Email: prodaja@tt-prebold.si

사장 : Vinko Zohar

담당 : Mr. Zdravko Hlade

회사명 : LT PREJA d.d.
Add : Kidriceva 75, 4220 Skofja Loka, Slovenia
Tel: +386-4-511-11-10
Fax: +386-4-511-11-19
Web site: www.lt-preja.si
Email: lt-preja@lt-preja.si

사장 : Janez Pelipenko

담당 : Mr. Janez Pelipenko

회사명 : INDUPLATI TEKSTIL  d.o.o.
Add : Kamniska 24, 1230 Domzale, Slovenia
Tel: +386-1-724-19-11
Fax: +386-1-721-59-46
Web site: www.induplati.si
Email: induplati@induplati.si

사장 : Djordje Mihajlovic

담당 : Mr. Minka Fajdiga!

     나) 니트직물

INPLET PLETIVA사는 내의용, 수영복, 유아용 의류, 외의, 스포츠 레저의류용

(Elastic & Rigid) 니트직물을 생산하는 슬로베니아 최대 기업이다. 연간 생산량은

약 2백만M정도에 이르며, 니팅, 염색 및 피니슁 설비를 갖추고 있다. 유럽 시장

을 위주로 전 세계 시장에 수출하고 있으며 ISO 9001 및 EKO TEX 100을 획득했
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다. 이외에도 주요  니트직물 생산 업체인 GORENJSKA PREDILNICA사는 EU, 터

어키, 이집트로부터 섬유사를 수입, 니트직물을 생산하고 있다. 폴리에스터 직물

업계보다는 생산업체수가 훨씬 적은 편이다.

l 주요 생산업체 :

회사명 : INPLET PLETIVA d.d.
Add : Dolnje Brezovo 34, 8290 Sevnica, Slovenia
Tel: +386-7-81-60-050
Fax: +386-7-816-0081
Web site: www.inplet.si
Email: inplet@siol.net

사장 : Helena Zidaric-Kozar

담당 : Mr. Helena Zidaric-Kozar

회사명 :  GORENJSKA PREDILNICA d.d. !
Add : Kidriceva 75, 4220 Skofja Loka, Slovenia
Tel: +386-4-51-11-100
Fax: +386-4-51-11-189
Web site: www.gorenjska-predilnica.si
Email: gorenjska.predilnica@gorenjska-predilnica.si

사장 : Miha Jese

담당 : Mr. Miha Jese

   2) 수요동향

     가) 폴리에스테르직물

슬로베니아 폴리에스테르 직물 시장은 예외적일지 모르지만 바이어 시장이다. 우

선 공급 업체들은 바이어와 긴밀한 협조 및 신뢰관계가 지속적으로 유지되어야

하며 수요 패턴에 맞춰 신제품 개발이 증가하고 있기 때문에 직물 수요패턴에 따

라 진출할 경우 성공할 수 있다.  R&D가 직물 업계에서도 점점 중요시되고 있는

것이다.

LABOD, ELKROJ, GORENJSKA OBLACILA사 등 봉제업체들은 폴리에스테르 직물

시장을 낙관적으로 보고 있다. 이유는 의류의 패션 추세가 면직물보다는 폴리에

스테르 직물쪽으로 옮겨가고 있다고 전망하고 있기 때문이다. ELKROJ사의 Mr

Ocviirk는 특히 폴리에스테르 직물의 수요가 강세를 보일 것으로 전망하고 품질

및 내구성이 점점 좋아지고 있기 때문에 향후 시장은 매우 밝다고 평가하고 있다.
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특히 의류의 패션화, 스포츠 의류의 일반화 등 추세가 면직물보다는 폴리에스테

르 직물의 수요를 더욱 부추길 것으로 전망하고 있다.

실제로 슬로베니아 소비자들 특히 젊은 세대 및 청장년층은 내구성이 있고 패션

성향이 짙은 폴리에스테르 직물 의류 선호도가 높아지고 있고, 의류 봉제 업체들

도 이러한 패션 추세 및 소비 추세에 부응하고 있기 때문에 폴리에스테르 수요는

계속 증가할 것으로 전망된다.  따라서 직물 업계는 이러한 소비자들의 패션 추

세 및 소비성향 변화에 민감하게 따라야 하고 바이어들로부터 패션 추세 및 소비

성향 정보를 수시로 체크해야 한다.

그러나 ELKROJ사의 Mr Ocviirk는 한국산 혹은 일본산 폴리에스테르 직물을 스위

스로부터 구매하고 있다. 금년에는 슬로베니아 봉제 업체인 TEKSTIL사로부터 주

문할 계획을 세워 놓고 있다.

그리고 BEMA TRADE사는 새로운 직물 공급선을 물색하였으나 거래에는 실패하

여 현재 Lycra, Spandex직물 공급 업체를 새로 찾고 있다, 이러한 특수 폴리에스테

르 직물 수요도 만만치 않으나 새로운 해외 공급선을 찾는 데 애로를 겪고 있다.

     나) 니트직물

슬로베니아는 의류, 카시트, 커튼 등 분야에서 니트직물 수요가 큰 편이다.  티셔

츠, 폴로셔츠 등을 생산하는 PETREX INTERNATIONAL사는 자국산 니트직물을

사용하고 있는 데 품질에 만족하고 있는 편이다. 한국 등으로부터의 구매선 전환

에 대해서는 매우 신중한 태도를 보이고 있다. 새로운 공급업체로부터  수입한

니트직물로 제품을 생산하여 만약 제품에 하자가 있어 이제까지 구축되었던

“ PLETENINA"라는 자사제품 브랜드 이미지에 악영향이 올경우 매우 리스크가 클

것으로 여기기 때문이다. 이와같이 슬로베니아 생산 업계 및 바이어들은 다소 보

수적인 비즈니스 성향을 보이고 있다.

한편 VELANA사는 니트직물을 이용하여, 제직 및 편직 커튼을 생산하고 있으며

그외 SEEVIL, KATJA & ALEN, MINIKLUB, JUTRANJKA사 등 소규모 셔츠 제조업

체가 그 수요처이다.

그러나 폴리에스터직물과 마찬가지로 회사 경영 책임자가 니트직물 공급업체를

커미션 베이스로 선정하고 있기 때문에 각 수요 업체별 수요는 최사 경영 책임자

의 결정에 달렸다.



36

   3) 수출입현황

     가) 폴리에스테르 직물

슬로베니아 직물 생산업계는 자국 시장규모대비 생산 초과로 수출 지향적인 특성

을 보이고 있으며, 의류용 혹은 스포츠용 해외 직물 틈새 시장을 개척하고 있다.

    

IBI사는 생산의 90%, TEKSTINA사는 70% 정도를 수출하는 등 슬로베니아 폴리에

스테르 직물 업계는 이미 해외 시장으로 진출하여 시장을 구축하고 지명도를 바

탕으로 지속적으로 수출 점증 추세를 보이고 있다. 2000년에는 미$1,477만 수출

(HS CODE 5407기준)하였으며 이는 수입액 미$1,225만보다 21% 높은 수준을 보이

고 있다. 주요 수출시장은 인접 혹은 인근국에 국한되고 있다. 이태리가 가장 큰

수출 시장이며 수출의 66%를 차지하고 있으며 다음으로는 크로아티아, 보스니아,

독일, 오스트리아 순이다.

2001/2002년도에도 생산과 판매(수출 포함)가 증가하는 견실한 성장을 기록하고

해외시장에서의 고객 확충 등으로 해외시장에서의 입지가 더욱 확고히 구축되어

수출은 앞으로도 증가할 것으로 업계는 전망하고 있다. 특히 금년부터 EU-슬로베

니아간 공산품에 대해 무관세 조치가 취해짐에 따라 EU시장에 대한 수출이 증가

하고 특히 정회원 가입이 예상되는 2003년이후에는 EU산으로 취급되기 때문에

EU에 대한 수출이 크게 증가할 것으로 전망된다.

슬로베니아 폴리에스테르 직물 생산업계는 현재 이태리 남부시장, 스페인, 포르투

갈, 노르웨이, 폴란드, 발틱 국가(에스토니아, 라트비아, 리투아니아), 헝가리, 슬로

바키아, 루마니아, 불가리아, 카나다, 중앙 아메리카 지역, 호주 등지에 새로운 바

이어를 찾고 있는 등 시장개척에 중점을 두고 있다.

<주요국가별 폴리에스테르 직물 수출동향>

                                                       (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

충수출액              13,908,383       14,086,354     14,767,141
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리                 8,490,427        8,873,991      9,753,408

크로아티아             1,146,151        1,477,539      1,504,304

보스니아                970,991          881,379       720,415
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독일                   1,291,541         621,266        593,350

오스트리아              202,354          384,551       432,171
=============================================================

자료원 : 통계청

폴리에스테르직물은 LABOD, ELKROJ, GORENJSKA OBLACILA, MURA,

UNIVERSZALE 사 등에서 의류용 원자재로 보편적으로 계속 사용되고 있기 때문

에 수입은 연간 약 미$1,200만(HS CODE 5407기준) 수준을 유지하고 있다.

이태리, 독일로부터 총 수입의 약 50%를 수입할 정도로 수입은 이들 2개국가에

크게 의존하고 있다. 우리나라로부터는 수입시장 점유율 5.9%에 해당하는 미$59

만(2000년 기준)을 수입하였으며 일본, 대만보다 조금 낮은 수준을 보이고 있다.

<주요국가별 폴리에스테르 직물 수입동향>

                                                       (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

   총수입액        12,449,344         12,034,905     12,253,523
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

   이태리           3,643,870          3,505,891       3,860,404

   독일             1,997,116          1,941,491       2,247,656

   대만               856,594            842,638       734,101

   일본               770,751            718,332       655,882

   한국             1,138,972          1,195,718        594,317
=============================================================

자료원 : 통계청

폴리에스테르 직물(HS CODE 5407기준)중 가장 큰 수입 비중을 차지하는 직물은

비텍스춰드 폴리에스테르 필라멘트 함유량이 전중량의 85/100 이상인 직물(HS

CODE 540761)로 2000년 총 수입액은 미$367만에 달했으며, 다음이 텍스춰드 폴리

에스테르 필라멘트의 함유량이 전중량의 85/100이상인 염색 폴리에스테르 직물

(HS CODE 540752)로 2000년 미$216만을 수입하였다.  강력사(나이론 또는 기타

폴리아미드 및 폴리에스테르의 것에 한함)의 폴리에스테르 직물(HS CODE 540710)

은 2000년 미$117만 수입되어 세 번째로 수입규모가 큰 폴리에스테르 직물이다.

우리나라로부터는 비텍스춰드 폴리에스테르 필라멘트 함유량이 전중량의 85/100

이상인 직물(HS CODE 540761)을 가장 많이 수입하고 있으며 2000년 수입액은 미

$45만에 달했다.
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<주요 폴리에스테르 직물별 및 국가별 수입현황>

l HS CODE 540761품목 (비텍스춰드 폴리에스테르 필라멘트 함유량이 전중량의

85/100 이상인 직물)

                                                    (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

 총수입액            3,916,191         4,331,003       3,669,574
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리               1,750,718         1,352,413       1,147,933

독일                   231,780          205,472        449,734

한국                   555,748          716,881        452,054

일본                   383,217          470,143        437,448

대만                   366,575          418,707        219,224
==============================================================

자료원 : 통계청

l HS CODE 540752(텍스춰드 폴리에스테르 필라멘트의 함유량이 전중량의

85/100이상인 염색 폴리에스테르 직물)

                                                    (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액             2,376,656         1,834,943      2,159,322
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리                263,660           316,816       511,448

독일                  205,242           148,352       304,408

대만                  452,576           264,434       284,554

일본                  294,437           163,994       251,497

한국                  346,350           212,128        87,493
=============================================================

자료원 : 통계청

l HS CODE 540710 [강력사(나이론 또는 기타 폴리아미드 및 폴리에스테르의 것

에 한함)의 폴리에스테르직물]
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                                                    (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액              863,091          926,361      1,172,905
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

독일                  422,504          475,055       416,335

이태리                 96,359          220,077       269,076

영국                    3,290           56,246       170,901

일본                       0               0          66,601

한국                   13,145           6,692          1,628
==============================================================

자료원 : 통계청

l 상기 3개 주요 수입 폴리에스테르 직물외에 수입규모가 크지 않는 폴리에스

테르 수입현황(HS CODE별)

                                                    (단위 : 미$)
==============================================================

  HS CODE           1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------
5407 20               210,469          239,959        214,681
5407 30                12,961           23,713         17,323
5407 41               404,968          241,654        537,940
5407 42               625,263          542,888        587,077
5407 43                15,985           24,544          5,617
5407 44                34,227           36,809        461,560
5407 51               266,006          267,468        186,612
5407 53               211,242          467,859        292,659
5407 54               468,796          427,061        296,358
5407 69               398,776          393,314        219,279
5407 71               146,863          136,645         56,486
5407 72               691,842          498,827        337,247
5407 73                25,865           35,437         68,547
5407 74                60,742           48,808         55,019
5407 81               261,175          305,137        526,386
5407 82               208,597          211,139        279,063
5407 83               249,136          219,997        185,525
5407 84               139,960           89,381        176,358
5407 91               138,322           76,619         61,403
5407 92               430,170          340,104        279,735
5407 93               125,316           92,814        135,710
5407 94               166,726          222,419        271,138
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==============================================================

자료원 : 통계청

주요 바이어는 의류 봉제업계와 도매를 겸하고 있는 수입상들로 구성되어 있다.

이들은 최신 패션의 의류 생산만을 위해 소규모로 주문하고 있는 특성을 보이고

있다. 따라서 LABOD, GORENJSKA OBLACILA, MURA사 등 대형 봉제 업계는 자

사용으로 모델당 500-700M를 주문하고 있기 때문에 한국 직물 공급업체의 최소

주문량을 맞추지 못하고 있다.

     나) 니트직물

슬로베니아 니트직물 생산업계도 폴리에스테르직물 생산 업계와 마찬가지로 는

자국 시장규모대비 생산초과로 수출 지향적인 특성을 보이고 있다. MARKA사의

Mrs Draga에 따르면 자국 시장 수요의  한계를 극복하기 위해 해외시장개척에 나

서야 하며, 현재 슬로베니아 니트직물 업계는 유고슬라비아내 수입 파트너를 물

색하는 등 유고슬라비아 시장개척 및 수출확대에 미래를 걸고 있다고 밝히고 있

다.

내의용, 수영복, 유아용 의류, 외의, 스포츠 레저의류용 (Elastic & Rigid) 니트직물

을 생산하는 INPLET PLETIVA사는 유럽 시장을 위주로 전 세계 시장에 수출하는

등 강력한 수출드라이브 전략을 펼치고 있다.

니트직물 수출액(HS CODE 6001, 6002 수출 합계액)은 미$565만으로 수입액의 14%

수준에 불과하다. 니트 직물에 관해서는 슬로베니아는 수입 시장이라고 할 수 있

다.  파일 직물(HS CODE 6001기준) 수출은 증가 추세를 보이고 있으나 니트직물

수출의 대부분을 차지하는 기타 메리야스 또는 뜨개질 직물(HS CODE 6002기준)

은 감소추세를 보이고 있다. 주요 수출 시장은 인접 혹은 인근국인 크로아티아,

유고슬라비아, 헝가리, 체크 등에 국한되고 있다.

<주요국가별 파일 직물 수출동향>

                                                     (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

충수출액              265,306           443,754       706,812
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

몰다비아                   0                 0       254,029

크로아티아            128,737           195,160       221,446
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오스트리아                220           19,685       132,395

보스니아                23,010           20,987        38,515

헝가리                  44,204           95,844        35,801
=============================================================

자료원 : 통계청

<주요국가별 기타 메리야스 또는 뜨개질 직물 수출동향>

                                                       (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

충수출액               6,725,937        5,845,885     4,943,822
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

크로아티아             1,570,351        1,485,814     1,555,846

유고슬라비아           1,319,236         595,831       548,963

헝가리                  657,165         556,203       294,908

체크                    587,285         545,192       291,121

프랑스                   56,352         336,308       261,352
=============================================================

자료원 : 통계청

폴리에스테르 직물과 마찬가지로 주요 바이어는 의류 봉제업계와 도매를 겸하고

있는 수입상들로 구성되어 있으며, 바이어들 대부분은 폴리에스테르 직물, 니트직

물을 함께 취급하고 있다.  LISCA, JUTRANIKA, BETI사 등 주요 봉제 업계는 자

사용으로 소량씩 예를 들면 모델당 500-700M를 주문하고 있기 때문에 한국 직물

공급업체의 최소 주문량을 맞추지 못하고 있다.

슬로베니아 봉제업체들은 한국으로부터 직접 수입은 하지 않더라도 자국 바이어

를 통해 구매하거나 혹은 독일, 스위스, 오스트리아, 이태리 프랑스 등 인접 EU국

가을 통해 한국산 폴리에스테르, 니트직물을 수입하고 있으며 적정 가격에 고품

질 직물로 평가하고 있다.

2000년 슬로베니아는 미$3,986만을 니트직물(HS CODE 6001, 6002 수입 합계액 기

준)을 수입하였으며 폴리에스테르 직물 수입보다 3배이상 큰 규모이다.

니트직물중 파일 직물(HS CODE 6001 롱파일 편물과 테리 편물을 포함하여, 메리

야스 편물 또는 뜨개질의 편물에 한함)은 2000년에는 미$2,223만 수입하였으며,

오스트리아, 벨지움, 프랑스, 독일로부터 주로 수입하고 있다. 이중 오스트리아로
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부터 파일 직물 총수입액의 58%인 미$1,281만을 수입하였다. 우리나라로부터는

미$5만 수입하여 극히 미미한 수준을 보이고 있다.

<주요국가별 파일 직물(HS CODE 6001) 수입동향>

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

   총수입액          7,214,024         6,312,049     22,229,231
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

오스트리아            842,659         1,036,162     12,814,874

벨지움              1,084,907          1,318,126      2,011,538

프랑스                930,801           509,245      1,855,533

독일                2,543,611         1,656,878       1,723,465

한국                  59,440            35,903         49,577
==============================================================

자료원 : 통계청

파일 직물중 인조 섬유로 만든 기타 파일 직물(HS CODE 600192, 롱파일 직물, 루

우프 파일직물 제외한 파일 직물)은 2000년 미$2,117만 수입하여 파일 직물 총수

입의 대부분(95%)을 차지하는 주종 수입 품목이다.

<주요 파일 직물 및 국가별 수입현황>

l HS CODE 600192(롱파일 직물, 루우프 파일직물 제외한 인조 섬유로 만든 기

타 파일 직물)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액             5,045,311         5,154,607     21,166,111
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

오스트리아            679,362          934,887      12,703,462

벨지움              1,081,879         1,317,768       2,006,084

프랑스               880,312           467,088       1,823,432
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독일                1,928,820         1,368,951       1,592,971

한국                  41,338           35,512          22,681
==============================================================

자료원 : 통계청

l 기타 파일 직물 수입동향(HS CODE별)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

 HS CODE            1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------
6001 10              1,097,319          682,217      537,803
6001 21                144,988         135,570      149,054
6001 22               287,064          176,707      185,126
6001 29               200,556            7,759       24,132
6001 91               189,619          136,233      161,243
6001 99               249,166           18,956        5,761
==============================================================

자료원 : 통계청

니트직물중 기타 메리야스 직물 및 뜨개질 직물(HS CODE 6002기준) 수입동향을

보면 2000년 미$1,764만 수입하였으며 이태리로부터 미$653만을 수입하여 가장

큰 비중을 차지하였으며 그외 독일, 스페인 등으로부터 주로 수입하고 있다. 우리

나라로부터는 수입시장 점유율 1%인 미$20만 수입하였다.

<주요 국가별 기타 메리야스 직물 및 뜨개질 직물 수입현황>

                                                        (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액             18,742,569        17,362,374     17,638,498
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리                6,280,410        6,596,042      6,531,242

독일                  6,467,945        5,239,101      4,224,165

스페인                1,411,776        1,313,504      1,227,197

오스트리아            1,555,432        1,215,388       999,282

한국                   140,829         116,675        203,879
==============================================================

자료원 : 통계청
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기타 메리야스 직물 및 뜨게질 직물(HS CODE 6002기준)중 HS CODE 600230품목

(폭이 30Cm를 초과하는 것으로 탄성사 또는 고무사의 함유중량이 전중량의 5/100

이상인 것)을 미$678만 수입하여 가장 큰 비중을 차지하고 있으며, 다음이 HS

CODE 600293 품목(인조섬유제의 기타 메리야스 직물 및 뜨개질 직물)을 미$333

만 수입하였으며 그 다음으로는 HS CODE 600243(인조섬유제의 기타 경편직 직

물)로 미$ 245만 수입하였다.

<주요 품목별 및 국가별 기타 메리야스 및 뜨게질 직물 수입현황>

l HS CODE 600230품목(폭이 30 Cm를 초과하는 것으로 탄성사 또는 고무사의

함유중량이 전중량의 5/100이상인 것)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액              5,687,385        5,726,728      6,780,906
-------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리                3,101,879        2,958,922      3,462,159

독일                  1,306,895        1,079,639      1,118,488

스페인                 675,495          697,633        783,395

스웨덴                  16,998          268,801        436,772

한국                        0              151         10,253
=============================================================

자료원 : 통계청

l HS CODE 600293 품목(인조섬유제의 기타 메리야스 직물 및 뜨개질 직물)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액             3,143,354         3,189,825      3,328,987
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

이태리               1,565,587        1,882,215       1,474,182

독일                 1,039,474         659,819         625,518

대만                   38,897         177,078          393,259

네델란드               9,198           25,880          368,604

한국                  29,620           58,087           60,551
=============================================================

자료원 통계청
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l HS CODE 600243(인조섬유제의 기타 경편직 직물)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   국가                1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

총수입액              3,517,594         3,151,313     2,452,922
--------------------------------------------------------------------------------------------------------

독일                  2,037,940         1,660,523       743,885

한국                   111,209            58,436       566,815

오스트리아             231,982           212,120       223,057

스페인                  52,055            72,520       178,962
=============================================================

자료원 : 통계청

l 기타 메리야스 또는 뜨게질 직물 수입동향(HS CODE별)

                                                   (단위 : 미$)
==============================================================

   HS CODE             1998년           1999년       2000년
--------------------------------------------------------------------------------------------------------
6002 20                  573,672          737,419       442,171
6002 41                  26,232             9,427        57,468
6002 42                 890,990         1,076,362        998,069
6002 49                  31,103           10,662        111,319
6002 91                  13,834           36,362        277,242
6002 92                2,143,091        1,378,508       1,332,988
6002 99                 245,339          105,677        122,226
=============================================================

자료원 : 통계청

 나. 시장동향

   1) 경쟁동향

수출드라이브 전략으로 자국 직물 생산업계의 내수 비중이 작지만 MARKA,

LUKEM, PAPILLON 등 주요 바이어들의 활발한 수입 활동으로 자국산과의 직물
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경쟁은 매우 치열한 편이다. EU 정회원으로 가입할 경우 경쟁은 더 치열할 것으

로 전망하고 있다.

슬로베니아 의류업체간의 내수 시장 경쟁은 자국 의류시장이 협소하기 때문에 매

우 치열하다. 따라서 해외 시장 개척 및 확대에서 활로를 찾고 있기도 하다, 슬로

베니아가 1991년 구유고연방으로부터 독립하기전에도 MURA사는 EU 시장에 주

로 수출해왔다.

그러나 LABOD사의 경우는 독립전 주요 수출시장이였던 구유고연방 시장

(LABOD사 총수출의 40% 차지)이 슬로베니아가 독립함에 따라 유고시장을 상실

케 되었으며 현재 슬로베니아  내수 시장에 비중을 두고 있어 수입산과 경쟁하고

있다.

슬로베니아 소비자들의 구매력은 다소 약화되어 가고 있고 따라서 대만, 태국, 인

도네시아산 의류가 슬로베니아 의류시장을 진출함으로 의류시장 경쟁은  매우 치

열해지고 있다.

슬로베니아 시장에서 의류 구매력이 낮아지는 한편 의류경쟁은 저가 추세가 심화

됨에 따라 원자재인 직물시장 가격경쟁도 아울러 치열해지고 있으며 품질도 증요

하지만 MARKA의 Mrs Draga도 밝힌 바와 같이 가격이 우선 수출의 관건이 되고

있다.  한편 바이어들은 자신만의 특화된 품목으로 시장을 확보하고 있다.

한편 슬로베니아가 EU산 직물을 수입할 경우에는 무관세이나 한국산을 포함한

아시아산을 수입할 경우에는 폴리에스터직물은 약 11%, 니트직물은 12%의 관세

를 부과받고 있기 때문에(여기에 부가가치세 19%까지 가세한다면)  가격 경쟁력

은 더욱 약화될 수 밖에 없다,

   2) 가격동향

의류 및 직물의 저가 추세로 인해 폴리에스테르 및 니트 직물 가격이 경쟁력의

관건으로 작용하고 있다. 비록 슬로베니아 시장규모가 작아 오더량이 한국 직물

업게의 기대치에는 못미치더라도 가격위주로 경쟁 체재를 구축해야한다.

MARKA사의 경우 한국 업계와 거의 10년째 거래하고 한국산 직물 품질에 대해

만족하고 있다. 구매 결정 요인이 가격이기 때문에 품목별로 수입가격을 비교한

후 한국, 대만 심지어 태국으로부터도 수입하고 있다.

한국산은 이태리, 독일산 등 EU산과 비교 가격경쟁력을 갖추고 있으나 문제는 물
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량이다. 예를들면 BEMA TRADE의 경우 주로 이태리 시장으로부터 소요량을 수

입하고 있는 데, 경트럭으로 육상을 이용, 소량 수입할 수 있고 수입기간도 하루

밖에 걸리지 않아, 물량 및 딜리버리면에서 이태리 업계가 한국 업계보다 우위에

있다. 비록 이태리 수출 업계가 취급하는 직물이 아시아산일지라도 후가공하여

관세없이 슬로베니아에 수출할 수 있기 때문이다.

시장조사에 따르면 품목별로 차이는 있을 수 있으나 금번 시장조사에서 특정 직

물의 경우 대만산 직물의 가격은 미$0.85이나 한국산 동일 직물은 미$1.5로 나타

나 대만산이 거의 절반 수준인 것으로 드러났다. 한국 직물 업계도 슬로베니아를

포함한 유럽시장 진출을 보다 확대하기 위해선 우선 가격경쟁력을 제고시킬 수

있는 방안 수립이 시급하다.

   3) 유통구조

일반적으로 슬로베니아 직물 유통 채널은 봉제업체와 같은 최종 수요자가 자사

원자재용으로만 직접 소량씩 수입하는 경우와 도매상을 겸하는 바이어가 수입하

여 봉제 업계에 공급하거나 소매상으로 판매하고 있다.

그러나 슬로베니아 봉제 업체가 특정 바이어로부터 직물을 구매할 경우 다른 바

이어는 동 봉제업체에 동일 직물을 공급하지 않는 단순 직렬식의 유통구조를 대

부분 보이고 있다. 또한 LABOD, GORENJSKA사 등과 같이 회사 최고 경영층이

커미션 베이스로 직물 공급업체를 선정하기 때문에 여하한 직물 공급업체도 쉽게

접근할 수 없는 경우도 있고, 대부분은 바이어가 바이어 소재지별 봉제업체에 직

물을 공급하는 지역별 유통의 특성도 보이고 있다. 이는 시장규모가 작아 바이어

간 경쟁원리가 적용되지 못하기 때문인 것으로 분석하고 있다.

MURA, LABOD, GORENJSKA, OBLACILA사 등 봉제업계들은 모델, 디자인별로 일

반적으로 200-500M 구매하기 때문에 한국을 포함한 해외로부터 직접 수입하지

못하고 있어 대부분의 물량을 바이어로부터 구매하고 있다.

 다. 시장진출방안

   1) 바이어 성향

바이어는 우선 디자인별로 패션 추세에 맞는지 점검하기 위해 즉 시장 테스트를

위해 샘플을 먼저 오더한다. 고객은 바이어가 제시하는 샘플이 패션 추세에 맞는

지 확인하고 만약 시장성이 있을 경우 색상과 디자인을 결정하게 되고 주문량과
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딜리버리를 바이어와 확정한다. 공급업체는 이러한 바이어로부터 시장 테스트 결

과(색상별, 디자인별 주문량)를 받고 생산 및 딜리버리 조건에 맞게 수출하게 된

다. 고객의 의사 결정이 수입 여부와 바로 연결되어 있으며, 슬로베니아 자체 시

장규모가 작은 것도 원인이지만 이러한 패션 추세에 능동적으로 적극적으로 따라

가기 위해 풀컨네이너가 아닌 소량으로 매번 오더하며 적기 딜리버리를 원하고

있으며 재고 판매를 꺼리고 있다.

현재 슬로베니아 봉제 업계들은 2001년 생산용 원자재를 이미 구매하였으며, 생

산라인에 투입하고 있다. 대부분 1년전에 구매가 결정된다. 현재는  동계용 의류

를 위해 직물을 구매하기도 한다.

   3) 지불조건

DEM으로의 L/C 거래가 일반적이다. 한국 업체와는 대부분 L/C로 거래되고 있다.

슬로베니아 바이어와 한국 직물 공급업체간 비즈니스 초기에는 대금 미지불 등

위험부담을 최소화하기 위해 L/C로 거래되고 있다. 그러나 장기 거래로 상호 신

뢰도가 높아질 경우 공급업체와 바이어간에 USANCE 90일 등 신용거래로 이루어

지기도 한다.

무역대금 결제 수단으로 대부분 독일 마르크화(DEM)를 사용하고 있기 때문에 인

보이스 작성 등 계약시 및 대금 지불시 선호 화폐는 DEM이다. 반면 한국 공급업

체는 미 달러(USD)를 선호하고 있기 때문에 USD가 강세일 경우 현지 시장에서

의 한국산 직물 가격경쟁력이 약화되어 바이어의 대한 직물 수입이 위축되기도

한다. 그리고 슬로베니아 바이어들이 USD로의 대금 결제를 꺼리는 이유중 하나

는 USD강세로 원화가치가 하락하였음에도 불구하고 원자재 가격 상승으로 한국

폴리에스테르 직물 공급업체가 가격을 인상하는 경우라고 지적하고 있다.

한편 슬로베니아내 평판이 좋은 바이어와 서유럽 파트너간 장기 거래는 제품 인

수후 30-90일간 외상(신용)거래 조건으로 이루어지고 있다. 이러한 신용거래는 서

유럽 업체와의 장기 거래시 대금지불 관행으로 되어 있다.

   3) 상관습

우선 가격경쟁력을 구매 포인트로 삼고 있다. MARKA사의 Mrs Draga는 바이어와

오랫동안 지속적인 거래를 원한다면 바이어 입장으로서는 구매력이 있어야 하고

공급업체 입장으로서는 가격 경쟁력을 갖추어야한다고 밝히고 있다. 대부분의 바

이어는 저가로 내구성이 있는 고품질을 찾고 있다. Mrs Draga에 따르면 자사 고객

은 한국 직물의 품질에 대해 만족하고 있기 때문에 MARKA사는 한국 업체와 10
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년간 거래해 오고 있다고 밝히고 있다.

이와 같이 상호간 신뢰가 구축될 경우에는 장기 비즈니스를 할 수 있다. 슬로베

니아 바이어들은 공급 파트너를 바꾸기를 꺼리고 있다. 거래 초기부터 어렵더라

도 신뢰성있는 공급 파트너를 찾고 있는 것은 이와 같은 맥락이다.  파트너 회사

현황 및 제품에 대해서 모르기 때문에 신규 파트너로 바꾸는 것은 매우 리스크가

큰 것으로 여기고 있다.

유럽 패션과 색상을 따르고 있다. 따라서 다른 서유럽 국가에 수출하고 있는 폴

리에스테르, 니트 직물의 경우는 상담하기가 수월하다.

바이어가 직접 소매 판매망을 가지고 있는 경우도 있다. PAPILLON사의 경우

Ljubljana, Maribor, Ptuj, Murska Sobota, Novo Mesto 등 주요 도시에 소매 판매망을

가지고 있으며 판매의 대부분이 소매를 통해 이루어지고 있다. MARKA사는 아시

아로부터 25만M를 연간 수입하여 봉제 업계에 공급하여 왔으며 이제까지 소매점

을 가지고 있지 않았다. 최근 Ljublja, Kranj에 소매 판매망을 설치키로 결정하는

등 소매를 통한 판매가 확산될 것으로 전망된다.

   4) 진출시 유의사항 및 확대방안

우선 가격경쟁력을 갖추고 서유럽산과 대등한 수준으로 품질, 색상, 디자인을 겸

비하여야 한다. 슬로베니아 바이어들은 서유럽시장을 잘 알고 있다. 비가격 수준

은 서유럽 수준에 와 있으나 서유럽산과 비교 저렴한 제품을 찾는 성향을 보이고

있기 때문이다.

다음으로는 가격이다. 경쟁이 점점 치열해 지면서 가격 인하 압력을 배제할 수

없다. 바이어들은 항상 고품질 고부가가치제품을 원하면서 종전과 같은 가격을

원하는 습성이 있기 때문이다.

슬로베니아는 폴리에스테르 직물 연간 수입규모가 미$ 12백만밖에 안되는 소규모

시장이라고 할 수 있고, 한국산 폴리에스테르 직물은 많게는 연간 미$1백만내외,

적게는 미$50만내외 수입되고 있어 수입시장이 제한되어 있다고 할 수 있다. 따

라서 신규 바이어 발굴이 쉽지 않고 기존 바이어간에 한국산 폴리에스터 직물 경

쟁이 초래될 수도 있다.

그러나 신규 바이어와 거래시 거래 조건을 지키고 신뢰를 구축할 경우 슬로베니

아의 바이어 특성상 장기적인 비즈니스가 이루어질 수 있음을 유의하여 초기 거

래부터 성실과 신의를 지킬 필요가 있다.
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슬로베니아 봉제업체들은  독일이나 이태리에서 개최되는 관련 전시회(이태리

PREMIERE VISION, 프랑스 TEXWORLD 등) 참가를 통해 한국산 직물 생산업체

및 정보를 입수하기도 하는 만큼 슬로베니아 혹은 슬로베니아 인근국에서의 직물

관련 전시회에 참가하여 신규 바이어 발굴하는 것도 바람직하다.

더구나 슬로베니아 바이어의 소량 다품목 오더 형태가 컨테이너위주의 한국산 직

물의 진출을 더욱 어렵게 만들고 있다. 즉 슬로베니아 바이어의 소량 오더를 수

용 못할 경우 진출 확대는 더욱 어려워질 것으로 전망된다.

1991년부터 한국 업체로부터 폴리에스터직물을 수입하고 있는 MARKA사의 Mrs

Draga에 따르면 금년 한국 업체와 같이 봉제업체인 MURA사를 접촉, 한국 폴리

에스테르 직물을 사용토록 설득하였다고 밝히고 있다. 이와 같이 현지 수입상과

공조체제로 현지 봉제업체를 진출함이 바람직하고 장기적이고 주기적인 오더를

약속받을 수 있으나 MURA사와 같이 10년이 걸리는 등 장기적인 인내와 노력이

필요하다.

슬로베니아내 수입시장의 한계성으로 극복하기 위해서는 슬로베니아내 고객은 물

론 크로아티아, 보스니아, 세르비아 등 인접 및 인근국 시장까지 고객을 확보하고

있는 유력 바이어를 선정할 경우 지속적으로 고정 물량을 확보할 수 있다.  특히

인구 1천만명으로 향후 섬유직물 잠재시장인 유고슬라비아(세르비아,몬테니그로공

화국)에 고객을 확보하고 있는 바이어와 거래시에는 중장기적으로 시장이 부상할

것으로 예상되는 동 시장에 우회 진출할 수 있는 잇점을 가지고 있다.

직물 바이어는 자사 고정 고객의 주문에 의해,  최종 수요자(주로 봉제업계)는 단

기 패션 추세에 부응하거나, 자사 수요만을 위해 소량 오더 및 단기 딜리버리만

를 원하고 있다. 그러나 바이어이든 봉제업체이든 동일 모델, 디자인의 직물에 대

해 대량 오더할 수 있도록 유도할 필요가 있다. 즉 고객용 혹은 자사용만의 주문

량에 그치지 않고 이보다 많은 량을 수입하여 다른 바이어 혹은 다른 봉제업체에

단기 재고를 즉시 재판매하여 직물 재판매로도 수익을 올릴 수 있도록 대량 수입

및 마케팅 확대 기법을 교육시키는 것도 방법이다. 슬로베니아 바이어 혹은 봉제

업체들은 이러한 기법을 모르고 있는 실정이다.

한편 슬로베니아를 물류기지화할 수 있는 진출전략 수립이 필요하다. 슬로베니아

에는 Koper, Maribor에 자유무역지대가 있으며 동 자유무역지대에 물류기지를 설

치함으로서 슬로베니아는 물론 인근 동구권까지 한국 공급가격과 동일조건하에
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소량으로 적기에 수출할 수 있는 체재를 구축함이 바람직하다.실제로 한국으로부

터 직수입대신 헝가리 부다페스트에 있는 교포무역인의 직물 물류 창고로부터 직

물을 소량 수입코자하는 슬로베니아 바이어의 인콰이어리가 내도된 바 있다.

Ⅲ . 참 고 사 항

   1) 수입관세 및 내국세

       가) 폴리에스테르 직물

                   HS CODE                  관세

                   5407 10                   11%
                   5407 20                   15%
                   5407 30                   11%
                   5407 41                   11%
                   5407 42                   11%
                   5407 43                   11%
                   5407 44                   11%
                   5407 51                   11%
                   5407 52                   11%
                   5407 53                   11%
                   5407 54                   11%
                   5407 61                   11%
                   5407 69                   11%
                   5407 71                   11%
                   5407 72                   11%
                   5407 73                   11%
                   5407 74                   11%
                   5407 81                   11%
                   5407 82                   11%
                   5407 83                   11%
                   5407 84                   11%
                   5407 91                   11%
                   5407 92                   11%
                   5407 93                   11%
                   5407 94                   11%

       나) 니트직물

                   HS CODE                  관세
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                   6001                      12%
                   6002                      12%

    2) 수입관리제도(규제사항)

      원산지가 EU산 및 슬로베니아산인 경우에는 상호 무관세, 무쿼터로 수출입

이 자유로우나 한국산을 포함한 비EU산은 상기와 같이 수입관세를 부과하고 있

다. 그러나 수입 쿼터는 없다,

    3) 현지 유관기관(조합)

      기관명 : Association for Textile, Garment and Leather Industry

      주소 : Dimiceva 13, 1504 Ljubljana, Slovenia

      담당: Mr. Joze Smole
      Tel: +386-1-5898-287
      Fax: +386-1-5898-200
      Email: joze.smole@gzs.si

    4) 관련 전시회

슬로베니아내에는 직물전문 전시회가 없다. 직물로 참가할 수 있는 박람회로는

첼리예 종합박람회밖에 없다. 슬로베니아와 인접국인 이태리, 인근국인 독일내 섬

유직물전문박람회에 참가할 경우 슬로베니아 바이어를 만날 수 있을 것으로 예상

된다.

    박람회명 : 첼리예 종합 박람회(영문명 : International Fair of Small

               Businesses & Crafts, 원명 : Mednarodni Obrtni Sejem)

    개최기간  2001.9.14~2001.9.23

    개최주기  매년

    개최도시 : 첼리예(Celje)

    전시장  Celje fairground

    개최규모  60,000 m2

    참가업체수(1999년) 1,821개사(국내업체 : 1,390개사, 외국업체 : 431개사)

    참관객수(1999년) : 236,100명

    전시분야 : 종합품목

     - Electrical & metal-processing industries, plant & equipment,
- Building materials, finishing works in & outside the builind, joinery & related
 equipment, paints & varnishes, construction plant,

     - computer, office & telecommunications equipment
     - textiles, furniture &  furnishing, heating & air-conditioning equipment
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     - tourism, souvenirs, gifts & jewellery, cosmetics
     - household appliances, car parts, cleaning devices,

- ironing devices, sewing machines, home accessories, sports and recreation
 equipment & gear

     - farm machines and implements
     - food industry
     - consumer goods

    주최자 : Celjski sejem d.d.

      - 담당자  Mr Robert Otorepec

      - 주소  Deckova 1, 3102 Celje, Slovenia

      - 전화 :  386-3-5433000
      -  FAX : 386-3-5419164
      -  URL  www.ce-sejem.si
      - E-mail  info@ce-sejem.si

    참고사항 : 슬로베니아내 최대 국제종합박람회

Ⅳ. 바이어리스트

(1) 업체명 : LABOD d.d.
Add : Seidlova 35, 8000 Novo Mesto, Slovenia
Tel: +386-7-33-21-727
Fax: +386-7-33-22-396
Web site: www.labod.si
Email: vida.trenz@labod.si

사장 : Andrej Kirm

담당 : Mrs. Vida Trenz

주수입품목 : polyester and knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 남성 및 여성 의류

종업원수 : 1389

주요수입대상국 : Italy, Germany, China, Tzech republik

연간매출 : 24.700.000 USD

대한국거래 경험 유무 : 없음

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(2) 회사명 :  S d.o.o.
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Add : Nusiceva 14, 3000 Celje Slovenia
Tel: +386-3-490-87-10
Fax: +386-3-490-87-11
Web site: /
Email: s.d.o.o.@bass.si

사장 : Ales Stipovsek

담당 : Mr. Ales Stipovsek

주수입품목 : polyester and knitted fabrics

기업유형 : 수입, 도매

취급품목 : polyester and knitted fabrics

종업원수 :  12

주요수입대상국 : Italy, China, Taiwan, Korea, Poland

연간매출  : 588.508 USD

대한국거래 유무 : 한국업체로부터 수입하고 방한한 적이 있으며 2001년

                  대구 중소기업대전(4. 19 - 4. 22)에 참관함.

결제통화 : DEM, USD

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어

(3) 회사명 :  ARTE d.o.o.
Add : Ob Dravi 3a, 2250 Ptuj, Slovenia
Tel: +386-2-78-38-371
Fax: +386-2-77-87-951
Web site: /
Email: arte@amis.net

사장 : Tomislav Artenjak

담당 : Mr. Tomislav Artenjak

주수입품목 : decorative fabrics, knitted fabrics, fabrics for curtain

기업유형 : 수입

취급품목  : decorative fabrics, knitted fabrics, fabrics for curtain

종업원수 : 6

주요 수입대상국  : Austria, Germany, Portugal, Turkey

연간매출 : 1.014.934 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화  : DEM, USD

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(4) 회사명 :  MARKA d.o.o.
Add : Brezovce 8, 1236 Trzin Slovenia
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Tel: +386-1-56-21-254
Fax: +386-1-56-21-258
Web site: /
Email: marka.trzin@siol.net

사장 : Draga Miladinovic

담당 : Mrs. Draga Miladinovic

주수입품목  : polyester and knitted fabrics

기업유형 : wholesaler

취급품목  :  polyester and knitted fabrics

종업원수  : 10

주요수입대상국 : Austria, Germany, Portugal, Italy, Spain, France, Thailand, China,
                Korea

연간매출 : 1.510.234 USD

대한국거래 유무 :  약 10년째 거래하고 있으며 대단히 만족하고 있음.

결제통화  : USD

결제조건 : L/C

사용언어 :  영어

(5) 회사명  :  LISCA d.d.
Add : Presernova 4, 8290 Sevnica,Slovenia
Tel: +386-7-81-64-100
Fax: +386-7-81-64-200
Web site: www.lisca.si
Email: lisca@siol.net

사장 : Vili Glas

담당  : Mr. Aleksander Mirt

주수입품목  : polyester and knitted fabrics

기업유형 : 제조

제조품목 : 내의, 란제리

종업원수 :  990

주요 수입대상국  : Austria, Germany

연간매출  : 32.307.005 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어
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(6) 회사명  :  BEMA TRADE d.o.o.
Add : Knezov Stradon 80, 1000 Ljubljana, Slovenia
Tel: +386-1-28-00-170
Fax: +386-1-28-00-180
Web site: /
Email: bema.trade@amis.net

사장 : Benjamina Krivec

담당 :  Mrs. Benjamina Krivec

주수입품목 : polyester and knitted fabrics, fleece

기업유형 : 수입 도매

취급품목 : polyester and knitted fabrics, fleece

종업원수 :  5

주요 수입대상국 : Germany, Taiwan, Hong Kong, Belgium, Luxembourg,
                 Netherlands

연간 매출 :  1.296.278 USD

대한국거래 유무  :  수입규모는 크지 않으나 만족하고 있음.

결제통화 : DEM, USD

결제조건 : L/C

사용언어 :  영어

(7) 회사명 :  MURA d.d.
Add : Plese 2, 9501 Murska Sobota, Slovenia
Tel: +386-2-51-23-100
Fax: +386-2-53-21-513
Web site: www.mura.si
Email: info@mura.si

사장 : Bozo Kuharic

담당 : Mr. Ingrid Siftar-Kosmerlj

주수입품목 : polyester and knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 남성 및 여성의류

종업원수 : 6000

주수입 대상국 : France, Germany, Italy

연간매출 : 102.452.535 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(8) 회사명 :  MIK d.d.
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Add : Trg 8, 3312 Prebold, Slovenia
Tel: +386-3-57-24-114
Fax: +386-3-57-24-794
Web site: www.mik-prebold.si
Email: info@mik-prebold.si

사장 : Andrej Sepec

담당 : Mr. Ivica Oplotnik

주수입품목 : polyester  fabrics

기업유형 : 제조

취급품목 : 여성 스커트, 정장 등

종업원수 : 167

연간매출 : 2.149.524 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(9) 회사명 :  LUKEM d.o.o.
Add : Brnciceva 31, 1231 Ljubljana, Slovenia
Tel: +386-1-56-12-583
Fax: +386-1-56-11-508
Web site: /
Email: lukem@siol.net

사장 : Dusan Rencelj

담당 : Mr. Dusan Rencelj

주수입품목 : polyester  fabrics

기업유형 : 수입

취급품목 : polyester  fabrics

종업원수 : 5

주요수입 대상국 : Korea, Austria, Italy, Hungary, Taiwan

연간매출 : 4.073.972 USD

대한국거래 유무 : 거래하고 있음.

결제통화 : DEM

결제조건 :  L/C

사용언어 : 영어, 독어

(10) 회사명 :  UNIVERZALE DOMZALE  d.d.
Add : Slamnikarska 4, 1230 Domzale, Slovenia
Tel: +386-1-72-14-111
Fax: +386-1-72-15-320
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Web site: /
Email: /

사장 : Matija Dobnik

담당 : Mr. Matija Dobnik

주수입품목 : polyester fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 여성 및 소녀용 의류

종업원수 : 225

주요 수입대상국 : Italy, Tzech republik, Germany, France, Austria, Great Britain

연간매출 : 4.383.327 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(11) 회사명 :  KROJ  d.d.
Add : Kidriceva 81, 4220 Skofja Loka, Slovenia
Tel: +386-4-50-21-000
Fax: +386-4-51-34-470
Web site: www.kroj.si
Email: kroj@kroj.si

사장 : Bojan Langerholc

담당 : Mrs. Barbara Kure

주수입품목 : polyester fabrics

기업유형 : 제조

취급품목 : 남성 및 여성용 정장, 코트

종업원수 : 230

주요 수입대상국 : Italy, Germany

연간매출 : 4.892.661 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(12) 회사명 : VEZENINE BLED  d.o.o.
Add : Kajuhova 1, 4260 Bled, Slovenia
Tel: +386-4-57-41-600
Fax: +386-4-57-41-041
Web site: www.vezenine.si
Email: vezenbl@vezenine.si
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사장 : Marija Bergant

담당 : Mrs. Irena Miklavcic

주수입품목 : polyester fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 여성 및 소년용 의류

종업원수 : 175

주수입 대상국 : Italy, Germany, Austria

연간매출 : 4.930.267 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(13) 회사명 :  GORENJSKA OBLACILA d.d.
Add : Bleiwesova 30, 4000 Kranj, Slovenia
Tel: +386-4-20-26-200
Fax: +386-4-20-11-676
Web site: /
Email: marko.rucigaj@g.oblacila.si

사장 : Marko Rucigaj

담당 : Mr. Franko Zalascek

주수입품목 : polyester fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 여성 및 소녀용 의류

종업원수 : 277

주수입 대상국 : EU

연간매출 : 5.200.398 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(14) 회사명 :  TEKSTILNA TOVARNA PREBOLD  d.d.
Add : Tovarniska 7, 3312 Prebold, Slovenia
Tel: +386-3-57-24-112
Fax: +386-3-57-24-800
Web site: /
Email: prodaja@tt-prebold.si

사장 : Vinko Zohar

담당: Mrs. Zdravko Hlade
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주수입품목 :  polyester and knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : fabrics, stockings

종업원수 : 590

주수입대상국 : Germany, Austria

연간매출 : 12.599.207 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독일

(15) 회사명 :  PREVENT d.d.
Add : Kidriceva 6, 2380 Slovenj Gradec, Slovenia
Tel: +386-2-882-3000
Fax: +386-2-882-3010
Web site: www.prevent.si
Email: prevent@prevent.si

사장 : Joze Koznus

담당: Mr. Vlado Vesel

주수입 품목 :  knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 자동차 시트카바

종업원수 : 2100

주수입 대상국 : EU

연간매출 : 170.920.180 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제화폐 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(16) 회사명 :  ODEJA d.d.
Add : Kidriceva 80, 4220 Skofja Loka, Slovenia
Tel: +386-4-51-34-600
Fax: +386-4-51-34-410
Web site: www.randburg.com/si/odeja.html
Email: oto.luznar@odeja.si

사장 : Anka Skrusny

담당: Mr. Vera Hartman

주수입품목 :  knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입
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취급품목 : bedclothes, pillows, covers, bedspreads, ...

설립년도 : 1932

종업원수 : 156

주수입 대상국 : Germany, Italy

연간매출 : 6.320.743 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(17) 회사명 :  ZATEX d.o.o.
Add : Vipavska 55, 5000 Nova Gorica, Slovenia
Tel: +386-5-33-51-570
Fax: +386-5-33-51-577
Web site: /
Email: zatex@siol.net

사장 : Henri Zavnik

담당: Mr. Henri Zavnik

주수입품목 : knitted and polyester fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : bedclothes, pillows, covers, bedspreads, ...

종업원수 : 17

주수입 대상국 : Croatia, Italy, Tzech republik

연간매출 : 1.069.371 USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(18) 회사명 :  CAPRICE KONFEKCIJA d.o.o.
Add : Kraigherjeva 21, 2230 Lenart v Slovenskih goricah, Slovenia
Tel: +386-2-72-06-581
Fax: +386-2-72-06-583
Web site: /
Email: /

사장 : Jozef Zizek

담당: Mr. Jozef Zizek

주수입품목 :  knitted and polyester fabrics

기업유형 : 제조, 수입 r

취급품목 : trousers, T-shirts, ...
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종업원수 : 102

연간매출 : 751.633  USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(19) 회사명 :  KONFEKCIJA JUTRANJKA SEVNICA d.d.
Add : Radna 3, 8290 Sevnica, Slovenia
Tel: +386-7-81-61-100
Fax: +386-7-81-41-649
Web site: /
Email: jutsev.uprava@siol.net

사장 : Drago Milinovi?

담당: Mrs. Urska Stegensek

주수입품목 : knitted fabrics

기업유형  : 제조, 수입

취급품목 : 여성의류, 남성용 레저의류

종업원수 : 692

주수입 대상국 : Germany, France, Italy

대한국거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(20) 회사명 : M CLUB d.d.
Add : Koroska 37a, 3320 Velenje, Slovenia
Tel: +386-3-58-66-020
Fax: +386-3-58-66-160
Web site: /
Email: m-club.prodaja@siol.net

사장 : Marjan Gabersek

담당: Mrs. Marjetka Gabersek-Golez

주수입품목 : knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 :  여성 및 소녀용 의류, 남성 및 소년용 레저의류

연간매출 :  212

주수입 대상국 : Italy, Germany

연간매출 : 2.397.655  USD

결제통화 : DEM
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결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(21) 회사명 : BETI d.d.
Add : Tovarniska 2, 8330 Metlika, Slovenia
Tel: +386-7-36-38-100
Fax: +386-5-30-58-390
Web site: www.beti.si
Email: beti@beti.si

사장 : Ivan Malesic

담당: Mrs. Majda Maleric

주수입품목 : knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 수영복

종업원수 : 80

주요수입 대상국 : Italy, Germany, France

연간매출 : 5.000.562 USD

대한걱거래 유무 : /

결제통화 : DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어

(22) 회사명 : KOMET d.d.
Add : Rosalnice 1, 8330 Metlika, Slovenia
Tel: +386-7-30-58-147
Fax: +386-7-30-58-205
Web site: /
Email: komet@siol.net

사장 : Anton Tomc

담당: Mrs. Marija Petric

주수입품목 : knitted fabrics

기업유형 : 제조, 수입

취급품목 : 수영복, 내의

종업원수 : 440

주요수입 대상국 :  Italy, Germany, Austria, Croatia, Netherlands, Denmark

연간매출 : 6.086.371USD

대한국거래 유무 : /

결제통화 :  DEM

결제조건 : L/C

사용언어 : 영어, 독어
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제 3 편

러시아 폴리에스테르 및 니트직물 조사보고

▣ 목 차

X. 시장개황

XI. 시장동향

XII. 시장진출방안

XIII. 참고사항

XIV. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 모스크바우역관 박기원차장
                    현지직원 Mr. Ryuba

    ▷ 전  화: (7-095)258-1627/30
   ▷ 팩  스: (7-095)258-1634
   ▷  E-mail: ivan_park@hotmail.com

Ⅰ. 시장개황

가. 전반적인 시장여건

인구 1 억 5 천만명의 러시아는 주요 직물 수입국중의 하나로서 시장은 다
음과 같은 특성을 보여주고 있다.
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l 의류의 수입이 감소하였고, 러시아내 의류 생산이 증가하면서 직물 수
입수요도 증가하고 있다. 지난해 러시아내 의류 생산은 17.4% 증가하였

다.

l Lining, micro, polinosic 등 러시아내에서 생산이 되지 않는 직물류에 대
한 수요도 꾸준히 증가하고 있다.

l 러시아산 직물류의 가격이 최근 급격히 상승하고 있으며, 특히 러시아

산 폴리에스터 직물의 경우 수입품대비 경쟁열위에 있고, 품질이 뒤떨

어지는 것으로 평가되고 있다.

l 이태리 및 독일산 폴리에스터 직물의 경우 가격 경쟁력이 현저히 떨어

지며, 아시아산 폴리에스터 직물은 높은 경쟁력을 보유하고 있고, 현재

러시아 직물시장을 주도하고 있다.

나. 수요 및 생산동향

러시아내 정확한 직물수요에 관한 공식통계자료는 없으나 전문가 추정에

따르면 매년 5% 이상의 수요증가세가 지속되고 있다고 한다. 특히 이와 같
은 수요증가는 러시아내 의류 생산증가에 힘입은 것으로 지난해 러시아의

주요 의류 생산실적은 다음과 같다.

<러시아의 섬유제품 생산실적(2000)>

품목명 단위 생산 증감율(%)
외투 천개 2,254 -3.0

비옷 천개 473 16.6
양복정장 천개 4,560 11.5

드레스(원피스) 천개 8,029 29.1
바지 백만개 13.6 36.0

치마 천개 2,750 48.4

셔츠 천개 4,972 29.2

반코트 천개 5,506 11.2

정장(특수) 천개 9,938 28.5
자료원: 러시아 통계위원회

러시아의 직물공업에는 2 만 2 천개의 기업이  종사하고 있으며 전체 고용원

은 90 만명에 달한다. 면, 모, 아마, 견, 니트 직물 및 non woven 직물이 전
체 직물생산의 60% 가량을 점유하고 있다.  90 년대 경제개방과 더불어 급
속한 체제전환의 과도기에서 직물공업의 생산이 급감했으며 91 년 당시 전
체 제조업의 12%를 점유했었으나 99 년에는 제조업 생산의 1.8%를 점유하

는데 그쳤다. 대부분의 품목에 있어 생산이 절반 이하로 감소한 상태이나
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지난해부터 생산은 회복기조로 돌아선 것으로  나타나고 있다.

러시아는 연간 16 억 m2 의 직물을 생산하고 있으며, 품목별 세부 생산실적은 아
래 표와 같다.

<러시아의 직물 생산실적>

1997 1998 % 1999 %
직물공업 -16.4 - 27.7

각종 직물, mln. m2 1,558 1,395 -10.5 1,657 19.6

면직물 1,183 1,088 -8.1 1,263 16.8

마직물 103 68.4 -33.6 90.3 30.7

모직물 46 40.3 -13.8 47.8 19.6

견직물 133 111 -17 148 33.2

편직물, tons 6,111 8,911 45
자료원: 러시아 통계위원회

전문가의 추정에 따르면 러시아 자국 생산은 전체 수요의 1/3 가량을 충족

시키고 있다고 한다.

다. 수출입 동향

구소련의 붕괴이후 러시아는 직물 및 원사의 상당부문을 수입에 의존하고 있는데,
면사의 경우 100%, 모의 경우 44%, 합성섬유사의 70%, 견사의 100%를 수입에 의
존하고 있다. 현재 수입품이 직물 시장의 대부분을 점유하고 있는 실정이나 일부
품목의 생산증가가 시작되고 있어 향후에는 자국산 직물의 시장점유율이 높아질

것으로 예상되고 있다.

<러시아의 직물류 수출입 실적>
                                                                                                                       
(단위: $천)

1998 1999
HS Code

수출 수입 수출 수입
5407 1579 55668 54731 41138
5408 450 16159 17859 11290
5512 391 14856 10846 17793
5514 223 10756 8069 10850
5515 8651 21611 27734 11238
5903 3523 23201 37186 7789
6001 55 6900 63 7735
6002 751 43620 230 55070
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자료원: 러시아 관세위원회

국별 수입실적 (1999)

HS  Code : 5407
한국 – 9577 천불

독일 – 6901 천불

중국 – 3758 천불

터키 – 2810 천불

대만 – 2782 천불

HS Code: 6001
이태리 – 1600 천불

중국 – 1559 천불

한국 – 1333 천불

대만 – 709 천불

터키 – 400 천불

HS Code: 6002
한국 – 32401 천불

중국 – 4279 천불

독일 – 3250 천불

이태리 – 2573 천불

시리아 – 1787 천불

위의 통계에서 알 수 있다시피 한국, 대만, 터키, 중국이 주요 직물 공급국

가이며, 이태리, 독일 등은 고가품 시장에 진출해 있다.

Ⅱ. 시장동향

가. 경쟁동향

러시아산 직물은 조악한 품질로 인해 소비자들의 외면을 받고 있는 상태에

서 시장점유는 전체 시장의 1/3 에 채 못 미치는 상태이며, 수입 직물들이

러시아 시장의 대부분을 점유하고 있다.

구매여부를 결정하는 가장 중요한 요인은 가격과 품질인데, 일반 주민들의

낮은 소득수준을 고려할 때 가격이 좀더 결정적인 역할을 하는 것으로 조
사되고 있다. 대부분의 수입업체들은 품질대비 가격수준을 주요한 구매결

정 기준으로 이용하고 있다. 직물의 경우 브랜드 인지도는 별 역할이 없으
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며, 극히 일부 전문가들은 브랜드를 품질 구분의 기준으로 인식하고 있을

뿐이다.

직물 시장에서는 원산지가 품질을 결정하는 중요한 요인으로 간주되고 있
으며 직물 제조업체나 브랜드의 경우 그 역할이 극히 미미하다. 전체 주민

의 5% 미만이 해당되는 부유층을 위한 고급 의류 제조업체들의 경우

Moschino, Sonya Rikel, Rocco Borocco, Roberto cavally 등과 같은 이태리 및 프
랑스산 직물류를 선호하고 있다.

고가품 직물시장에는 이태리, 독일 등 유럽국가로부터  수입된 직물들이 시
장을 주도하고 있는 반면 시장의 대부분을 차지하고 있는 중저가품 직물시

장에서는 한국을 포함한 아시아산 직물이 시장을 주도하고 있는 상태이다.

폴리에스터 직물의 경우 터키, 시리아, 한국, 대만산 직물이 강세를 보이고

있는데, 한국산은 품질대비 저렴한 가격수준으로 높은 경쟁력을 갖추고 있
는 것으로 인식되고 있다.

나. 가격동향

러시아내 수입 직물과 러시아산 직물간의 가격격차가 점차 좁혀지고 있는

추세이다. 즉 지난해 러시아산 직물의 가격은 14.1% 상승한 반면 수입 직
물의 가격은 11.4% 상승에 그쳤다. 2000 년 7 월현재 기준 수입 직물의 가격

은 러시아산이 비해 평균 1.7 배 비싼 것으로 발표되고 있다.

한편 직물은 시즌을 타는 제품으로  예를 들어 여름에는 면직물, 견직물의

수요가 증가하고 이에 따라 이들 제품의 가격이 2~3% 상승하는 경향을 보
이고 있다.

모스크바에 소재한 폴리에스터 직물의 도매가격은 다음과 같다.
- lining fabrics – 미국산 0.6 달러/1sq.m
- Twil- 미국산 2.0 달러/1sq.m
- Taslan, Taffeta, Vis – 1.3~2.0 달러/1sq.m
- Knitted fabrics – 미국산 1.5 달러/1sq.m

다. 유통구조

러시아 시장에 진출코자하는 외국 직물 수출업체들은 러시아내 유능한 에
이전트나 디스트리뷰터를  발굴하는데 초점을 두고 있다. 일반적으로 러시

아 시장상황이 급변하고 있어 현지 딜러없이 직접 수출하는 경우에는 어려

움에 봉착하게 되는 경우가 많기 때문이다.
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외국 수출업체로부터 최종 소비자에까지 이르기 까지에는 수출업체 -> 수
입업체 -> 도매업체 -> 공장이나 상점 -> 최종 소비자 순으로 유통되고 있
다고 볼 수 있는데,  통상 수입업체는 도매업체를 겸하는 경우가 많다. 단
계별 마진은 약 10% 수준이고, 수입통관시에는  수입관세와 제반 내국세를

포함하여 약 50% 가량 가격상승이 초래된다.

수입된 직물중 5% 정도만이 직물소매 상점을 통해 일반 주민들에게 공급

되고 있으며 대부분의 직물들은 의류 제조업체 등에서 소비되고 있다.

Ⅲ. 시장진출방안

가. 바이어 성향

러시아 바이어들의 한국산 직물에 대한 평가는 ‘지불조건은 보통, 품질은

우수, 가격은 비교적 저렴’하다는 것이다. 특히 폴리에스터 직물의 경우 한
국산에 대해 높이 평가하고 있는데, 품질대비 가격이 비교적 저렴한 것으

로 인식되고 있다.

현재 러시아내에는 폴리에스터 직물을 생산하는 공장이 몇 안되고 수요는

지속적으로 증가하고 있어 당분가 대러시아 폴리에스터 직물 수출 전망은

밝다고 볼 수 있다.

한국산 합성 직물이 러시아 시장에 많이 진출하면서 일부 클레임 사태가

발생하기도 한다.  이에 따라 현재 러시아 바이어들은 신규로 한국업체와

거래하게 되는 경우 선적전에 직접 품질을  확인코자하는 경향을 보이고 있
다.

나. 결제조건

한국산 직물을 취급하고 있는 대부분의 러시아 직물 도매업체들의 의견에
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따르면, 한국의 직물 수출업체들은 지불조건에 있어 상당히 경직된 자세를

보이고 있어 거래 확대에 장애요인이 되고 있다고 한다.

통상적으로 L/C 는 이용되지 않고 , T/T를 사용하고 있는데, 계약이 체결된

시점에서 30%를 선불하고, 나머지 70%는 선적시 T/T 송금하고 있다. 일부

업체의 경우 핀란드 헬싱키에 상품을 갖다 놓은 상태에서, 상품을 인도하

는 시점에서 COD 방식으로 나머지 잔금을 받는 경우도 있다.

러시아 시장은 여타 선진국 시장과 상이하게 리스크가 비교적 높은 것으로

평가되고 있어 시장진출에 최대 애로사항으로  지적되고 있으나, 거래 성사

를 위해서는 결제조건에 있어 유연성을 갖는 것이 필요하다고 전문가들은

지적하고 있다.

다. 상관습

러시아는 구소련의 붕괴이후 자본주의 시장경제체제가 정착.활성화되어 가
고 있는 상태이다. 특히 바이어들은 영세한 소규모인 경우가 많고 국제상

관습에 익숙하지 않아 상담에 어려움을 겪을 수도 있다. 특히 영어를 구사

하지 못하는 경우가 많아 상담시에는 통역을 준비해야 한다.

러시아 시장이 개방되면서 각종 전자제품을 비롯한 외국 수입품이 물밀듯

이 수입되어 현재 범람하고 있는 실정이다.  점차로 자국산업 보호에 관한

여론이 확산되면서 외국 수출업체들에 대한 인식이 ‘상품 공급자’에서 ‘시
장 공략자’로 바뀌었고, 이에 따라 호혜적인 동반자적 협력관계를 구축하고

자하는 의지를 상대방이 느낄 수 있도록 상담을 진행하는 것이 중요하다.

러시아 시장의 가장 큰 특성중의 하나는 비즈니스 거래관계는 상당한 경우

개인적 유대관계에 의해 좌우되고 있다는 점이다. 거래관계를 트고, 확대해

나가기 위해서는 특히 개인적인 친밀도를 높혀 나가야 한다. 일부 러시아

문화나 역사내지 몇가지 러시아어 기초회화에 대한 지식을 습득하고 있을

경우 도움이 될 수 있다.

장기적으로 러시아 시장에서 성공하기 위해서는 현지에 거점을 마련할 필
요가 있다. 이는 러시아 상거래 관습상 멀리 떨어져 있는 사람보다는 가까

이에서 자주 접촉하고 서로 잘 이해하며, 필요할 때 언제든지 만날 수 있
는 사람과 거래하기를 원하기 때문이다.

라. 진출시 유의사항
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러시아 시장에 효과적으로 진출하기 위해서는 Textile Industry, Director,
Market of Light Industry 와 같은 전문잡지에 광고하는 것이 필요하다. 특히

전시회는 각종 정보가 교류되는 장으로서 전문 전시회에 참가하는 것은 가
장 효과적인 시장진출 방법중의 하나로서 권장되고 있다.

바이어들은 제품을 구매하기 전에 샘플 제공을 요구하는 경우가 많다. 즉
샘플을 자사 전시룸에 비치하여 고객들의 반응을 보고 싶어한다. 바이어들

은 본격적인 거래에 앞서 소량 시험주문을 통해 시장을 파악하고자하는  경
향이 많다.

한편 러시아 시장에 직물을 공급하기 위해서는 안전증명서를 발급받아야

하며, 각종 증명서가 구비된 제품에 한해 러시아 시장에서 판매할 수 있을

뿐만 아니라 바이어들의 관심을 적극적으로 끌 수 있다.

Ⅳ. 참고사항

가. 수입관세 및 내국세

수입관세
HS Code 54 – 10%
HS Code 5407100010, 5407100090 – 20%
HS Code 6001 – 10%
HS Code 6002 – 10%

부가가치세: 20%

나. 수입관리(규제)

러시아의 ‘인증에 관한 법’과 ‘소비자 보호법’에 따라 직물은 ‘안전증명서’
(Certificate of Conformity)를 발급받아야 한다. 또한 일반 주민들의 생활과 관
련된 품목으로서 ‘위생증명’도 있어야 한다. 개별 품목별로 모두 받아야 하
는데 ‘안전증명서’를 발급받기 위해서는 ‘위생증명서’, 원산지증명서, 신청

서(소정 양식), 직물 샘플을 제출해야하며, 약 2 주, $70 이 소요된다.

인증관련 기관

RosTest – Moscow
Address: Russia, 117418, Moscow, Nakhimovski pr., 31.
Tel: (7-095) 129-19-11
Fax: (7-095) 124-99-96
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GOSSTANDART
Address: Russia, 117049, Moscow, Leninski pr., 9.
Tel: (7-095) 236-40-44
Fax: (7-095) 237-60-37

다. 현지 유관기관/조합

구소련 당시에는 경공업 부문을 총괄하는 국영기업(일종의 협회와 유사한

기능을 포함함)인 Roslegprom 이 있었으나, 주식회사로 전환되어 민간기업

으로 변모했으며, 현재로서는 직물관련 업체들의 조합은 없다.

OAO Roslegprom
Mr. Alexander A. Biryukov, president
Zubovsky boulevard, 22/39, Moscow 119870
Tel: (7-095)246-6176, 245-1986
Fax: (7-095)247-1812

Ministry of Industry and Science
Mr. Petrenko V. – Head of Consumer Market and Light Industry
Tel: (7-095) 972-75-93
Fax: (7-095) 251-33-97

Textile Industry Research Institution:
All-Russian Science and Research institute of Textile and Light Machine-Building
Mr. Malafeev Rudolf Matveevich -  General Director
Tel: (7-095) 111-00-30
Fax: (7-095) 958-58-41

한편 러시아 직물공업의 대표적인 포탈 사이트로는 클럽 회원제로 운영되

고 있는 www.textileclub.ru가 있다.

라. 관련 현지 전시회

기  간 전시회명 장소

17 - 21 January Comsumexpo Moscow
25-29 January Molodezhnaya Moda (Youth Fashion) Kazan
26-28 January Textile, stockinet, Leather, fur. Penza
1 - 5 February Textile and fashion - in XXI century St.-Petersburg
1 - 5 February Knitted Wear St.-Petersburg
1 - 5 February Stockinet St.-Petersburg
2 - 11 February Legporm (Light industry) Kazan

16 - 18 February Ot nitki do pugovitsi do kutur (From
thread to button et couture)

Tver

23 - 26 February Legpromexpo (Light Industry Expo) Kazan
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2 - 5 March Legpromexpo (Light Industry Expo) Krasnodar
13 - 16 March Fashion. Moscow. Spring. Moscow
22 - 24 March Style and fashion Vladivostok
27 - 30 March XIV General Wholesale Fair of

Products of Textile and Light Industry
Moscow

4 - 7 April Decorative Textile Moscow
4 - 7 April Haberdashery Moscow

15 - 18 May World of Textile Moscow
16 - 21 May  Fashion and Cosmetics Perm
17 - 19 May Urallegprom - XXI vek (Urals Light

Industry - XXI Century)
Chelyabinsk

22 - 26 May Life and Fashion Moscow
7 - 9 June World of textile Tver

5 - 9 September Cloth Ekaterinburg
12 - 16 September Textile and Fashion in XXI Century St.-Petersburg
13 - 15 September Furs. Leather. Shoes. Cloth. Textile Kirov
18 - 21 September Moscow Salon of Knitted Wear Moscow
19 - 22 September Fashion. Moscow. Fall Moscow
27 September -30

October
XV General Wholesale Fair of

Products of Textile and Light Industry
Moscow

October Haberdashery Moscow
18 - 22 October Fall week of fashion St.-Petersburg
19 - 21 October Intermoda (Interfashion) Ryazan
25 - 27 October Style Rosov-na-Donu
25 - 27 October Legpromexpo Rostov-na-Donu

21 - 24 November Dny Legkoy Promyshlennosty (Days
of Light Industry)

Kazan

5 - 9 December Velikiy Lnianoy Put (Great Flax
Road)

Moscow

Ⅴ. 바이어리스트
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(1). Company: ExpoImportorg
Address: Russia, Moscow.
tel: (7-095) 978-46-51
fax: (7-095)973-98-58
Contact person: Mr. Apetiyan Dmitri Alexandrovich - Senior Manager
Item: All kinds of fabrics
Established: 1993
Number of Employee: N/A
Comments: The company has Korean partners
Terms of payment: N/A

(2)  Company: Etimak
Address: Russia, Moscow, B. Semenovskaya str., 40, office 705.
Tel: (7-095) 737-90-26
Fax: (7-095) 366-22-90
E-mail: etimak@usa.net
Contact person: Mr. Shamshurin Vyacheslav
Item: Synthetic fabrics
Established: 1992
Number of Employee: N/A
Comments: The company has Korean partners

(3)  Company: Sortex
Address: Russia, Moscow, Nizhegorodskaya str., 32/15.
Tel: (7-095) 755-78-43
Fax: (7-095) 755-78-45
E-mail: sortex@roel.ru
Contact person: Andrey Avdeenko – Director
Item: all kinds of fabrics
Established: 1996
Number of Employee: 10
Comments: The company has Korean partners

(4) Company: Akoros
Address: Russia, Moscow,Novoslobodskaya str.,36/1, ctr.1.
tel: (7-095) 973-29-05; 174-11-71; 172-27-65
fax: (7-095) 972-45-82
E-mail: N/A
Contact person: Emeliyanov Alexandr Sergeevich
Mr.Moiseev Vladimir N.
Item: synthetic fabrics (Nylon, Polyester)
Established: 1997
Number of Employee: 7
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(5)  Company: Matushevsky
Address: Russia, Moscow, Studencheskaya str., 26.
tel: (7-095) 249-01-01, 240-71-22
fax: (7-095) 240-74-00
matushevsky@mtu_net.ru
Contact person: Mrs. Komarova Alla Yurievna

   Mr. Polyakov Andrei Valerievich
Item: Knitted fabrics
Established: 1992
Number of Employee: 200
Comments: The company has Taiwan partners

(6) Company: Bugivari
Address: Russia, Moscow,
Tel: (7-095) 245-75-87
Fax: (7-095) 245-90-41
Contact person: Viktor Linok

       Zuevski Alexandr
Item: Synthetic fabrics, sewing accessories
Established: 1997
Number of Employee: N/A

(7) Company: LegpromMarket
Address: Russia, Moscow, Krasnobogatyrskaya str., 79.
Tel: (7-095) 963-45-36/91-30
Fax: (7-095) 963-90-89

Contact person: Semenkov Konstantin Yurievich
Item: Synthetic fabrics, sewing accessories
Established: 1991
Number of Employee: N/A
Comments: The company has Korean partners

(8) Company: Anol
Address: Russia, Moscow, Marksistskaya str., 9.
Tel/fax: (7-095) 270-92-96
E-mail: N/A
Contact person: Vorotyntsev Valentin Ivanovich
Item: Synthetic fabrics
Established: 1992
Number of Employee: 10
Comments: The company has Korean partners

(9) Company: Irbis / fabrika”Yunost”
Address: Russia, Moscow region, Korolev city, Boldareva str., 1.
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Tel: (7-095) 511-66-50
Fax: (7-095) 511-09-21
E-mail: irbisfive@mtu-net.ru
Contact person: Kravchenko Alexei Gavrilovich
Item: fabrics for male jackets and coats
Established: 1991
Number of Employee: N/A
Comments: The company has Korean partners

(10) Company: Monolit
Address: Russia, Moscow region, Scherbinka, Pervomaiskaya str., 6.
Tel: (7-095) 712-86-09
Fax: (7-095) 712-86-45
E-mail: jane@textiles.ru
Contact person: Yakushina Lyudmila
Item: All kinds of fabrics
Established: 1991
Number of Employee: 50
Comments: The company has Korean partners
 
(11) Company: Alegra \
Address: Russia,Moscow
Tel: (7-095) 911-72-60
Fax: (7-095) 911-18-29
E-mail: Vassatrand@vassatrand.ru
Visitor: Ms. Tverdunova Tatiyana Mikhailovna – Senior manager
Establishied: 1995
Number of Employee: 30
Item: all kind of fabrics for production of women clothes

※ 통신시 유의사항

① 러시아 지역의 통신 서비스가 열악할 뿐만 아니라 팩스는 통상 전화와

겸용으로 사용하고 있어 러시아 근무시간(한국과 시차는 5 시간, 즉 한
국의 오전 9 시는 러시아에서는 새벽 4 시임) 이외에는 팩스 송신이 여
의치 않을 수 도 있으며, 상대방 목소리가 들릴 경우 ‘쁘리미쩨 팍스

빠잘스타’(팩스 받으세요)라고 한 후 팩스 신호음이 들리면 전송 start 하
시기 바람.

② 러시아 업체들은 구체적인 거래조건을 명시하지 않은 단순 레터에 대해

서는 회신하지 않는 경우가 많은바, 거래제안 서한에는 가급적 구체적인

거래희망 조건을 명기하시기 바람.

③ 러시아 업체는 영어구사 인력이 충분치 않아 의사소통이 어려울 수 있
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으며, 거래제안 서한을 러시아어로 작성 송부할 경우 더욱 신속한 회신

을 기대할 수 있음.



79

동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(4) 크로아티아

제 4 편

크로아티아 폴리에스테르 및 니트직물 조사보

고

▣ 목 차

XV. 시장개황

XVI. 시장동향

XVII. 시장진출방안

XVIII. 참고사항

XIX. 바이어리스트

ㅇ 조사자:  자그레브무역관 김기준,
           Mr. Robert Kos(현지직원)

▷ 전화: 385-1-6556222/6333
▷ 팩스: 385-1-6523250
▷ E-Mail: kotra@zg.tel.hr
  

I. 시장개황

1. 전반적인 시장여건

크로아티아는 인구가 450 만정도에 불과, 섬유시장 규모가 협소하며 지난 '91 년

구유고국가로부터 독립선업후 구유고(세르비아)와의 5-6 년에 걸친 독립전쟁을 거
치면서 전반적인 산업이 파괴되고 침체된 상태이다. 현재 크로아티아에는 섬유산

업 제조공장이 720 개 있는 것으로 파악되고 있으며 이중 30-40%정도만이 정상
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운영되고 있는 것으로 보고 있다.

현 정부에서는 과거의 공산시절 국영기업으로 운영되어 오던 대부분 기업의 매각

등 민영화추진에 박차를 가하고 있으나 크게 진전을 보지 못하고 있는 상황으로

아직도 대부분의 기업이 일정부분 정부의 소유로 되어 있어, 경영효율화에는 이
르지 못하고 있다.

그러나 독립이후 지난 10 년간 크로아티아를 독재 통치하여 오던 투즈만 정권이

무너지고 2000.2 월 민주적정부가 들어서면서 WTO 가입 등 외국과의 경제교역을
확대하고 있으며 최근 세르비아(신유고연방)의 대통령인 밀로세비치가 시민혁명

으로 무너짐에 따라 구유고지역내 역내교역이 활성화될 전망에 따라 향후 시장전

망은 낳아질 것으로 평가된다.
  
한편 기업형태로는 90%정도가 임가공방식(LOHN)으로 독일, 이태리 등 선진국으

로부터 오더를 받고 봉제하여 재수출하는 형태로 이에 따라 크로아티아의 연간

섬유제품 시장규모는 예측이 어려울 정도로 변동폭이 크다.

<섬유제품 연간수출액 및 고용규모>
                                                       (단위: US$천, 명)

1998 1999 2000

수입 442, 889 369,556 522,257

수출 642, 568 608, 060 548, 811

고용원수 44, 500 40, 600 39, 200
Source: Central Bureau of Statistics
2. 수요 및 생산동향

(폴리에스테르 직물)

크로아티아의 폴리에스테르 직물(5407)의 전체시장규모는 약 1,400 만불정도로 추
정되며 이중 85%이상이 독일, 이태리, 슬로베니아, 오스트리아 등 주변 선진국으

로부터 오더를 받아 현지에서 봉제하여 그나라로 다시 수출하기위한 수요이다.
폴리에스테르 직물 생산공장은 10 개정도에 불과하여 이들이 전체수요에서 차지

하는 비중은 미미하다.

크로아티아시장 자체수요량은  업계에 의하면  가구용직물(Upholstery)인 경우는

4 백만 lm(linear meter), 커튼 및 장식용이 10 백만 lm, 의류용이 10 백만 lm정도로
조사되고 있다.
   

ㅇ 주요 제조업체 명단(TOP3)

 1) 회사명: VARTEKS – TIVAR d.d.
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주소: Zagrebacka 94, 42000 Varazdin
Tel. +385 42 177 273
Fax: +385 42 240 224
E-mail: dpetric@varteks.com
접촉대상자: Mrs. Djurdjica Petric (Sales Director)
생산품목:  fabrics for garment industry: wool (100%); mixtures (45% wool + 55%
polyester) wool + lycra, wool + synthetic synthetic + lycra, viscose + linen, wool + silk.

2) 회사명: CATEKS d.d.
주소: Zrinsko-Frankopanska 25, 40000 Cakovec
Tel: +385 40 328 445
Fax: +385 40 328 450
E-mail: cateks@cateks.hinet.hr
접촉대상자:  Mr. Mladen Krizajic (Sales Director)
생산품목: cotton fabrics (100%), mixtures: polyester + fabrics (various types, mostly
50% + 50%); finishing of fabrics (dyeing and printing)
3) 회사명: REGENERACIJA d.d.
주소: K. Š. Djalskog 4, 49210 Zabok
Tel: +385 49 223 255, 223 266
Fax: +385 49 221 418
E-mail: info@regeneracija.hr
접촉대상자: Mrs. Karmelita Bajic (Sales Director)
생산품목: mixture fabrics for garment industry (composition: wool base + polyester or
silk or lycra).

(니트직물)

니트직물(6001,6002)의 경우에도 폴리에스테르직물과 비슷한 실정으로 연간수요는

2000 만불 정도로 추정되고 있으나 대부분이 임가공에 대한 수요이다. 제조업체는
30-40 개사정도 있는 것으로 알려지고 있으며 생산량은 많치 않아 대부분 수입에

의존하고 있는 실정이다.

ㅇ 제조업체명단(TOP3)

1) 회사명: MTC d.d.
주소: Matice Hrvatske 10, 40000 Cakovec
Tel: +385 40 310 677
Fax: +385 40 311 496
E-mail: medjimurksa-trikotaza-cakovec@ck.tel.hr
접촉대상자: Mr. Miljenko Gregovic (Sales Director)
생산품목: knitting (cotton, mixtures: cotton + viscose, cotton + polyester, cotton +
lycra (elastomer), viscose, polyamide, etc.)

2) 회사명: PAMUCNA INDUSTRIJA DUGA RESA d.d.
주소: Josefa Jeruzaelma 8, 47250 Duga Resa
Tel: +385 47 841 423, 841 122
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Fax: + 385 47 841 420, 844 635
E-mail: pamucna@ka.tel.hr
접촉대상자: Mrs. Sonja Basenski (Technical Manager of Factory)

생산품목: knitting and weaving cotton fabrics; bed linen, table linen,

underwer, work clothes.

3) 회사명: GALEB – DALMATINSKA TRIKOTAZA d.d.

주소: Punta 6, 21310 Omis

Tel: +385 21 862 122, 861 561
Fax: +385 21 862 300
E-mail: galeb@st.tel.hr
접촉대상자: Mr. Miroslav Raljevic (Director)

    Mr. Filip Fistonic (Sales Director)
생산품목: cotton knitting; cotton underwear (Men’s, ladies’, children’s)

<1999 년 기준 근로자수별 섬유산업 제조업체 현황>

전체 섬유산업관련 제조업체수 (720)
종업원수 연간매출액 순위

202 위이내 기업
연간매출액 순위
202 위 이하기업

0 64
1-5 350

5-20 104
20-50 19
- 50 88

50 - 100 28
100 - 500 65

500 – 1000 16
1000 명이상 5

Source: Central Bureau of Statistics

3.  수출입동향

(폴리에스테르 직물)

크로아티아의 폴리에스테르 직물 주수입국은 독일, 이태리, 슬로베니아, 오스트리

아, 네덜란드등 주변 선진국으로 이들 5 개 국가로부터 총 수입이  전체 수입의

88%를 차지하고 있다. 이는 앞에서도 설명한 바와 같이 자체시장수요를 위한 것
이 아니고 임가공에 의한 것이다. 크로아티아 자체 시장수요를 위해서는 시장이
협소한 관계로 아직  중국이나 대만, 인도산등의 진출은 크게 눈에 띄지 않으며

현재 한국산이 경쟁력을 보유 2000 년 13 만불정도(한국수출기준으로는 74 만불 수
출) 수출하였다.

전체수입액이 2000 년도 들어 '99 년에 비해 3 배가량 신장한 것으로 나타나 있는

데 이는 실제 시장규모가 그만큼 늘어난 것은 아니고 2000.2 월 신정부에 들어서
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통관검사를 강화, 그동안 블랙마켓으로 거래되어왔던 물량이 표면화되었기 때문

인 것으로 분석되고 있다.

한편 크로아티아의 수출은 매년 50-60 만불 정도로 이는 주변국인 마케도이나, 보
스니아 등으로 수입물품을 재수출한 실적이다. 통상 구유고에서 독립된 국가들은

적은 시장규모로 인해 바이어 주문량이 적어 이를 모아서 주문하는 경우가 많은
데 이경우 대부분 슬로베니아나 크로아티아 바이어들이 중심이 되어서 수행하고

있다.

<주요국별 수입현황: HS 5407>
                                                            (단위: US$)

1998 1999 2000
국가 금액 국가 금액 국가 금액

1 Italy 1,765,125 1 Italy 1,756,306 1 Germany 7,308,841
2 Slovenia 776,107 2 Germany 990,433 2 Italy 2,912,563
3 Germany 601,262 3 Slovenia 799,077 3 Slovenia 1,088,823
4 Austria 418,718 4 Belgium 217,368 4 Austria 594,515
5 Slovakia 179,350 5 Austria 211,639 5 Holland 523,662

소계 3,740,562 3,974,823 11,708,40
4

총계 4,917,396 5,159,745 13,253,22
7

자료원: Central Bureau of Statistics, CCE

<한국으로부터 수입현황: HS 5407>
                                                           (단위: US$)

1998 1999 2000
18 673 105 025 125 232

자료원: Central Bureau of Statistics, CCE

<수출현황: HS 5407>
                                            (단위:US$)

1998 1999 2000
664 498 547 486 487 543

자료원: Central Bureau of Statistics, CCE

(니트직물)

니트직물시장에서도 폴리에스테르 직물과 상황이 마찬가지로 대부분이 임가공에
의해 수입한 것으로 주수출국은 독일,이태리,슬로베니아, 오스트리아, 마케도니아

순으로 이중 독일이 전체 시장(6001,6002)의 60% 이상을 차지, 시장을 리드하고

있으며 이들 5 개국으로 부터 수입이 전체수입의 81%를 차지하고 있다.

한국은 2000 년 약 45 만불정도를 수출(한국통계기준으로는 10 만불)하였으며 반면

크로아티아는 외국으로  매년 150 만불정도를 수출하고 있다.
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                       <주요 국별수입현황: HS 6001>
                                                       (단위: US$)

1998 1999 2000
국가 금액 국가 금액 국가 금액

1 Singapore 562,750 1 Italy 917,936 1 German
y

593,917

2 Italy 456,350 2 Singapore 336,376 2 Italy 372,948
3 Bosnia 423,367 3 Macedoni

a
258,686 3 China 288,943

4 Macedoni
a

275,505 4 Bosnia 255,704 4 Slovenia 199,663

5 Czech
Rep.

201,663 5 Slovenia 192,487 5 Singapor
e

175,953

소계 1,919,635 1,961,189 1,631,424

총계 2,361,972 2,271,791 2,207,485
자료원: Central Bureau of Statistics

<한국으로부터 수입현황: HS 6001>
                                                           (단위: US$)

1998 1999 2000
- 114 154 243

자료원: Central Bureau of Statistics

<수출현황: HS 6001 >
                                                           (단위: US$)

1998 1999 2000
30 061 51 428 85 046

자료원: Central Bureau of Statistics

<주요 국별수입현황: HS 6002>
                                                       (단위: US$)

1998 1999 2000
국가 금액 국가 금액 국가 금액

1 Italy 3,402,715 1 Germany 1,729,538 1 German
y

12,359,257

2 Germany 1,453,826 2 Italy 1,632,225 2 Italy 1,705,862
3 Slovenia 1,414,819 3 Slovenia 1,189,043 3 Slovenia 1,379,731
4 Turkey 452,927 4 Austria 505,037 4 Austria 803,610
5 Austria 408,341 5 Macedoni

a
466,638 5 Macedo

nia
473,429

소계 7,132,628 5,522,481 16,721,889

총계 7,465,736 6,001,261 18,424,510
자료원: Central Bureau of Statistics
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<한국으로부터 수입현황: HS 6002>
                                                       (단위: US$)

1998 1999 2000
- 26 357 295 050

자료원: Central Bureau of Statistics

<수출현황: 6002 >
                                                   (단위: US$)

1998 1999 2000
936 546 1 419 539 1 733 181

자료원: Central Bureau of Statistics

*  독일, 이태리 등 주변선진국이 임가공비즈니스를 수행하기 위해 크로아티아

공급하는 직물류(폴리에스테르,니트)에는 한국산이 많이 포함 되어 있는 것으로

추정되나 현지관련통계가 부재하여 이에 대한 조사는 불가능함.

II. 시장동향

1. 경쟁동향

크로아티아는 대부분이 임가공을 위한 직물 수입이고 자체수요를 위한 시장은 적
어 아직 중국, 터키, 대만 등 우리나라와의 경쟁국 진출이 눈에 띄지 않고 있다.
현재 한국업체인 A 사가 현지 박람회를 통해 현지 시장진출에 성공 현지에서 가
장 큰 크로아티아 제조업체인 T 사와 연결, 거래를 성공적으로 진행 하고 있다.

특히 딜리버리 조건에 있어서 우리나라는 불리한 입장에 있다. 주변국인 이태리,
독일, 오스트리아 등은 불과 딜리버리기간이 10 일이내에 불과한 반면 우리나라는

30-40 일 이상이 소요되어 이에대한 대비책이 필요하다.

현지시장에서 유통되는 주요 브랜드는 아래와 같다.

(폴리에스테르 직물)

가구 및 장식용(Decorating) 의류용
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Germany :
    무역업체 : NECKERMANN,
    SPANDAUER, FURNITEX,
    SCHUMAN
Italy: :
    제조업체 : WIBITEX,
    ITALIANTEX, FANAIR
    무역업체 : ITAR
USA-Canada: 제조업체 : ANNABEL
USA: 제조업체 : MICROFIBER,
      CULP
Czech Republic:
    제조업체 : KOLOVRAT,
    MICROTEX, DEKORA JENICEK,
    ATIBA
Spain : 제조업체 : YEBANNE,
    GAMATEX  GROUP, ANTECUIR

Italy : 제조업체 : MIROGLIO ALBA
      FILIP UNTO, TVR
Germany:: 제조업체 : COLSMAN,
       DREVS, BUDEBERG & VECK
Austria: 제조업체 : WEBER
Slovenia: 제조업체 : MODEA
         SENTJUR

(니트직물)

수입브랜드 : HERTER(Germany), DIVA (Italy), HONTEX (Taiwan),
            BUDAK (Turkey)
국내제조브랜드 : MTC, PAMUCNA INDUSTRIA DUGA RESA, GAELB

2. 가격동향

크로아티아의 경우는 대부분 수입상이 도매상을 겸하고 있으며 도매가격은 “수출

상 오퍼가격 + 관세(8-10%) + 통관등 기타경비비용(3%) + 부가세(22%) + 마진
(20%)”으로 형성되나 Seller's Market 으로 통상 수입상의 마진폭은 상당이 높다.

현지에서 유통되는제품의 도매가격은 아래와 같다.

(폴리에스테르직물)

가구 및 장식용(Decroating) 의류용
a) Polyester

. microfibre(280–340 g/lm):
 $1.6 – 2.5

b) Jacquard (printed), flock
(340-500g/lm): $2.9 – 4

c) Chenille, jacquard velvet
    (480–730g/lm): $5 – 7

a)  soft weaving(around 30g):
   $1.1 USD – 2.5
b) Medium weight – Tarslan

Taffeta(around 200g): $2.7–3.9
c) fabrics between 250–400g:
   $ 4 – 5.2

(니트직물)
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ㅇ Jersey: $4.5 – 7.2 /kg
ㅇ Interlock: $4.5 – 7.2/kg
ㅇ Pile: $4.5 – 7.2/kg

3. 유통구조

유통구조는 과거 사회주의 체제 영향으로 공장이나 수입상으로부터 중간도매상을

거치지 않고 직접 소매상으로 유통되는 채널을 보이고 있어 수입상이 높은 마진
폭을 취하고 있는 형태이며, 직물의 경우 자체수요를 위한 수입은 80%이상이 전
문 수입상에 의해 이루어지고 있으며 이들이 실수요자에게 공급하고 있다.

III. 시장진출방안

1. 바이어성향 및 상관습

현지 시장이 협소하고 아직 개방되지 않은 관계로 바이어들은 정보 노출은 꺼리

고 해외로부터 보다 많은 소스를 개발하여 좋은 품질은 들여오려는 노력이 부족

하다. 실제로 무역관에서 이번 조사를 수행하면서 많은 업체들을 접촉하였으나

이중 다수 업체들은 무역관 조사로 한국의 업체들이 현지의 다른 수입상을 접촉,
시장을 교란시킬것에 대해 우려를 표명함을 느낄 수 있었다.

크로아티아 업체들은 무역상과는 가급적 거래를 회피하고 제조업체와 거래를 선
호한다.

Seller’s Market 으로 공급 및 수요의 조건에 의해 가격이 결정되기 보다는 수입상

이 일방적으로 가격을 정해 판매하는 형식으로 여타 시장보다는 가격조건이 좋다.

독일 경제권으로 계약에 있어서는 대부분이 독익화폐(DM)가 사용되고 있으며 결
제통화에 있어서도 US$보다는 DM 이 선호된다.

독립전쟁에 따른 경기침체 및 실업률증가, 실질소득 격감 등으로 구매력이 크게

위축되어 있어 저가제품위주의 시장특성을 나타내고 있으며 구매성향은 유명브랜
드 선호경향이 강하여 저가품과 고가품의 양극화 현상을 나타내고 있다.

2. 결제조건

신용장 개설시는 바이어가 은행에 결제금액의 100%를 은행에 예치하여야 하기

때문에 바이어들은 신용장개설은 가급적 회피하고 있다. 따라서 규모가 적은 거
래인 경우 첫거래에서는 T/T로 완불하는 형태가 일반적이며 상호간 신용이 쌓이

면 T/T 30 일, T/T 45 일등의 거래로 전환을 요청한다.

그리고 T/T보다는 은행보증이 있어 상호간에 보다 안전한 CAD(Cash Against
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Document )45 일 방식도 많이 사용된다. 거래금액이 큰 경우는 신용장방식으로도

많이 하는데 이경우는 일람불보다는 기한부신용장(Usance 90 일) 방식이 많이 사
용되고 있다.

결제통화로는 미화(US$)도 주로 통용되고 있으나 현지가 독일경제권이므로 바이

어들은 독일 화폐인 DM 을 선호된다.

3. 진출시 유의사항

현지의 시장협소성을 고려 최소주문량을 칼러당 현재 800lm-500lm에서 300-
150lm(linear meter)으로 조정하여야 한다.

크로아티아의 경우는 전시회를 통한 거래의 전통이 높은 나라로 자그레브시내에

있는 자그레브전시장은 역사가 100 년이 될 정도로 역사가 깊으며 동전시장은 발
칸국가 뿐만아니라 및 동구유럽의 무역거래 창구역할을 하고 있다. 따라서 크로

아티아 뿐만 아니라 주변 발칸국가의 시장진출을 위해서는 아래 설명한 전시회
참가를 통한 진출이 효과적이라고 할 수 있다.

크로아티아는 1997 년 데이튼 평화협정으로 전쟁이 완전히 종료되고 정치적으로
도 안정되어 있으며 또한 크로아티아에서 EU 로 들어가는 제품(섬유류포함)은 대
부분 관세가 없다. 뿐만아니라 주변발칸국가인 루마니아, 불가리아보다는 임금수

준이 다소 높은 경향이 있지만 사회적제도가 거의 서구화되어 있고 노동의 질 또
한 높기 때문에 현재 주변선진국인 이태리, 독일 등이 하는 방식인 섬유류 임가

공방식의 진출도 고려해 볼만 하다.

IV. 참고사항

1. 수입관세 및 내국세
폴리에스테르 직물(5407)의 경우는 수입시 8% 니트류(6001/2)는 9%의 관세가 부
과되며 두품목 공히 22%의 부과세(VAT)가 부과된다. 그러나 슬로베니아, 보스니

아-헤르체고비나,헝가리로부터 수입시는 관세가 없으며 마케도니아나로부터 수입

시는 1%가 부과된다. 아직 EU 국가와 우리나라와의 관세는 차등적용되지 않고
있다.

2. 수입관리(규제)
수출에 대한 특별한 규제는 없으며 다만 수입상은 크로아티아 인증기관을 통해

받은 크로아티아어로 된 품질증명서를 보관하고 있으면서 현지 관련정부기관이
요청시 제출할 수 있어야 한다. 이의 신청을 위해서는 샘플(40x40Cm)과 인보이스

가 필요하며 통상 가격은 증명서당 30-35 불 정도가 든다.

3. 현지유관기관 및 조합, 관련 전시회

(유관기관)

ㅇ TEXTILE AND CLOTHING INDUSTRY PROFESSIONAL ASSOCIATION
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   (Chamber of Economy의 Industry and Technology Dept에서 관장)   

- Managing Director: Mr. Miljenko Babic, B. Sc. Mech.
- 담당자: Mrs. Mirjana Jukic-Gambiroza, Ph. D.
- 주소: Draskoviceva 45, 4th Floor,HR – 10000 Zagreb, CROATIA
- 전화: (+385 1) 4606 755, 777
- 팩스: (+385 1) 4606 737
- E-mail: industrija@hgk.hr

* Chamber of Economy는 우리나라의 KOTRA 와 상공회의소 기능을 합친
  정부기관임

(관련 전시회)

ㅇ Intertekstil – International Textile and Ancillary Industry Fair
 - 시기: 2001.9.17-23
 - 주최: 자그레브박람회

 - 주소: Avenija Dubrovnik 15, 10000 Zagreb, Croatia
 - 담당자: Mr. Petar Todoric
 - 전화: +385 1 6503 243
 - 팩스: +385 1 6503 195
 - E-mail: ptodoric@zv.hr

ㅇ AMBIENTA – International Furniture, Interior Decoration and

               Supporting industry Fair

 - 시기: 2002.10.16-20
 - 주최: Zagreb Fair
 - 주소: Avenija Dubrovnik 15, 10000 Zagreb, Croatia
 - 담당자: Mrs. Katja Luka Kovacic, Mr. Jure Milinovic
 - 전화: +385 1 6503 561
 - 팩스: +385 1 6550 614
 - E-mail: kkovacic@zv.hr
 - 주요전시품목

  . Furnishing for home use, Upholstered furniture, Furnishings for
   equipping public facilities, Individual items of furniture and parts
   of furnishings. Small furniture and fancy goods, Products
   for interior decoration and external fittings, Fittings
   and equipment for carterers and shops, Raw material
   and supplies for the furniture industry, Machinery and
   lines, devices and tools for  the furniture,  Trade organizations
   for the furniture and other wooden products trade, Professional
   and trade publications and information technology
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V. 바이어리스트

1) 회사명: VLADIC d.o.o. 
주소: Aniceva 15, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 6556 606
Fax: +385 1 6529 170
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통, 수출

연간매출액:  N/A
설립년도: 1996
종업원수: 7
접촉대상자: Mr. Filip Vladic (Director), Mrs. Romana Vladic (Sales Director)
한국과의 경험유무: 현재 거래중

거래조건: T/T 90 일, C. A. D. – 45 일 (Cash Against Documents)
결제통화: DEM – EURO

참고사항: 가구용 직물 전문 수입상. '00.11 한국방문상담

2) 회사명:  PINETA d.o.o. 
주소: Tommaseova 2, 52100 Pula
Tel: +385 52 386 655, 52 570 308
Fax: +385 52 386 655, 52 570 308
E-mail: pineta@pu.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: $1.2 백만

설립년도: 1993
종업원수: 14
접촉대상자: Mr. Gian Franco Peroza (Director)
한국과의 거래경험: 이태리를 통해 간접적으로 수입

결제조건: T/T 90 일
결제통화: LIRA (Ita) - EURO

참고사항: 이태리 유통상을 통해 아래 브랜드 수입 유통
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          ARMANI (Italy), BENETTON (Italy), MAXMARA (Italy) –

fabrics

          for ready-to-wear industry; BARLINGTON (USA), LUCIANO

          MARCATO (Italy) – decorating fabrics (upholstery, curtains,

          decors, laces)

3) 회사명: GMT d.o.o. 
주소: Osjecka 25a, 51000 Rijeka
Tel: +385 51 227 500
Fax: +385 51 227 300
E-mail: gmt-ri@ri.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 3.7 백만

설립년도: 1991
종업원수: 80
접촉대상자: Mrs. Helena Brnovic (Sales Department),
                    Mrs. Tamara Samardzija (Manager of Retail Depart.)
한국과의 거래경험: 없음
결제조건: T/T 60, 90 일

결제통화: DEM- EURO, USD

참고사항: 아래 브랜드 수입 및 유통

          YEBANE (Spain) – decorating fabrics (upholstery, curtains),

          VELANA (Slovenia) – decorating fabrics (only curtains)

4) 회사명:  VIS KISOBRANARNA I GALATERIJA d.d. 
주소: Svilarska 2, 42000 Varazdin
Tel: +385 42 107 321
Fax: +385 42 350 323
E-mail: vis-kig@vz.tel.hr
http:// www.vis-kig.hr
주요업종: 제조, 수입

연간매출액: US$3.8 백만

설립년도: 1929
종업원수: 190
접촉대상자: Mrs. Branka Stancin (Manager of Export - Import Depart.)
한국과의거래경험: 없음

결제조건: L/C 90 일, T/T 90 일

결제통화: USD, EURO
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참고사항: sunshades, umbrellas, scarves, ties, cloth hand-kerchiefs,

         man’s and ladies’ underwear, textile haberdashery 등 제조 및

         공급.  SUNSHADE를 제조하기 위한 아래 사양의 100%

         polyester fabrics 수입희망

         .  in raw condition (washed)

         .  weight: 160 – 200g/m2

         .  width: 156 – 160cm

         .  length: up to 300m

         .  annual necessity: 100.000 – 150.000 m

5) 회사명: AVORATO d.o.o. 
주소: Ivana Pergosica 1, 42000 Varazdin
Tel: +385 42 350 614
Fax: +385 42 351 614
E-mail: avorato@yahoo.com
http:// N/A
주요업종:  수입, 유통

연간매출액: US$800,000
설립년도: 1991
종업원수: 3
접촉대상자: Mr. Zdenko Svetina (Director)
               Mrs. Anita Valjak (Manager of Sales Depart.)
한국과의 경험: 없음

결제조건: T/T 30 일

결제통화: DEM - EURO

참고사항: polyester lining, fabrics for working clothing (cotton,

mixtures:

         cotton-polyester), decorating fabrics (curtains, decors)을 주로

         체코,폴란드등에서 수입

6) 회사명:  VELO d.o.o. 
주소: Lovretska 6/1, 21000 Split
Tel: +385 21 480 525
Fax: +385 21 480 524
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E-mail:  petaragnic@st.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 제조, 수입, 유통

연간매출액: N/A
설립년도: 1991
종업원수: 10
접촉대상자: Mr. Petar Agnic (Director)
한국과의 경험: 접촉경험은 있으나 거래는 성사되지 않음

결제조건: L/C (초기), T/T 30, 60 일
결제통화: DEM - EURO, LIRA - EURO

참고사항: curtains 등 장식용 직물 전문수입

7) 회사명:  TIL TEKSTIL d.o.o. 
주소: Uskocak 3, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 3691 717, 3024 067
Fax: +385 1 3024 067
E-mail: til-tekstil@zg.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통, 에이젼트
연간매출액: US$ 500,000
설립년도: 1991
종업원수: 4
접촉대상자: Mrs. Irena Reba (Director)
한국과의 거래경험: 없음
결제조건: L/C 90 일, T/T 60 일

결제통화: EURO

참고사항: 의류용, decorating fabrics and lining fabrics (mixtures, 100%

          polyester) 전문수입상.  아래회사의 에이젼트임.

          . DESLEE TEXTILES(Belgium) – decorating fabrics – 30%

           upholstery, 70% mattress ticking.

8) 회사명:  BRNE d.o.o. 
주소: Kralja Zvonimira 71, 21000 Split
Tel: +385 21 315 454
Fax: +385 21 364 790
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종:  수입, 유통

연간매출액:  US$600,000
설립년도:  1993
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종업원수: 4
접촉대상자: Mr. Branimir Jadric (Director)
한국과의 거래경험: EU국가를 통해 간접적으로 거래
결제조건: T/T 90 일

결제통화: DEM - EURO, LIRA - EURO

참고사항: decorating fabrics (upholstery, curtains) 전문수입. 아래 브랜

드 수입

         및 유통

         .  MAGNIA REDO (Italy), FANAIR (Italy), TEXCAR (Italy),

          MATURA (Italy), VERVACO (Belgium).

         MICROFIBRE품목을 한국으로부터 수입 희망

9) 회사명: PLAMIS d.o.o. 
주소: Kopilica 62, 21000 Split
Tel: +385 21 342 909, 314 160
Fax: +385 21 515 222
E-mail: N/A
http://  N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액:US$1.5 백만

설립년도: 1992
종업원수: 16
접촉대상자: Mr. Velimir Stupalo (Director),
               Mr. Darko Mlinaric (Co-owner)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 90-120 일, L/C
결제통화: DEM - EURO, LIRA

참고사항: decorating fabrics (upholstery, curtains)전문수입상

10) 회사명: REGENERACIJA d.d. 
주소:  K. S. Djalskog 4, 49210 Zabok 
Tel: +385 49 221 359, 223 255
Fax: +385 49 221 418, 223 418
E-mail: bajic@regeneracija.hr
http:// www.regeneracija.hr
주요업종: 제조,수입 
연간매출액: N/A
설립년도:  1954
종업원수: 1.000
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접촉대상자: Mrs. Karmen Bajic (Sales Manager)
               Mr. Ivan Sinkovic (Director of Purchasing Department)
한국과의 경험: 다른나라 거래선을 통해 간접거래

결제조건: L/C 90, 120 일, T/T 30, 40, 60 일

결제통화: USD, DEM - EURO

참고사항: 의류용 non-woven textile, tufted carpets, fabrics제조. 의류용

         수입에 관심표명

11) 회사명: KROMATEKS d.o.o. 
주소:  Trešanja 4f, 10030 Zagreb (Dubrava)
Tel: +385 1 2911 426, 2944 093
Fax: +385 1 2911 426, 2944 093
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통
연간매출액: US$ 800,000
설립년도:  1996
종업원수: 24
접촉대상자: Mr. Nenad Blazev (Director)
한국과의 경험: 헝가리 거래선을 통해 간접 거래
결제조건: T/T 60, 90 일

결제통화: USD

참고사항: 의류용 fashion fabrics전문수입상

12) 회사명: CRO TEX d.o.o. 
주소:  M. Gupca 98, PP 4, 35250 Malino-Oriovac 
Tel: +385 35 436 188
Fax: +385 35 436 188
E-mail: cro-tex@sb.hinet.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통 
연간매출액: US$ 600,000
설립년도: 1993
종업원수: 3
접촉대상자: Mr. Dario Pavic (Sales Manager)
               Mr. Karlo Pavic (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 60 일
결제통화: DEM - EURO

참고사항: decorating fabrics (upholstery)전문수입상.
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         한국으로부터 MICROFIBRE 및 printed fabrics for upholstery을

         수입희망.

13) 회사명: CERJE d.o.o. 
주소:   Zupanijska 19, 31000 Osijek
Tel: +385 31 200 869
Fax: +385 31 200 839
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$1.1 million 백만

설립년도: 1994
종업원수: 12
접촉대상자: Mr. Milan Balen (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제통화: T/T 60, 90 일
결제조건: DEM - EURO

참고사항: 아래품목 전문수입상

         . decorating fabrics (upholstery, curtains), floor coverings

(carpets,

          PVC floorings, etc.)

14) 회사명: FOTEX d.o.o. 
주소:   Varazdinska 50, Nedeljanec, 42205 Vidovec 
Tel: +385 42 744 445
Fax: +385 42 744 444
E-mail: fotex@varazdin.com
http:// N/A
주요업종: 제조, 수입

연간매출액: US$ 600,000
설립년도: 1990
종업원수: 25
접촉대상자: Mr. Bojan Fosnar (Director)
한국과의 거래경험: microfibre 품목을 수입경험 있으나 품질에 불만족

결제조건: T/T, T/T 60, 90 일

결제통화: USD

참고사항:  sport’s truck suits, jersey, ski-clothes, swimwear제조
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15) 회사명: SOFORA d.o.o. 
주소:  Ljudevita Posavskog 4, 48000 Koprivnica
Tel: +385 48 671 407
Fax: +385 48 671 408
E-mail: sofora@kc.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: N/A
설립년도: 1992
종업원수: 4
접촉대상자: Mrs. Andrea Sobota (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 60 일
결제통화: DEM

참고사항: decorating fabrics (upholstery, curtains, decors)을 아래 국가

로부터

         수입

         .  IBI KRANJ (Slovenia) – upholstery,

         .  DEKORATIVA (Macedonia) – upholstery,

         .  EURORECORD – trading company (Italy) – upholstery,

         .  VELANA (Slovenia) – curtains.

16) 회사명: FILEX d.o.o. 
주소:  Travska 46, 42000 Varazdin
Tel: +385 42 230 500, cellular phone (098)267 821
Fax: +385 42 230 511
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통 
연간매출액: US$1 백만

설립년도: 1993
종업원수: 7
접촉대상자: Mr. Ante Filipovic (Director)
한국과의 거래경험: 다른나라 거래선을 통해 간접거래 경험있으며 품질에 매우 만족
결제조건: T/T 90 일

결제통화: DEM – EURO, USD

참고사항: 의류용 fashion fabrics전문 수입 및 유통
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17) 회사명: METRAZNI MAGAZIN d.o.o. 
주소: riora Petra 8, 21000 Split
Tel: +385 21 341 248
Fax: +385 21 349 321
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종:  수입, 유통 
연간매출액: N/A
설립년도: 1991
종업원수: 4
접촉대상자: Mr. Petar Milic (Director)
한국과의 거래경험: 다른나라 거래선을 통해 간접 거래

결제조건: T/T, T/T 30 일

결제통화: DEM – EURO, LIRA- EURO

참고사항: 의류용 전문수입상으로 아래국가로부터 수입

         .  TEKSTIL 5 (Italy) trading company, NOVOTEX (Slovenia),

          SVILA (Slovenia), BACERKA (Slovenia).

18) 회사명:  GAM – INTERIJER d.o.o. 
주소:  Miramarska cesta 26/2, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 6119 644, 6119 645
Fax: +385 1 6118 051
E-mail: gam-ideja@zg.tel.hr
http:// www.gam-interijer.hr
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: N/A
설립년도:  1991
종업원수: 4
접촉대상자: Mrs. Alenka Siklic (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 30, 60 일

결제통화: EURO, USD

참고사항: PVC floor coverings ,decorating fabrics (upholstery)전문수입.

19)  회사명:  MTC TVORNICA RUBLJA d.d. 
주소: Matice Hrvatske 10, 40000 Cakovec
Tel: +385 40 310 699
Fax: +385 40 311 256
E-mail: mtc4@ck.hinet.hr
http:// N/A
주요업종: 제조
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연간매출액: US$ 2.3 백만 (only export)
설립년도: 1934 (1995 division of MTC on sectors)
종업원수: 570
접촉대상자: Mr. Vladimir Santl (Technical Director)
               Mr. Sanja Pfeifer – Tusek (Manager of Import - Export Department)
한국과의 거래경험: 없음
결제조건: T/T 60, 90 일, L/C 90 일

결제통화: EURO

참고사항:  underwear (Men’s, boys’, ladies’, girls’), night-gowns,

pyjamas,

          swimwear , bathing suits제조. cotton knitting (95% cotton +

5%

          elastan), synthetic knitting (80% polyamide or polyester +

20%

          cottton). 수입희망

20) 회사명:  AMAZONA d.o.o. 
주소:  A. Starcevica 98, 32260 Gunja
Tel: +385 32 881 643
Fax: +385 32 881 643
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 제조
연간매출액: US$1.2 백만

설립년도: 1987
종업원수: 46
접촉대상자: Mr. Haso Kurtovic (Director)
한국과의 거래경험: 없음
결제조건: T/T, T/T 60 일

결제통화: DEM – EURO, USD

참고사항: furniture (upholstery)용 직물제조. MICROFIBRE 타입의 구용직

물

         수입에 관심

21) 회사명:  MID – BIO d.o.o. 
주소: Subiceva 10, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 4655 244, 4655 245
Fax: +385 1 4655 244, 4655 245
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E-mail: midbio@zg.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통, 제조

연간매출액: US$1 백만
설립년도: 1995
종업원수: 5
접촉대상자: Mr. Darko Razum (Director)
한국과의 거래경험:  SANG YUNG (Seoul) – fashion fabrics 사와거래 경험 있음

결제조건: T/T 60 일
결제통화: DEM - EURO

참고사항: bedding sets제조. 아래품목에 대해 수입관심

         .  SILICONIZED POLYESTER – hollow fibre – 7 DEN (quality-

          cleanliness) / 84mm (usage – as pillow filling)

         . 연간수요량 - 264 tons   ]

22) 회사명:  VICONT d.o.o. 
주소: Selska 23, 10360 Sesvete
Tel: +385 1 2046 400
Fax: +385 1 2046 200
E-mail: vicont@zg.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 제조

연간매출액: N/A
설립년도: 1993
종업원수: 11
접촉대상자: Mr. Sasa Tojagic (Director)
한국과의 거래경험: 거래한적 있으며 품질에 만족

결제조건: L/C 60, 90 일
결제통화: EURO, USD

참고사항: ladies’ fashion apparel (clothing)제조. 한국, 독일, 이태리로부

터

         의류용 직물 수입

23) 회사명:  AKTIV TAPETARIJA d.o.o. 
주소: Nike Grskovica 2, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 4684 171
Fax: +385 1 4684 142
E-mail: N/A
http:// N/A
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주요업종: 수입, 유통,제조

연간매출액: US$ 1 백만

설립년도: 1945
종업원수: 20
접촉대상자: Mr. Zeljko Markov (Director)
한국과의 경험: 다른 거래선을 통하여 간접거래. 품질에 만족

결제조건: L/C, T/T
결제통화: DEM – EURO, USD

참고사항: 가구 및 커튼 제작. 가구용 직물 전문수입

24) 회사명:  MOLTON d.o.o. 
주소:  Zadarska 2, 31000 Osijek
Tel: +385 31 373 545, 373 544, cellular phone (091) 2532 557
Fax: +385 31 373 544
E-mail: molton@os.hinet.hr
http:// www.hinet.hr/molton
주요업종: 제조

연간매출액: US$400,000
설립년도: 1994
종업원수: 7
접촉대상자: Mr. Tomislav Skaro (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T, T/T 30 일
결제통화: EURO, USD

참고사항: pillows , bedspreads 제조. printed fabrics (50% polyester +

50%

         cotton; weight 90-140 g/m2)을 이태리,헝가리,파키스탄에서 수

입

         .  SILICONIZED POLYESTER – hollow fibre – 6 or 7 DEN

(quality-

          cleanliness) / 32 or 38 mm (usage – as pillow filling)의 수입에

관심.

         .  연간수요량- 20 tons.

25) 회사명:  T.I.T. d.o.o. 
주소:  Medvescak 100, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 4684 368
Fax: +385 1 4684 375
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E-mail: tit@zg.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 유통,수입 
연간매출액: N/A
설립년도: 1992
종업원수: 5
접촉대상자: Mrs. Maja Kopecki (Manager of Import – Export Depart.)
               Mrs. Liljana Rak (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 90-180 일

결제통화: EURO

참고사항:  fabrics for fashion apparel (Men’s and ladies’)전문수입. 아래

품목에

          수입관심

          . POLYESTER STAPLE FIBRE for non-woven textile . 1,7 –

17

           DTEX (black and white); VISCOSE FIBRE; SILICONIZED

           POLYESTER – hollow fibre – 6,7 DTEX  / 38 or 66 mm

(usage –

           as pillow filling)

          . 연간수요량- 20 tons.

26) 회사명:  KRARIS d.o.o.
주소: CMP Savica Sanci 141, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 2404 006
Fax: +385 1 2409 189
E-mail:  N/A
http:// n/a
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 1 백만
설립년도: 1989
종업원수: 7
접촉대상자: Mr. Krasoje Ristovski (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T
결제통화: USD, DEM - EURO
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참고사항: fashion fabrics for garment industry and decorating fabrics

         (upholstery, curtains)전문수입상

         . MICROFIBRE에 수입관심

27)  회사명: ORIOLIK d.d.
주소: Mate Gabrica 11-13, 35250 Oriolik
Tel: +385 35 431 221
Fax: +385 35 431 215
E-mail:  oriolik@sb.tel.hr

bmilic@oriolik.hr
http:// www.oriolik.hr
주요업종: 제조

연간매출액: US$ 22 백만

설립년도: 1960
종업원수: 1000
접촉대상자: Mr. Boris Milic (Manager of Import Depart. for upholstery)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 30-90 일
결제통화: DEM - EURO

참고사항: 가구제조 furniture (upholstery).  upholstery fabric –

MICROFIBRE.

         수입희망. 연간 수요량: 300.000m.

  

28) 회사명:  MUNDUS MTS d.o.o.
주소: Pavleka Miskine 59, 42000 Varazdin
Tel: +385 42 350 834
Fax: +385 42 350 821
E-mail:  mundus@vz.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 제조

연간매출액:  US$12 백만

설립년도: 1892
종업원수: 900
접촉대상자: Mrs. Bozena Magdic (Manager of Import Depart.)
               Mrs. Ljiljana Ladic (Assistant officer– Import Depart.)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건:  T/T 30-90 일

결제통화: EURO
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참고사항:  furniture제조 (upholstery, non-upholstery, furniture for

hospitals)

           upholstery fabrics을 벨기에,이태리,스페인으로부터 수입

29) 회사명: MIL – MAR d.o.o.
주소: Heinzelova 47A/9
Tel: +385 1 2346 846
Fax: +385 1 2348 440
E-mail: mil-mar@zg.tel.hr
http:// N/A 
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$1 백만
설립년도: 1993
종업원수: 2
접촉대상자: Mr. Mario Miloš (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 60-180 일, L/C 30, 60, 90 일
결제통화: EURO, USD

참고사항: knitting fabrics for ready-to-wear 전문수입 아래품목 수입희

망

         1) triacetate (one side brushed); 2) pile; 3) pile printed.

30) 회사명: CATEKS d.d.
주소: Zrinsko – Frankopanska 25, 40000 Cakovec
Tel: +385 40 328 451
Fax: +385 40 328 455
E-mail:  cateks@cateks.hinet.hr
http:// N/A
주요업종:  제조

연간매출액: N/A
설립년도: 1874
종업원수: 620
접촉대상자: Mrs. Danica Korunic (Manager of Import Depart.)
한국과의거래경험: 없음

결제조건: T/T 90 일

결제통화: EURO

참고사항: 아래품목 제조
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         .  artificial leather, protection clothing, finished textile goods

for

          household( dishtowels, table-clothes, etc), mixture fabrics

(polyester-

          cotton), cotton fabrics; fabrics printing

          아래 품목 수입희망

          . 100% polyamide – 6,6 (knitting standard), 80-85 g.

31) 회사명:  NIRD d.o.o.
주소:  Put blata bb, 21215 Kastel Luksic
Tel: +385 21 228 087
Fax: +385 21 228 097
E-mail: nird@nird.hr
http:// www.nird.hr 
주요업종: 수입,제조

연간매출액: N/A
설립년도: 1989
종업원수: 25
접촉대상자: Mr. Djordji Dragicevic (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T
결제통화: USD

참고사항:  fabrics (for casual clothing), knitting, decorating fabrics

(upholstery,

          curtains, decors) 수입.  casual clothing and sport’s clothing

제조

32) 회사명:  MTC  - TVORNICA DJECJE TRIKOTAZE d.d.

주소:  Vladimira Nazora 37

Tel: +385 40 310 945
Fax: +385 40 310 407
E-mail: mtc2@ck.tel.hr
http:// no
주요업종: 제조

연간매출액: N/A
설립년도: N/A
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종업원수: N/A
접촉대상자: Mrs. Jelena Stefok (Manager of Import Depart.)
한국과의거래경험: 없음
결제조건: T/T 90 일

결제통화: EURO

참고사항: children’s and baby’s knitwear제조. knitting품목을 이태리, 체

코,

         독일 등지로부터 수입. 아래품목에 수입관심

         .  velvet 250g (80% cotton + 20% polyester or polyamide)

         .  single jersey 140- 200g (100% cotton)

         .  interlock 150 – 220g (100% cotton)

         .  French terry 150 – 300g (100% cotton)

         .  picquet 180 – 200g (100% cotton)

 

33) 회사명: DEKORATIVA – ZAGREB d.o.o.
주소: Nasicka 144, 10000 Zagreb
Tel: +385 1 3630 321, 3630 360
Fax: +385 1 3630 347
E-mail: N/A
http:// N/A 
주요업종: 수입, 유통
연간매출액: US$1.5 백만

설립년도: 1970
종업원수: 23
접촉대상자: Mrs. Silva Matecic (Sales Manager)
               Mr. Kresimir Fucec (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 90 일

결제통화: USD, EURO

참고사항: upholstery용 직물 전문수입.

34) 회사명:  TEKSTIL 2000 d.o.o.
주소:  Vinogradska 68, 21000 Split
Tel: +385 21 316 241, 316 201
Fax: +385 21 316 241
E-mail: N/A
http:// N/A
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주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 800,000
설립년도: 1992
종업원수: 6
접촉대상자: Mr. Ivica Sliskovic (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: L/C 90 일

결제통화: EURO, USD

참고사항: fashion fabrics for garment industry (clothing –suits, blouses),

         decorating fabrics (upholstery, curtains, decors)등을 수입.

        .  아래 품목에 수입관심

1) linen (100% cotton) – width 140cm-300cm, length

approximately

50m;

2) fabrics for blouses: mixtures (polyester-cotton), 100%

polyester;

3) silk.

35) 회사명:  VERZOR d.o.o.
주소: Bana Josipa Jelacica 4, 40000 Cakovec
Tel: +385 40 395 989, 395 295
Fax: +385 40 395 295
E-mail:  verzor@ck.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 400,000
설립년도: 1991
종업원수: 4
접촉대상자: Mr. Zlatko Djurcevic (Director)
               Mrs. Gordana Djurcevic (Sales Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 90 일
결제통화: DEM - EURO

참고사항:  decorating fabrics (upholstery, curtains, decors)전문수입

36) 회사명:  PAN PROM d.o.o.
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주소:  Gradici, Slavonska 26, 10410 Velika Gorica
Tel: +385 1 6215 577
Fax: +385 1 6215 577
E-mail: N/A
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 1.5 백만

설립년도: 1992
종업원수: 13
접촉대상자: Mr. Mladen Lovric (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T 60, 90 일

결제통화: EURO, USD

참고사항: decorating fabrics (upholstery, curtains, decors)전문수입.

         아래 국가로부터 수입

         .  DEKORA JANICEK (Czech Rep.) – upholstery, decors

         . BEKAERT (Czech Rep.) – upholstery, decors

         .  LAN SCOT (USA) – upholstery, decors

         .  DEKORTEX (Macedonia) – upholstery

         .  LEVITEX (Slovakia) – curtains, decors

         .  VELANA (Slovenia) – curtains, decors.

37) 회사명:  PHOENIX d.o.o.
주소: Trg plemenitih Mihanovica bb, 33515 Orahovica
Tel: +385 33 673 254, 673 635
Fax: +385 33 673 247
E-mail:  phoenix@vt.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 제조
연간매출액: US$1.2 백만

설립년도: 1988
종업원수: 82
접촉대상자: Mr. Drazen Fofonjka (Director)
한국과의 거래경험: 없음
결제조건: T/T
결제통화: LIRA - EURO

참고사항: clothes for sports (truck suits, t-shirts, jersey) and sport’s

footwear
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         (soccer shoes, other sport’s footwear) 제조

        .  이태리로부터 직물 및 니트 수입. 아래 품목 수입에 관심(스포츠

          의류용)

          1)  polyester (100%)

          2)  microfibre (polyester)

          3)  mixture: polyester + polyamide

4) polyamide (100%)

5) cotton (100%)

6) mixture: cotton + viscose (90% + 10%)

38) 회사명: REKORD d.d.  
주소: J. J. Strossmayera 1, 31000 Osijek
Tel: +385 31 283 977
Fax: +385 31 283 976
E-mail:  rekord@os.tel.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통, 제조

연간매출액: N/A
설립년도: 1949
종업원수: 79
접촉대상자: Mr. Antun Miskic (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건: T/T, L/C 60, 90 일
결제통화: EURO

참고사항:  bedding sets제조 및 전문수입.   bedding용을 위한 다음 직물

          수입희망

       1) terrycloth (100% cotton)

       2) flannel (100% cotton)

       3) crepe (100% cotton)

       4) linen (100% cotton).
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39) 회사명: TRGOTEX KRANJCEC d.o.o.
주소: Bana Jelacica 3a, 42230 Ludbreg
Tel: +385 42 811 208
Fax: +385 42 810 970
E-mail:  robert.kranjcec@vz.hinet.hr
http:// N/A
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: US$ 500,000
설립년도: 1993
종업원수: 8
접촉대상자: Mr. Robert Kranjcec (Director)
한국과의 거래경험: 간접거래 경험있으며 품질에 만족

결제조건: T/T, C.R.M. 50% + C. A. D 90 일 50%
결제통화: EURO - DEM

참고사항: 가구 및 장식용 전문수입.  아래국가로부터 수입

         .  KIMIKO GARDINE (Macedonia)- decorating fabrics (curtains,

          decors), VELANA (Slovenia)- decorating fabrics (curtains,

decors).

  

40) 회사명:  V. K. TEKS d.o.o.
주소: Ivane Brlic Mazuranic 56
Tel: +385 1 373 0662
Fax: +385 1 373 0663
E-mail:  snjezana@vkteks.com

antonija@vkteks.com
http:// www.vkteks.com
주요업종: 수입, 유통

연간매출액: N/A
설립년도: 1994
종업원수: 3
접촉대상자: Mrs. Snjezana Bogdan (Sales Manager)
               Mr. Stefanio Vascoto (Director)
한국과의 거래경험: 없음

결제조건:  T/T 60, 90 일

결제통화: EURO

참고사항: fashion fabrics, lining, haberdashery, papers for fashion

industry

품목수입. 아래 국가로부터 수입

         .  GCASATI (Italy) – lining, TEXTILE GRUPPE HOF (Germany)     

interlining
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Ⅰ. 시장개황

체코는 섬유/직물 산업분야에 있어 오랜 전통을 가지고 있으며, 따라서 이 분야에

숙련되고 경험 많은 노동력을 상당수 보유하고 있다.

특히, 일반적인 기계 및 엔지니어링 산업의 발달과 더불어 섬유기계 제품도 한때

세계적인 기술 수준을 보여준 바 있다.

90년 이전 즉, 체코의 체제 전환 이전에는 대부분의 관련 산업이 국영기업에 의

해 운영되었으나, 현재는 대부분이 사유화되었고, 이후 구조조정을 거치고 있는

과정에 있다.

이러한 개혁 과정에서 체코 섬유/직물 제품 관련 기업들은 신규설비 도입을 위한

자금 부족과 내부로부터의 반발, 주로 아시아산 저가 제품의 강력한 도전 등 여

러 가지 어려움에 직면하고 있다.

그럼에도 불구하고 체코 섬유/직물 업계는 연간 500백만㎡의 제품을 생산하고 있

으며, 상당량을 수출하고 있는 상황임. 특히 저가제품의 경우 내수시장에서는 아

시아산 제품에 밀려나고 있는 추세이며 따라서 많은 체코 기업들이 해외로 눈을

돌리고 있다.

그 결과, Polyester Fabric 제품(HSC 5407)의 경우, 2000년도에 체코의 총수출액은 총

수입액 US$62,057천에 버금가는 US$58,433천에 이르렀다.

체코 섬유/직물류 품목별/년도별 생산량 동향

                                                    (단위 : 천㎡)
         

   * 자료원  : 체코 통계청

한편, 체코내 각종 섬유/직물류 제품의 수요는 연간 US$15억 수준에 이르는 것으

구      분 1997 1998 1999

 Cotton Fabrics(Blends 포함)

 Fabrics for Rayon or

   Manmade Filament Yarn

345,605

132,469

336,770

185,773

272,290

214,521

합      계 478,074 522,543 486,811
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로 나타났으며, 매년 상당히 안정적인 수요수준을 유지하고 있다.

이러한 수요수준은 98년도에 있은 체코의 경제위기에도 불구하고 유지된 것으로

상당히 고무적인 내용이며, 2000년도 이후 체코가 본격적인 경제 회복 단계에 접

어들고 이에 따라 의류 제조 산업이 활성화되면서 수요량은 상당폭 증가하고 있

는 것으로 추정된다.

체코의 섬유/직물류 제품의 수요는 Textile Fabrics가 전체의 약 30%를 차지하면서

가장 많은 것으로 나타나고 있으며, 다음은 Textile Fibres로 약 13%의 비중을 보

이고 있다.

기타 Finished Textiles, Knitted and Crocheted Fabrics/Articles가 각각 약 5%의 비중으

로 수요되고 있는 상황이다.

체코 섬유/직물류 품목별/년도별 수요 동향

                                                    (단위 : US$백만)
      * 자료원  : 체코 통계청

구      분 1997 1998 1999

Textile Fibres
Textile Fabrics

Finished Textiles
Other Textiles

Knitted and Crocheted Fabrics
Knitted and Crocheted Articles

196
544
91

407
64
97

232
531
98

485
73
95

197
530
78

547
78
80

합      계 1,399 1,514 1,510
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Ⅱ. 수입 동향

체코의 폴리에스테르 직물류 수입시장은 98년도에 US$42,212천을 기록한 이후 매

년 평균 20%씩 확대되어 2000년도에는 US$62,057천을 기록하였다.

최대 수입대상국은 독일로 2000년도에 US$21,369천으로 전체의 34%를 점유하고

있으며, 다음은 영국으로 US$7,290천에 12%의 시장을 차지함. 특히 영국은 99년

도까지 2% 내외의 시장점유율을 유지해 왔으나 2000년도에 비약적인 증가세를

보였다.

이밖에 폴란드, 오스트리아, 이태리, 대만이 5-6%씩의 시장을 분할하고 있으며,

한국의 경우 2000년도에 US$2,956천으로 4.8%의 시장을 차지하고 있으나, 해마다

수출액과 시장점유율이 감소하는 모습을 보이고 있다.

특기할 사항은 대만산 제품도 98년도에는 US$4,239천으로 10%의 시장을 점유했

으나 2000년도에는 수출액 US$3,229천에 시장점유율 5.2%로 대폭 감소한 바 있

어, 한국과 더불어 아시아산 제품이 98년도 이후 체코 시장에서 퇴보하는 모습을

보이고 있는 점이다.

니트직물(HSC 6002)의 경우도 체코의 년간 수입규모가 98년도 이후 계속 증가하

는 추세이며 2000년도에 전년대비 9.9% 증가한 US$82,707천 수준을 기록하였다.

니트직물은 독일산 제품의 시장점유율이 폴리에스테르 직물보다 더욱 심하여

2000년도에 US$57,698천 수출에 69.8%의 시장을 차지하고 있는 상황이다.

독일을 제외하면, 이태리, 오스트리아, 폴란드, 스페인, 프랑스산 제품 등이 1-7%

의 시장점유율을 보이고 있다.

한국산 제품은 2000년도에 US$673천으로 0.8%의 시장을 차지하고 있어 절대액이

나 시장점유율 모두 폴리에스테르 직물류보다 떨어지나, 98년도의 수출액 US$104

천에 비하면 500% 이상의 증가세를 시현함으로써 폴리에스테르 직물의 수출액과

시장점유율이 감소하고 있는 것과는 좋은 대조를 보이고 있다.
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이점은 대만산 제품도 마찬가지여서, 아시아산 제품의 경우 체코 시장에서는 폴

리에스테르 직물보다는 니트 직물류의 경쟁력이 개선되고 있는 것으로 분석된다.

체코의 Polyester Fabric 주요국별 수입동향(HSC 5407)

                                                     (단위 : US$천, %)
      * 자료원 : 체코 관세청

체코의 Knitted Fabric 주요국별 수입동향(HSC 6002)

                                                     (단위 : US$천, %)
      * 자료원 : 체코 관세청

1997 1998 1999
국 명

금  액 점유율 금  액 점유율 금  액 점유율

 독일 12,010 28.45 16,530 33.77 21,369 34.44
 영국 1,069 2.53 984 2.01 7,290 11.75

 폴란드 3,840 9.10 3,498 7.15 3,836  6.18

 오스트리아 3,174 7.52 4,048 8.27 3,331    5.37

 이태리 2,025 4.80 2,986 6.10 3,269   5.27

 대만 4,239 10.04 3,588 7.33 3,229   5.20

 한국    3,856   9.13   3,363 6.87 2,956  4.76

 벨지움 1,847 4.38  2,733 5.58 2,798 4.51

 프랑스    1,328 3.15 1,505 3.08 2,122     3.42

 기타 8,824 20.90 9,711 19.84 11,857 19.1

계   42,212 100.00 48,946 100.00  62,057 100.00

1997 1998 1999
국 명

금  액 점유율 금  액 점유율 금  액 점유율

 독일 47,087 67.69 51,939 69.04 57,698 69.76
 이태리 8,445 12.14 7,537 10.02 5,929 7.17

 오스트리아 2,474 3.56 2,863 3.81 4,755  5.75

 폴란드 2,090 3.00 2,012 2.67 2,337    2.87

 리텐스타인   122 0.18   113 0.15 1,252   1.51

 스페인 394   0.57 835 1.11 1,048   1.27

 프랑스     794   1.14     821 1.09  959  1.16

 대만   356 0.51    653 0.87   787 0.95

 한국     104 0.15   483 0.64   673     0.81

 기타 7,695 11.06 7,978 10.6   7,269 8.75

계   69,561 100.00 75,234 100.00   82,707 100.00
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Ⅲ. 시장진출방안

체코의 직물류 제품의 유통구조는 크게 두가지로 분류되는데, 하나는 대형 수입

상이 수입한 제품을 도소매상 또는 의류 제조업체에 공급하는 채널이며, 다른 하

나는 대형 의류 제조업체에서 필요한 직물류 제품을 스스로 직접 수입하여 제조

에 활용하는 채널이 있다.

한편, 체코 직물류 수입업체들의 결제조건은 대부분 60-90days DA 조건이 일반적

인데, 이는 아직까지 체코 기업들의 자본력이 제대로 형성되어 있지 않은 점에

주로 기인하지만, 인근 유럽국(특히 독일) 거래처와의 거래조건이 전통적으로 이

러한 방식으로 이루어지고 있어 굳이 선불이나 L/C 거래를 할 필요가 없는 점도

주원인 중 하나이다.

반면 한국기업들의 경우 선불이나 L/C 거래를 선호하고 있어 처음 거래를 시작할

때 상호 결제조건이 상이하여 성약이 이루어지지 않는 경우가 많다.

이러한 경우 한국기업이 체코의 결제 관행을 수용하는 방향으로 추진하는 것이

바람직한 것으로 판단되며, 다만 지불 미이행 사고에 대비하여 사전에 충분한 신

용조사 실시와 반드시 수출보험에 가입하는 것이 권장된다.

또 한가지 한국기업의 성공적인 대 체코시장 진출에 있어 문제가 되는 점은 최소

주문량 수준이다.

한국기업은 일반적으로 직물류 1 컬러당 통상 1,000m 이상, 종합 1컨테이너 이상

의 최소주문량 조건을 내세우는데, 체코시장이 인구 1천만의 소규모 시장인 점과

바이어들의 자본력이 크지 않은 점 등을 감안할 때 체코 수입업체들에게는 이 같

은 최소주문량 수준이 과도하게 받아들여지고 있다.

제품 인도기간 또한 한국기업에게는 불리하게 작용하는 점인데 체코 수입업체의

입장에서 2개월은 인근 유럽국으로부터의 인도기간 일주일에 비해 너무 긴 것이

사실이다.

따라서, 유럽국에 물류기지를 직접 운영하거나 또는 스톡을 보유하면서 신속한

딜리버리를 할 수 있는 현지 업체를 선정하여 다품종소량 오더에 적극 대응하고
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일주일내 제품 인도 체제 구축 및 신용을 확보하여 외상거래를 하는 것이 가장

이상적인 체코 시장 진출 방안이라 할 수 있다.

Ⅳ. 참고사항

가. 수입관리제도

  직물류 제품의 체코 수입관세율은 아래 표와 같다.

체코 직물류 수입관세율

한국은 WTO 회원국으로 분류되어 관세율을 적용 받지만, 무관세를 적용받는

중부유럽자유무역협정(CEFTA) 체결국(폴란드, 헝가리, 불가리아, 슬로베니아, 루

마니아, 체코 등 6개국)과 EU회원국 제품에 비해 가격경쟁력에서 불리한 입장

이다.

Polyester Fabric(540700)을 예로 들면, 한국산 제품과 주요 경쟁관계에 있는 대만

산과는 동일한 관세율을 적용받기 때문에 문제는 없으나, 여타 경쟁적인 위치에

있는 독일, 영국, 폴란드, 오스트리아, 이태리산 제품은 무관세를 적용받는 관계

로 한국 업계는 이들과의 가격경쟁에서 다소 불이익을 받고 있는 것이다.

제품이 수입된 후 최종 소비단계에서는 부가가치세 22%가 추가로 부과되며, 한

국산 직물류 제품의 수입과 관련한 체코의 비관세 장벽은 없다.

 나. 체코 유관기관

    ㅇ 기관명 : The Czech Association of Textile/Clothing/Leather Industry

    ㅇ 주  소 : Slezska 13, 120 00, Praha 2, Czech Republic

    ㅇ 전  화 : 420-2) 2100-1731

    ㅇ 팩  스 : 420-2) 2100-1721

    ㅇ 이메일 : atok@atok.cz

    ㅇ 홈페지 : www.atok.cz

H.S.CODE WTO회원국 개발도상국 EU회원국 CEFTA

540700
600191
600242

3.2%
5.5%
7.9%

3.2%
5.5%
3.95%

0%
0%
0%

0%
0%
0%
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    ㅇ 대  표 : Mr. Stanislav Nosek

  다. 직물 관련 전시회

    1) Styl-17th Int'l Fashion Fair

      ㅇ 개최기간 : 2002년 2월

      ㅇ 개최장소 : Brno Exhibition Center

      ㅇ 주요전시품 : 섬유류, 직물류, 각종 의류, 패션제품, 가죽의류 등

      ㅇ 주 최 자 : Brno Trade Fairs and Exhibitions(BVV)

         - 주소 : Vystaviste 1, 647 00, Brno, Czech Republic

         - 전화 : 420-5) 4115-2282

         - 팩스 : 420-5) 4115-3060

         - 이메일 : styl@bvv.cz

         - 홈페지 : www.bvv.cz

         - 담당자 : Mrs. Jarmila Navratilova

      ㅇ 전시업체 : 653개사(2000년)

      ㅇ 참관객수 : 14,768명(2000년)

    2) Liberecke vystavni trhy (Market Exhibition of City Liberec)

      ㅇ 개최기간 : 2001.7.12-7.17

      ㅇ 개최장소 : Liberec Trade Fair

      ㅇ 주요전시품 : 직물류, 각종 의류, 신발류, 장신구, 화장품

      ㅇ 주 최 자 : Liberecke vystavni trhy a.s.

         - 주소 : Masarykova 24, 460 31, Liberec, Czech republic

         - 전화 : 420-48) 2710511

         - 팩스 : 420-48) 2710293

         - 이메일 : lvt@lvt.cz

         - 홈페지 : www.lvt.cz

         - 담당자 : Mr. Josef Skrlik

      ㅇ 참가업체 : 195개사(2000년)

      ㅇ 참관객수 : 36,899명(2000년)
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Ⅴ. 바이어 리스트

  1). Novatex, a.s.

                                       

    ㅇ 주소 : Kvitlovice 155, 765 02, Otrokovice, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-67) 7922541/5

    ㅇ 팩스 : 420-67) 7922540

    ㅇ 이메일 : novatex@novatex-trade.cz

    ㅇ 홈페지 : www.novatex-trade.cz

    ㅇ 담당자 : Mrs. Helga Gregarova

    ㅇ 업종 : 수입업체, 도소매상

    ㅇ 취급품목 : Polyester and Semi-polyester Fabrics and Yarn

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 32명

    ㅇ 연간매출액 : US$5백만(1999)

    ㅇ 연간수입액 : 파악불가

    ㅇ 주요수입국 : 슬로바키아, 한국, 일본, 대만, 인도네시아

    ㅇ 결제조건 : 60-90days DA

    ㅇ 결제통화 : 협의 가능

    ㅇ 거래시 중요사항 : 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

    ㅇ 특기사항 : 대한 거래 경험 있으며, 소규모 회사 선호

  2) CNM Komponenty s.r.o.

    ㅇ 주소 : areal VUHZ 240, 739 51, Dobra, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-658) 601703/4

    ㅇ 팩스 : 420-658) 601705

    ㅇ 이메일 : cnm@cnm.cz

    ㅇ 홈페지 : www.cnm.cz

    ㅇ 담당자 : Mr. Jaroslav Zacharias

    ㅇ 업종 : 도매상, 제조업

    ㅇ 취급품목 : Cotton/Linen Fabrics(도매), Printing and Processing of Textiles(제조)

    ㅇ 설립년도 : 1998년
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    ㅇ 종업원수 : 10명

    ㅇ 주요수입국 : 중국, 파키스탄

    ㅇ 연간수입액 : US$130천

    ㅇ 대한국 거래 경험 : 없음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 주로 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 이메일, 영어

  3) Eurotex-Export/Import

    ㅇ 주소 : Revolucni 24, 110 00, Praha 1, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-2) 2316089

    ㅇ 팩스 : 420-2) 2316089 (전화 겸용)

    ㅇ 이메일 : eurotex@volny.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mrs. Dana Hrazdirova

    ㅇ 업종 : 무역업, 도매업

    ㅇ 취급품목 : 주로 Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1992년

    ㅇ 종업원수 : 9명

    ㅇ 주요수입국 : 한국(60%), 대만(30%)

    ㅇ 수입규모 : 연 80,000m

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 샘플과 메인 오더 제품간의 품질 일치

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어 또는 독어

  4) Niko spol s.r.o.

    ㅇ 주소 : Ksirova 120, 619 00, Brno, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-5) 4321-2326, 4321-1032

    ㅇ 팩스 : 420-5) 4321-1569

    ㅇ 이메일 : 없음

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Karel Marek
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    ㅇ 업종 : 수입 및 도매업

    ㅇ 취급품목 : Printed Ployester Fabrics and Unipolyester Fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 5명

    ㅇ 주요수입국 : 일본, 대만, 사이프러스

    ㅇ 연간매출액 : 약 US$600천

    ㅇ 연간수입액 : 파악불가

    ㅇ 대한 거래 경험 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 60day DA

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 품질

    ㅇ 교신방법 및 언어 : 팩스, 영어

    ㅇ 특기사항 : 동 회사는 한국으로부터 상당 물량을 수입해 왔으나 한국측

거래회사 제품의 품질 저하로 거래 중단됨. 한국 기업과의 거

래 재개 가능성에 대해 유보적인 입장 표명

  5) Galtop spol s.r.o.

    ㅇ 주소 : Ludvikove 95, 716 00, Ostrava Radvanice, Czech Rep.

    ㅇ 전화 : 420-69) 6227601, 6227603

    ㅇ 팩스 : 420-69) 621824

    ㅇ 이메일 : galtop.cz@ova.inecnet.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Veroslav Ryska

    ㅇ 업종 : 제조업(Textile for Hotes, Apartment, Hospitals)

    ㅇ 취급품목 : Cotton fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 31명

    ㅇ 주요수입국 : 중국, 슬로바키아

    ㅇ 연간수입액 : US$2백만

    ㅇ 대한 거래 경험 : 없음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : 기본적으로 DM이지만 협의 가능

    ㅇ 거래시 중요사항 : 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 이메일, 영어 또는 독어
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  6) IBC Brno spol s.r.o.

    ㅇ 주소 : Krenova 19, 602 00, Brno, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-5) 4325-4464

    ㅇ 팩스 : 420-5) 4325-4468

    ㅇ 이메일 : jonas@ibcbrno.cz

    ㅇ 홈페지 : N/A

    ㅇ 담당자 : Mr. Pavel Jonas

    ㅇ 업종 : 제조업(남여 의류)

    ㅇ 취급품목 : Cotton Fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 19명

    ㅇ 주요수입국 : 슬로바키아, 유럽연합국

    ㅇ 연간수입액 : US$120천

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 거래 추진은 했으나 수입 실적은 없음

    ㅇ 결제조건 : 90days DA

    ㅇ 결제통화 : DM 또는 US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : Relaible Deliveries

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 이메일, 영어 또는 독어

  7) IZABELA spol s.r.o.

    ㅇ 주소 : Hradecka 506, 506 32, Jicin, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-428) 394430

    ㅇ 팩스 : 420-433) 533066

    ㅇ 이메일 : 없음

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Ms. Michaela Opocenska

    ㅇ 업종 : 제조(여성의류), 수입(Dress Textile materials)

    ㅇ 취급품목 : Cotton and Polyester Fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1992년

    ㅇ 종업원수 : 110명

    ㅇ 주요수입국 : 서구유럽, 아시아국가

    ㅇ 연간수입액 : US$570천

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능
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    ㅇ 결제통화 : DM 또는 US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 동 회사는 한국의 많은 수출기업들과 거래한 경험이

있으나 한국 수출기업들의 최소주문량이 과다하여 지금은 거래가

중단된 상태임.

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  8)  ROSH a.s.

    ㅇ 주소 : Ostravska 140, 735 14, Orlova, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-69) 6514097/8 

    ㅇ 팩스 : 420-69) 6512479

    ㅇ 이메일 : rosh@rosh.cz

    ㅇ 홈페지 : www.rosh.cz

    ㅇ 담당자 : Mr. Vivek Ojha

    ㅇ 업종 : 수입업

    ㅇ 취급품목 : Cotton and Polyester Fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1998년

    ㅇ 종업원수 : 50명

    ㅇ 주요수입국 : 인도, 파키스탄, 홍콩

    ㅇ 연간수입액 : 파악불가

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 없음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스 또는 이메일, 영어

  9) Ciperka v.o.s.

    ㅇ 주소 : Hnevkovskeho 66, 617 00, Brno, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-5) 4321-7133

    ㅇ 팩스 : 420-5) 4321-7335

    ㅇ 이메일 : cipbr@netbrno.cz

    ㅇ 홈페지 : www.czcom.cz/pub/ciperka

    ㅇ 담당자 : Mr. Milan Brabenec

    ㅇ 업종 : 수입업

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabrics
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    ㅇ 설립년도 : 1993년

    ㅇ 종업원수 : 60명

    ㅇ 주요수입국 : 한국, 대만

    ㅇ 연간수입액 : 파악불가

    ㅇ 연간매출액 : US$430만

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 최소주문량, 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  10)  TONGA Int'l s.r.o.

    ㅇ 주소 : Zesov, 796 01, Prestejov, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-508) 334810, 334815

    ㅇ 팩스 : 420-508) 341692

    ㅇ 이메일 : tonga@iol.cz

    ㅇ 홈페지 : www.tonga.cz

    ㅇ 담당자 : Mr. Alois Zatloukal

    ㅇ 업종 : 수입 및 도매업

    ㅇ 취급품목 : Cotton and Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1994년

    ㅇ 종업원수 : 25명

    ㅇ 주요수입국 : 네덜란드, 폴란드, 스페인, 홍콩, 영국

    ㅇ 연간수입액 : 약 US$500천

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 없음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 최소주문량 및 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 이메일, 영어 또는 독어

  11) VESNA a.s.

    ㅇ 주소 : U Elektrany 306, 532 15, Ceperka, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-40) 6944006/8

    ㅇ 팩스 : 420-40) 6941641

    ㅇ 이메일 : vesna@iol.cz
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    ㅇ 홈페지 : www.vesna.cz

    ㅇ 담당자 : Mr. S. Pantucek

    ㅇ 업종 : 수입 및 도소매업

    ㅇ 취급품목 : Cotton and Polyester Fabrics

    ㅇ 설립년도 : 1994년

    ㅇ 종업원수 : 200명

    ㅇ 주요수입국 : 파악불가

    ㅇ 연간수입액 : 파악불가

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 없음

    ㅇ 결제조건 : T/T

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : Delivery Time

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  12) Adom

    ㅇ 주소 : Tylova 37, 460 15, Liberec, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-48) 2736791

    ㅇ 팩스 : 420-48) 2736791(전화겸용)

    ㅇ 이메일 : adom@clnet.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Miroslav Misek

    ㅇ 업종 : 수입업 및 제조업(의류)

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 65명

    ㅇ 주요수입국 : 한국, 대만, 유럽

    ㅇ 연간수입규모 : 약 40,000m

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 최소주문량 및 품질

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  13)  Hans-Mode s.r.o.
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    ㅇ 주소 : Albrechtice u Ceskeho Tesina, 735 43, Obecni, Czech Rep.

    ㅇ 전화 : 420-69) 6428104

    ㅇ 팩스 : 420-69) 6428104(전화겸용)

    ㅇ 이메일 : hasmode@iol.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Petr Przeczek

    ㅇ 업종 : 제조업(여성의류)

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1994년

    ㅇ 종업원수 : 90명

    ㅇ 주요수입국 : 폴란드

    ㅇ 연간수입액 : 약 US$240천

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 최소주문량

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  14) Kolomaznik s.r.o.

    ㅇ 주소 : Ostruzinova 34, 106 00, Praha 10, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-2) 7265-2252, 758-023

    ㅇ 팩스 : 420-2) 7265-2252

    ㅇ 이메일 : combatra@atlas.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Miloslav Kolomaznik

    ㅇ 업종 : 무역업

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1990년

    ㅇ 종업원수 : 파악불가

    ㅇ 주요수입국 : 터키, 루마니아, 인도

    ㅇ 연간수입액 : 약 US$3백만

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 최소주문량 및 품질
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    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  15) Kesso Konig

    ㅇ 주소 : Lanskrounska 36, 571 01, Moravska Trebova, Czech Rep.

    ㅇ 전화 : 420-462) 318275/6

    ㅇ 팩스 : 420-508) 318275/6 (전화겸용)

    ㅇ 이메일 : 없음

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Milan Konig

    ㅇ 업종 : 수입 및 도매업

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 파악불가

    ㅇ 종업원수 : 파악불가

    ㅇ 주요수입국 : 대만

    ㅇ 연간수입규모 : 약 500,000m

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 제품인도기간, 결제조건

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  16) Otavan a.s.

    ㅇ 주소 : Nadrazni 641, 379 01, Trebon, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-333) 751911

    ㅇ 팩스 : 420-333) 721542

    ㅇ 이메일 : skala@otavan.cz

    ㅇ 홈페지 : www.otavan.cz

    ㅇ 담당자 : Mr. Lubomir Skala

    ㅇ 업종 : 제조업(의류), 수입업

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1991년

    ㅇ 종업원수 : 1,650명

    ㅇ 주요수입국 : 한국, 유럽연합

    ㅇ 연간대한수입규모 : 약 10,000m
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    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 결제조건 및 제품인도기간

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 팩스, 영어

  17) Kimex Int'l s.r.o.

    ㅇ 주소 : Delnicka 12, 170 04, Praha 7, Czech Republic

    ㅇ 전화 : 420-2) 6671-0825

    ㅇ 팩스 : 420-2) 6671-0237

    ㅇ 이메일 : kimexsro@bohem-net.cz

    ㅇ 홈페지 : 없음

    ㅇ 담당자 : Mr. Man-Seok Kim

    ㅇ 업종 : 수입업

    ㅇ 취급품목 : Polyester Fabric

    ㅇ 설립년도 : 1992년

    ㅇ 종업원수 : 4명

    ㅇ 주요수입국 : 한국

    ㅇ 연간매출액 : 약 US$4백만

    ㅇ 대한 거래 경험 유무 : 있음

    ㅇ 결제조건 : 협상 가능

    ㅇ 결제통화 : US$

    ㅇ 거래시 중요사항 : 품질, 가격

    ㅇ 교신방법 및 사용언어 : 이메일 또는 팩스, 한국어

-끝-.
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동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(6) 폴란드

제 6 편

폴란드 폴리에스테르 및 니트직물 조사보고

▣ 목 차

XXV. 시장개황

XXVI. 시장동향

XXVII. 시장진출방안

XXVIII. 참고사항

XXIX. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 바르샤바 무역관 김형욱

ㅇ 연락처:

▷ 전화: (48-22) 520-6230
▷ 팩스: (48-22) 520-6231
▷ E-Mail: ktcwaw-hwk@kotra.pl

I. 시장개황
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 1. 전반적인 시장개요

폴란드의  폴리에스터 직물 및 니트  직물의 시장규모 (99 년)는 539 억불로서 , 국내 생산량  점유율

이 40% 인데 반해 수입산이  76%을 점유하고 있어, 대부분의  국내 수요 직물이 수입산에 의존한

다고 볼 수 있다.

<폴란드의 직물(폴리에스터,니트)시장규모(99년)>

(단위:백만불)

구 분 폴리에스터 직물 니트 직물 합 계

생산(A) 131 83 214

수출(B) 31 53 84

수입(C) 190 219 409

수요(D=A-

B +C)

290 249 539

* 자료원 : 폴란드 통계청 수출입 통계, 생산 자료 종합

직물 종류별  수요시장  점유율은  폴리에스터 직물이  54%, 니트  직물이 46%를   차지하고 있으나,

수입산 점유율은 폴리에스터  직물이 65%, 니트직물이 88%로  니트직물의 수입산  의존도가  매우

높다.

해외수출액은 84 백만불로서 국내생산량과 수입액의 합계액 대비 14%에  달하고 있어  과거 국경무

역을 통한 러시아 등 동구권으로의  수출 비중이  크게 낮아  졌다.

폴란드 통계청에 따른  우리나라의 대 폴란드  직물 수출액 (99 년)은  31 백만불로 (폴리에스터 25

백만불, 니트 6 백만불)로  수입시장점유율이 7.5%이며,  폴리에스터의  수입시장점유율은 13%이며 ,

독일에 이어  한국이 제 2 위의  대  폴란드 수입대상국인 것으로 나타났으며, 최근 3 년간 수출액이

증가 추세에  있다.

그러나, 한국 관세청의 통계에  따른 우리나라의 대 폴란드 직물  수출액 (99 년)은 74 백만불 (폴리

에스터 66 백만불 , 니트직물 8 백만불)이며, 2000 년도 수출액은 82 백만불  (폴리에스터 72 백만불 ,

니트직물  10 백만불) 로  집계되고  있어, 양국간의 통계수치 차이가 99 년도의 경우  2.3배에 달하는

것으로 알려져, 폴란드에서의 언더밸류 (under-value) 비율에 매우 높은  것으로 추정된다.

2. 수요동향
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폴란드의  직물 (폴리에스터, 니트에 한함) 시장규모(99년도)는  539백만불로, 이

중 폴리에스터 직물이 290백만불로 54%를  점유하며, 니트  직물이 249백만불로

46%를 차지하는 것으로 나타났으며,   전문가들은 아시아 국가로 부터의 불법수

입액을 감안하면 시장규모는 훨씬 더 커질  것으로 추정하고 있다.

직물의 주요 수요처는 2개로 구분되며, 300명 이상의 종업원을 고용하고 있는 의

류 제조업체 약 20여개사가 전체공급량의  60% 이상을 차지하고 있으며, 이들

대형의류제조업체들은 직물로 생산한 의류를 전체생산량의 20%-30% 만을 국내에

공급하고 나머지 70%-80%를 하청계약형태로 OEM 생산방식을 통해 Hugo Boss,

Brinkmann, Pierre Cardin 등에 공급하고 있다.  아울러 전체 직물 수요량의 40%는

44천개의 중소의류 제조업체에 공급하고  있으며, 이들 중소기업 중 종업원이 50

명 이상인 업체는  1천개사에 상당하며, 이들 중소업체에서 제조된 의류는 대형

할인판매장, 브틱, 노천시장에서 주로 판매되는 것으로  알려 지고 있다.

폴리에스터 직물의 수요는 비교적 안정적이나, 세부 제품별 수요는 유행경향에

따라 수시로 변하고 있으며, 중.저급품 보다는 특수직물의 수요가 증가하는 추세

이다. 일례로 안감용(Lining) 직물은 줄고 있는 반면 코트용 직물은 증가하고 있다.

폴리에스터 직물의  계절별 수요변화를  보면 주로 춘계 ,하계에는  중량이 가벼운 여성용  옷감 생산

용으로 Spandex, Spandex-jacquard,  Polyviscose, Jorjeta, Satine, Mosscrepa, Cubic 등 , 그리고  추계, 동계

에는 중량이  무거운 자켓 ,블라우스, 코우트 등의  생산용으로 Stretch , Stretch Melange,  Alova,

Medusa, Morini, Merino, Morgan 대한 수요가 많은 것으로 나타났다.

특히 현지 바이어 및 제조업체들에 의하면, 생활패턴이 더욱 다양화되면서 다음

용도의 폴리에스터 직물에 대한 수요가 증가할 것으로 전망하고 있다. 일례로 스

포츠 의류 제조용 직물이 유망한데, 스포츠 인구가 늘어남에 따라 수요도 늘어나

고 있기 때문이다. 이와관련, 일부 중소업체들이 러시아 고객이 많은 스타디움 마

켓(경기장을 전용한 일종의 옥외시장)에 저가제품을 공급하고 있기도 하다. 또한

텐트, 가든용 우산, 기타 스포츠 장비용 직물도 여행과 야외연회 등을 즐기는 사

람이 늘어나면서 함께 증가하고 있다. 커튼용 직물도 전망이 밝은데 이는 호텔과

펜션(Pension), 아파트 건축이 활발해지면서 내부장식에 더욱 많은 관심을 가지고

있기 때문이다.

한편 니트 직물에 대한 수요는 2000년도의 경우 전년 대비 약 10% 감소하였으

나, 향후 골프 의류과 10대 청소년이 선호하는 스포츠 의류, 캐주얼복, 그리고 스

포츠가방, 실내장식재 등에 수요가 증가할 것으로 예상된다. 특히 향후 인기있는

스포츠용 니트 직물로는 스포츠 의류 제조용으로 Polartec Type, Cuba, Lambert
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등인 것으로 전문가들은 지적하고 있다.

 3. 생산동향

전문가들에 의하면 폴란드의 직물생산액 (99년도)은 214백만불로서, 폴리에스터

직물이 214백만불로 전체생산액의 61%를 점유하며, 니트직물은 83백만불로서

전체생산액의 39%를 점유하고 있는 것으로 나타났다.

생산량을 보면 합성직물(제곱미터 기준)은 1997년에서 1999년도까지 40% 대폭

감소하였으며, 니트직물은 세부품목별로 상이하여, 면니트 직물은 18% 증가, 모

니트 직물은 78% 감소, 견니트 직물은 42% 감소한 것으로 나타났다.

<폴란드의 직물(합성,니트) 생산량>

품 목 단위 1997 1998 1999

천 미터 46,232 40,675 27,497합성직물 (fabrics made of synthetic fibres)

천 제곱미터 67,336 59,732 40,062

니트직물(KNITTED FABRICS)

천 미터 39,625 47,373 45,261면니트직물 (cotton and cotton type

knitted fabrics) 천 제곱미터 55,203 67,960 65,493

천 미터 4,205 2,908 919모니트직물(wool and wool type

knitted fabrics) 천 제곱미터 6,417 4,588 1,450

천 미터 38,192 30,979 23,478견니트직물(silk and silk type

knitted fabrics) 천 제곱미터 57,937 47,234 33,410

* 자료원  : GUS

생산업체 수를 살펴 보면, 3년전에는 중소규모의 직물제조업체가 1천개사였으나,

대부분 외국산 수입품으로 인해 도산하여 현재에는 중대형 직물제조업체는 30-

40개사만 운영중인 것으로 파악된다.

이들 업체는 생산설비가 낙후되어 있을 뿐만 아니라,  전체 생산량의 80%가 의

류 생산용 직물로서, 특수 및 전문의류 직물에 매우 취약한 구조를 갖고 있다. 이

에 따라 외국의 수입산에 밀려나고 있는 실정이며, 생산량은 수입량의 1/4 을 점

유하고  있다.
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이와 관련 폴란드내  폴리에스터직물의 주요  생산업체로는  Wistil SA, ZPJ Silwana SA (Gorzow

Wielkopolski), ZPJ Pierwsza (Lodz), ZPJ Ortal SA (Lodz), Optex SA (Opoczno), Polontex SA  등이 있으며,

이 중  최대규모의 Wistil 사는  시설의  현대화에  따른 생산기술로 인해  제품 가격, 품질면에서 상당

한 경쟁력을  보유하고  있어 시장점유율이  25%에 달하고 있는 것으로 알려 졌다 .

이들 업체들의 주요 생산품을 보면  폴리에스터 함유량  100%, 중량 113-237 g/s.m, 폭   150-165 cm

(AN, WD 혹은 WD-KR finish type)의 직물인  것으로 조사되었다 .

특히 폴란드의 폴리에스터 직물생산과 관련 이와 관련 전문가들은 고도의 기술이

필요한 보호 의류(Protective clothing) 등 특수 및 전문의류용 직물 제조로 생산제

품의 방향 전환이 시급하다고  충고하고 있다. 이와같은 장식성 의류, 방수 의류,

스포츠 제품 등 전문성을 요하는 직물의 제조에는 막대한 투자자금이 필요한 만

큼 업체간의 합병 및 합작투자가 대안으로 검토되고 있다. 특히 이와 같은 구조

조정에 성공한 대표적인 업체로는 Wistil사로서 기계설비 현대화, 경영 및 생산구

조 변화로 시장점유율이 25%에 달하고 있으며, 향후에도 지속적인 시장확대가 예

상되고 있다. 동사는 독일과 이태리산과 같은 품질과 디자인이 우수한 직물을 비

교적 저렴한 가격으로 공급, 폴란드 국내의 폴리에스터 직물시장에서 자체 경쟁

력을 확보하고 있는 것으로 평가되고 있다.

그러나 대부분의 영세한 중소 제조업체들은 설비현대화 및 기술개발 여력이 부족,

고전을 면치 못하고 있을 뿐만 아니라, 아시아의 저가 제품으로 인해 심각한 타

격을 받고 있는 실정이다.

한편 폴란드내 니트직물의 주요  생산업체를 보면 ZTK Teofilow S.A., Miranda S.A. (폴리에스터  직물

생산겸용), Sigmatex S.A., Dzian Druk 등인 것으로  나타났다 . 이 중  ZTK Teofilow S.A 는 최대업체로

서 1973년도에 설립 , 27 년간  니트 직물 제조에만 역점을 두고  있어,  가격, 품질 등의 경쟁력을

상당 수준 보유한 것으로  알려 졌다.

이들 니트직물제조업체의  주요 생산품은 다음과  같다.

FLEECE : WEIGHT: 168 - 360 g/m2  WIDTH: 140 - 188 cm

RIB : WEIGHT: 148 - 415 g/m2 WIDTH: 74 - 182 cm

JACQUARD : WEIGHT: 85 - 190 g/m2 WIDTH: 142 - 190 cm

CUT TERRY :  WEIGHT: 180 - 330 g/m2 WIDTH: 154 - 182 cm



134

INTERLOCK : WEIGHT: 80 - 255 g/m2  WIDTH: 72 - 172 cm COMPOSITION: Cotton, Micromodal, Lyocell,

Polyester

SINGEL JERSEY : WEIGHT: 82 - 325 g/m2 WIDTH: 145 - 200 cm COMPOSITION: Cottton, Viscose,

Poliamid, Lyocell, Lycra, Micromodal

 4. 수출입동향

  가. 수출동향

     1) 폴리에스터 직물

폴란드의  폴리에스터 수출은  매년 감소하였으나 , ‘99 년도에는 31 백만불로  전년 대비 소폭  증가한

것으로 나타났다.

수출대상국가를  보면 전체 수출액의 32%인 10 백만불을  독일에 수출하고 있으며,  라트비아, 체코 ,

우크라이나, 리투아니아 , 에스토니아, 벨라루스 , 러시아  등 인근 동구권 국가에  전체수출액의 68%

인 21 백만불을 수출하고 있다 .

이를 폴란드의 폴리에스터 수요액 (290 백만불)과 비교해  보면 전체 수요액의 11%를 수출하고

있는 것으로  분석된다 .

<폴란드의 폴리에스터  직물 수출액/수출량>

HS 대상국가 1999 1999 1998 1998

5407 단위 s/m US$ s/m US$

합 계 66,036,052 31,509,529 63,965,743 31,457,491

5407 독일 39,646,644 10,064,394 44,777,002 14,508,605

5407 라트비아 3,559,455 3,709,052 1,666,650 2,314,486

5407 체코 5,780,773 3,660,918 3,760,203 3,794,498

5407 우크라이나 2,446,152 3,377,917 1,616,347 1,575,213

5407 리투아니아 2,502,666 2,051,878 1,586,860 1,507,429

5407 에스토니아 2,449,704 1,874,815 936,671 151,600

5407 벨라루스 1,310,549 1,500,138 1,631,067 1,490,653

5407 러시아 656,732 871,365 1,135,994 1,170,685
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5407 한국 74,406 76,533

                                                                                                              

폴란드는  과거 94 년도의 경우  러시아 등  동구권  국가를  대상으로  약  80 백만불의 직물을 수출하

여 국경무역이 활발하게 이루어진 시기도  있었으나 , 러시아 등 동구권  국가의 자체생산 및 가격

안정 뿐만 아니라 동지역  국가의 아시아산 직물의 직수입 등으로  인해 국경무역을 통한  동  지역

에 대한 폴란드의 수출 비중이 급감한  것으로 분석된다 .

     2) 니트직물

폴란드의  니트직물  수출액 (99 년도, HS 6001, 6002 합계금액  기준)은  53 백만불로서, 전년  대비

22% 증가한 것으로 나타났다. 그러나, 전문가들에 의하면  2000년도에는  99 년도  대비 약 30%가

감소하여  37 백만불에 달한  것으로 추정된다.

수출대상국가를  보면 독일에  3 백만불로  전체수출액의 18%,  에스토니아, 우크라이나  등  인근 동

구권 국가에  4 백만불로  22%로 나타났다.

     <폴란드의  니트직물  수출액 >

HS 대상국가 1999 1998

단위 US$ US$

6001 합 계 2,747,541 3,686,189

6001 러시아 357,975 632,659

6001 우크라이나 334,985 348,717

6001 벨라루스 294,242 633,024

6001 독일 290,582 282,979

6001 덴마크 240,913 124,508

6001 라트비아 218,785 177,771

6001 체코 218,017 233,753

6001 슬로바키아 161,831 137,926

6001 리투아니아 159,531 238,137

6001 네덜란드 109,219 251,008

6001 한국 50
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HS 대상국가 1999 1998

단위 US$ US$

6002 합 계 50,195,667 64,217,200

6002 라트비아 9,586,510 6,167,918

6002 에스토니아 7,627,121 11,769,584

6002 독일 7,195,737 7,660,740

6002 리투아니아 6,811,463 12,775,481

6002 우크라이나 2,739,079 4,474,110

6002 프랑스 2,502,053 2,611,095

6002 영국 2,063,606 1,839,351

6002 체코 1,966,841 2,349,113

6002 러시아 1,938,814 3,183,253

6002 이태리 1,535,800 1,292,010

6002 한국 6,488

HS 대상국가 2000년도

상반기

단위 US$천

6001+6002 합계 18,035

6001+6002 독일 3,197

6001+6002 에스토니아 2,202

6001+6002 우크라이나 1,873

6001+6002 영국 1,285

6001+6002 프랑스 1,229

나. 수입동향

   1) 폴리에스터 직물

폴란드의 폴리에스터 직물 수입은 `97년 이후 지속적인 증가추세를 보이고 있다.

다만 `99년 수입액은 190백만불로서 전년  대비 다소 감소한 것으로 나타났는데,

이는 `98년 발생한 러시아 경제위기로 인해 수입직물을 가공, 러시아 등 동구권

국가로의 재수출이 감소했기 때문인 것으로 분석된다.
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ㅇ 폴리에스터 직물 수입통계

HS 대상국
2000년

상반기
1999 1998 1997

단위 US$천 s/m US$천 s/m US$천 S/m US$천

5407 합계 97,336 136,797,689 190,803 16,1393,751 195,102 136,194,983 154,774

5407 독일 22,365 31,878,356 47,410 4,3069,823 52,007 37,714,221 59,989

5407 한국 13,279 28,404,919 25,549 3,7971,119 22,128 37,325,855 13,228

5407 이태리 14,017 7,884,706 24,641 7535,720 24,890 4,895,080 13,807

5407 일본 5,570 3,327,614 14,067 3854,120 13,271 4,837,501 6,946

5407 벨기에 5,489 6,235,891 1,1323 5121,432 10,707 5,560,632 7,550

5407 프랑스 5,290 4,837,639 9,621 6462,653 11,034 3,954,522 8,215

5407 대만 3,982 8,254,967 9,003 17,849,527 14,275 10,901,578 10,116

5407 덴마크 3,672 2,605,648 6,033 2,866,473 5,893 2,928,080 6,904

5407 네덜란드 2,502 3,473,703 5,564 4,658,670 8,774 3,533,491 6,512

5407 중국 3,012 9,083,936 4,857 5,436,303 3,536 2,295,496 862

* 자료원  : 폴란드  통계청 (GUS)

주요 수입대상국가 (99년도)를 보면 독일이 47백만불로 전체수입액의 25%를 점

유하며, 한국이 25백만불로 13%, 이태리가 24백만불로 12%, 일본이 14백만불로

7%로 이상의 4개국으로 부터의 수입액이 110백만불로 전체수입액의 58%를 차

지하고 있다.

2000년도 상반기 폴란드 통계청의 자료에 따르면 독일, 한국 및 일본으로 부터

의 수입액은 완만한 증가세를 보이고 있는데 반해, 이태리산 수입액이 타국가에

비해 상대적으로 증가추세에 있는 것으로 나타났다.

한편  수입단가의 변화를 보면 ㎡당 수출가격이 `98년 1.2불에서 '99년 1.39불로

높아진 것으로 나타났는데, 이는 폴란드가 OEM 방식으로 완제 의류를 생산하기

위해 독일, 이태리 등으로부터 아시아산에 비해 상대적으로 단가가 높은 양질의

직물수입이 증가한데 기인된 것으로 분석된다.

수입대상지역을 보면 EU국가로 부터의 수입액은 전체의 65% (수입량 기준 54%

점유)를 점유하고 있으나, 97년 대비 99년도의 EU산 수입액의 비중은 74%에서

65%로 9% 감소한 것으로 나타났다. 반면 한국, 일본, 대만, 중국 등 아시아산
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직물수입량은 '97년 20%에서 `99년에는 28%로 증가했다.

특히 한국산 직물수입액은 '98년 러시아 경제위기의 영향으로  감소한 바 있으나,

99년에는 97년 대비 13백만불에서 25백만불로 97% 급증하였으며, 2000년 상반

기에는  다소 회복 추세를 보이고 있다.

* 그러나 , 한국 관세청의 통계에 따른 우리나라의  대  폴란드  직물 수출액  (99 년)은 74 백만불  (폴

리에스터  66 백만불, 니트직물 8 백만불)이며, 2000 년도  수출액은  82 백만불 (폴리에스터  72 백만불,

니트직물  10 백만불) 로  집계되고  있어, 양국간의 통계수치 차이가 99 년도의 경우  2.3배에 달하는

것으로 알려져, 폴란드에서의 언더밸류 (under-value) 비율에 매우 높은  것으로 추정된다. *

 전문가들은  아시아산  직물수입이 늘어나는 이유로  폴란드의 직물수요의 지속적인 증가 , 아시아

산 직물의 가격경쟁력이 우수하다는 점을  들고 있다. 특히, 한국을 포함 , 아시아산 직물 수입시

수입상 인보이스를  세관 제출용으로 1 개를  더  작성, 언더밸류하는 관행이 성행하여 폴란드  제조

업체들의  반발을 일으킨 바 있다. 이에 관세청의 사전 및  사후 검사가  강화되었으며 `99 년에는

한국산과  대만산에  대해 긴급수입제한  조치 발동을  위한 조사에 착수, 한국산은  자료 불충분으로

별다른 조치를 취하지  않았으나  대만산은  쿼터를 적용받고  있는 실정이다. 전문가들은  이러한 불

법 수입액이  공식 수입액의 15% - 50%인 것으로  추정하고  있다.

     2) 니트직물

폴란드의  니트직물  (HS 6001, 6002 합계금액 기준) 수입액  (99 년)은  219 백만불로 전년 대비  소폭

(1.3%) 증가하였으나 , 2000년도 상반기  수입액은  전년 동기 대비 대폭 (10%) 감소한 것으로  나타

났다.

주종 수입품목은 합성섬유사로 제조한  커튼, 레이스 (Lace)용 니트직물 (HS 6002 43, 6002 93)로서,

수입액 (99 년)은 94 백만불로 집계되어 전체 니트직물 수입액의 43%를 차지하고 있으며 , 파일 편

물 (HS 6001 10, 6001 92)의 수입액은 44 백만불에 불과한  실정이다 .

주요 수입대상국은  이태리, 독일, 덴마크 등 EU 국가로서 ,  이들 3 개국으로 부터의  수입액 (99

년)이 133 백만불로  전체수입액의  61%를 점유하고 있다.

이와 같이 EU 산 니트직물의 수입이  증가하고  있는 것은 EU 국가로 부터 OEM 방식으로  완제품

을 생산하기  위해 수입하는 직물이  급증하고  있기 때문인 것으로  분석된다 . 그러나  폴란드 업체

들은 OEM 방식의 니트 직물  수입을 통한  완제품 가공이 실제 부가가치창출이  낮다는 인식이 증

가하고 있어 , 향후 EU 산  니트직물  수입을 통한  완제품 가공생산 보다는 아시아산 니트 직물  수
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입을 통해 자체  브랜드의  완제품 생산으로 방향  전환이  급속히 추진될 것으로  전망된다 .

한편 한국산  수입액은  지속적인  증가세를  보이고 있는데 98 년도 4,815천불, 99년도 6,195 천불 ,

2000년도 상반기  3,838 천불로  집계되고  있으며, 99 년도에는 전년  대비 30% 급증한  것으로 나타

났다. 그럼에도 불구하고 한국산 니트직물에 대한   폴란드의  전체 수입시장에서  차지하는  비중은

99 년도의 경우 3%에 못 미치는 것으로  나타났다 . 특히 한국산 수입이  급증한 품목은 레이스

( lace) 로서 99 년도에는 전년 대비  64%가 증가한 3 백만불로 집계되었으나 , 합성사로 제조된  니트

직물의 수입은 15% 감소하여 833 천불에 불과한 것으로  알려 졌다. 그러나 한국산 니트직물의 전

반적인 가격 , 품질에  대한 현지 바이어의 종합  평가는 양호한 것으로 조사되어 향후 대 폴란드

수출 전망이  매우 밝다고  하겠다.

<폴란드의 니트직물 수입통계>

HS 대상국가 2000 년상반기 1999 1998

단위 US$ US$ US$

합 계 18,834,660 44,694,569 50,651,985

6001 이태리 4,582,493 13,624,265 14,487,092

6001 독일 2,716,292 7,829,977 8,557,209

6001 덴마크 3,755,243 6,356,548 6,403,424

6001 네덜란드 1,716,837 3,448,095 5,163,932

6001 오스트리아 1,109,462 2,699,333 4,170,886

6001 노르웨이 791,917 2,482,645 1,455,496

6001 한국 1,697,294 1,951,980 1,562,461

6001 대만 203,001 882,266 624910

6001 프랑스 221,284 758,098 1434896

6001 스페인 236,971 757,884 1259013

HS 대상국가 2000 년상반기 1999 1998

단위 US$ US$ US$

6002 합 계 83,239,770 174,700,661 171,659,965

6002 독일 21,521,990 50,470,734 55,737,254

6002 이태리 19,420,130 32,162,043 28,482,241

6002 덴마크 8,638,367 23,425,895 23,180,838

6002 프랑스 4,938,101 14,182,620 11,700,399
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6002 네덜란드 5,068,620 10,383,788 10,955,150

6002 스페인 3,621,564 6,238,702 5,683,680

6002 한국 3,127,204 4,246,725 3,253,250

6002 영국 2,141,774 4,245,055 3,298,037

6002 터키 2,287,602 3,797,236 3,793,090

6002 스웨덴 1,764,466 3,700,414 5,920,905

II. 시장동향

1. 경쟁동향

폴란드내 폴리에스터 직물시장은 독일, 이태리 등 EU국가로 부터의 OEM 제조용

수입 직물을 제외하는 경우 저가의 아시아산이 주도하고 있는 실정이어서, 상대

적으로 폴란드 국내생산 직물은 아시아산과의 가격 경쟁에서 밀려나고 있다. 전

문가들에 의하면 한국, 대만, 중국산으로 대표되는 아시아산의 가격은 폴란드산

대비 약 40%-60% 저렴한 것으로 추정되고 있다.

이에 따라 폴란드 국내 5대 직물생산업체 (Ortal, Polontex, Pierwsza, Silwana i

Wistil)는 주종 생산품목을 일반직물에서 전문화 품목인 보호의류 (protective

Cloth) 생산용 직물로의 전환을 추진중인 것으로 알려 졌다.
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그러나 현재까지는 주로 한국, 중국, 대만산간에 경쟁이 이루어 졌으나, 최근들어

인도산 직물 (폴리에스터, 니트)의 수입이 주로 저가품을 중심으로 과도한 언더벨

류 (under-value), 중량 조작, 규격 조작 등의 비정상적인 방법을 통해 이루어지고

있는 것으로 알려지고 있어, 한국을 비롯한 아시아산 직물의 대 폴란드 수출에

경각심을 불러 일으키고 있다.

이와 같은 과도한 가격경쟁의 결과로 아시아산 수출업체들은 포장이 불량하다거

나 제품규격을 1-2cm 축소하거나 품질이 낮은 제품을 선적하는 방법으로 비용절

감을 꾀하는 사례가 종종 있다. 예를 들면 폭이 160cm인 직물에 대한 수출계약을

체결하고 폭이 2cm 짧은 158cm인 직물을 실제로 선적하여 공급하는 사례가 대표

적인 것으로 조사되었다. 또한 일부 제품은 운송중 품질상의 하자가 발생하는 경

우도 있으나, 아시아산의 저렴한 가격 때문에 바이어들은 이러한 손실을 감수하

면서 구매한다고 한다.

한편 EU산은 아시아산에 비해 가격이 상대적으로 높으나,  비가격 경쟁 요소인

딜리버리, 대금결제조건 등의 유리한 조건을 활용하여  아시아산과 경쟁하고 있

다. 이와 관련  아시아산의 인도기간은 해상운송기간을 감안 1-2개월인데 반해,

EU산은 2-3주가 소요되며 종종 외상거래를 하기도 한다. 또한 일부 EU 업체들은

폴란드에 보세창고를 운영, 재고를 충분히 유지하고 있어 인도기간을 1주로 줄이

고 있다.

가격 경쟁외에 비가격 경쟁요인으로 대금결제조건을 들 수 있는데 선금, 중도금,

잔금지급 비율을 불리하게 하거나, 심지어 외상거래를 추진하면서 수출대금 회수

에 커다란 애로가 발생하는 사례가 많은 것으로 알려 졌다. 예를 들면 선금-중도

금-잔금 비율이 40%-40%-20%, 20%-20%-60%, 40%-0-60%, 30%-0-70%,20%-0-80%,

10%-0-90%로 점차 불리한 방향으로 거래가 이루어 지고 있다.

또한 수입산 직물의 과도한 가격경쟁의 결과로  언더밸류 (under-value)를 통해 정

상 수입가격 보다 낮은 가격으로 수입신고를 하는 관행이 과거 대비 크게 개선되

었음에도 불구하고 현재까지 지속되고 있어,  과소신고비율이 최소 15%에서 최대

50%에 달하는 것으로  전문가들은 추정하고 있다.

2. 가격동향

ㅇ 폴리에스터 직물 (Synthetic woven fabrics)의 도매가격
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.Plain viscose interlining – 140 cm width – USD 1.00 running meter

.Printed viscose interlining – 140 cm width – USD 1.05 running meter

.Steelon (tafetta) interlining – 150 cm width – USD 0.5 running meter

.Plain polyester interlining – 140 cm width – USD 0.7 running meter

ㅇ 니트 직물 (knitted Fabric)의  도매가격

구 분 성분
중량

(gr/s/m) 폭(Width) 길이(rm/kg)
가격

(US $)

Jersey 100% cotton 160 1.80 3.45 6.25

Heavy jersey 100% cotton 200 1.80 2.80 6.00

Jersey + spandex 95/5% cotton/spandex 200 1.60 3.10 7.25

Pique 100% cotton 200 1.90 2.60 6.00

Jersey + spandex
"Lady"

90/10% PE/spandex 220 1.50 3.00 7.37

2 thread-sport suit 100% cotton 240 1.70 2.45 4.75

3 thread sport suit 100% cotton 290 1.70 2.00 4.87

Pique – sport suit 100% cotton 260 1.80 2.15 4.87

Jacquard Relief 95/5% PE/spandex 200 1.50 3.30 5.50

Mini jacquard shining 100% PE 160 1.80 3.50 5.25

Mini – jacquard brick 50/50% cotton/PA 160 1.80 3.50 5.500

 3. 유통구조

폴란드의 직물 제조업체들은 자체 창고를 보유하고 있는 유통업체를 활용하여 중

소의류생산업체의 주문에 신속히 대처하고 있다. 일례로 폴란드 최대 직물 제조

업체인 Wistil사는 자체창고를 보유한 유통업체망을 통해 제품의 85-90%를 공급

하고 있다.

그러나  EU산의 경우 직접 도매상, 의류제조업체에게 공급하거나, 폴란드내 현지

유통창고를 직접 운영하여 고객의 소량 혹은 대량 주문을 최단기간에 공급하는

경우가 많으나,  한국산 등 아시아산의 경우 대부분 자제창고를 보유한 현지 수

입업체, 에이젠트, 대형 도매상 등을 통해 수입된 후,  소매상, 실수요자인 의류제

조업체 등으로 공급된다.

한편 극소수의 일부 한국업체는 현지에 유통창고를 운영함으로써 현지 중소 의류

제조업체들을 대상으로 소량 주문량을 직접 공급하는 사례도 있다.
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또한 현지 진출 한국업체는 자사의 지사로서 뿐만 아니라 미진출 한국업체를 위

한 에이젼트로서 활동하면서 계약금액의 통상 2%-3%를 거래성약 수수료로 받고

있는 것으로 파악된다.

한편 폴란드에도 기존의 유통방식에서 탈피하여 인터넷을 통한 직물 및 섬유류

제품의 거래를 시도하고 있으며, 대표적인 사례로 스타디움 마켓 운영업체인

Damis사는 수출업체, 수입업체, 섬유제품 제조업체를 연결하는 포탈사이트인

“www.textile.veb.pl”을 구축 중인 것으로 알려지고 있다.

III. 시장진출방안

� 유통창고를 보유한 에이젠트 적극 활용

폴란드 시장진출을 위해서는 유통창고를 보유한 에이젼트를 활용하는 것이 중요

하며, 이러한 에이젼트를 활용하여 딜리버리 기간을 단축할 수 있기 때문이다. 한

국산수입의 경우 주문, 생산, 해상운송 등을 감안하면 최소 2-3개월이 소요되어

딜리버리 측면에서 불리하나, EU산의 경우 주문과 동시에 육로운송을 통하거나,

현지 운영 유통창고에서 수요자에게 제품을 1-2주내에 공급이 가능하다는 점에

유의할 필요가 있다.  또한 제품유행이 자주 변하는 경향이 있는 만큼, 에이젼트

가 유리한 대금결제조건 제시 등 고객을 관리할 수 있도록 신축성을 부여함이 바

람직하다.

� 반제품을 현지에 반입, 완제품을 생산하여 EU 시장진출 전진기지로 적극 활용
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더 나아가 에이젼트 또는 유통업체와 신뢰가 구축되면 완제품을 폴란드 현지에서

제조하는 것도 검토해야 할 것이다. 반제품을 수입, 현지에서 완제품을 생산하는

것이 수입관세를 절감할 수 있기 때문이다.

향후 2003년을 전후해 폴란드가 EU에 가입하게 되면 폴란드와 서구간의 관세장

벽이 제거되므로 폴란드를 통한 EU 진출시 유리하다. 또한 러시아, 우크라이나

등 동구시장도 호전되면서 폴란드 직물시장 또한 회복기미를 보이고 있어 폴란드

를 통해 EU와 동구시장을 함께 개척할 수 있다는 점도 폴란드 투자진출의 유리

한 점으로 꼽히고 있다.

� 기존 수출호조  폴리에스터 직물외에 니트직물의 수출확대도 추진

폴란드의  직물수요  구조는 폴리에스터  직물이 전체수요의 54%, 니트직물이  전체수요의 46%를 차

지하고 있으나, 수입구조는  폴리에스터 직물이  전체수입의 46%, 니트직물이 전체수입의 54%를

점유하고  있을 뿐만 아니라, 전체  수요에서  수입산이  차지하는 비중이  폴리에스터 직물은  65% 인

데 반해 니트 직물은 88%로  상대적으로 높다.

그러나 한국산 직물의  대  폴란드 수출액은 총 31 백만불로 폴리에스터  직물이  25 백만불로  80%,

니트직물이 6 백만불로 20%를  차지하고  있을 뿐만 아니라 수입시장점유율은 폴리에스터  직물이

13% 인데 반해 니트직물은 3% 미만에 불과하나,  수출전망은 매우  밝은 것으로  나타나 , 기존의

수출호조품목인  폴리에스터 직물 외에도 니트 직물의 수출확대에  관심을 집중할 필요가  있다.

� 과당경쟁 지양 , 대금지급방법  신축 대응

 과거 폴란드를  경유하여  러시아 등 동구권 국가로의 국경무역이  성행할 당시인 94 년도에는  한

국산 폴리에스터 직물의 폴란드  시장점유율은  90% 이상을 상회한  시기도 있었으나, 그후 러시아

등 동구권 시장의 가격 안정  및  의류제조업 성장으로 인해  국경무역을 통한 동지역으로의 재수출

이 전문가의  분석에 따르면 최대 80% 이상 급감하여 현재 국경무역을  통한 재수출  비중이 약

20% 이하로 감소하였다.

이에 따라 대 폴란드 수출만을 위해 한국  업체들간의 가격  경쟁도 치열하게 되었을 뿐만 아니라

대금지급조건은  급격히 악화되어 있는  것으로 나타났다 . 이와 관련  폴란드의  폴리에스터 직물의

평균 수입단가는 ㎡당   `98 년  1.2불에서 '99 년 1.39 불로 높아진 것으로  나타났으나, 한국산은

0.58 불에서 0.89불로 평균가격 보다 낮은  가격으로  수출되고 있다. 또한 선금 –  중도금-잔금의  비
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중이 과거 40%-40%-20%에서 최근에는 10%-0-90%로 까지  악화된 것으로 추정되고 있다 . 더 나아

가 최근 신규 수출업체들은 기존의  방식보다  훨씬더 불리한 외상거래 (D/A+30일에서  +180 일까

지) 제의를  받는 경우도 있을 정도이다.

따라서 우리수출업체들은  최소한의  선금을  확보하고 선적품이 현지  도착시 반드시 잔금을  지급

받고 난 후 선적서류 (B/L 등)를  인도할 수 있는  안정적인  대금결제  방법을   활용하여야  할  것이

다.

� 향후 수입규제  대비 언더밸류 신고관행에 신중  대응

현재까지  폴란드 정부의 한국산  수입직물에 대한 구체적인  수입규제가 발동된  사례는 없고 , 다만

99 년도에  한국 등 아시아산에 대한  과도한 수입을 억제하기 위한  조사에는  착수하고  별도의 조

치는 없었으나, 지난해의 경우  아시아산  의류용 폴리에스터 직물에  대해 이른바  최저수입  가격

제도를 시행중인 것으로 알려져  향후  수입시 과도한 저가수입신고를 비공식적으로 규제하는 움

직임이 있는  파악되어 , 우리나라의 주종  수출품목인 폴리에스터  직물의 대 폴란드 수출시  각별한

주의가 요구된다.

특히 폴란드의 경우 수입상이 직접  세관에 신고하지 않고 공인관세사를  경유하여  수입가격을 신

고하는 것이  관례인 점을   한국의 수출업체는 충분히 감안하여 적절히 대응하여야 할 것이다.

� 현지 전시회 참가  적극 활용

매월 2 회 개최되는 폴란드  최대 직물.섬유 전문전시회인 Poznan Fashion Week에 참가함으로써 현

지 디자인 경향  파악, 바이어 발굴 등을  통한 대 폴란드 시장확대에 적극  활용해야  한다.

IV. 참고사항

1. 수입관세 및 내국세

      가. 수입관세율

폴란드는  EU 준회원국 협정  및  CEFTA  협정과  향후 EU 가입을 목표로 폴리에스터/ 니트 직물의

경우 EU 산 및 CEFTA 산에 대해서는 무관세가 적용되나, 한국  등  WTO 회원국에  대해서는  9%의
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수입관세가 부과된다.

참고로 현재  폴란드가  CE FTA 협정에  의한 수입직물에 대한  무관세율  적용 대상국가는 헝가리,

체코, 루마니아, 슬로바키아, 슬로베니아  등이다.

ㅇ 폴란드의  직물 수입관세율

적용대상국가 HS 5407 HS 6001 HS 6002

(폴리에스터 직물) (롱파일  니트직물) (메리야스 니트직물)

한국 9% 9% 9%

EU 국가 0% 0% 0%

CEFTA 국가 0% 0% 0%

      나. 내국세

  

내국세로는 부가가치세 (Value Added Tax)가  부과되며  폴리에스터 직물, 니트 직물 공히 수입산  제

품의 원산지  구분없이  단일 세율 22%가 적용된다.

2. 수입규제관리

폴란드에는 직접적인 수입제한 정책은  없으나, 98.1 월부터 수입관리를 위한  4 개의 일괄법안이 발

효, 시행중이다.  4개의  법안명은  “상품의 과도한 수입규제법”, “상품 및  서비스의  대외교역  관리

법”, “일부 섬유 및 의류의 과도한  수입규제법”, “덤핑 수입규제법” 등으로 폴란드 국내산업의 이

익과 시장보호를 위해  과도한 수입  및  비정상적인 수입관행을  방지하기  위해 제정되었다.

동법안은  폴란드 경제부가 관리하는 데, 동종의 폴란드 산업체의 25% 이상  동의를 받아  건의서가

정식 제출된  경우 법에서  정한 절차를  거쳐 최종 수 입규제방법이 결정되며, 특정 품목의  수입규

제에 활용되는 정책 수단은 관세  및 쿼타 부과이다.

현재까지  한국산 섬유류에 대한  폴란드 정부의  수입제한조치  (safeguard) 발동을  위한 조사 사례

가  있는데, ‘99 년  한국산과 대만산  직물류에  대한 조사를  실시, 한국산에 대해서는 증거가 불충

분할 뿐만 아니라 폴란드  국내산업의 피해정도가 심하지 않아   별도  수입규제조치를  취하지는  않

았으나, 대만산에  대해서는  수입쿼타가 적용되고 있는 실정이다 .

3. 현지 유관기관/ 조합, 관련 전시회
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가. 유관기관

Polish Chamber of Textile Industry (Polska Izba Przemyslu Tekstylnego)

Ul. Traugutta 25,

90-113 Lodz, Poland

Tel: (48 42) 632 36 52

Fax: (48 42) 632 36 15

Mr Jerzy Wojtkowski,  President

THE INSTITUTE OF TEXTILE

MATERIALS ENGINEERING

Gdanska 118 Str., 90-520 Lodz, Poland

Phone: (48-42) 637-76-33,

Fax (48-42) 637-75-00

e-mail: iimw@mazurek.man.lodz.pl

http://mazurek.man.lodz.pl/users/iimw/indexe.htm

Mr Marian Ornat – Managing Director

INSTITUTE OF KNITTING

TECHNIQUES AND TECHNOLOGIES

ul. Piotrkowska 270

90-361 LODZ , Poland

Tel:  (48 42) 684-02-81, 48 42 684-02-24

Fax (48 42) 637-02-18

office@tricotextil.lodz.pl

http://www.tricotextil.lodz.pl/eng_index.htm

Mr Bogumil Swiderski - General Director

나. 전시회

전시회명  : POZNAN FASHION WEEK

장소 :  Poznan

개최주기  : 매년 2 회
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개최시기   : 2001. 3.  28- 31, 2001. 8. 28 - 31

전시품목  : 의류, 직물, 신발 , 가죽제품 등

특기사항  : 폴란드  최대 섬유, 직물 박람회

V. 바이어 명단

1. 신규바이어 명단 (한국산 직물 수입실적 없는 바이어)

1) 업체명: Komtex

주소 : ul. Kasprzaka 7/9, 91-083 Lodz

Tel.: (48 42) 634 3788

Fax: (48 42) 634 3788

Homepage: 없음

e-mail: mola33@poczta.onet.pl

종업원수: 미공개

대표: Mr. Maciej Komza

담당자: Mr. Maciej Komza

연간매출액 /수입액 : 미공개

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 이태리, 프랑스 ,중국

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 10-15개사

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.인도기간.품질

희망대금지급방법: 합의통해결정

대금지급통화 : USD, EURO

거래교래방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음



149

기타: 해당사항없음

2) 업체명: Godaba

주소: Ul. Pulawska 34, 05-500 Piaseczno

Tel.: (48 22) 750 0881

Fax: (48 22) 756 2303

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 48

대표: Mr. Czeslaw Golebiowski

담당자: Mr. Czeslaw Golebiowski

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 수입상, 제조업체

주요수입대상국가: 이태리, 독일

주요수입품: 폴리에스터 직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 10 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.품질

희망대금지급방법: 합의통해결정

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 한국 수출업체의 대금결제조건 완화  희망(선금비중  하향 조정)

3) 업체명: Natalex Olga Falek

주소: ul. T. Regera 101, 43-382 Bielsko-Biala

Tel.: (48 33) 818 3665

Fax: (48 33) 818 3819

Homepage: 없음

e-mail: nxhojny@natalex.com.pl

종업원수: 미공개

대표: Mr. Piotr Tyran

담당자: Mr. Piotr Tyran

연간매출액/수입액: 1.5 ml USD

업종: 제조업체
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주요수입대상국가: 영국

주요수입품: 폴리에스터 직물(의류 .back packs.가방)

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 2-3 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.품질

희망대금지금방법: L/C

대금지급통화 : EURO, USD

거래교신방법 : 전화.팩스.e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

4) 업체명: Dekor Serwis

주소: Ul. Brukowa 6, 91-341 Lodz

Tel.: (48 42) 640 7412

Fax: (48 42) 640 7412

Homepage: 없음

e-mail: biuro@dekorserwis.com.pl

종업원수: 15

대표: Mr. Andrzej Sniec

담당자: Mr. Andrzej Sniec

연간매출액/수입액: 2.5 ml USD

업종: 수입상

주요수입대상국가: 덴마크, 독일, 영국

주요수입품: 폴리에스터 직물(curtain , polyester , cotton , jacquard loom weaving, georgette, voile, fancy

cloth fabrics, fabrics for underwear and clothing, corduroy, fabrics of mixture fibres, etc)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.품질

희망대금지급방법: 합의통해결정

대금지급통화 : USD, DM

거래교신방법 : 전화.팩스. e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음
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기타: 해당사항  없음

5) 업체명: Talia Forte

주소: Ul. Bystrzycka 69 c, 54-214 Wroclawel.: (48 71) 361 9876

Fax: (48 71) 361 9876

Homepage: 없음

e-mail: taliaforte@taliaforte.com.pl

종업원수: 15

대표: Mrs. Agnieszka Szubka

담당자: Mrs. Agnieszka Szubka

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 제조업체

주요수입대상국가: 이태리

주요수입품: 폴리에스터 직물(cotton, satin, polyester lining fabrics)

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 30 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.품질

희망대금지급방법: 물품수령후 대금지급(D/A)

대금지급통화 : 합의통해결정

거래교신방법 : 전화.팩스.e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 한국 수출업체로부터 오파를  많이 받았으나, 가격이 높고 , 대금결제조건  수용불가

6) 업체명: Brotex

주소: Ul. Zolkiewskiego 3, 63- 400 Ostrow Wielkopolski

Tel.: (48 62) 737 2671

Fax: (48 62) 737 2671

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 5

대표: Mrs. Izabela Brzozowska

담당자: Mrs. Izabela Brzozowska

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 도매상

주요수입대상국가: 없음
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주요수입품: 폴리에스터 직물

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 10-15 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질.대금결제조건

희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화,팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 시장개척단 참가 한국수출업체 2-3 개사와 상담한 바 있으나 , 오파가격이 높고 , 대금지급조

건 수용 불가

7) 업체명: Bytom SA

주소: ul. Wroclawska 32/34, 41-900 Bytom

Tel.: (48 32) 787 9383

Fax: (48 32) 787 9384

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 2,600

대표: Mr. Cezary Przybyslawski

담당자: Mrs. Bozena Zareba

연간매출액/수입액: 24 ml USD

업종: 제조업체

주요수입대상국 : 이태리

주요수입품: 폴리에스터 직물 (cotton, polyester, viscose, wool fabrics)

수임관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 : 없음

수입시  우선고려요소 : 대금결제조건.품질

희망대금지급방법: 물품수령후 대금지급(D/A)

대금지급방법 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화,팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음
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8) 업체명: Linexim

주소: ul. Lodowa 106 a, 90-011 Lodz

Tel.: (48 42) 649 3444

Fax: (48 42) 649 3294

Homepage: 없음

e-mail: linexim@linexim.com.pl

종업원수: 70

대표: Mr. Andrzej Bakalarz

담당자: Mrs. Aneta Lechik

연간매출액/수입액: 10 ml USD

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국 : 스페인, 체코

주요수입품: 폴리에스터 직물 (viscose, polyester and polyamide fabrics and interlinings)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격

희망대금지급방법: 물품수령  후  대금지급(D/A)

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화,팩스, e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

9) 업체명: Leyla-Poznan

주소: ul. Bukowska 70 Dabrowa, 62-069 Paledzie

Tel.: (48 61) 814 3017

Fax: (48 61) 814 3017

Homepage: 없음

e-mail: leylapoz@rose.man.poznan.pl

종업원수: 35

대표: Mr. Violetta Wiesiolek

담당자: Mr. R. Dymaczewski

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 제조업체

주요수입대상국가: 독일, 덴마크, 오스트리아

주요수입품: 폴리에스터 직물 (fabrics for clothes)
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수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 약 5 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.품질

희망대급지급방법: L/C

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화,팩스, e-mail

거래교신언어 : 영어,독어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

10) 업체명: Kresz

주소: ul. Kasztanowa 1, 81-856 Sopot

Tel.: (48 58) 551 1571

Fax: (48 58) 550 0067

Homepage: 없음

e-mail: kresz@soft.gda.pl

종업원수: 5

대표: Mr. Wojciech Dubrowski

담당자: Mr. Wojciech Dubrowski

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 수입상, 직물도매상

주요수입대상국가: 이태리

주요수입품: 폴리에스터 직물 (fabrics: polyester, viscose, cotton fabrics)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 :  5 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격

희망대금지급방법: 협의통해결정

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화,팩스, e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

11) 업체명 : PPHU HURT -DETAL
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주소: ul. 1-go Maja 16, 42- 300 Myszkow

Tel.: (48 34) 313 2970

Fax: (48 34) 313 2970

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 70

대표: Mrs. Malgorzata Demitrewicz

담당자: Mrs. Malgorzata Demitrewicz

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 도매상

주요수입대상국가: 이태리

주요수입품: 폴리에스터 직물(신발생산용)

수입관심도: 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 :없음

수입 우선고려요소 : 가격 .인도기간.품질

희망대금지급방법: D/A 60 일

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

12) 업체명: OTEX SA

주소: ul. Leczynska 51, 20-313 Lublin

Tel.: (48-81) 746 1044

Fax: (48-81) 746 2617

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 125

대표: Tadeusz Rykiel, President

담당자: Tadeusz Rykiel

연간매출액/수입액: 미공개   

업종: 도매상겸 에이전트 (의류,신발), 소매상(직물)

주요수입대상국가: 없음

주요수입품: 폴리에스터 직물

수입관심도: 미정
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한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수: 2-3개사

재수출대상국가: 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.가격.인도기간.

희망대금지급방법: 물품수령후 대금지급(D/A)

대금지급통화: USD

거래교신방법: 없음

거래교신언어: 없음

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항 시장개척단 참가 한국수출업체 2-3 개사와  상담했으나, 계약 미체결

13) 업종명: Tradeko SC

주소: ul. Cieszynska 86, 43-300 Bielsko-Bia la

Tel.: (48-33) 811 8061

Fax: (48-33) 811 8061

Homepage: 없음

e-mail: Tradeko@go2.pl

종업원수: 90

대표: Krzysztof Korzeniowski, Owner

담당자: Krzysztof Korzeniowski

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 이태리제품 에이전트

주요수입대상국가: 이태리

주요수입품: 니트 직물(wool, polartec(knitted polyester fabric )

수입관심도: 다소있음(현재 이태리산 에이전트)

한국업체와의 거래유무/만족도: 과거 거래 실적 있었으나 ,  현재 없음

재수출대상국가: 없음

수입시 우선고려요소: 가격

희망대금지급방법: 합의통해결정

대금지급통화: EURO

거래교신방법: 서신,팩스,전화,직접상담

거래교신언어: 영어,이태리어,폴란드어

한국업체와의 클레임: 없음
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기타: 해당사항 없음

14) 업체명: SPH MARION

주소: Ul. Wielicka 72,30-550 Krakow

Tel.: (48 12) 655 5664

Fax: (48 12) 655 1088 (ex.216)

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 5

대표: Mr. Witold Kwinta

담당자: Mr. Witold Kwinta

연간매출액/수입액: 1.3 ml USD

업종: 도매상

주요수입대상국가: 한국(에이전트 경유 간접수입)

주요수입품: 폴리에스터 직물 (장식용 ,커튼생산용 :decorative, polyester curtain fabrics (shantung)

수입관심도: 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 인도기간 .품질

희망대금지급방법: D/A 60 일

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화,팩스, e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

15) 업체명: PHP Gesta Sp. z o.o.

주소: Ul.Zwierzyniecka 4, 39-959 Rzeszów

Tel.: (48 17) 86 32 932 (up to 37)

Fax: (48 17) 86 32 744

Homepage: www.gesta.pl

e-mail: gesta@intertele.pl

종업원수: 350

대표: Mr. Zbigniew Rudnicki

담당자: Mr. Marcin Kolbusz, Commercial Director

연간매출액/수입액: 미공개
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업종: 제조업체(의류), 수입상(직물)

주요수입상국가 : 이태리, 포르투칼

주요수입품: 폴리에스터 직물(polyester, wool, cotton)

수입관심도: 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 없음

기접촉 한국업체수 : 없음

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: D/A 60 일

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화,팩스, e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

 2. 기존 바이어 (한국산 직물 수입중인 바이어)

1) 업체명: Martin – Adam Martin

주소: Zielna 3, 62-002  Suchy Las

Tel.: (48 61) 812 5773

Fax: (48 61) 811 5078

Homepage: 없음

e-mail: martin@martin.com.pl

종업원수: 15

대표: Mr. Adam Martin

담당자: Mrs. Agnieszka Dewinska – director’s assistant

연간매출액/수입액: 2.5 ml USD

업종: 수입상,에이전트

주요수입대상국가: 이태리, 독일, 한국

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(미공개)

기접촉 한국업체수 : 4 개사

재수출대상국가 : EU 국가

수입시 우선고려요소: 인도기간 .대금결제조건.

희망대금지급방법: COD(payment after receiving and checking commodities)

대금지급통화 : USD, DM
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거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어.폴란드어

한국업체와의 클레임: delivered fabrics different than ordered ones

lower quality of fabrics than ordered (quality of samples very good)

no possibility for checking ordered commodities before shipment

기타: change payment condition

2) 업체명: Abatex

주소: ul. Wierzbowa 20, 90-245 Lodz

Tel.: (48 42) 678 5784

Fax: (48 42) 678 5950

Homepage: 없음

e-mail: abatex@abatex.com.pl

종업원수: 10

대표: Mr. Andrzej Szewczyk

담당자: Mrs. Anna Kazimierczak

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 대만, 인도네시아 , 인도 , 한국, 이태리, 프랑스

주요수입품: 폴리에스터.직물(fabrics-chiffon, satin, spandex, linen, wool, cotton, lace with lycra, polyester,

etc.)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 : 5-6 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 대금결제조건.품질

희망대금지급방법: 합의통해결정

대금지급통화 : USD, EURO

거래교신방법 : 전화.팩스. e-mail

거래교신언어 : 영어.폴란드어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

3) 업체명: Inter-Textile

Address: ul. Wieckowskiego 68, 90-748 Lodz

Tel.: (48 42) 634 3613

Fax: (48 42) 634 3613

Homepage: 없음



160

e-mail: 없음

종업원수: 7

대표: Mr. Darek Wolniewicz

담당자: Mr. Darek Wolniewicz

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 독일, 한국

주요수입품: 폴리에스터.직물

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 : 7-8 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격, 인도기간, 품질

희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : USD, DM

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

4) 업체명 : Renex

주소: Ul. Harcerska 30, 05-820 Piastow

Tel.: (48 22) 723 7153

Fax: (48 22) 723 7153

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 40

대표: Mrs. Renata Fraczkiewicz

담당자: Mrs. Renata Fraczkiewicz

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상

주요수입대상국가: 이태리, 독일, 중국 , 대만 , 인도, 한국

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(다소만족)

기접촉 한국업체수 : 15개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질
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희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : USD, DM

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 간혹 계약 대비  낮은 품질  제품 선적

기타: 해당사항  없음   

5) 업체명: Ma-Ma-Tex

주소: ul. Wagonowa 17/29, 02-223 Warszawa

Tel.: (48 22) 846 6006

Fax: (48 22) 846 6006

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 40

대표: Mrs. Maria Dutt

담당자: Mrs. Maria Dutt

연간매출액/수입액  : 3 ml USD

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 한국, 중국 , 인도네시아 , 대만, 싱가포르

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 : 15개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 한국수출업체는  매우 높은 가격의 오파제시

6) 업체명: Uniglob

주소: ul. Ozorkowska 8, 95-010 Strykow

Tel.: (48 42) 719 8397

Fax: (48 42) 719 9304

Homepage: 없음

e-mail: 없음
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종업원수: 30

대표: Mr. Piotr Wiese

담당자: Mr. Piotr Wiese

연간매출액/수입액  : 4 ml USD

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 이태리, 독일, 네덜란드 , 벨기에 , 한국

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 : 8-10 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

7) 업체명: Lamco Trading

주소: Al. Krakowska 26, 05-090 Janki

Tel.: (48 22) 720 4411

Fax: (48 22) 720 4794

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 5

대표: Mr. Ishwar Tilokani

담당자: Mr. Ishwar Tilokani

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 인도, 한국 , 중국, 대만

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물 (polyester, cotton, rachel, viscose, etc.)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 : 6-7 개사

재수출대상국가 : 독일

수입시 우선고려요소: 품질.가격.대금결제조건

희망대금지급방법: L/C
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대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

8) 업체명: Mirimar

주소: ul. Bazylianska 3, 22-400 Zamosc

Tel.: (48 84) 639 3759

Fax: (48 84) 639 3759

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 16

대표: Mr. Miroslaw Lojek

담당자: Mr. Miroslaw Lojek

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상, 도매상

주요수입대상국가: 한국, 독일 , 네덜란드

주요수입품: 폴리에스터.직물(의류생산용)

수입관심도: 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(매우 만족)

기접촉 한국업체수 : 3 개사

재수출대상국가 : 우크라니아 , 백러시아

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: L/C

대금지급통화 : PLN, USD

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어.폴란드어

한국업체와의 클레임: 간혹있음

기타: Direct import from Korea is not profitable, because there are many Korean importers on Polish market

9) 업체명: Richmond Trading Sp. zo.o.

주소: Al.Krakowska 113, 05-090 Raszyn

Tel.: (48-22) 720 2543

Fax: (48-22) 720 2543

Homepage: 없음

e-mail: richmond@arges.pl

종업원수: 12
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대표: Nares Varjani, president

담당자: Ewa Murawska

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상

주요수입대상국가: 한국

주요수입품: 폴리에스터 직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(매우 만족)

기접촉 한국업체수  : 4 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: 선금 100%

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화.팩스

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

10) 업체명: Mona Firma Handlowa

주소: ul. Pabianicka 119/131, 93-490 Lodz

Tel.: (48-42) 681 2850 ext.360

Fax: (48-42) 681 2850 ext.360

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 3

대표: Jaroslaw Nowak

담당자: Jaroslaw Nowak

연간매출액/수입액  : 미공개

업종: 수입상 겸 도매상(직물)

주요수입대상국가: 한국

주요수입품: 폴리에스터.직물

수입관심도: 매우 있음

한국업체와의 거래유무/만족도:  있음(다소 만족)

기접촉 한국업체수 : 2-3 개사

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소 : 가격 .품질

희망대금지급방법: 합의통해결정
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대금지급통화 : PLN

거래교신방법 : 전화.팩스. 혹은 현지한국지사 통해 교신

거래교신언어 : 영어.폴란드어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항없음

11) 업체명 : System PH

주소: ul. Janosika 137

Tel.: (48-42) 679 3585

Fax: (48-42) 679 2605

Homepage: 없음

e-mail: system@2com.pl

종업원수: 20

대표: Dorota Kalinowska, Owner

담당자: Dariusz Kowalczyk

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 수입상 겸 도매상 주요수입대상국가 : 이태리, 터어키,EU, 한국

주요수입품: 폴리에스터.니트 직물 (cotton and polyamide fabrics)

수입관심도: 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(만족)

기접촉 한국업체수 :  6-7 개사(별도 에이전트 활용 간접수입)

재수출대상국가 : 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: D/P (선금 50%, 잔금 50% )

대금지급통화 : USD

거래교신방법 : 전화.팩스.e-mail

거래교신언어 : 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 해당사항  없음

12) 업체명: ALTEX

주소: Ul. Borków 45a, 04-786 Warszawa

Tel.: (48 22) 615 6188

Fax: (48 22) 615 6188

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 5

대표: Alicja Bochenek, Owner
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담당자: Alicja Bochenek, Owner

연간매출액/수입액: 미공개

업종:  수입상 겸 도매상

주요수입대상국가: 대만, 인도네시아, 한국

주요수입품: 폴리에스터 직물

수입관심도 : 미정

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음

기접촉 한국업체수: 6 개사

재수출대상국가: 없음

수입시 우선고려요소: 가격.품질

희망대금지급방법: 선금 10% ,D/A 30 일

대금지급통화: USD

거래교신방법: 전화.팩스.직접상담

거래교신언어: 영어

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 시장개척단 참가 한국수출업체 2-3 개사와  상담하였으나, 대금결제조건(선금

100%), 최소주문량 요구관계로 계약미체결

13) 업체명: PH Holder

주소: Ul. Warcka 13, 98-200 Sieradz

Tel.: (48 43) 822 3211

Fax: (48 43) 822 3211

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 23

대표: Mr.Wieslaw Derkacz, Mr. Krzysztof Derkacz, owners

담당자: Mr.Wieslaw Derkacz, Mr. Krzysztof Derkacz, owners

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 도매상

주요수입대상국가: 한국, 이태리, 독일,체코

주요수입품: 폴리에스터.직물

수입관심도: 있음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음 (만족)

기접촉 한국업체수: 2-3개사

재수출대상국가: 없음

수입시 우선고려요소: 품질.가격
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희망대금지급방법: D/A 60 일

대금지급통화: USD

거래교신방법: 전화.팩스.직접상담

거래교신언어:  English

한국업체와의 클레임: 없음

기타: 현재 한국업체와의  거래관계 양호, 타업체와의 거래 희망 않음

14) 업체명: TRADER

주소: Ul. Jana Pawla II 18, 05-270 Marki

Tel.: (48 22) 78 11 180

Fax: (48 22) 78 11 180

Homepage: 없음

e-mail: 없음

종업원수: 미공개

대표: Mr. Miroslaw Matusik

담당자 Mr.Wieslaw Derkacz, Mr. Krzysztof Derkacz, owners

연간매출액/수입액: 미공개

업종: 직물 도매상

주요수입대상국가: 중국, 대만, 한국

주요수입품: 폴리에스터.직물

수입관심도 : 없음

한국업체와의 거래유무/만족도: 있음(불만족: 향후 한국산 수입 희망 않음)

기접촉 한국업체수: 3 개사

재수출대상국가: 없음

수입시 우선고려요소: 품질

희망대금지급방법: D/A 30 일

대금지급통화: USD

거래교신방법: 전화.팩스

거래교신언어: 영어

한국업체와의 클레임: 실제 인도제품이 견본과 일치하지 않았음

기타: 해당사항 없음

- 끝 -
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동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(7) 헝가리

제 7 편

헝가리 폴리에스테르 및 니트직물 조사보고

▣ 목 차

XXX. 시장개황

XXXI. 수입 및 수출동향

XXXII. 시장동향

XXXIII. 수입관리제도

XXXIV. 관련전시회 및 유관기관

XXXV. 시장진출방안

XXXVI. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 부다페스트 무역관 강상엽

ㅇ 연락처:

▷ 전화:  (36-1) 317-2082, 2183

▷ 팩스:  (36-1) 317-2358

▷ E-Mail: budktc@mail.datanet.hu

Ⅰ. 시장 개황
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   ‘80년대말 개방이후 헝가리 섬유, 직물산업은 정체상태를 유지해왔으나 ’95년

도이후 관련 산업에 대한 미국과 독일의 대규모 투자의 영향으로 섬유산업이

급속히 발전하기 시작했다.

    헝가리에는 이렇다할 만한 직물 생산공장이 없기 때문에 원자재에 대한 수요

는 전량 수입에 의존하고 있다. 그러나 저렴한 인건비를 바탕으로 대 EU 임

가공 의류 제조업체들이 다수 운영중에 있으며 ‘99년도 기준 임가공만으로

EU 국가에 수출한 금액이 U$2.2억에 이르고 기타 국가들로 수출한 금액은

U$1억을 기록하였다.

    헝가리에서 생산되는 섬유 관련 제품의 60% 이상이 수출되고 있으며 그중

90%가 EU 국가로 수출되고 있다. 이는 헝가리가 EU 국가내에서 섬유 산업

에 관한한 매우 중요한 위치를 차지하고 있음을 반증하고 있다.

    최근들어 헝가리 섬유 산업 구조도 재편되고 있어 의류생산은 점차 감소추세

에 있는 반면 가정용 직물 및 기술, 위생 직물의 생산이 증가하고 있다.

                       <연도별 헝가리 섬유 산업 현황 >
      

     (자료원 :GFK 시장조사 연구소)

Ⅱ. 수입 및 수출동향

   2000년도 헝가리 섬유 직물(H.S50-63류) 수입은 전년도 대비 3.6% 감소한

U$1,622백만을 기록하였으며 금액기준 분류한 주요 수입품목은 1위가 Articles of

Apparel & clothing accessories이며 2위는 Man-made staple fibers, 3위가 Cotton, 4위

           구   분     1998     1999      2000

  의류 직물산업 순수익(U$백만) 514 500 450

     수  출 368 380 355

     종업원수(천명) 63 N/A N/A

  여타 섬유산업 순수익(U$백만) 573 550 594

     수  출(U$백만) 327 324 318

    종업원수(천명) 39 36.5 35.8

    총 수익(U$백만) 1,087 1,050 1,044
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Man-made filamests, 5위는 Knitted or crocheted fabrics로 나타났다.

                    <최근 3년간 수입통계 >
                                                         (단위:U$ 천불)

(자료원:Kopint-Datorg)

한국으로부터 수입은 ‘99년도 기준(H.S50-63) U$26,550천을 기록하였으며 이는 극

동 아시아 국가들중(일본-U$13,200천,홍콩-U$14,100천,태국-U$8,800천,말레이지아-

U$3,150천)에 1위를 기록하였다.

  그러나 폴리에스터, 편물등(H.S5407,6001,6002)의 경우에는 최근 3년간 지속적으

로 수입이 감소하고 있다. 폴리에스터의 경우 ‘98년도 U$154만에서 2000년도에는

U$70만으로 50%이상 감소하였으며 편물류의 경우에도 ’98년도 U$62만에서 2000

년도에는 U$7.5만 수준으로 대폭 감소하였다. 이는 한국과 경쟁관계에 있는 동남

아 국가들이 가격경쟁력을 앞세워 품질이 중상이상의 제품을 제공하고 있기때문

으로 분석된다.

                          <한국산 수입 통계>
                                                               (단위:U$ 천불)

(자료원:Kopint-Datorg)

  한편, 헝가리의 품목별 주요 수입통계를 살펴보면 폴리에스터 직물(H.S 5407)의

경우 ‘98년도 U$59.3백만을 기록한 이후 계속 증가하여 2000년도에는 U$69백만의

수입실적을 기록하였다. 그러나 편물(H.S 6001)의 경우에는 계속 감소하여 2000년

도에는 ’98년도 대비 20% 감소한 U$22백만을 기록하는데 그쳤다. 기타 메리야스

편물(H.S 6002)의 경우 매년 U$1억 이상의 수입실적을 기록해 편물류중 가장 수

입이 많은 것으로 기록되고 있으며 2000년도에는 전년도 대비 소폭 감소한

U$1.07백만을 기록하였다.

 헝가리의 폴리에스터 직물의 수입수요가 지속적으로 증가하고 있는 주된 이유는

  구  분 1998 1999
'99/'98

 증가율(%)
 2000

‘00/’99

증가율(%)
 HS50-63 1,564,992 1,683,976 8.0 1,622,636 -3.6

   H.S  Code 1998 1999 2000

    5407 1,547 896 707

    6001 624 1,296 75

    6002 1,217 1,861 1,570

    총 계 3,388 4,053 2,352
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헝가리 내수시장 뿐 아니라 구유고, 크로아티아 및 우크라이나 등 다른 동유럽

시장으로 물량을 재공급하고 있기 때문인 것으로 분석된다.

 헝가리의 폴리에스터 직물의 국가별 수입실적은 독일이 28-30%를 차지하고 있

어 압도적인 우위를 차지하고 있고 기타 이태리가 13-17%, 프랑스가

6.3%를 차지하고 있다. 이들 국가들의 수출실적의 대부분은 한국 및 대만에서 제

조된 제품을 재수출하는 물량이 다수를 차지하고 있다. 특히 독일은 극동아시아

에서 대량 수입하여 창고에 비축한 후 이를 소량씩 단기간에 헝가리 수입상에 딜

리버리하고 있다. 그러나 최근에는 중국산 및 대만산의 가격 및 품질이 한층 개

선되고 있고 바이어들도 중저가 시장에 있어 이들 제품을 선호함에 따라 한국산

의 수요는 정체되거나 지속적으로 감소할 것으로 전망된다.

  헝가리 폴리에스터 직물의 수입과정은 크게 두가지로 분류할 수 있다. 첫 번째

는 도매상을 겸한 수입상이 수입하여 소매상과 의류 제조업체에 판매하는 형태,

둘째는 대형 기성복 제조업체가 소유하고 있는 브랜드 샾의 네트웤을 통하는 방

법이다. 이 두가지 수입형태 중에서 첫 번째 수입형태가 중요시되는 데, 이들 수

입상들은 수입원 및 수입절차를 잘 인지하고 있고, 소매상과 의류 제조업자의 수

요를 정확히 예측하여 1회 오더량을 늘려 수입하기 때문이다. 반면 두번째 형태

의 수입은 헝가리 의류 제조업체 90% 이상이 EU 임가공 수출업체로서 의류 원

자재를 직접 수입하기 보다는 임가공 의류제품 수입대상 업체가 지정한 원자재를

수입하기 때문에 수출시 제한이 많은 편이다.
 

                        <연도별/품목별 수입 통계>
                                                               (단위:U$ 천불)

(자료원:Kopint-Datorg)

                          <연도별/품목별 수출 통계>
                                                               (단위:U$ 천불)

   H.S  Code 1998 1999 2000

    5407 59,379 62,986 69,012

    6001 28,042 27,915 22,485

    6002 103,838 109,858 107,079

    총 계 191,259 200,759 198,576
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(자료원:Kopint-Datorg)

Ⅲ. 시장 동향

 

  최근 헝가리의 섬유 직물 수요는 불경기를 겪고 있다. 2-3년전만 해도 수입상들

의 평균 오더량이 약 25-30천 미터에 달했으나 지금은 5-10천 미터정도로 대폭

줄어들었다. 이러한 현상의 주요 요인으로는 수입상들의 수입대상 국가들이 다변

화되고 여러국가에 오더를 하기 때문이며 또한 헝가리인들의 직물제품에 대한 구

매력이 낮아졌기 때문으로 분석된다.

 2000년도 발표된 조사보고서에 따르면 헝가리 가정에서 의류 직물을 구입하는

금액은 6개월마다 약 U$150 수준이며 헝가리에 최대 의류 체인점을 운영하던

Kleider Bauer사의 경우 영업을 중지하였고 Marks&Spencer사 또한 매점 폐쇄를 결

정한 상태이다.

 최근 수요가 증가 추세에 있는 제품으로는 니트류, Spandex, Gabarden, Polyamid등

이며 검정,회색, 자주색등의 Nylon metallic도 수요가 증가하고 있다. 헝가리에 수

입되는 폴리에스터 직물 수입품은 25-30g /㎡의 감량 직물 위주이며, 이는 한국이

중요한 공급국이다. 대만은 200g /㎡의 비감량직물을 위주로 수출하고 있으나 최

근에는 감량 직물의 비중이 높아지고 있다. 헝가

리에 수입되고 있는 폴리에스터 직물의 전체 수입품 70%이상이 한국 및 대만등

극동아시아에서 제조된 것이다. 한편, 독일 등 유럽은 10-15%의 고급품 시장을

점유하고 있으며, 겨울 코트용, 여성 정장용 등으로 사용된다. 유럽의 고급의류

바이어는 헝가리 임가공업체에게 봉제를 주문하면서 직물을 지정하는 경우가 많

아서 유럽산의 수요는 차별화돼 있는 경우가 많다.

 헝가리 섬유,직물 수입업체들간 경쟁이 심화되고 있어 중소규모의 업체들은 쇠

퇴양상을 보이고 있다. 반면 대규모 하이퍼마켓이나 의류 체인점등은 마켓팅과

홍보에 보다 적극적으로 나서고 있어 시장의 주도권을 형성해 나가고 있다.

   H.S  Code 1998 1999 2000

    5407 30,436 41,177 40,147

    6001  1,174  2,364  1,657

    6002   9,189 10,008 12,135

    총 계  40,799  53,549  53,939
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 헝가리내에 중국산 섬유,직물의 시장 점유율은 급속도로 증가추세에 있는데 이

는 디자인 및 원자재에 대한 COPY가 매우 빠르고 품질도 계속 개선되고 있기

때문으로 분석된다. 부다페스트 시내 대형 중국시장에는 많은 중국업체들이 섬유

직물을 도매 또는 소매하고 있으며 불법적인 밀수도 수시로 이루어지고 있어 가

격 경쟁력에 있어서는 최고의 우위를 점유하고 있는 실정이다.

      

 헝가리에는 한국 교포업체들이 4-5개의 법인을 설립하여 섬유 직물을 수입, 도매

하고 있는데 이들 업체들은 헝가리 수입업체들에 비해 매우 유리한 위치를 점유

하고 있다. 즉 이 한국업체들은 현지 업체들로부터 미리 주문을 받아 한국에서

제품을 수입한후 보세창고등을 이용하여 현지 업체들에게 필요할때마다 직판매하

기 때문에 현지 바이어들은 현지 한국 수입업체들을 통해 제품을 구입하는 것을

대금 결제면이나 안전도면에서 유리하여 매우 선호하고 있다.

  현지 수입업체들에 따르면 한국산은 중국과 대만산에 비교하여 품질면에서 뛰

어날뿐 아니라 딜리버리 또한 빠른 것으로 평가받고 있다. 섬유, 직물은 브랜드보

다 국가 이미지가 가장 중요한 요소로 작용하고 있는데 인조섬유 및 합성섬유,

실, 비스코스사등에 있어 좋은 평판을 받고 있다. 그러나 현지 시장은 품질보다

가격이 가장 큰 구매조건으로 작용하고 있어 중국산 및 대만산에 비해 가격이

15-20% 정도 높은 한국산은 점차 경쟁력이 약화되고 있는 상황이다. 헝가리 수입

상들이 아시아 국가들로부터 수입할 때 보통 가

격 계산을 “제품 가격 X1.32(관세,부가세 포함)” 공식을 사용하고 있다.

일반적으로 폴리에스터 직물 구매시기는 특별한 기한이 없고 연중 이루어지고 있

으며 특별히 Viscose 직물 만이 하절기용 의류제조가 가능한 1-4월중에 상담이 이

루어진다. 그러나 한국산 Viscose의 경우 가격이 너무 높아 수입이 거의 이루어지

지 않고 있다.

   헝가리 바이어들은 대부분 30% T/T + 70% D/P(선적후 2개월이후)가 일반적인

결제조건이다.  L/C의경우 선적 20일전에 개설할 경우, 선적-운송-통관기간을 감

안하면 물품인도까지 최소 2개월간 대금 전액을 은행에 예치해야 한다. 또한 L/C

를 개설할 때 L/C 금액의 130%에 해당하는 현금이나 담보를 제공해야 함으로 헝

가리에서 바이어들이 L/C거래를 꺼리는 것은 당연하다 하겠다.

   최근 지방자치단체 시장개척단 중소 직물업체들이 직접 헝가리 시장개척에 참

여하면서 무리한 Under Value나 무리한 결제조건을 수용해서 미결제 사태로 이어

지는 종종 발생하고, 현지 상담바이어와 대금결제 방식에 대해서 적절하게 타협
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하지 못해 시장을 포기하는 경우가 자주 일어나고 있다. 따라서 계약시 품질조건

및 클레임 해결절차를 명시하는 것이 바람직하다.

   그동안 시장상황이 좋았던 중남미, 중동 및 동남아시장의 직물경기가 부진하

면서 폴란드 및 헝가리 등 동구권으로 몰린 한국의 직물업체들이 바이어와 직거

래하는 비중이 늘어났고, 특히 국내 대기업들이 현지시장에 창고를 설치하여 현

지법인과 합작으로 물량을 대량 수입하면서 전반적으로 가격이 인하돼 그 만큼

한국상품의 채산성이 악화됐다.

             <주요 제품별, 미터당 CIF 부다페스트  수입가격>

           ===============================================

            품목명                   1 미터당 가격  (단위  : US$)

           -------------------------------------------------------------------------------
            Polyester for Blouses         0.95-2.0
            Polyester for Lining          0.32-0.35
            Peach Skin Polyester         1.0-1.10
            Deep Dyed Polyester         1.10-2.50
          ===============================================

         *주)품질 및  디자인등에 따라 가격대가 다양함

   헝가리의 주요 폴리에스터 수입상들은 대부분 한국 제조업체와 관계를 맺고

있는 것으로 알려지고 있다. 이들 수입상들의 한국산 제품에 대한 일반적인 평가

는 품질 면에서는 무난한 것으로 평가하고 있다. 그리고 제직결점 (직단), 경사줄

발생, 염색불량 (절내색차) 등 품질상의 하자가 발생하면, 한국업체들이 대체로

수용하는 자세로서 크게 문제시 되지 않고 이의 제기시 다음 주문시 반영된다는

의견이다.

   그러나, 중소기업체들의 재고처리용 수출이 빈번해지면서 일부 문제점들이 야

기되고 있기도 하다. 첫째는 최소 주문량의 수용문제다. 한 가지 칼러를 1,000 미

터 주문하는 데, 국내업체가 수용치 않는다는 문제다. 이 같은 주문량은 헝가리

바이어에게는 오더량이 큰 편에 해당한다. 두번째는,  1회용 수출 업체들이 경쟁업

체들보다 낮은 가격, 불리한 결제조건을 수락하여 전반적으로 한국산에 대한 인

식을 흐리게 하는 경우가 발생한다는 점이다.이런 문제점들은 헝가리를 비롯한

동구권 시장에서 시장지배적 위치를 확보하고 있는 한국입장에서 당연히 자제돼

야 할 점이다.

 한편, 두바이를 통해 인디언들이 한국산 섬유,직물을 대량 구매하여 현지 시장에

저가로 공급하고 있어 현지 시장의 가격 경쟁은 치열해지고 있다.

                      <주요 제품별 현지 판매  가격>
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                                           (VAT25% 포함  가격)
           ===============================================

            품목명                   1 미터당 가격  (단위  : US$)

           ------------------------------------------------------------------------------

            Polyamid                    2.0-2.5
            Interlock Jersey               2.2-3.0

            Satin                        2.0-2.8

            Nylon Metallic                1.8-2.2

            Silk                         2.5-3.0

            Acetate                      2.0-2.4

            Viscose                      2.2-2.5

            Velvet                       3.0-3.5

          ===============================================

         *주)현지화 Forint대 U$ 달러의 환율에  따라 가격  변동이 있을수 있음

           

Ⅳ. 수입관리제도

   헝가리 합성 필라멘트사(HS CODE 5407류)에 대한 수입관세는 MFN 기본세율

이 10.0% 이고 EU 및 CEFTA (중부유럽자유무역협정) 회원국에게는 영세율이 적
용되며, 기타 GSP공여국에게도 영세율이 적용된다.

   또한 편물류(H.S6001,6002류)는 한국을 포함한 MFN 국가들에게는 7-13%(품목

에 따라 차등 적용)의 관세율이 적용되고 EU 및 CEFTA.EFTA 국가들에게는 영세

율이 적용된다.

   수입관세 이외에 수입관련 부가세는 전혀 없으며 단지 원산지에 상관없이 부
가가치세 25%가 일률적으로 부과된다.

Ⅴ. 관련 전시회 및 유관기관

 ㅇ 헝가리에서는 매년 1회 국제 섬유,직물,의류 박람회가 개최되고 있으며

관련 전시회 정보는 다음과 같다.

    <International Trade Fair for the textile & Garment Industry>
      
      - 개최 시기 :2001년 9.2-9.4일
      - 개최 장소: H-1101, Budapest, Expo ter 1
      - 전 화:(361)263-6000  팩 스:(361)263-6098
      - E-Mail:hungexpo@hungexpo.hu
      - Home-Page:www.hungexpo.hu
      - 개최기관:헝가리 패션 연구소
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       * 전화:(361)266-3720,팩스:(361)266-1625
       * e-mail:mdi@mail.inext.hu

 ㅇ 헝가리에는 단순 수출입 통계만을 집계하는 “섬유직물 조합”이 있기는

하나 한국의 “섬유직물 수출입 조합”과 같은 업무는 “경공업 조합”에서      담
당하고 있음.

                       <헝가리 경공업 조합>

      -주 소: H-1064, Budapest, Rozsa u 55

      -전 화:(361)341-4793 팩 스:(361)341-4793
      -E-Mail:mkszl@mail.inext.huhu

      -대표자:Dr.Jozsef Cseh

Ⅵ. 시장진출 방안

   한국이 아직까지 헝가리를 비롯한 동구권 섬유, 직물시장에서 지배적인 위치

를 차지하고 있지만 우리 수출업체간 과당 경쟁및 수입업체간 시장 개편, 중국산

의 저가 공세등으로 수출 환경이 매우 어려워지고 있다. 아직까지 품질보다는 가

격이 중요한 구매조건이 되고 있는 헝가리에 있어 이러한 시장 상황을 정확히 인

식하지 못한 한국업체들로 인해 기존 거래선 또한 대만 및 중국으로 수입선을 변

경하는 경우가 많이 발생하고 있다.

 예를 들어 어떤 한국업체의 경우 CIF 수입 가격이 U$0.95-1.0에 형성되고 있는

블라우스용 폴리에스터를 U$1.5에 오퍼함으로써 현지 바이어들이 처음부터 무시

해버리는 현상이 자주 발생하고 있다. 더욱이 헝가리에서 선호하는 직물 사이즈

도 고려하지 않고 오퍼를 하는 경우도 있어 한국산에 대한 신뢰도를 영향을 주는

일도 있다. 헝가리는 개방이후 동구와 서구의 유통 중심지로서 많은 변화와 발전

을 거듭해왔다. 패션 주기도 짧아지고 있으며 바이어들의 요구사항도 점차 전문

화되어 가고 있는 실정이다. 또한 헝가리를 통해 동구 국가들로 뿌려지는 섬유,직

물도 상당량에 이르고 있음을 볼 때 기존의 안이한 자세로 시장을 공략하다간 실

패하기 쉽상이다.

   결론적으로 기존에 진출경험이 있고 현재도 시장을 관리하고 있는 국내기업들

은 국내업체간 과당경쟁을 자재하고 제품터치와 바느질 결함, 염색결함 등을 최

대한 줄이고 사소한 클레임이라도 성실하게 대처해 나가면서 장기적으로는 고부

가가치폴리에스터 직물 개발에 심혈을 기울여야 할 것이다. 또한 제품이 계절이

나 패션에 민감할 경우 우리업체들의 보다 성의있고 적극적인 대응이 요구된다.
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Ⅶ. 바이어리스트

【참고】1. 아래 수입상 정보에 있어 매출액이 무역관에서 비공식적으로 파악한 것과 공식적으로

발표된 것과는 3-4 배의 차이를 보이고 있는데 이는 수입업체들이 세금 회피등을 위해 Under-

Value나 의도적으로 매출액을 축소하고 있기때문으로 분석된다.

        2. 아래 조사된 헝가리 수입업체중에 L/C를 개설하는 수입하고 있는 업체는 3-4 개사에

불과하며 나머지는 외상 거래를 주로 함.

 1) MATHE TEXTIL KERESKEDELMI KFT.
  

ㅇAddress:H-1135 Budapest, Reitter F. u. 83.

ㅇTel.:(361) 340 1706

ㅇFax.:(361) 349 9331

ㅇE-mail:mathetextil@mail.matav.hu

ㅇMs. Anna Haraszti (sales manager)

Remarks

ㅇ Line of business / dealing items: import, wholesale, retail trade

   of textiles

ㅇ 설립 연도: 1989

ㅇ 종업원수: 25명

ㅇ Reputation: V. good

ㅇ 주요 수입대상국가: Italy, Korea, Taiwan

ㅇ 연간 매출액: USD 2 M

ㅇ 한국과의 교역 경험: 있음

ㅇ 관심도 : average, sample and price list requested. These items are salable in Hungary,

but there are so many materials that they receive continously, so they must look at the
quality and price first of all.

   ㅇ 참고사항 : 헝가리에서 시장을 주도하는 업체이며 연간 매출액은 등록
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                 된 바와는 달리 실제로 4-5배는 많은 것으로 추정됨.

 2) MIK KFT.
  

ㅇAddress:H-1158 Budapest, Kesmark ut 8/10.

ㅇTel.:(361) 410-5819

ㅇFax.:(361) 410-3774

ㅇE-mail:inmik@matavnet.hu

ㅇMs. Anna Maria(sales manager)

Remarks

ㅇ Line of business / dealing items: import, wholesale, retail trade of
textiles

ㅇ 설립 연도: 1995

ㅇ 종업원수: 9명

ㅇ Reputation: V. good

ㅇ 주요 수입대상국가: Korea, Taiwan, China

ㅇ 연간 매출액: USD 6 M('00년도 실제 매출액임)

ㅇ 한국과의 교역 경험: 있음

ㅇ 관심도 : BIG, sample and price list requested. These items are salable in Hungary,

they must look at the quality and price first of all.

   ㅇ 참고사항 : 동 수입업체는 한국 교포가 설립 운영하고 있으며 보세창

                고를 운영하며 현지 수입상에게 직접 판매하고 있음.

3) . GRACIA KERESKEDELMI RT.
  

ㅇ Address:H-9028 Gyor, Regi veszpremi  t 14-16.

ㅇ Tel.:(3696) 416613

ㅇ Fax.:(3696) 416613, 436400

ㅇ E-mail:graciart@matavnet.hu

ㅇ Attn: Mr. Peter Boros (director of sales)

Remarks
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ㅇLine of business / dealing items: import, wholesale of  textiles,threads, upper clothing

items, polyester linings, artificial leather

ㅇ설립연도: 1992

ㅇ종업원수: 20명

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가 : Italy, Korea, China

ㅇ연간 매출액 : USD 1 M

ㅇ한국과의 교역경험 : 있음

ㅇ관심도 : average, samples and prices needed; they have to see the materials, without
this no comparison can be made

4). MODETTI RT.
  

ㅇAddress: H-1077 Budapest, Rottenbiller u.21.

ㅇTel.:(361)322 8868

ㅇFax.:(361)352 1535

ㅇE-mail: bobbin@elender.hu

ㅇAttn: Ms. Agnes Kikker (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import,wholesale of textile fabrics

ㅇ설립연도: 1995년

ㅇ종업원수 :20명

ㅇReputation: Good

ㅇ주요 수입대상국가: France, Italy, Korea

ㅇ연간 매출액: USD 0.5 M

ㅇ한국과의 교역경험 : 있음

ㅇ관심도 : average, sample and price list requested; they receive hundreds of samples

every year from different manufacturers. Further talks depend on inspecting the samples

5) GLOBAL-TEX BT.
  

ㅇAddress: H-1086 Budapest, Dobozi u. 7-9.

ㅇTel.(361) 313 7056
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ㅇFax.(361) 303 5086

ㅇE-mail: global93@interware.hu

ㅇAttn:Mr. Jozsef Bocze (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import,distribution of textile fabrics

ㅇ설립연도: 1993년

ㅇ종업원수: 10명

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가: China, Taiwan,Korea

ㅇ연간 매출액 : USD 0.7 M

ㅇ한국과의 교역 경험 : 있음

ㅇ관심도: yes, sample and price necessary before entering into any negotiation with he

Korean partner

6). IMPERIAL KERESKEDELMI KFT.
  

ㅇAddress:H-1037 Budapest, Feheritogyar u.2.

ㅇTel.:(361) 219 0947

ㅇFax.:(361) 250 2251

ㅇE-mail: janos@mecotex.hu

ㅇHomepage: www.mecofex.hu

ㅇAttn: MS. Ildiko Kegl (sales manager)

   Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, wholeasle of textile fabrics and linings

ㅇ설립연도: 1990년

ㅇ종업원수 : 25명

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가 : France, China, Korea

ㅇ연간 매출액: USD 1.5 M

ㅇ한국과의 교역 경험 : 있음

ㅇ관심도t: samples, price list - this is the basis of future negotiations, marketable items,

continous need
7). VILLANYI MICROTRADE KFT.
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ㅇAddress:H-1075 Budapest, Wesselenyi u.14.

ㅇTel.:(361) 342 6545

ㅇFax.:(361) 413 6135, 342 6545

ㅇE-mail:n/a

ㅇAttn: Mr. Andras Villanyi (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import,distribution of textile fabrics

ㅇ설립연도: 1991년

ㅇ종업원수: 10명

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가 : Italy, France, Germany

ㅇ연간 매출액 : USD 0.6 M

ㅇ한국과의 교역경험 : no

ㅇ관심도 : yes, sample + price list, info on terms of delivery, size, composition, quality
certificate, invoicing requested

ㅇ참고사항 : 동업체는 L/C를 개설한후 제품 하자를 문제삼아 대금지불을 성

실하게 이행하지 않는 것으로 알려져 있음.

8). ANNA TEXTIL KFT.
  

ㅇAddress: H-1033 Budapest, Szentendrei  t 89-93.

ㅇTel.: (361) 2501323

ㅇFax.: (361) 2501327

ㅇE-mail:n/a

ㅇAttn: Ms. Aniko Strasszer (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: exp/imp, wholesale of textile fabrics

ㅇ설립연도: 1991년

ㅇ종업원수:24명

ㅇReputation:good

ㅇ주요 수입대상 국가 : South-East-Asia,Italy

ㅇ연간 매출액: USD 1 M
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ㅇ한국과의 교역 경험: 있음

ㅇ관심도: average, material, size, price info requested in order to form any opinion about

the products

9). KOSMOS KFT.
  

ㅇAddress:H-1119 Budapest, Albert u.11.

ㅇTel.: (361) 206 2584, 205 9372

ㅇFax.: (361) 205 9372

ㅇE-mail:N/A

ㅇAttn: Mr. Arpad Fejes (owner)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, distribution of 100% polyester fabrics, incl.

linings

ㅇ설립연도: 1996

ㅇ종업원수: 5

ㅇReputation: average

ㅇ주요 수입대상국가: Italy, China

ㅇ연간 매출액: USD 0.4 M

ㅇ한국과의 교역 경험: 없음

ㅇ관심도 : small interest, already have stable business connections, therefore does not

want to enter into new business relations, but price list  and requested

10). TIENEX KFT.
  

ㅇAddress:H-1146 Budapest, Hermina u.29.

ㅇTel.: (361) 3832289

ㅇFax.: (361) 3832289

ㅇE-mail: n/a

ㅇAttn: Mr. Phung Van Tien (owner)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, distribution of textile fabrics

ㅇ설립연도: 1995
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ㅇ종업원수: 6

ㅇReputation: average

ㅇ주요 수입대상국가 : Far-East

ㅇ연간 매출액: USD 0.5 M

ㅇ한국과의 교역경험:있음

ㅇ관심도: average interest, price list + items description requested plus samples if

possible

11). BETEX RT.
  

ㅇAddress:H-1134 Budapest, Lehel u. 8.

ㅇTel.: (361) 320 8485

ㅇFax.:(361) 350 2539

ㅇE-mail: betex@mail.matav.hu

ㅇAttn: Mrs. Erkine Erika Kovacs  (product manager)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, wholesale, retail of textile fabrics (all kind)

ㅇ설립연도:1991

ㅇ종업원수: 90명

ㅇReputation: very good

ㅇ주요 수입대상국가: India, Taiwan, Pakistan, Korea

ㅇ연간 매출액: USD 3.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 있음

12) TEMAFORG KFT.
  

ㅇAddress:H-6090 Kunszentmiklos, Rakoczi ut  63.

ㅇTel.: (3676) 351022

ㅇFax.:(3676) 351951

ㅇE-mail: temaforg@mail.matav.hu

ㅇAttn: Mr. Tibor Laszlo  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, wholesale of all kinds of textile fabrics
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ㅇ설립연도: 1992

ㅇ종업원수: 60

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가: Germany, Poland, Slovakia, CR, Far-East

ㅇ연간 매출액: USD 2.5 M

ㅇ한국과의 교역경험:없음

13) TRICOTARS KFT.
  

ㅇAddress: H-1143 Budapest, Gizella u. 24-26.

ㅇTel.: (361) 251 8363

ㅇFax: (361) 252 9983

ㅇE-mail: tricotar@matavnet.hu

ㅇAttn: Mrs. Erzsebet  Majlath   (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items:import, export, wholesale of woven, knitted textiles

ㅇ설립연도:1995

ㅇ종업원수: 40

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상국가: Italy, France

ㅇ연간 매출액: USD 1.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

14) ANGYALBOR KFT.
  

ㅇAddress: H-8500 Papa, Kulso Veszpremi  t 65.

ㅇTel.: (3689) 316593

ㅇFax: (3689) 316593

ㅇE-mail: angyalbor@compunet.hu

ㅇAttn: Mr. Lajos Kiricsi  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items:import, export, wholesale of home and apparel textiles

ㅇ설립연도:1994
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ㅇ종업원수: 25

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Italy, Korea, Pakistan

ㅇ연간 매출액: USD 1.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 있음

ㅇ참고 사항 : 동업체는 한국제품 수입후 제품 하자를 문제삼아 대금 지불을

연기하거나 지불하지 않는등의 경험이 많음.

15)  MAYA RT.
  

ㅇAddress: H-1097 Budapest, Gubacsi ut 32.

ㅇTel.: (361) 347 2500

ㅇFax: (361) 280 1099, 280 6730

ㅇE-mail: textile@maya-fashion-print.hu

ㅇAttn: Ms. Maria Opoldusz  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, manufacturing of textiles and knitted
fabrics, printing of textiles

ㅇ설립연도: 1988

ㅇ종업원수: 150

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Germany, France, Far-East

ㅇ연간 매출액: USD 10.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

16)  TEREZVAROSI TEXTILKERESKEDELMI KFT.
  

ㅇAddress: H-1068 Budapest, Kiraly u. 54-60.

ㅇTel.: (361) 322 1000

ㅇFax: (361) 342 2767

ㅇE-mail:n/a

ㅇAttn: Mr. Laszlo Sarvari  (managing director)

Remarks
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ㅇLine of business / dealing items: import, wholesale of all kind of textiles

ㅇ설립연도:1989

ㅇ종업원수: 60

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Germany, Italy, France, Switzerland, Syria

ㅇ연간 매출액: USD 2.5M

ㅇ한국과의 교역 경험: 없음

17)  CSONGRADI KOTOTTARUGYAR RT.
  

ㅇAddress: H-6640 Csongrad, P.O.B.: 12

ㅇTel.: (3663) 483433

ㅇFax: (3663) 483583

ㅇE-mail: N/A

ㅇAttn: Mr. Sandor Soos  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, wholesale, mfg. of knitted, woven
fabrics

ㅇ설립연도:1989

ㅇ종업원수: 170

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Germany, Italy, Belgium

ㅇ연간 매출액: USD 2.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

18)  EURO-CONCEPT FOREIGN TRADING KFT.
  

ㅇAddress: H-1025 Budapest, Torokvesz  t 95-97.

ㅇTel.: (361) 325 5570

ㅇFax: (361) 325 5568

ㅇE-mail: euro-concept@interware.hu

ㅇAttn: Mrs. Gaborne Hevesi   (managing director)

Remarks
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ㅇLine of business / dealing items: import, export, distribution of textiles

ㅇ설립연도:1990

ㅇ종업원수: 3

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가:Italy, France, Austria, Far-East

ㅇ연간 매출액: USD 1.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

19)  KARNAK KFT.
  

ㅇAddress: H-6721 Szeged, Brusszeli krt. 10.

ㅇTel.: (3662) 426640

ㅇFax: (3662) 423447

ㅇE-mail: karnak@zenon.hu

ㅇAttn: Dr. Zsuzsa Nyari  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, wholesale of textiles

ㅇ설립연도:1990

ㅇ종업원수: 10

ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상 국가: Japan, Hong Kong, Taiwan, France, Italy,

 Germany

ㅇ연간 매출액:0.5 M

ㅇ한국과의 교역 경험: n.a.

20)  ROKKA KFT.
  

ㅇAddress: H-1135 Budapest, Petnehazy u. 86.

ㅇTel.: (361) 320 1455

ㅇFax: (361) 339 5642

ㅇE-mail: n/a

ㅇAttn: Mr. Gyula Dukony  (managing director)

Remarks
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ㅇLine of business / dealing items: import, mfg., distribution of textiles

ㅇ설립연도:1988

ㅇ종업원수: 30

ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상 국가: Italy, Far-East

ㅇ연간 매출액: USD 0.5 M

ㅇ한국과의 교역 경험: n.a.

21)  SZIVARVANY RT.
  

ㅇAddress: H-1074 Budapest, Rakoczi  t 50.

ㅇTel.: (361) 461 8040

ㅇFax: (361) 461 8044

ㅇE-mail: szivarvany@lsag.com

ㅇAttn: Mr. Peter Himber   (director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, distribution of textiles, apparel and shoes

ㅇ설립연도:1989

ㅇ종업원수: 250

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Germany, Italy, France, Austria, Spain

ㅇ연간 매출액: USD 10.0 M

ㅇ한국과의 교역경험:없음

22)  TEXTIL 2000 KFT.
  

ㅇAddress: H-9027 Gyor, Kando Kalman u. 6.

ㅇTel.: (3696) 324476, 519055

ㅇFax: (3696) 324476. 314108

ㅇE-mail:N/A

ㅇAttn: Mr. Kalman Zold  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, wholesale of
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Textiles

ㅇ설립연도:1992

ㅇ종업원수: 7

ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상 국가: Crotia, Slovakia, Bulgaria

ㅇ연간 매출액: USD 0.5 M

ㅇ한국과의 교역 경험: 없음

23)  ARANYORSO KFT.
  

ㅇAddress: H-8000 Szekesfehervar, Vertanu  t 11.

ㅇTel.: (3622) 321666

ㅇFax: (3622) 321666

ㅇE-mail:  aranyorso@matavnet.hu

ㅇAttn: Mr. Csaba Kellner   (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, wholesale  of textiles

ㅇ설립연도:1984

ㅇ종업원수: 5

ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상국가: Italy, Austria, Taiwan

ㅇ연간 매출액: USD 0.4 M

ㅇ한국과의 교역 경험: 없음

24)  EXCELLENT KFT.
  

ㅇAddress: H-9025 Gyor, Erkel F. u. 8.

ㅇTel.: (3696) 327690

ㅇFax: (3696) 327690

ㅇE-mail:n/a

ㅇAttn: Mr. Imre Balogh  (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, wholesale of textiles

ㅇ설립연도:1992
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ㅇ종업원수: 8

ㅇReputation: good

ㅇ주요 수입대상 국가: Slovakia, Croatia

ㅇ연간 매출액: USD 1.0 M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

25)  ARANY GYAPJU KFT.
  

ㅇAddress: H-1036 Budapest, Perc u. 7.

ㅇTel.: (361) 388 8940

ㅇFax: (361) 388 7967, 453 2988

ㅇE-mail:n/a

ㅇAttn: Mrs. Jozsefne Gyarmathy    (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, distribution of textiles

ㅇ설립연도:1989

ㅇ종업원수: 8

ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상국가: Austria, CR, Canada, Germany, Italy, Slovakia, GB

ㅇ연간 매출액: USD 0.3M

ㅇ한국과의 교역경험: 없음

26)  SIKER KFT.

 

ㅇAddress: H-6000 Kecskemet, Bodzai  u. 4.

ㅇTel.: (3676) 481595

ㅇFax: (3676) 484772

ㅇE-mail:N/A

ㅇAttn: Mr. Sandor Sinka    (managing director)

Remarks

ㅇLine of business / dealing items: import, export, wholesale of textiles

ㅇ설립연도: 1990

   ㅇ종업원수: 9
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ㅇReputation: medium

ㅇ주요 수입대상국가: Pakistan

ㅇ연간 매출액: USD 0.4M

ㅇ한국과의 교역경험:없음

  

<정보원> 1. Kopint-Datorg 통계

         2. 헝가리 상공부, 경공업처, Mr. Czieget Robert

         3. GFK Market research Institute

         4. Mathe Textil Ms. Annamaria Balogh (주요 수입상)

         5. Bonnytex Kft., Mr. Lajos Nemeth (주요 수입상)

         6. MIK Kft Ms Anna Maria(한국 교포 수입상)

- 끝 -
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동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(8) 우크라이나

제 8 편

우크라이나 폴리에스테르 및 니트직물 조사보

고

▣ 목 차

XXXVII. 시장개황

XXXVIII. 시장동향

XXXIX. 시장진출방안

XL. 참고사항

XLI. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 키예프 무역관 권용석
          현지직원: Mr. Vitaly Boiko

ㅇ 연락처:

▷ 전화: (38-044)235-8500
▷ 팩스: (38-044)490-3700
▷ E-Mail: kotraiev@gt.com.ua

Ⅰ. 시장개황
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가. 전반적인 시장여건

우크라이나는 2000년도에 독립(91년)이후 처음으로 플러스 경제성장(6%)를 기록
하였으며, 이러한 추세는 금년에도 지속되고 있다.  이와 같은 경제성장은 높은

산업생산성 증가(2000년 12.9%)에 기인하였으며, 대외 교역도 큰 폭으로 증가하고

있다.

즉, 우크라이나 경제는 일부의 우려와는 달리 본격적 성장괘도에 진입하였다고

할 수 있다.  현지화의 환율도 매우 안정적이며, 제반 거시경제지표도 긍정적으로

나타나고 있다.

금년도 1/4분기중 산업생산은 전년대비 17.4%의 높은 신장율을 보였는데, 전 산
업분야에 걸쳐 높은 성장세를 기록하였다. 특히 경공업분야는 27.4%로 높은 증가

율을 기록하였다.

전반적인 경기 호조세 유지에 따라 직물시장의 수요도 크게 증가될 전망이다.
우크라이나 국내 직물 생산업체들은 전체 수요의 10%이하 수준으로 충족하고 있
어 외국산 직물제품의 시장진출이 매우 활발한 편이다.

우크라이나 섬유직물산업은 독일 등 서유럽의 임가공 무역에 크게 의존되어 성장
하여 왔는데, 폴리에스텔 직물의 경우 수입액의 약 75%는 임가공 수출을 위한 수
입이다.

경기 상승에 따른 국내 직물 수요도 꾸준히 증가하고 있어 직물시장 진출전망은

매우 밝다고 할 수 있다.  폴리에스텔 직물의 경우 한국산 제품은 현지 바이어들

로부터 인기가 좋고 우수판 품질로서 인지도가 높은 편이다.

최근 미국과 일본의 경제 둔화추세가 우크라이나에 어떠한 영향을 미칠지는 아직

미지수이나 이들 국가보다는 러시아와의 의존도가 높은 우크라이나는 향후 2-3년
간 경기 상승추세가 지속될 전망이어서 우리 직물업계의 수출을 증대시킬 수 있
는 양호한 여건을 갖추고 있다고 할 수 있다.

나. 수요 및 생산동향

(1) 수요 동향
 

 우크라이나 통계청의 공식 통계자료에 의하면, 최근 3년간 우크라이나의 직물 수
요는 증가하는 추세에 있다.  지난해 폴리에스터 직물의 전체수요는 55,196천달러

규모로 전년대비 36.5%가 증가하였다.
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 그러나, 편물(HS 6001)의 경우는 매년 수요가 감소추세를 보이고 있는데, 지난해

에는 1999년 대비 22.4%가 감소한 5,238천불의 규모를 보여 주었다.
 

 반면, 메리야스편물(HS6002)의 경우는 매년 수요가 크게 증가하여 1999년도

12,768천불, 2000년도 18,755천불의 수요량을 나타내었다.
 

 (우크라이나 직물 수요량)    (단
위 : 천불, %)

 1999  2000
 품     목  1998

 수요금액  증감율  수요금액  증감율

 Polyester fabrics  36,352  40,447  11.3  55,196  36.5

 Knitted fabrics 6001  12,323  6,749  -45.2  5,238  -22.4

 Knitted fabrics 6002  11,589  12,768  10.2  18,755  46.9

 (자료원 : Ministry of Statistics, Ukraine)
 

 그러나, 우크라이나 통계청에서 공식 발표한 위의 자료에 의한 수요규모는 실제
수요를 정확하게 반영하고 있지 못하는 실정이다.  이 통계에는 우크라이나 직물

시장에서 큰 비중을 차지하고 있는 임가공 수출을 위한 직물 수입규모가 포함되

어 있지 않기 때문이다.
 

 우크라이나 의류제조업체(봉재공장)들은 외국업체와 임가공 수출계약을 체결하여

의류를 생산하고 있는데, 외국업체는 우크라이나 봉제공장에 의류제조용 원단(직
물), 실, 디자인과 액세서리 등을 공급하며, 우크라이나 봉재공장들은 외국업체가

제공한 재료를 이용하여 의류를 생산한 후 외국업체에 재수출하고 있다.
 

 임가공 부문에서의 폴리에스터 직물 수입자들이 차지하는 비중은 전체 시장의 약
75%를 차지할 정도로 높은 비중이다.
 

우크라이나 시장에서 판매되는 합성직물(폴리에스터직물) 및 반(半)합성직물(레이

온 혼합물 등)의 양은 매우 큰 편이다.  가장 큰 바이어를 접촉한 바에 의하면,
우크라이나에 가장 안정적인 수요를 보이고 있는 제품은 다음과 같다.
   - Titanic
   - Jersey
   - Twill
   - Nylon taffeta
   - Crepe koshibo
   - Crepe satin
   - Velvet Kabul.
 
 

(2) 생산 동향

우크라이나의 섬유직물 산업분야는 개인 및 기업을 망라하여 상당한 생산능력을

갖추고 있다고 할 수 있다.  섬유직물 산업은 Dnipropetrovsk, Donetsk, Kharkiv, Lviv
와 Kiev지역을 중심으로 발달되어 있는데, Zhytomer(10.2%), Kiev(9.0%), Luhansk
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(7.0%), Chernigiv(6.6%), Lviv(6.1%), Rivne(5.5%), Ivano-Frankovsk(5.0%) 지역에 소재

한 기업들의 생산활동이 활발한 편이다.

우크라이나의 년간 직물 생산능력은 면직물 610백만 평방미터, 모직물 78백만 평
방미터, 실크 208백만 평방미터에 달한다.

(우크라이나 직물 생산량)   (단위 : 백
만평방미터)

구  분 1990 1998 1999 2000(1-4)
Cotton 564.5 56.1 26.2 15.7
Wool 72.4 7.1 4.9 1.4
Silk 282.9 8.1 6.0 2.2
Flax 98.2 10.1 5.3 0.8

   ㅇ 폴리에스터 직물 년간 230만달러 생산

폴리에스터 직물(HS 5407)의 경우 우크라이나에는 현재 7개의 공장에서 생산하고

있으며, 편물(HS 6001, 6002)의 경우에는 2개의 공장에서 전문적으로 생산하고 있
다.

Lutsk silk kombinat와 Kharkiv silk & technical fabrics kombinat에서 폴리에스터 직물
(synthetic fabrics)를 생산하고 있으며, Kiev silk factory와 Cherkassy silk factory등에서

카무플라주 작업복용(camouflage fatigue) 인조섬유및 혼합섬유를 생산하고 있다.
또한 Odessa, Rivne factory와 Donetsk factory에서는 전문적인 용도의 직물을 생산하

고 있다.

우크라이나에서의 폴리에스터 직물의 년간 생산량은 230만 달러에 달하며, 이와

같은 수준은 최근 3년간 지속적으로 유지되었다는데, 일반적으로 폴리에스터 직
물 생산 공장의 가동율은 생산능력의 30-50%정도 수준을 유지하고 있다.

니트직물을 생산하고 있는 생산업체는 2개소가 있는데, 1개 공장은 키예프동부의

Kremenchug(factory of knitted fabrics)에 소재하고 있고, 다른 하나는 Gorlovka ( Altair
factory of knitted fabrics)에 소재하고 있다.

다른 니트웨어 공장은 44개로 스스로 니트직물을 생산하고 그것을 이용하여 니트
의류를 만들고 있다.  이들은 임가공형태로 니트직물을 수입하고 있다.

ㅇ 편물(HS 6001,6002) 년간 생산량 170만 달러

편물직물을 생산하고 있는 생산업체는 2개소가 있는데, 1개 공장은 키예프동부의

Kremenchug(factory of knitted fabrics)에 소재하고 있고, 다른 하나는 Gorlovka ( Altair
factory of knitted fabrics)에 소재하고 있다.

이들 2개의 편물 니트직물의 경우 2개 공장에서의 생산량은 1998년 170만달러,
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1999년 120만달러, 2000년 170만 달러를 기록하였다.

이외 약 44개의 니트웨어 공장에서 스스로 편물(니트직물)을 생산하고 이를 이용

하여 니트웨어를 만들고 있다.  이들 대부분은 임가공 형태로 니트직물을 수입

또는 생산하여 니트웨어를 만들어 수출하고 있는 실정이다.

ㅇ 금년에 생산량 증가 전망

지난 3년동안 우크라이나 직물공장에서의 신제품이나 새로운 제조과정이 개발되

지 못하였다.   그 이유는 생산설비의 합리화를 위해서는 자본이 많이 소요되는

데 그것을 할 수 있는 능력을 가지고 있는 기업들이 일부 대형기업을 제외하고는

사실상 없기 때문이다.

그러나, 금년부터는 Chernivtsi knitwear factory 등 일부 생산공장들이 은행으로부터

생산설비 합리화를 위한 자금을 지원(융자) 받았기 때문에 생산설비 합리화를 통
한 생산량 증가가 기대되고 있다.

사실상 우크라이나 기업들의 정확한 생산실적을 파악하는 것은 매우 어려운 실정

이나, 다음과 같은 요소들이 생산량에 영향을 미치는 요인이다.

첫 번째, 우크라이나의 국내 의류제조업체들의 국내산 직물 수요량인데, 대부분의

봉재공장은 현재 서구의 패션이나 표준에 부합하는 높은 기술수준의 장비를 사용
하고 있어 고품질의 직물을 원하고 있는 것이다.

그러나 우크라이나 국내 직물 생산업체들은 이러한 틈새시장을 커버할 수 있는
능력이 아주 미약한 수준이다.  즉, 국내업체가 생산하는 직물은 전문적인 용도

(예:작업복, camouflage fatigue등)에 있어서 적합한 품질과 가격경쟁력을 갖추고 있
다.

우크라이나에서 직물생산에 영향을 미치는 두 번째 요소는 수출물량의 증가이다.
지난 몇 년동안의 수출실적을 살펴보면, 우크라이나는 CIS 국가들에게 폴리에스

터 직물의 수출을 30%가량 증가시켰다. 그러나 편직물의 경우 1998년도의 러시아

외환위기 이후 수출물량이 4배가량 줄어들었다.

 

(3) 수출입 동향

(가) 폴리에스터 직물(HS 5407)
  

우크라이나의 지난해 폴리에스터 직물의 수입은 총 53,105천불로서 전년대비
37.2%로 크게 증가하였다.  1999년도에는 전년대비 11.2%가 증가하여 최근 3년간

계속 증가추세에 있다.

폴리에스터 직물시장에서 가장 높은 점유율을 기록한 국가는 독일로서 전체의

31.96%인 16,971천불 어치의 폴리에스터 직물이 독일로부터 수입되었다.   미국으
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로부터의 수입은 전년대비 84.90%나 크게 증가하여 총 6,505천불의 수입실적이

기록되었는데 미국산 폴리에스터 직물의 시장점유율은 12.25%를 기록하였다.

한국은 우크라이나 폴리에스터 직물시장에서 제3위의 시장점유율을 기록하고 있
는데, 2000년도에 우크라이나는 한국으로부터 3,810천불의 폴리에스터 직물을 수
입하였다.  지난해 한국산 폴리에스터 직물은 수입시장의 7.17%를 차지하였다.

지난해 폴리에스터 직물의 수입이 크게 증가한 주요 원인은 국내 시장에서의 수
요증가에도 기인하나 임가공 수출물량이 지난해 2배가량 증가하였기 때문이다.

임가공 수출이 크게 증가한 이유중의 하나는 유고에서의 전쟁이다.   유고 전쟁
이전까지 서유럽과 미국의 의류생산은 부분적으로 발칸국가에 임가공 형태로 생
산되었는데, 전쟁발발이후 서유럽(특히 독일)과 미국의 의류업체들이 우크라이나

로 생산기지를 많이 옮겼기 때문인 것으로 분석되는데 우크라이나로 의류 임가공

수입을 증가시킨 이유는 우크라이나의 저렴한 인건비 때문이다.

ㅇ 폴리에스터 직물 수입실적 (HS 5407)  (단위 : 천
불, %)

2000
국  별 1998 1999

수입액 증감율 점유율

Germany 13,636.29 14,205.79 16,971.20 19.47 31.96

USA 3,074.78 3,518.10 6,505.28 84.90 12.25

Korea 2,011.94 2,423.30 3,809.57 57.20 7.17

Italy 2,275.66 2,489.50 2,803.15 12.60 5.28

Taiwan 2,038.04 2,023.70 2,763.08 36.54 5.20

France 3,003.89 1,603.69 2.015.85 25.70 3.90

Netherlands 1,282.36 1,334.45 1,778.71 33.29 3.35

other 7,476.70 11,109.52 16,458.27 48.15 30.99

Total 34,799.66 38,708.05 53,105.11 37.20 100.00

(자료원 : Ministry of Statisctics, Ukraine)

폴리에스터 직물의 수출은 매우 미미한 실정이다.  2000년도에 우크라이나의 폴
리에스터 직물 수출은 194천불에 불과하였으며, 매년 감소하는 추세를 나타내고

있다.

러시아로의 수출이 53.28%인 103천불을 기록하여 가장 많은 실적을 기록하였고

다음으로 벨라루스, 독일 등으로 수출하였다.   그러나, 수출총액의 규모가 워낙

작기 때문에 수출동향을 분석하는 것은 큰 의미가 없다고 할 수 있다.

ㅇ 폴리에스터 직물 수출실적 (HS 5407)  (단위 : 천
불, %)

국  별 1998 1999 2000
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수출액 점유율

Russia 394.32 60.29   103.41 53.28

USA 85.04 103.87 Belarus  40.00 20.61

Hungary 94.88 32.30 Germany 16.85  8.68

Other 232.97 16.01     33.78 17.41

Total 807.21 212.47   194.06 100.00

(자료원 : Ministry of Statisctics, Ukraine)

(나) 편물 (HS 6001,6002)

우크라이나의 지난해 편물 수입은 총 22,841천달러로서 1999년의 18,685천불 대비

22.2%가 증가하였다.   독일로부터의 수입이 207.39%나 크게 증가한 8,979천불을

기록하였는데, 전체의 39.31% 비중을 점유하였다.  독일과 이태리로부터의 편직물

수입 증가는 니트웨어 임가공 수출이 늘어난 것이 주요 원인으로서, 유고 전쟁으

로 인한 서방 수입업체들의 수입선 전환이 그 이유중의 하나이다.

ㅇ 편직물 수입실적 (HS 6001, 6002)          (단위 : 천
불, %)

2000
국  별 1998 1999

수입액 증감율 점유율

Germany 3,645 2,921 8,979 207.39 39.31

Italy 1,526 1,442 2,020 40.08 8.84

Belarus 7,608 1,175 921 -21.62 4.03

Denmark 1,388 2,357 1,077 -54.31 4.72

Unidentified 3,040 5,890 France 2,054 n.a 8.99

Other 5,498 4,900 7,790 58.98 34.11

Total 22,705 18,685 22,841 22.24 100.00

(자료원 : Ministry of Statisctics, Ukraine)

지난해 편직물 수출은 전년대비 34.2% 증가한 541천불을 기록하였는데, 러시아로

의 수출이 전체의 89.93%인 486천불을 기록하여 가장 큰 실적을 보였다.  전체적

으로 수출금액이 미미한 수준이다.

ㅇ 편직물 수출실적 (HS 6001,6002)  (단위 : 천
불, %)

2000
국  별 1998 1999

수출액 비중

Russia 326 307 486 89.83

Slovakia 10 - Netherlands 36 6.65
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Hungary 5 - Moldova  5 0.92

Germany 11 - Romania  5 0.92

Belarus 125 16 - -

Latvia - 58 - -

Other 25 22 9 1.66

Total 502 403 541 100.00

(자료원 : Ministry of Statisctics, Ukraine)

Ⅱ. 시장동향

가. 경쟁동향

우크라이나 폴리에스텔직물의 년간 생산량은 230백만달러 정도로서 전체 시장수
요의 10%에도 미치지 못하는 실정으로서 국내시장에서의 경쟁은 외국 수입산이

치열한 경쟁을 벌이고 있는 형상이다.

가장 많은 시장점유를 보이고 있는 국가는 독일로서 수입시장의 31.96%의 점유율

을 기록하고 있는데,  독일, 이태리등 유럽국가와 미국으로부터 수입되는 거의 모
든 직물은 임가공으로 완제품의류를 생산하여 재수출하고 있다.  따라서, 실질적

인 내수용 직물시장에서는 한국산 폴리에스터가 가장 높은 경쟁력을 가지고 있다

고 분석된다.

한국산 폴리에스텔 직물은 가격경쟁력을 갖추고 있을 뿐만 아니라, 품질이 높고,
세련된 디자인 등을 구비하고 있어 바이어들에게 인기가 높은 편이다.  대부분의

바이어들은 한국의 폴리에스텔 직물과 혼방직물을 동시에 취급하고 있다.

우크라이나 통계청의 공식 수입통계에 기록되어 있지 않는 국가로서 터키, 중국,
UAE와 같은 국가들로부터의 직물수입도 상당한 비중을 차지하고 있다.  이들 국
가로부터 수입되는 직물은 임가공 형태의 수입이 아니라, 내수용으로 수입되고

있는데,  이들 국가로부터 수입되는 직물의 원산지가 한국인 경우가 매우 많다.

지난해 우크라이나 섬유시장 상황은 우리나라 수출업체에게는 불리한 요소가 많
았는데, 터키 이스탄불과 UAE 두바이에서 한국산 직물 제품이 덤핑가격으로 상
당히 유입됨으로서 한국업체의 직수출에 장애요인으로 작용하였다.

예를 들어, 두바이로부터의 CIF오뎃사 가격이 FOB부산 가격보다 더 낮은 경우가

발생하는 등 한국산 직물이 덤핑가격으로 많이 유입되었다.   이외에도 한국산
직물은 폴란드나 독일 등에 지사를 운영하고 있는 한국업체들에 의해 이들 국가
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로부터 수입되고 있는 물량도 상당한 수준이다.

한국업체들에게 우크라이나 직물시장 직수출 부문에서 불리하게 작용하는 문제는

딜리버리 문제이다.  만약 딜리버리 기간이 길어진다면 (경험에 비추어 때때로 2
개월 이상),  우크라이나 바이어들은 한국으로부터 직접 수입하지 않고,  2주일이

내 딜리버리가 가능한 터키, UAE, 독일, 폴란드 등으로부터 우회 수입하기를 선호
하고 있다.

한국 수출업체들이 직면하고 있는 또다른 문제는 대금 결제방법이다.  거의 모든
우크라이나 바이어들은 비록 도매상이라고 하더라도 선불지급이나 2개월이상 자
금이 묶이게 되는 L/C거래를 하지 않고 있는 것이다.

일반적으로 우크라이나 바이어들의 선불 지급비율은 10-30%이나 최대 50%까지

지불하는 바이어들도 있다.  이러한 바이어들은 대부분 딜리버리와 함께 잔금을

지불할 준비가 되어 있는 바이어들이다.    그런데,  터키, 아랍, 폴란드와 독일의

수출업체들은 30일 외상결재를 허용하는 경우가 많아 한국업체의 수출경쟁력이
약화되는 요인으로 작용하고 있다.

한국의 직물 수출업체들은 우크라이나 시장 진출에 매우 신중하여 큰 폭의 외상
결재조건을 좀처럼 수용하지 않아 현지 바이어들이 한국으로부터 직 수입하면서

이와 같은 대금결재 방법에서의 이점을 얻기란 매우 어려운 실정이다.

나. 가격 동향

앞에서 언급한 바와 같이 우크라이나 시장에는 수많은 직물제품이 진출해 있는데,
정확한 수입가격을 조사하기는 바이어들의 상거래 비밀사항에 속하기 때문에 매
우 어려운 실정이다.

일반적으로 우크라이나에서의 가격구조는 도매가격(wholesale price)이 수입가격보

다 약 5-10% 비싼 수준이다.   소매가격은 지역과 직물의 형태에 차이가 있으나

도매가격에서 다시 10-30% 정도의 차이가 난다

키예프에 소재한 대형 직물 바이어인 Textile-Contact을 접촉한 바에 의하면 이 회
사는 소매상과 봉재공장, 그리고 대형 양복점들과 거래를 하고 있는데, 한국산

polyester taffeta180의 경우 $.41,  polyester taffeta190 for $.42에 수입되고 있다.

다. 유통구조

직물의 유통구조는

① 수출업체 ⇒ 봉재공장으로 직접 수출

② 수출업체 ⇒ 도매상(또는 전문수입업체) ⇒ 중소형 소매상
③ 수출업체 ⇒ 중소형 소매상 과 같은 형태의 유통구조를 가지고 있다.
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① 봉재공장에 직접 판매(수출)하는 것은 가장 안전한 방법이다.  왜냐하면 봉재

공장들은 담보로서 사용될 수 있는 수많은 자산을 가지고 있기 때문이다.

봉재공장(수입업체)에서는 개략적인 물량과 정확한 직물의 품질 등, 그들이 필요

로 하는 수요량을 정확히 파악하고 있다.   만약, 봉재공장과 직접 거래를 한다면

매우 신뢰할 만한 파트너가 될 수 있는데, 이들은 한번 신뢰한 공급자를 좀처럼
교체하지 않기 때문이다.

그러나, 봉재공장과 직접 거래하는 것은 물량이 적고, 대금결재조건이 나쁘다는
문제점이 있다.  이들은 선불을 거의 할 수 없고 심지어 딜리버리후 90일까지의

외상지불을 지속적으로 요구하는 경향이 많기 때문이다.

② 도매상들에게 직접 수출하는 것은 가장 효과적인 수출방법이 될 수 있다. 도
매상들은 규모가 크기 때문에 컨테이너단위로 주문을 할 수 있는 능력과 함께 선
불을 지급할 수 있는 능력을 갖추고 있다.  그러나,  도매상들과 직접 수출계약을

하는 경우에 문제점이 없는 것은 아니다.  도매상들은 다른 공급자로부터 더 좋
은 조건을 제시받을 경우 공급자를 쉽게 바꾸는 경향이 있기 때문에 안정적이라

할 수 없다.

③ 중소 소매상들에게 판매하는 것은 비용이 많이 드는 단점이 있으나, 안정적이

며 안전한 방법이다.  중소 소매상들은 취급물량이 적어 소량 주문을 자주 하는

편이기 때문에 수출 채산성이 좋지 않은 것이다.

Ⅲ. 시장진출 방안
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가. 바이어 성향

우크라이나 바이어들의 한국산 직물에 대한 평가는 비교적 높은 편이다. 품질면

에서 세계적인 수준으로 평가하고 있으며, 품질대비 가격경쟁력을 갖추고 있다는

평으로서 한국산 폴리에스텔 직물에 대한 수요가 비교적 많은 편이다.

우크라이나 바이어들의 주요 특징은 대부분이 영세하다는데 있다.  일부 대형 바
이어들을 제외하고는 규모가 영세하여 취급하는 물량이 적고 따라서 소량오더와

자금회전을 위한 단기 딜리버리를 요구하고 있다.

현지에서 물류창고를 보유하고 있는 대규모 바이들과는 달리 영세 바이어들은 신
속히 물품을 수입하여 판매하고자 하며, 주문량도 매우 적은 편이다.  이러한 특
징이 우리 기업의 시장개척활동에 장애요인으로 작용하는 애로점 중의 하나이다.

또한 우크라이나 바이어들의 특징중의 하나는 수입관세 및 부가세 등 각종 세금

회피의 목적으로 언버밸류 방식의 거래가 보편화되어 있는 점이다.  언더밸류방
식의 거래는 CIS 및 동구권 국가에 이미 보편화되어 있어 잘 알려져 있다.

물론, 언더밸류방식이 보편화된 이유는 세금을 적게 낼려는 의도인 것은 두말할

필요도 없다.   지난해 폴리에스터 직물에 대한 우크라이나와 우리나라와의 수출

입실적을 살펴보면 심한 불일치가 있음을 발견할 수 있다.

 (예 : 2000 년 HS 5407 통계)
- 우크라이나 통계청 수입통계 : 대한국 수입  3,809 천불

- 한국 관세청 수출통계 : 대우크라이나 수출 20,373 천불

이와 같이 16,564 천불만큼 많은 차이를 보여주고 있는 이유는 통계기준의 차이

(FOB, CIF 등)도 있으나, 가장 큰 이유는 언더밸류에 의한 이중계약에 기인한 것
이다.

즉, 우크라이나 바이어들이 수입관세 및 부가세, 물품세 등을 회피하기 위하여 수
입계약금액을 실제보다 훨씬 낮은 금액으로 이중계약서를 작성하여 통관하기 때
문이다.    이러한 것은 현지 바이어들의 주요 특징중의 하나로서 수출계약시 주
의가 필요한 부분이다.

ㅇ참고 : 직물류 수출현황

1998 1999 2000
Code 품목

금액 증가율 금액 증가율 금액 증가율

HS Code 에 의한 분류
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5407 합성장섬유사의 직물 5,743 24.5 12,940 125.3 20,373 57.4

5903 플라스틱을 침투한
방직용섬유의 직물류 461 -36.6 1,065 131.3 4,454 318.2

6001 파일편물 337 294.1 1,695 402.2 514 -69.7

6002 기타메리야스편물
또는 뜨개질편물 364 1552.5 2,469 578.2 3,278 32.8

 MTI code 에 의한 분류

4342 폴리에스텔 직물 4,675 41.5 11,797 152.4 19,923 68.9
4399 기타의 직물 580 -20.4 1,799 210.0 6,069 237.5

4360 편직물 702 551.6 4,164 493.5 3,793 -8.9

4359 재생단섬유직물 1 -95.6 334 30369 760 127.7
4352 나일론직물 240 11.9 129 -46.4 518 303

4341 기타합성단섬유직물 1,068 -18.4 1,133 6.1 441 -61.1

4351 폴리에스텔합성단직물 146 -82.9 0 - 246 -

기타 276 - 333 20.7 307 -7.8

43 직물 계 7,688 12.0 19,689 156.1 32,057 62.8
(자료원 : KOTIS 한국무역통계)

이중계약서 작성에 따른 실제계약금액과의 차액은 사이프러스와 같은 Offshore 국
가(조세피난지역)나 제 3 국의 자금관리회사를 통해 송금이 이루어지고 있는 사실
은 우크라이나의 외국인 직접투자국가 순위에서 미국 다음으로 사이프러스가 2
위를 차지하고 있는 것을 보면 알 수 있다.

나. 결제조건 및 상관습

ㅇ L/C 기피,  D/A 거래 및 분할결제 관행

우크라이나의 은행들은 국제신용도가 낮다.  우크라이나에는 법적으로 신용장 거
래가 공식화되어 있으나,  낮은 국제신용도로 인해 신용장 개설시 서방은행의 보
증수수료와 예치금 등 금융비용이 과다하게 발생되고 2 개월이상의 자금이 묶이

기 때문에 수입자들이 이를 기피하고 있다.  또한, 모든 국제금융거래는 세무당국
의 사전 허가를 요하기 때문에 정보노출을 꺼리는 우크라이나 기업들이 신용장

방식 거래를 좋아하지 않고 있다.

일부 신용장방식의 거래를 하는 대기업들을 제외한 약 90%이상의 수입업체가 소
규모 영세업체로서 이들은 대부분 계약금액 일부를 T/T로 선불하고, 잔금은 후불

로 결제하는 방식을 선호하고 있다.  심지어는 물품대금을 현지에서 판매한 후
수입대금을 지불하는 100%외상 거래(Credit base)를 요구하는 바이어들도 있다.

직물 바이어의 경우 L/C 거래로 수입하는 경우는 거의 찾아볼 수 없다.  가장 큰
규모로 수입하는 수입상의 경우에는 컨테이너 단위로 물품을 수입하는등 자금력

도 보유하고 있으나, 이들 대부분은 일부를 선불로 지급하고 잔금은 물건 인도후
지불하는 방식이 보편화 되어 있는 실정이다.
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그러나, 소규모 바이어들의 경우에는 비교적 선불 비중이 높은 편이다.

러시아와 마찬가지로 우크라이나의 경우에도  선진국의 거래기법이 일반화되어

있지 않아 리스크가 매우 높은 편에 속한다.  이러한 점이 시장진출에 가장 큰
애로요인중의 하나로 지적되고 있는데,  거래성약을 위해서는 현지 바이어들의

성향과 관습을 잘 이해하여 이를 적극적으로 수용하는 유연한 자세가 필요하다고
전문가들은 지적하고 있다.

ㅇ 바이어의 상거래 특징

위와 같은 바이어 성향이나 대금결 재방법 등 이외에도 우크라이나 바이어들의
특징을 이해할 필요가 있다.   먼저, 인콰이어리에 대해 회신을 잘 하지 않는다.
바이어들이 한국업체로부터 인콰이어리를 받고 관심이 없을 경우는 말할 것도 없
고, 다소의 관심이 있더라도 급하지 않은 것은 회신을 잘 하지 않는다.  키예프무

역관에서 조사할 때에는 한국업체와의 거래에 상당한 관심을 표명한 바이어조차

막상 한국업체로부터 인콰이어리를 받고서도 회신을 하지 않는 경향이 많은 편이
다.  관심없는 경우에도 친절히 회신해 주는 선진국 바이어들과는 다른 것이다.

둘째, 우크라이나 바이어들은 한국의 제조업체와 직접 거래하기를 원한다. 이는
중간의 무역업체와 거래할 경우 발생되는 중개비용을 줄이려 하기 때문이다.

셋째, 서두르지 않고 동작이 느린 편이다.  구 소련연방시절의 폐쇄적이고 보수적
인 관습이 다소 개선되고 있으나 아직도 이러한 성향이 사라지지 않고 있다.  신
규 거래관계를 추진하는데 절대 서두르지 않고 느긋하다.  모든 면에서 급한 우
리기업들로서는 답답하기 그지 없는 태도를 보이고 있다.

넷째, 영어를 못하면서도 무역업에 종사하는 업체들이 많다. 영어로 레터를 쓸 순
있어도 말을 하지 못하는 경우가 종종 있어 한국과의 거래관계에 있어서 커다란

장애요소로 작용하고 있다.

다섯째, 교신상의 어려움이 많다.  현지의 많은 업체들이 전화와 팩스를 겸용으로

사용하고 있다.  우크라이나는 통신시스템이 낙후되어 있고, 신규 전화를 설치하

고 유지하는데 비용이 많이 들기 때문에  통신비용을 줄이려는 의도에서 큰 기업
에서조차 팩스 전용으로 사용하는 경우가 많지 않은 편이다.
최근에는 급격히 증가하고 있는 추세에 있지만 아직도 인터넷은 걸음마 단계를

벗어나지 못하고 있어 이메일 주소를 보유하고 있지 않는 업체들이 많다.

여섯째, 정보노출을 두려워 한다.  우크라이나 업체들은 공개되어 있다고 할 수
있는 정보라도 제공하기를 꺼려한다.  예를 들면, 설립년도나 종업원수, 수출입금

액 또는 생산량 정보 등은 좀처럼 가르켜 주지 않는다.  이는 세무당국에 노출되

어 세무조사를 받는 것을 두려워하기 때문이다.  우크라이나 사람들은 아직도 세
무경찰이나 교통경찰, 공무원, 정치인 등 소위 권력층에 종사하는 사람들을 매우

두려워하고 있다.  최근의 여론 조사에 의하면, 권력층과의 인맥여부가 취직의 최
우선 조건으로 나타난 것이 이를 뒷받침하고 있다.
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일곱째, 계약을 이행하는데 책임감이 없는 경우가 많다.  사기꾼은 많지 않지만

그러나, 조심해야 한다.  바이어가 계약을 맺고 정상적으로 이행을 하다가도 대금

지불을 하지 않거나 지연시키는 경우가 종종 발생되는데 실제 이유를 확인해 보
면, 대부분이 현지에서 판매한 물품대금의 수령이 제때에 되지 않아 자금이 부족

한 때문이다.  특히, 정부에 납품한 수입물품 대금을 정부예산부족으로 장기간 받
지 못하는 사례들이 많아 바이어가 곤혹을 당하고 있는 경우가 많다.  그러나, 조
금이나마 여력이 생기면 미결제 대금을 갚으려고 하는 경향을 보이고 있어 처음

부터 작정하고 사기를 치는 업체들은 드문 편이다.  그러나, 어떠한 경우에든 조
심을 해야하는 것은 당연하다.

다. 진출시 유의사항

이와 같은 독특한 비즈니스 관행으로 인해 우크라이나 바이어와 거래시 유의해야

할 점이 많다.

먼저, 최초 거래시부터 D/A 거래는 금하는 것이 좋다. L/C 거래가 어려운 현지 관
행상 분할결제나 외상거래를 무조건 회피할 수는 없으나 처음에는 현금거래를 하
는 것이 좋다.  여러번 거래를 하다보면 바이어의 신용도를 알 수 있고, 그때 가
서 D/A 거래 수용여부를 고려하고, 가능하면 위험을 줄이는 것이 좋다

둘째, 서류는 확실하게 챙겨야 한다.  바이어와의 분쟁 발생시 가장 중요한 것은

근거서류를 확보여부라고 해도 과언이 아니다.  계약서의 날짜, 유효기간, 오타여
부 등 관련서류에 기재된 내용은 꼼꼼히 확인해야 한다.  또한, 이중계약을 요구

하더라도 향후의 분쟁발생에 대비하여 모든 근거서류를 확보해 놓는 것이 좋다.
물론, 바이어의 서명과 직인이 찍힌 원본서류를 챙겨야 함은 물론이다.   처음에

말로만 믿고 서류를 대충 꾸며 거래를 하다가 분쟁이 발생될 경우에는 낭패를 당
하기 쉽기 때문이다.

셋째, 우크라이나 바이어와 상담시 선결사항은 결재능력을 파악하는 것이다. 무역

에 대한 경험, 대금결제방식 등을 신중히 타진한 후 결제능력이 있다고 판단이
된 경우에 본격적인 상담을 실시하는 것이 좋다

우크라이나 시장에 깊이 진출하고자 하는 한국업체는 적절한 우크라이나 파트너

를 찾는 것이 가장 효과적인 진출방법인데,  보세창고를 소유하고 소비자들의 소
규모 오더를 충분히 커버할 수 있는 적정 거래선을 발굴하는 것이다.

영세한 바이어들과 거래하는 것은 거래성약은 가능하다고 하더라도 채산성이 맞
지 않다.  대부분의 영세 바이어들은 규모가 적어 20피트컨테이너 단위로 수입을

할 능력이 부족하기 때문에 도매창고로부터 직물을 직접 구매하고 있는데, 딜리

버리가 신속하기 때문에 선호하고 있다. 통관에 대한 책임이나, 현지화로 지불할
수 있는 이점 등 품질,가격 이외의 구매력을 유인할 수 있는 요인들이 있기 때문

이다.
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Ⅳ. 참고사항

가. 수입관세 및 내국세

ㅇ 수입관세

우크라이나의 직물 수입관세는 유럽과 미국으로부터의 섬유제품 쿼터와 밀접한

관계가 있는데,  섬유직물에 대한 수입관세는 쿼터량과 관련하여 매년 하향 조정
되고 있는 추세이며, 현재의 수입관세는 다음과 같다.

-  HS 5407 - 5% of the declared value
-  HS 6001 - 15% of the declared value

      -  HS 6002 - 10% of the declared value

ㅇ 부가세 : 20%

나. 수입규제

우크라이나에서 직물에 대한 관세이외의 수입규제사항은 없다.  다만, EU에서는

우크라이나가 EU산 섬유제품 수입관세 인하에 관한 EU와의 합의사항을 금년 2
월23일 이행함(직물 및 섬유제품 수입관세 인하조치)에 따라 금년 3월26일 우크

라이나산 의류 및 섬유제품에 대한 수입쿼터를 대폭 상향 조정하여 사실상의 쿼
터제를 폐지하였다.

EU와 우크라이나간 섬유 및 의류제품의 무역에 관한 협약조건(2000.12.19)에 의거

우크라이나는 WTO에서의 EU의 관세인하 일정에 맞추어 EU산 섬유 및 의류제품
에 대하여 2001년부터 2004년간 최고 수입관세율을 조정할 계획이다.

Ⅴ. 바이어 리스트

1. Dana Sewing Factory

Address: 58, Hlybochitskaya str., 04050, Ukraine
Tel.: (380-44) 417 32 30
Fax: (380-44) 417 66 79, 417 32 71
Tel./fax: (380-44) 417 6183 (Commercial Department)
E-mail:
Contact: Sergey Y. Mina, Commercial Director tel. 461 9594
Director: Katerina O. Bozhuk
Year: 1978
No. of employees: 750
Activity:  manufacture of the overcoats   coats, raincoats, rain jackets.
Volume of production as for 2000 is: 300 ths. pieces for approximate 18000 ths. Hryvnas.
Main import countries: The Co. imports fabrics from Italy, the Republic of Korea
Annual import amount: N/A
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Annual turnover: N/A
Note: As the company imports from the Republic of Korea PE fabrics for overcoats,
so the best purchasing season is the beginning of winter to manufacture the spring
collection and summer for manufacturing autumn

2. TEXTIL-CONTACT

Address: 3-A, Serafimovicha Str., of.10 02152, Kiev, Ukraine
Tel./fax: (38044) 5534803, 5534503
E-mail:
Director: Aleksandr Benyaminovich Sokolovskiy
Contact person: Mikhail Pavlovich Dmitryuk, Fabrics Department Manager
Year: 1995
No. of employees: 340
Activity: importer
Main countries: Italy, Germany, Canada, Taiwan, the Republic of Korea, China, Turkey,
Uzbekistan, Byelorussia
Annual import amount: around USA $ 5 million
Annual turnover: N/A
Note: Co. is very interested in cotton fabrics

  
3. STYLE

Address: 87-B, Vatutina Av., Lugansk, 91040, Ukraine
Tel.: (38-0642) 551382
Fax: (38-0642) 553222
E-mail:
Director: Mr. Yuriy Ivanov
Contact person: Mr. Vitaliy Vitalievich
Year: 1993
No. of employees: 2500
Activity: manufacture of the clothing for ladies
Main countries: Italy, Germany
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Volume of production: 1 million pieces
Note: company is mostly interested in T/C fabrics, CVC fabrics, cotton, ladies fabrics. Co.
has no experience in working with Korea, but met with Korean textile companies at the
exhibition in Moscow. The main problem for starting cooperation was the minimal volume
of import. Ukrainian Co. would like to start from the 50 meters but increase the import
volume they like the fabrics and garments made of Korean fabrics

  
4. ZHELAN'

Address: 43, Zhilyanskaya, Kiev, 01033, Ukraine
Tel.: (38-044) 220 4022
Tel./fax: (38-044) 220 8527
E-mail:

Director: Mr. Mikhail Voronin
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Contact person: Mr. Anatoliy Konstantinovich
Year: 1987
No. of employees: 2000
Activity: manufacture of the clothing for men
Main countries: USA, Canada, Italy. India, the Republic of Korea
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note: nylon taffeta, gentlemen fabrics for suits. Also the main problem is the minimal
volume of import

5. Wholesale warehouse of sewing goods and accessories

Address: 212, Borschagovskaya St, Kiev, 03058, Ukriane
Tel. (38-044)
Tel./fax: (38-044) 457 9911
E-mail:
Director: Mrs. Irina Shalimova
Contact person: Mrs. Irina Shalimova
Year: 1995
No. of employees: 20
Activity:  wholesaler
Main countries: Poland, Germany, Turkey
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note: Co. is interested in nylon, cotton, T/C fabrics, CVC fabrics mostly for uniforms and
for bed-linen. Also company is interested in accessories for sewing goods (threads,
buttons). Wants to get information about price, assortment and if they like the fabrics
ready to import big volumes

6. Lastivka

Address: 8, Illinskaya St., 04070 Kiev Ukraine
Tel. (38-044) 463-7667
Tel./fax:       463-7664
E-mail: N/A
Director: Ella Churenova
Contact person: Ella Churenova
Year: 1946
No. of employees: 2000
Activity:  sewing factory
Main countries: Italy, Germany, USA
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note:  They are involved in the tolling schemes but nevertheless they also sew cloths for
the Ukrainian market and successfully sell it in their own retail network. They are
acknowledged on the Korean fabrics very much (they even visited Korea with trade
mission) and want to cooperate with Korean exporter. Negative side is they can not afford
prepayment and ask for payment delay.
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7.  Simozh

Address: 2, Gospitalna St., 01023 Kiev Ukraine
Tel. (38-044) 235-9407
Tel./fax:       235-9406

E-mail: simozh@gu.kiev.ua
Director: Oleg Syngaevskiy
Contact person: Tatyana Tenygina
Year: 1995
No. of employees: 120
Activity:  wholesaler of curtain fabrics   also involved in curtains and blinds production
Main countries:  Korea
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note: This company is specialized in curtain fabrics import but they co-operate with Korea
very actively (in the end of January they just get back from business trip). They quite
interested to meet more suppliers. Partial prepayment is possible, but not easy to negotiate.

8. Texty Ltd

Address: 43/11, Moskovskaya St., 01015 Kiev Ukraine
Tel. (38-044) 573-9727
Tel./fax:        573-9588
E-mail: texty@texty.kiev.ua
Director: Sergei Shcherbina
Contact person: Sergei Belanenko
Year: 1995
No. of employees:  80
Activity:  wholesaler of upholstery, furniture fabrics, garment fabrics & accessories
Main countries: Turkey, China, Korea
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note:  They are also visited Korea with trade mission and have fruitful cooperation now.
Their interest is in upholstery and apparel fabrics. They want to pay upon delivery.

9. Savva Chemical Textile

Address: 5, Sklyarenko St., 04073 Kiev Ukraine
Tel. (38-044) 463-9463
Tel./fax:       463-9460
E-mail: savva@gu.kiev.ua
Director: Yuri Kovalenko
Contact person: Yuri Kovalenko

Year: 1994
No. of employees: 350
Activity:  wholesaler of the wide assortment of synthetic and semi-synthetic fabrics
(mostly for the working cloths and uniforms)
Main countries: CIS countries
Annual import amount: N/A
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Annual turnover: N/A
Note:  they can afford partial prepayment. The problem is to find appropriate Korean
exporter with competitive prices. They met Korean exporter previously and were
disappointed with high prices.

10.  Kiyanka – Vizard

Address: 30, Vasilkovskaya St., 03022 Kiev Ukraine
Tel. (38-044) 252 7115
Tel./fax:       252-7007
E-mail: n/a
Director: Nadezhda Shumyakova
Contact person: Nadezhda Shumyakova
Year: 1950
No. of employees: 2300
Activity:  knitwear factory
Main countries: France, Italy, Germany, Turkey
Annual import amount: N/A
Annual turnover: N/A
Note:  They are biggest producers of the knitwear in Ukraine. They exist from 1950

and have very good relations with Ukrainian trading network. Now the amount of their

sales is quite stable. They use their own knitted fabrics but also agreed to look at the

Korean proposals. They are also interested in decoration elements.

- 끝 -
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동구 ·CIS 섬유직물 시장 조사보고서(9) 우즈베키스탄

제 9 편

우즈베키스탄 폴리에스테르 및 니트직물 조사

보고

▣ 목 차

XLII. 우즈베키스탄 경제동향

XLIII. 시장개황

XLIV. 시장동향

XLV. 시장진출방안

XLVI. 참고사항

XLVII. 바이어리스트

ㅇ 조사자: KOTRA 타쉬켄트 무역관 서정학
                    현지직원:  Mr. Alexandre Lomanenko

ㅇ 연락처:

▷ 전화: (998 - 71) 120  - 6734
▷ 팩스: (998 – 71) 120 - 6735
▷ E-Mail: kotra@kotra.doslink.net

Ⅰ. 우즈벡 경제동향

우즈베키스탄은  현재  주요  외화수입원인 면화 작황부진과 국제가  하락 , 그리고 금, 구리 등 비철금



212

속의 국제가격  하락으로 심각한  외환부족  현상을  겪고 있다.

이에 따라 환율구조도 매우 복잡해 4.2 일  현재  1 달러당 공식환율은 339.45 soum, 은행환율은

785.57soum, 암시장환율은  910soum으로 현재 상황에서는  정상적인  무역활동이  매우   어려운  실정

이다.

이에따라  정부의 정책적인  수입을 제외한  일반수입상의 대한 수입대금   결제용  외화의 배정은 거

의 중단되어 있는 상태로  L/C 개설 또는  T/T 송금은 설탕, 밀가루, 식용유  등 기본  식품  등 극히 일

부에 한정되어  있다 .

우즈벡 정부는  금년  상반기중으로 환전자유화와  환율단일화를 단행하겠다고  밝힌바 있지만 정치적

문제 등이 복잡하게  얽혀  있고  이미 시기를 연기한바 있어 실시여부는 불투명 한 상황이다 .

한편 우즈벡의 외환자유화를  지속적으로 요구하고 있는  IMF의   타슈켄트 사무소도 우즈벡 정부

가 가시적인  정책의 시행을 미루자     4.15 일까지 철수할 계획이라고 발표하였다 .

종합적으로 보면 우즈벡 정부는  금년중 부분적인 환율단일화 조치 등은  취할 것으로  전망되지만

대외무역과 외국인투자의  획기적인  증대를  가져올  수  있는 환전자유화(IMF 8 조국  가입)나 완전

한 환율단일화를 시행할 가능성은 적어서  우리나라  기업들의 수출이나 투자진출도 크게  늘기는

힘든 상황이다.

Ⅱ. 시장개황

가. 전반적인  시장여건

상기한 바와 같은 외환부족의 심화 및 무역구조의 왜곡으로 인해 직물류의  수입은 2000 년에 들러

서 크게  감소하였음 . 이는 단체복 생산위주로  발전되어온  우즈벡의 의복산업이 구소련의 분리로

인한 시장의 상실, 국내  산업의 전체적인 침체에 따른 내부 수요의  감소 ,  생산시설의 낙후 및 교

체 부진  등을  외환부족이외의 이유로  들  수 있음.

나. 수요 및  생산동향

우즈벡내  폴리에스터  직물의 생산의 전무하고 니트직물의 경우에는  품질은  조악하지만  면제

품 니트직물은  연간  400 내지 500 톤이 생산되고 있다.

현지전문가들의  분석에 따르면 폴리에스터  직물의 연간 수요는 3.3-4.4 백만  야드  정도인데 전

량을 수입에 의해 충당하고 있고 니트직물의 수요는  연간  600 내지 700 톤  수준이라고  하는데

국내 생산분을  제외한 연간 200 톤 정도가 수입되고  있다고 분석되고  있다 .
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다. 수출입 동향

우즈베키스탄내  공식적으로  수입되는 직물류는 아래의  수출입통계와 같은데 이는 우즈벡내에

서 L/C 가  개설되거나 구상무역  형식으로 수입되어 통계국에  등록된 것만을 집계한  것이다.

이에 따라 전술한 직물류  수입상들의  분석이 맞는다면 상당부분이 정식 통관절차를 거치지 않

고 수입되어 통계국에 집계되지  않았는데  집계되지 않은 수입실적의 대부분은 “보따리무역

상”들이 반입한  것임을 알  수 있다.

<우즈벡의 풀리에스터 직물류(5407) 수출입 실적 (1998-2000)>

     

         (단위 :  US 천불)

           1998         1999           2000폴리에스터직물

(HS 5407)   Export  Import  Export   Import Export Import

Totally        2

8.0

   1159.5    54.1   5695.2    640.0 3413.6

China        4

3.1

  1357.2  1280.9

Taipei         

1.0

Germany         

1.2

        

5.8

Hongking       76.

2

India         

8.9

          4

.2

Iran      14.

8

      13.

3

      1.5     209.4       91

.9

Korea     264.7   1492.5     748.

2

Pakistan       98.

0

    272.1     166.

5

Russia      3.0       57.

7

    16.8       43.

4

     7.2       32

.2

Syria         

8.3

       6.

8

       4

.2

Tajikistan      1.2            581.7
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6.4

U. A. E.     515.3      6.9   2094.0      37.

0

    854.

0

Turkey      9.0      65.4       69.

8

      41

.1

Afghanistan    29.8

Bulgaria         

0.1

       0

.2

Byelorussia         

1.6

France       19.

0

     33.

2

Hungary         

3.6

Italy         

3.9

       5

.3

North Korea       21.

1

Kyrgyzstan         

6.1

     14.

1

Lithuania        3

1.5

     53.

2

Netherlands        5

7.3

Marian Islands

(USA)

       5

.9

Thailand       92

.6

   자료원 : 대외경제성 통계국

         <우즈벡의 니트 직물류(6001) 수출입 실적 (1998-2000)>

                                                                                                                  

(단위 :US 천불)

           1998            1999 2000니트직물

(HS 6001) Export  Import  Export  Import Export Impor t

Total   543.8    570.4   94.1 6,320.8 101.5 4,363.2

Austria      69.3
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Byelorussia 40.9     17.7   177.5   123.7

China       2.

3

 5,450  3,712.1

Germany    100.0        22

.1

Iran       4.9      25.

7

        9

.4

      34.

8

Kazakhstan      30.

0

      39.

3

Latvia      22.

5

      32.

7

Lithuania       9.4

Russia       0.1      35.

9

     2.7          

4.4

Thailand     40.9

U.A.E.   447.6    267.0      24.3        14

.3

Afghanistan    91.4

Korea     25.2       29.

9

Turkey     57.7      204.

1

Turkmenistan   482.6      21.8

India     0.5

Italia        8.

5

Kyrgyzstan    101.0

Syria      12.1

* 자료원  : 대외경제성 통계국

<우즈벡의 니트 직물류(6002) 수출입 실적 (1998-2000)>

                                                                                                           

(단위:US 천불)

           1998           1999    2000니트직물

(HS 5407) Export Import Export Import Export Import

  Total  813.7 359.9 213.9 984.1  74   1,693.1

China       8.

1

    441.9        0

.2

     339.6
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Georgia       6.

3

Germany     10.6        1.3

Iran      2.6     64.9    130.7    96.8

Korea     22.9      60.2   279.7

Russia  587.6     96.4   191.1        1.0      0.2       0.4

Syria     73.8      57.0     97.8

U.A.E.  220.4     54.7    22.8      98.3     72.1   386.5

Turkey     21.6         70.8

Turkmenistan      3.1       0.

6

    191.4   397.0

Malaysia         2.

3

Italia     24.5

Malta       1.

5

   자료원 : 대외경제성 통계국

Ⅲ. 시장동향

가. 경쟁동향

상기 도표에서도 알 수 있듯이 우즈벡의 직물시장은 중국이 가장  많은  물량을  공급하고 있고

한국은 폴리에스터  직물류는  2 위 , 니트(6002 류)는  4 위를 차지하고 있는데  실제로는  UAE에서

수입되는  물량의 상당부분이  한국산으로서 중국제품과  치열한  경합을 하고  있다.

시장의 주도권을 장악하고 있는  중국의 경우에는 중국인들이 직접 트럭으로 직물류를 운송하여

일정 지역에  “중국바자”라는 시장을 형성하여 직물류만을 도매판매하고 있는데  가격이 매우  싸

현지인들의 인기를  끌고 있다.

중국상인들은 물품의 직접 판매후 대금을  회수하여  암시장에서 환전후 다시 중국에서 물품을

반입하는  수법으로  시장을 넓혀가고 있다 .

나. 가격동향
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전술한 중국상인들은  중국제품이라하더라도 원가이하로  여겨지는 가격에  상품을 팔고있는데 전문

가들에 의하면  대부분이 중국의  직물공장이나 의복공장에서  비공식적으로 반출되는  물량이 많기

때문이라고 한다.

한국제품은 중국제품보다는  고급제품이  수입되고  있고  상당부분이  두바이 등지에서  우회  수출되

고 있는데 이는 두바이에서의 구입가격이  국내  구입가격보다 싸기 때문이라고도 하고 디자인  등

이 우즈벡인들이 선호하는  제품이 많기 때문이라고 한다.

또한 다품종 소량 구매를  원하는 우즈벡  수입상들의  구매패턴상  공장에서 독자적인 디자인의  제

품을 주문하기는 어렵고 시장 등지에서 기성품내지는  재고품을 구입하고 있기 때문으로도 분석할

수 있다 .

다. 유통구조

우즈벡의  직물류 유통구조는 크게 세가지로 나눌 수  있는데 첫째는 대규모  국영  의복공장들인데

이들은 정식으로 정부의 환전을  받아  직물류를  수입하는데  최근에는 영업규모가 축소되고 정부가

환전에 거의 응해주지 않아 수입량은  계속 줄고 있다.

두번째는  민간  봉제기업들인데 이들은  전혀 환전이 않되 해외구좌나 암시장  환전을 통해 직물류

를 수입하고 있으나  이들  역시도 의류 소비시장의 위축으로 인해 수입량은  지속감소하고 있다.

세번째는  “보따리 무역상”으로 이들은 무역업  등록은 되어있고  사업자 등록이  되어있지 않은 미

등록 개인 무역상을  말하는데 우즈벡  정부는 이들에  대해  1 인당 5 천불 미만의  물품  반입에 대해

서는 간이 통관절차를 적용하고  있고  계좌이체를 통한 판매 및  매출액의 지정계좌 입금 등  등록된

기업의 경우 적용되는 거래되는  방식을 면제해  주고  있다 .

보따리무역상들은 물품을 반입한  이후에는  대부분이 서로 연계된  소매상들에게 수수료 방식의  위

탁판매를  실시하는게  보통인데 이는 소매상들의  자금력이 취약하고 점포를 두고 영업하는 경우가

없고 일반 가정이나(우즈벡에서는 상당부분의 의복을  집에  만들어서 입음) 소규모 자영 봉제공장

을 방문하여 판매하기 때문이다 .

Ⅳ. 시장진출방안

가. 바이어 성향 : 상기 “2”항 및 “3”항 참조
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나. 결제조건  및 상관습

국영기업이던 민간기업이던  정식으로 정부의 환전허가를 받아서 L/C나 T/T 방식으로  수입하는 경

우에는 일반적인 국제거래관행과  동일하다 .

그러나 L/C가 개설되는 경우 일람급  신용장도 선적을  완료하고 선적서류를 매입은행에 제시하면

Nego 가 되는 일반적인 관행과 달리 수입상이 선적서류를 접수하여 물품의 통관을  완료하고 동 사

실을 개설은행에 통보한 이후에나 수출상이 Nego 가 가능해 실질적으로는 일람급 L/C라고  할 수

없으며 수출상의 위험부담은 그  만큼  가중된다 .

그럼에도  불구하고 현재 우즈베키스탄내에서 직물 등을 위해 L/C가 개설되거나 T/T 송금이  승인

되는 경우는 거의 없기 때문에  실제로는  현금거래 방식의  절차를 이해하는  것이  중요하다.

그러나 이들은  대부분은 직접 한국을  오가면서  소량을 반입하여  직접  판매하지만  일부의 기업형

“보따리 무역상”들은 세관 등과 연계되어 한도이상의 직물을 수입해  소매상들에게 공급하고 소매

상들에게  일정액의 수수료를 제공하고  판매하는  방식을 취하고 있다.

판매대금의 계좌입금이 면제되기  때문에 이들은  현금  판매후 암시장 환전 또는 달러판매를 통해

자금을 확보하고 다시 물품을 수입하는 과정을  반복하고 있다.

이들은 미등록  무역상이기  때문에 이곳에서도 실체 파악이  어렵고 스스로도  불법적인 거래가  많

아 우즈벡 정부당국의 눈을 피해 거래를  하기  때문에 대외적으로 드러나는  것을  몹시  꺼려하는 형

편이다.

더욱이 이들은  결제를 후불이나  선불방식  통해  현금으로 국내수출 업체와 거래하고 있고 이에 따

라 거래초기에는 상호간의  신뢰성 구축이  매우  어려운 문제로 대두되고 있다.

현재로는  이들  대부분이 수출상이나 수입상중 한쪽이  상대방을 방문하여 현금으로  지불하는 방법

을 쓰고는 있지만 우즈벡내에서  외화를 반출하는 것은 불법이고  적발시 처벌의 강도가  높기  때문

에 동대문시장  등지에서 활동하는 고려인 (한국계 우즈벡인)들의  도움으로  한국내에서  취업중인

우즈벡 근로자(불법 노동자까지 포함하면  1 만명에 가까운  것으로 추정)들의 임금을  모아서 수출

상에게 지불하고 우즈벡내에서 이들의  가족 등에게 외화현금, 현지화  현금  또는  구입한 물품을 대

신 지불하고 있다.

이들 우즈벡 노동자들은 국내에서 취득한  소득을 우즈벡내로 공식 반입할 경우 세금을  납부해야

하고 경우에 따라서는 물품을 반입하고 이를 시장에서 판매하는  것이  돈이  많이  되기  때문이라고

한다.
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따라서 이러한  상황에서는  상호교신, 샘플교환  및 오퍼제시 등  일상적인 수출거래 방식으로는 거

래성사가  힘들고 상호방문을 통한 대면 접촉으로  신뢰도를 높이고 아니면  비정상적 지불방식에

대한 상호간의  이해가 없이는 신규 바이어 발굴이 어려운  실정이다.

다. 진출시 유의사항

상당수의  바이어들은  대금의 외화지불상의  어려움 때문에 물물교환 형태의 거래를  원하고 있는데

우즈벡 정부는  외화를 받고 수출이 가능한 원면 및  관련제품, 금, 구리  및 비철금속(스크랩  포함)

등 한국에서 판매한  용이한 품목에 대해서는 구상무역을 금지하고 있다.

이에 따라 구상무역이 가능한 품목은  농산물 정도가  가능한데 품목별로 한국으로  수출가능성  및

절차, 한국의  수요자 물색 등이 어려워  그 분야에  전문적인 지식이  없이는 접근이 어렵다 .

결론적으로 수입상이  구상무역을  제시할 경우에는 품목에 대한 현지 상황과  한국의 시장을 확인

해 보고  결정해야 한다.

Ⅴ.  참고사항

    가.  수입관세 및 내국세

        

상품명 관세율(% ) VAT, % 특소세 통관수수료 (%)

Polyester fabric

(HS Code 5407)

          10          20 Not levied   0.15-0.20

Knitted fabric  (HS

Code 6001, 6002)

          30          20  Not levied   0.15-0.20

직물류의  수입과 관련하여 우즈벡 정부에서 부과되는 관세  및  기타 세율은        위의 도표와

같은데 유의할 것은 상기의 세금은  달러기준으로 물품의 CIF

가격에  상기율을 적용한후 공식환율에 의거  세금이 부과된다 .

이에 따라 실제로 수입상이 납부하는 세금은  암시장환율에  의하여 다시  계산할 경우  훨씬 적어

지고 있다.

VAT의 경우에는 관세를 수입가격에 더한  후  다시 이 금액에  20%를 부과한다.

라.  수입관리(규제)
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  우즈벡  정부의 직물류에 대한  수입규제는 전무함 .

마. 현지유관  기관/조합, 관련 전시회 : 없음.

Ⅵ.  바이어 리스트

가. 참고사항

현재 상태에서  우즈벡내의  가장  효율적인  시장진출 방법은  대형  “보따리 무역상”들을 발굴하는

것인데 실제로  이들이 하는 영업은 환치기를 통한 대금의  지불 , 일정 수량 이상의 물품에  대한  간

이통관, 매출액의 미신고  등으로 불법적인 요소가 많아 드러내  놓고  영업을  하는 경우가  거의  없

다.

이에 따라 이들을 찾아내기도 쉽지 않지만 찾아내더라도 전화번호 이외에는  확보할 정보가 거의

없음.  이번  조사  과정에서 상당수의 대형 보따리무역상들을 발굴하고 이들이 동 시개단의  방문시

상담장에  방문하는 것은 환영하고 있지만  자신들을 수입상  명단에 포함시키는 것은 꺼려하고  있

어 수입상 명단에는  제외된다.

따라서 하기한  수입상들은  이들  “보따리무역상”들 이외에  비교적 규모가 큰 기업형  수입상들만을

대상으로  한 것이고  이들의 경우에도  매출액, 수입액 등은 밝히기를  꺼려하고 있다.

하기한 기업중  Joint Stock Company 는 과거 국영기업을 종업원들에게 일부 주식을  나누어 준 이후

자본주의  국가의 주식회사  체제로 바꾼 것으로  국영기업으로 보아도 무방하다.

나.  수입상  명단

1)  Company’s name: IAB ANVAR

Address: Uzbekistan, Tashkent, Beruni B1, section 2,

Tel: (99871) 116-6611, 131-4505

Fax: (99871) 117-5119, (998712) 49-4061

E-mail: am_ild@tkt.uz

Contact person: Mr. A. B. Inagamov General Manager

Annual turnover: No data

Annual imports: No data

Experience of importing from Korea: N/A

Number of employees: 250 employees

Terms of payment: L/C

Company’s profile: The company is interested in buying fabric made of polyester or a mixture of polyester and
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cotton. The fabric should be of the type  used for making workers overalls. A  color may be  light blue. The

company has orders for making overalls for workers of Uzdeawoo and Tashkent branch of Coca-Cola.

The company is also interested in fabric which is used for sort of uniforms for security personal in companies,

government organizations.

2) Company’s name: KIZYL TONG

Address: Uzbekistan, Tashkent,

Tel: (99871) 133-0795

Fax: (99871) 133-8254

E-mail: N/A

Contact person: Mr. Asadov,  Director

Annual turnover: US1.1 million in local currency

Annual imports: There is no import or export but Korean companies come forward with cooperation offers.

Experience of importing from Korea: No data.

Number of employees: Around 1 300 workers. But it may be just a nominal list of

                                     employees, while actual number can be three-four times less.

Terms of payment: L/C

Company’s profile: This was and remain to be one of leading garment companies of Tashkent. The company

actively makes children clothes of wool cloth and complains that it needs polyester fabric.

3) Company’s name: TABANI CORPORATION

Address: Uzbekistan, 700100 Tashkent, Mirobadskaya St., 158

Tel: (998712) 54-0670, 54-7502

Fax: (998712) 54-0830

E-mail: tabani@myt.com.uz

Contact person: Mr. Muhamad Amin Aziani – General manager

Annual turnover: No data

Annual imports: No data

Experience of importing from Korea: Head quarter in Pakistan has.

Number of employees:  Very small as this is a representation.

Terms of payment: L/C

Company’s profile: This is a representation of a large Pakistani company. The company is interested in knitted

fabric and cotton shirt cloth.

4) Company’s name: YULDUZ Ltd

Address: Uzbekistan, Tashkent,
Tel: (998712) 35-8670

Fax: (998712) 35-0735

E-mail: N/A

Contact person: Mr. Akbarov, Shukurullo Commercial director

Annual turnover: US 1.8 million in local currency
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Annual imports: The company imports equipment now

Experience of importing from Korea: There is experience of cooperation

Number of employees: 1 400 employees

Terms of payment: L/C

Company’s profile: This is one of the largest garment manufacturing company.

5)  Company’s name: MALIKA , joint-stock company

Address: Uzbekistan, 700129 Tashkent, Khojaev st., 2

Tel: (998712) 34-4989

Fax: (998712) 34-4658

E-mail: N/A

Contact person: Mr. Atabaev, Batir – Chief Engineer

Annual turnover: USD0.7 million

Annual imports: No data

Experience of importing from Korea: No data

Number of employees: 900 employees

Terms of payment: L/C

Company’s profile: This is the only factory in Uzbekistan to manufacture knitted clothes for children, women

and men. The company produces some kinds of knitted cloth but fails to produce European style, flat knit.

Therefore it is interested in the following types:

1. Weight: 130-140 g/m

100% Cotton

Diameter = 24 inches

2. Weight: 160-170 g/m

96% Cotton and 4% spandex

Diameter = 24-30 inches

    The prices should be given for unbleached and bleached cloth.

6)  Company’s name:  ARSENAL LTD

Address: Uzbekistan, Tashkent, Sairam st., 39a

Tel: (998712) 67-5973

Fax: (998712) 67-1894

E-mail: N/A

Contact person: Mr. Kokenov, Batir - Director

Annual turnover: US$ 850 thousand

Annual imports: No data

Experience of importing from Korea:  No data

Number of employees: 4 employees

Terms of payment: Cash.

Company’s profile: This is a private company. The company is interested in polyester fabric. To take a buying

decision the company wants to know width, color and price. The company is also interested in gray camouflage
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fabric, wants to have a sample of offered fabric.

7)  Company’s name: MAKHSUSKIM Ltd

Address: Uzbekistan, Tashkent, Gavkhar str., 75

Tel: (998712)79-8847

Fax: (998712) 79-8847

E-mail: N/A
Contact person: Mr. Isroilov - Director

Annual turnover: US$ 140 thousand

Annual imports: US$ 100 thousand (equipment)

Experience of importing from Korea: No data

Number of employees: 40 employees

Terms of payment: Cash

Company’s profile: The company would like to get price lists and samples.     

-끝-
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